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У навчальному посібнику вперше у вітчизняній науковій літературі у 

відповідності до нової структури курсу представлено результати дослідження 

щодо становлення і подальшого поступу світової та вітчизняної економічної 

думки, формування та розвитку історії економіки. 

Авторами, використовуючи інструментарій методології історизму, 

проаналізовано досягнення різних країн через призму економічної думки, 

презентованої у різні періоди часу видатними науковцями світу. 

Метою навчального посібника виступило узагальнення історичних 

аспектів формування економічної науки, що охоплює період з найдавніших 

часів і до сьогодення. 

Посібник містить узагальнення по розділам, до кожної теми додається 

методичне забезпечення: питання для самоконтролю, план семінару, теми 

рефератів, повідомлень та презентацій, завдання для самостійного виконання 

та тести для перевірки знань. 

Розрахований на студентів економічних факультетів вищих навчальних 

закладів. Посібник може бути корисним для широкого загалу читачів. 
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ПЕРЕДМОВА 

Навчальний посібник підготовлено з метою сприяння більш 

досконалому вивченню теоретичного матеріалу та набуття відповідних 

навичок з нормативного навчального курсу «Історія економіки та економічної 

думки» студентами економічних факультетів вищих закладів освіти. Посібник 

спрямований на поглиблення знань з економічної теорії, вивчення 

господарського розвитку людства на окремих етапах його еволюції та 

впродовж усієї історії. Спостерігаючи зміну форм господарського розвитку в 

їх iсторичнiй послiдовностi, історія економіки та економічної думки дає 

можливiсть побачити, як здiйснювався хiд перетворень, у якому напрямі 

вiдбувався процес змiн, які фактори сприяли формуванню сучасного 

економічного устрою. 

В умовах інформаційно-комунікаційної революції та входження 

України в глобальний економічний простір все більш актуальним стає питання 

інтелектуалізації праці та ролі людини в «новій» економіці. Освітній рівень і 

потенціал особистості істотною мірою визначають і пришвидшують процес 

формування людини творчої, здатної досліджувати, аналізувати, прогнозувати 

та використовувати здобуті знання у практичній діяльності. 

У посібнику комплементарно на основі як еволюційної, так і 

цивілізаційної парадигми розвитку суспільства висвітлено еволюцію і 

функціонування економічних систем, досліджено господарство країн 

європейської цивілізації та викладено наукове розуміння їх економічної 

реальності представниками різних напрямів, течій і шкіл економічної думки. 

Композиційно посібник складений так, що історія економіки й 

економічної думки України викладається в тісному зв’язку зі світовою 

економічною історією й економічною думкою. Такий підхід виправданий, 

тому що Україна – частина європейської й світової цивілізації. Так логіч-ніше 

проводити історичні паралелі, виводити загальні риси цивілізаційного 

розвитку на кожному етапі історії. 
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Матеріал посібника складено відповідно до навчальної програми. 

Особливістю його є те, що наведений теоретичний матеріал згруповано у три 

розділи. До першого розділу «Докласичний етап розвитку економічної думки» 

включено теми, що стосуються розвитку економічної думки та господарств, 

починаючи з ранніх цивілізацій і середньовіччя та завершується початком 

епохи Великих географічних відкриттів. 

Тематика другого розділу «Побудова ринкової економіки та її 

теоретичне обґрунтування» присвячена господарству та економічній думці 

періоду буржуазних революцій та розвитку ринкового господарства в період 

становлення національних держав. 

Третій розділ «Розвиток економічної думки та історія економіки 

протягом XX –XXI ст.» відображає розвиток господарств та економічної 

думки на етапі монополістичного розвитку ринкової економічної системи, 

формування світового господарства і економічної думки початку ХХ століття 

під впливом науково-технічної революції та завершується економічним 

розвитком України в період незалежності. 

Безперечною перевагою посібника є органічне поєднання теоретичного 

матеріалу з практичними завданнями до кожної теми.  

З метою закріплення набутих знань та визначення рівня підготовки, 

студентам запропоновано в посібнику завдання з блоку самопідготовки, які 

включають завдання для самостійного виконання, теми рефератів, 

повідомлень, презентацій, тестові завдання та питання для самоконтролю 

знань.  

Окреслений спектр матеріалів, що подаються в навчальному посібнику, 

служить вагомим помічником для студентів вищих навчальних закладів під 

час самостійної підготовки до занять. 
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ЗАГАЛЬНА ХАРАКТЕРИСТИКА НАВЧАЛЬНОЇ  ДИСЦИПЛІНИ 

На сучасному етапі розвитку України економічна проблематика хвилює 

все ширші кола нашого суспільства. Зростає інтерес як до теоретичних 

аспектів сучасної економічної науки, так і раціонального використання тих чи 

інших економічних напрацювань. 

Орієнтація на світову економічну практику, знання історико-

економічних закономірностей та особливостей, практична реалізація 

історичного досвіду – запорука створення ефективного механізму ринкових 

відносин в умовах трансформаційної економіки України. 

Курс «Історія економіки та економічної думки» як нормативна 

загальноекономічна дисципліна належить до блоку дисциплін економічної 

теорії , які закладають основи світогляду та професійної культури фахівців з 

економіки. Вона спирається на базу знань, одержаних студентами під час 

вивчення дисциплін, що становлять сучасну економічну теорію, – політичної 

економії, мікроекономіки та макроекономіки. Водночас курс з історії 

економіки та економічної думки надає знання, потрібні для подальшого 

поглибленого вивчення інших фундаментальних та прикладних економічних 

дисциплін, розуміння альтернатив реальної економічної політики. 

Метою вивчення дисципліни «Історія економіки та економічної 

думки» є формування знань про історичний розвиток господарства та 

економічної думки країн світу для розуміння генезису та закономірностей 

функціонування сучасних економічних систем і сучасної економічної 

політики. 

Предметом вивчення дисципліни є теоретичні, методичні та практичні 

засади формування та розвитку течій, шкіл, а також дослідження економічного 

руху суспільства, економіки країн світу та господарської діяльності людства в 

історичному розвитку. 
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Об’єктом навчальної дисципліни є процеси трансформації економічної 

думки в історичній послідовності та застосування ретроспекції щодо 

вдосконалення економічного розвитку. 

Після вивчення навчальної дисципліни «Історія економіки та 

економічної думки» майбутні фахівці оволодівають наступними 

предметними компетентностями: 

 орієнтуватися в науковій періодизації генези світового соціально-

економічного процесу; 

 аналізувати економічні процеси та їх відображення в економічній думці 

на різних етапах розвитку Європейської цивілізації; 

 характеризувати причини та наслідки революційних та еволюційних 

економічних змін; 

 логічно осмислювати об’єктивність переходу від однієї до іншої 

суспільно-економічної формації; 

 володіти категоріальним апаратом дослідження історичного розвитку 

господарства; 

 давати правдиво історичну оцінку сучасним соціально-економічним 

процесам у світі та Україні; 

 застосовувати знання економічних ідей в аналізі прикладних проблем; 

 порівнювати основні ознаки методологічних підходів та теоретичних 

позицій найвидатніших економістів різних шкіл та напрямів та 

зіставляти погляди різних течій і шкіл; 

 чітко уявляти класифікацію економічних теорій та періодизацію їх 

розвитку; 

 виявляти взаємозв’язок та спадкоємність економічної політики держав з 

теоретичними концепціями минулого та сучасності. 

Фаховими компетентностями: 

 здатність вирішувати проблеми соціально-економічного розвитку на 

постіндустріальному етапі цивілізації з урахуванням різних 

концептуальних 
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 підходів до трактування економічних явищ та процесів у різних теоріях 

і вченнях; 

 здатність аналізувати соціально - економічний розвиток України і країн 

світу; 

 здатність до абстрактного мислення, аналізу та синтезу; 

 здатність визначати сучасні економічні проблеми з урахуванням 

еволюції світової економічної думки, розвитку господарств країн 

Європейської цивілізації; 

 здатність аналізувати соціально - економічний розвиток України і країн 

світу; 

 готовність  формувати економічну політику розвитку України. 
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ПРОГРАМА НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ 

 

РОЗДІЛ I.  ДОКЛАСИЧНИЙ ЄТАП РОЗВИТКУ ЕКОНОМІЧНОЇ 

ДУМКИ 

Тема 1. Господарство та економічна думка первісного суспільства та 

античності 

Основні методи дослідження економічних явищ, економічні закони 

закономірності та принципи. Мета та завдання курсу. Історія економіки та 

економічної думки як науки, її місце і значення. Етапи господарського 

розвитку. Наукова періодизація історії економіки. Різні підходи до 

періодизації (періодизація Ф. Ліста, Б. Гільдебранта та К. Бюхера, К. Маркса, 

В. Левитського, П. Мечникова, Е. Мейєра, А. Тойнбі, У. Ростоу). 

Інституціонально-технологічний та історико-хронологічний підходи до 

періодизації історії економіки. 

Первісний світ та його винаходи. Загальні риси первісної економіки та 

етапи її розвитку. Привласнююче та виробничо – відтворююче господарства: 

визначення, структура, досягнення та обмеженість. Етапи розвитку первісного 

суспільства та суспільного розподілу праці. 

Особливості розпаду первіснообщинного ладу і формування класового 

суспільства в країнах Стародавнього Сходу. Особливості східного рабства. 

Економічна роль держави на Стародавньому Сході. Господарство та 

соціально-економічні відносини Стародавнього Єгипту, Межиріччя, 

стародавніх Індії та Китаю. Зачатки знань про облаштування господарського 

життя людей. Найдавніші джерела економічної думки країн Стародавнього 

Сходу про управління державою з азіатським способом виробництва 

Економічна думка Єгипту, її відображення у різних повчаннях. «Речення 

Іпусера» та «Пророцтво Неферті» як документи соціально-економічної думки 

Стародавнього Єгипту. Відображення економічної думки державних утворень 
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на території Межиріччя у «Законах Ешнунни» та «Законах Хаммурапі». 

Давньоіндійські економічні погляди у релігійній літературі буддизму та 

індуїзму. «Рігведа», «Закони Ману». Осьовий час та його роль у формуванні 

Західної та Східної цивілізацій. Загальна характеристика Східної та Західної 

цивілізацій в осьовий час.  

Господарство Індії в другій половині І тисячоліття до н.е. та 

відображення його у праці «Артхашастра». Господарський розвиток Китаю в 

осьовий час та його економічна думка. Старокитайські економічні ідеї в 

контексті основних течій суспільної та релігійної думки. Конфуціанство, 

легізм, моїзм, даосизм. 

Антична форма рабства. Економіка Стародавньої Греції в період 

розквіту рабовласницького ладу. Сільське господарство. Міста. Ремесла. 

Розвиток форм власності та виникнення грошей. Торгово-грошові відносини. 

Економічні погляди давньогрецьких філософів ІV ст. до н.е. Особливості 

трактування поділу праці, сутності та функції грошей у Ксенофонта, Платона, 

Аристотеля. Вчення Аристотеля про співставлення товарів при обміні, 

властивості товару, принципи розподілу, про економіку та хрематистику. 

Економічний розвиток Римської республіки в VІ–V ст. до н.е. 

Розквіт рабовласницької системи в Стародавньому Римі в ІІ–І ст. до н.е. 

Господарський лад Ранньої Римської імперії (І ст. до н.е. – ІІ ст.). Виникнення 

колонату. Криза рабовласницької системи. Економічні передумови падіння та 

розпаду Римської імперії. Економічні ідеї Стародавнього Риму в трактатах 

Катона, Варрона, Колумелли. 

Господарство грецьких і римських колоній Північного Причорномор’я. 

Вплив Римської імперії на економічний розвиток східнослов’янських племен. 

Ґенеза господарської діяльності в прадавній історії України. Трипільська 

культура. Господарська діяльність у добу мідної, бронзової та залізної 

культур. Черняхівська культура. Початок торговельних зв’язків. Розпад 

первісного ладу та перехід до економічних структур класового суспільства. 
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Тема 2. Середньовіччя та епоха Великих Географічних відкриттів 

Загальна характеристика Східної та Західної цивілізацій доби 

Середньовіччя. Виникнення та етапи розвитку феодальних відносин у Західній 

Європі. Раннє, високе, пізнє Середньовіччя. Характерні риси феодальної 

економіки. Позаекономічні форми залежності й експлуатації селян. Феодальна 

земельна рента. 

Господарський розвиток держави франків у V–ХІ ст. Формування 

великої земельної власності та її форми в Західній Європі (аллод, бенефіцій, 

феод, прекарій). «Салічна правда». Феодальні форми господарства та їх 

висвітлення у «Капітулярії про вілли». Основні групи залежного селянства. 

Еволюція феодальних відносин у Франції і Німеччині в період високого 

Середньовіччя. Шлях розвитку феодалізму в Англії. Вплив Норманського 

завоювання на подальший розвиток Англії. Комутація ренти в ХІV–ХV ст. 

Середньовічне місто. Комунальний рух. Поглиблення суспільного 

поділу праці. Розвиток ремесла. Цеховий лад міського ремесла. Внутрішня і 

зовнішня торгівля. Купецькі гільдії і торгові союзи. Розвиток грошового обігу. 

Грошові ринки. Проникнення торгового і лихварського капіталу у 

виробництво. Фінанси феодальних держав. 

Економічна думка Середньовіччя. Погляди ранніх і пізніх каноністів. 

Погляди Фоми Аквінського на поділ праці, багатство, гроші, справедливу 

ціну, торговий прибуток, процент. Соціально-економічні ідеї 

мусульманського Сходу. Господарські приписи Корану. Погляди Ібн 

Хальдуна (ХІV ст.). 

Створення соціально-економічних передумов для формування 

Давньоруської держави. «Повість временних літ». Феодальне землево-лодіння 

та еволюція соціальної структури населення Київської Русі за «Руською 

правдою». Сільське господарство, міста, ремесла. Внутрішня та зовнішня 

торгівля. Грошовий обіг. Розвиток фінансів.  
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Економічна думка Київської Русі. Економіка Київської Русі в умовах 

феодального роздроблення. Утворення Галицько-Волинської держави як 

результат феодальної роздробленості.  Економічний розвиток українських 

земель у складі Польщі та Литви, його відображення у документальних 

джерелах.  

Передумови та сутність Великих географічних відкриттів. Роль Великих 

географічних відкриттів та їх вплив на економічний розвиток Європи. 

Досягнення в галузі науки і техніки. 

 

РОЗДІЛ II. ПОБУДОВА РИНКОВОЇ ЕКОНОМІКИ ТА ЇЇ ТЕОРЕТИЧНЕ 

ОБГРУНТУВАННЯ 

Тема 3. Економічні зміни в період буржуазних революцій. Побудова 

світового ринку(XV-XVII ст.) 

Передумови індустріалізації господарства та зародження інститутів 

ринкової економіки в країнах Західної Європи. Еволюція господарських форм 

в країнах Західної Європи на етапі розпаду натурального господарства. 

Первісне нагромадження капіталу: сутність, джерела та значення для 

становлення ринкового господарства. Форми господарств на етапі 

утвердження мануфактурного виробництва в країнах Західної Європи та 

українських землях. Господарська система Голландії у ХVІ–ХVІІІ ст. та 

причини її занепаду. Піднесення Англії та становлення ринкового устрою її 

економіки (ХVІ–ХVІІІ ст.). Господарства суспільств Європейської цивілізації 

на етапі становлення централізованих імперій. 

Особливості ґенези капіталізму у Франції та німецьких землях. 

Економічне життя України у ХVІ – першій половині ХVІІІ ст. 

Меркантилізм – перша концепція ринкової економічної теорії. Історичні 

передумови виникнення, загальна характеристика та етапи розвитку 

меркантилізму. Перший досвід аналізу ринкових відносин у працях 

меркантилістів. Вчення про багатство країни та шляхах його примноження. 

Два етапи розвитку меркантилізму: монетаризм (Г. Ск’яруффі, Б. Даванцатті, 
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В. Стаффорд, Х. Маріана) і теорія торгового балансу, їх особливості. 

Проблеми пізнього меркантилізму в працях Т. Мена. Економічна програма Ж.-

Б. Кольбера. Питання державного господарства в «Трактаті політичної 

економії» А. Монкретьєна. 

Розвиток ідей меркантилізму в Росії та в Україні. Ідеологі нової 

просвітницької течії в Росії: А. Ордін-Нащокін, І. Посошков, А. Кантемір, В. 

Татіщев. Риси меркантилізму в українській соціально-економічній думці кінця 

XVII – початку XVIІІ ст. Економічна політика Б. Хмельницького. Ф. 

Прокопович – активний прихильник торгового балансу. Розвиток ремесел, 

промисловості й торгівлі в економічній думці Г. Грабянка та С. Величко. 

 

Тема 4. Розвиток ринкового господарства в період становлення 

національних держав(XVII-XIX ст.). 

Промисловий переворот у провідних країнах світу. Промисловий 

переворот та індустріалізація Англії. Створення колоніальної імперії. 

Інтенсифікація аграрного сектора англійської економіки, розвиток 

фермерства. Прогрес науки, промисловості, транспорту. Перетворення Англії 

у «фабрику світу». Соціально-економічні наслідки промислової революції в 

Англії. Причини втрати Англією економічного лідерства в останній третині 

ХІХ ст. 

Особливості промислового перевороту у Франції та етапи його 

здійснення. Парцелярний характер землеволодіння. Розвиток банківсько- 

кредитної сфери. Перетворення Франції на світового лихваря. Передумови й 

основні етапи промислового перевороту в Німеччині: зміна структури 

виробництва; “прусський шлях” розвитку капіталізму в сільському 

господарстві. 

Соціально-економічні передумови й наслідки війни Північно-

Американських колоній за незалежність. Промисловий переворот у північно-

східних штатах. Фермерський (американський) шлях розвитку капіталізму в 
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сільському господарстві Півночі.  Соціально-економічні причини та наслідки 

громадянської війни в США. 

Основні тенденції економічного розвитку Росії останньої третини ХVІІІ 

ст.  Розклад феодального ладу і становлення капіталістичного способу 

виробництва. Економіка західноукраїнських територій. Соціально-економічні 

наслідки скасування кріпацтва в Західній Україні. 

Етапи розвитку класичної політичної економії. Переведення 

економічних досліджень зі сфери обігу до сфери виробництва. Формування 

концепції економічного лібералізму. Особливості переходу від меркантилізму 

до класичної політичної економії в Англії. «Трактат проподатки і збори» У. 

Петті. Визначення вартості товару, заробітної плати, ренти, процента, ціни на 

землю. Сутність та функції грошей, визначення кількості грошей в обігу. 

Принципи оподаткування.  

Виникнення класичної політичної економії у Франції. П. Буагільбер та 

його економічні погляди. Загальна характеристика ідей фізіократизму. Праці 

Ф. Кене. Концепція «природного порядку». Вчення про еквівалентність 

обміну, «чистий продукт», продуктивну та «безплідну» працю, про капітал та 

його структуру. Перший поділ суспільства на класи. «Економічна таблиця» Ф. 

Кене. Розвиток концепції фізіократів у працях А.Р. Тюрго. Вчення про класи, 

походження та сутність найманої праці, про заробітну плату, 

підприємницький та комерційний прибуток. Поняття суб’єктивної та 

об’єктивної цінності. Практичні рекомендації Ф. Кене та А.Р. Тюрго щодо 

реформування суспільства та вироблення економічної політики.  

Економічне вчення А. Сміта. Місце об’єктивних законів («невидимої 

руки») у формуванні економічних відносин між людьми. «Дослідження про 

природу і причини багатства народів». Аналіз поділу праці в мануфактурі. 

Вчення про класи. Трактування вартості, заробітної плати, прибутку, ренти. 

Теорія грошей А. Сміта. Характеристика капіталу та його структури. Вчення 

про відтворення. «Догма Сміта». Економічний лібералізм А. Сміта. Роль 
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вільного ринку. Економічна політика держави. Аналіз державного бюджету, 

державного боргу та політики оподаткування. 

Система політекономічних поглядів Д. Рікардо. Трактування вартості, 

капіталу, походження доходів, природи грошей та грошового обігу, проблем 

реалізації суспільного продукту. Теорія земельної ренти. Т. Мальтус та його 

теорія народонаселення. Сутність теорії витрат, «залізного закону заробітної 

плати» та концепції «третіх осіб».  

Ж.-Б. Сей та його «Трактат політичної економії». Теорія трьох факторів 

виробництва. Походження вартості та доходів різних класів суспільства. 

«Закон ринків» Ж.-Б. Сея. 

Економічні погляди соціалістів-утопістів. Критика економіки вільної 

конкуренції в працях Ш. Фур’є, К. Сен-Симона, Р. Оуена. Проекти 

економічного реформування суспільства. Концепції економічного рома-

нтизму С. Сісмонді та П. Ж. Прудона.  

Економічне вчення К. Маркса. Перші твори марксизму. Методологія 

дослідження К. Маркса. Капіталізм і теорія класів. «Капітал». Характеристика 

капіталу. Трудова теорія вартості. Вартість робочої сили. Теорія додаткової 

вартості. Доктрини економічної кризи. Концепція простого і розширеного 

відтворення. 

 

РОЗДІЛ III. РОЗВИТОК ЕКОНОМІЧНОЇ ДУМКИ ТА ІСТОРІЯ 

ЕКОНОМІКИ ПРОТЯГОМ XX-XXI ст. 

Тема 5. Господарство та економічна думка в період державно-

монополістичного розвитку суспільства Європейської цивілізації(перша 

половина XX ст 

Тема 6.  Розвиток національних економік країн європейської цивілізації в 

системі світового господарства під впливом науково-технічної 

революції(друга половина XX ст.) 

Тема 7.  Економічний розвиток України у ХХ – на початку ХХІ ст 
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РОЗДІЛ I.  ДОКЛАСИЧНИЙ ЄТАП РОЗВИТКУ ЕКОНОМІЧНОЇ 

ДУМКИ 

Тема 1. Господарство та економічна думка первісного суспільства та 

античності 

План викладу матеріалу 

1.1. Історія економіки та економічної думки як 

наука. 

1.2.Підходи та критерії періодизації 

господарського розвитку суспільства. 

1.3.Господарський розвиток та економічна думка 

Стародавнього Сходу. 

1.4.Особливості господарського розвитку та 

економічної думки Античного Світу. 

1.5.Господарська діяльність в первісній історії 

України. 

Запитання і завдання для самоконтролю 

Навчальний тренінг 

 

1.1. Історія економіки та економічної думки як наука 

 

Історія економіки та економічної думки є складовою системи 

економічних наук, загальним науковим об’єктом дослідження яких є 

економіка. Науковці, досліджуючи процес еволюції історико-економічної 

науки, використовують різні моделі її розвитку.  

Кумулятивна модель французького вченого П’єра Дюгема розглядає 

розвиток науки як еволюційний поступально-неперервний спадковий 

накопичувальний процес, наукове знання як сукупність фактів, теорій та 

методів, які поглиблюють, розширюють і доповнюють ідеї, нагромаджені 

людством.  

Відповідно до фальсифікаційної моделі розвитку науки англійського 

дослідника Карла Поппера розвиток науки є циклічним процесом висування 

гіпотез, їх фальсифікації (спростування) у процесі емпіричних перевірок 

(через експеримент і спостереження). Наукові знання формуються шляхом 
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припущення та спростування, усунення виявлених наукових помилок і 

висування нових наукових гіпотез (механізм спроб і помилок). 

Згідно з моделлю «наукових революцій» американського вченого 

Томаса Куна базовим структуроутворювальним елементом науки є парадигма, 

яку він трактував, по-перше, як сукупність переконань, цінностей, технічних 

засобів та ін., що характерно для науковців певної групи, по-друге, як 

загальновизнані модель, приклад, зразок. Наука в процесі розвитку проходить 

три періоди: допарадигмальний, парадигмальний і постпарадигмальний. 

Наукове знання в кожний історичний період визначає конкретна парадигма. 

Розвиток науки відбувається як у нормальні періоди накопичення знань 

(розвиток не виходить за межі прийнятої парадигми), так і під час зміни 

«періодів нормальної науки» науковими революціями шляхом зміни однієї 

парадигми іншою. 

Модель конкуруючих програм досліджень  англійського вченого Ім- 

ре Лакотоса ґрунтується на твердженні, що розвиток науки в кожний певний 

період визначається існуванням і конкурентною боротьбою декількох 

науково-дослідних програм, кожна з яких включає: а) «жорстке ядро» – 

концептуально певні теоретичні й методологічні принципи, які вважаються 

несуперечливими в межах цієї дослідницької парадигми; б) «захисний пояс» – 

теоретичні положення, які беруть на себе основний удар перевірок, постійно 

розвиваються, удосконалюються й обновляються під впливом наукової 

критики. 

Модель циклічного розвитку французьких вчених Шарля Жіда і Шарля 

Ріста доводить циклічний характер еволюції економічної думки. У конкретно-

історичних умовах панує певна теорія, яка відступає під натиском інших ідей, 

потім повертається в новій формі на новому етапі розвитку. 

Еволюційна економічна теорія Йозефа Шумпетера розглядає розвиток 

економічної науки як об’єктивно зумовлені етапи: внутрішні (ендогенні) 

зміни; нововведення, що долають спротив, порушуючи безперервність, і через 

«творче руйнування» виходять на новий ступінь розвитку. Шумпетер вважав, 
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що наука стала галуззю народного господарства із продуктом, який нічим не 

відрізняється від виробничого продукту. 

Сучасна економічна теорія та історико-економічна наука ґрунтуються на 

цивілізаційно-еволюційній парадигмі. Еволюційна економічна теорія 

розглядає економічну систему в динаміці, зростанні, розвитку та 

вдосконаленні як природно-історичний процес. Методологія еволюційної 

економіки спирається на діалектичну філософію та логіку, розкриття 

причинно-наслідкових зв’язків і залежностей у розвитку економічних сис-тем, 

єдність теорії та практики, закони еволюції органічної системи. Цивілізаційна 

парадигма пізнання суспільних процесів використовує системно-

синергетичний метод. Згідно з загальною теорією систем, розробленою в 30-х 

роках XX ст., по-перше, система аналізується як множинність взаємодіючих 

елементів, об’єднаних структурою зв’язків, що забезпечують взаємосприяння 

та взаємообмеженість їх властивостей і функцій; по-друге, використовуються 

принципи диференціації та інтеграції, коли визнається об’єктивна 

необхідність поділу конкретної системи на частини з подальшою інтеграцією 

їх у цілісність, що має нові якості; по-третє, як стимул. В українській історико-

економічній літературі поряд з по- няттям «економічна система» 

використовують також поняття «господарська система». Є два основних 

підходи до ідентифікації останнього у певних критеріальних аспектах. 

Господарська система розглядається як ціле з такими складовими: 

територіальний і демографічний компонент, особливості соціально-

економічних відносин, галузі матеріального виробництва, сфери фінансів, 

грошового обігу та кредиту, внутрішній та зовнішній ринки, підсистема 

державного регулювання економіки. 

Господарська система аналізується на основі системності як цілісне 

утворення, визначальними характеристиками якого є рівень техніки та 

технології у процесі виробництва суспільних благ і функції людей; наявні у 

суспільстві форми власності на засоби виробництва; суспільна зрілість людей 

та форми їх суспільної залежності, свідома організація господарської 
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діяльності людей, зокрема зміна ролі держави у господарській системі. 

Спільним у дослідженні економічної системи є аналіз системоутворювальних 

зв’язків її складових. 

Початковий етап еволюції історико-економічних знань сучасна 

економічна наука окреслює працями видатних філософів, істориків та 

політичних діячів Стародавньої Греції (Ксенофонта, Платона, Аристотеля) та 

Стародавнього Риму (Варрона, Вітрувія, Плінія Старшого), їх твори 

охоплювали історико-економічні фрагменти, використані з метою 

узагальнення та аналізу господарського досвіду. 

Зародження і становлення спеціальних історико-економічних 

досліджень відбулося протягом XVI – першої половини XIX ст. З’являються 

галузеві історико-економічні праці. Питання з історії економіки та 

господарського побуту розробляли представники концепції меркантилізму, 

англійської та французької шкіл класичної політичної економії, школи 

фізіократів. Автори використовували історико-економічні факти, їх порів-

няльний історико-економічний аналіз з метою узагальнення господарського 

досвіду як підґрунтя теоретичних висновків. 

Економічна історія як самостійна наука (традиційна економічна історія) 

сформувалась у другій половині XIX ст., виділившись з політичної економії. 

Значний вплив на її розвиток мали праці таких науковців, як А. Тойнбі, Дж. 

Ешлі, Ф. де Куланж Нума Дені, K. Бюхер, М. Вебер, В. Зомбарт, K. Маркс, М. 

Ковалевський, П. Виноградов, І. Кулішер. Сформувалися англійська, 

французька, німецька та російська школи економічної історії, ви- значився її 

понятійний апарат. Це була виключно описова дисципліна, позбавлена міцної 

теоретичної бази. 

У межах економічної історії наприкінці XIX – на початку XX ст. 

сформувалася школа аналізу економічної динаміки, що вивчала 

довготермінові тенденції розвитку економіки й економічного зростання. 

Представниками цієї школи були М. Туган-Барановський, М. Кондратьєв, Е. 

Варга, С. Джевонс, А. Афтальон, Й. Шумпетер. У 1917 р. у США було 
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створено Національне бюро економічних досліджень, що займалося 

проблемами аналізу економічного циклу, зокрема кількісного аналізу 

економічного розвитку. 

Школа «аналів» сформувалася у Франції в першій половині XX ст. 

Найвидатніші представники цієї школи: M. Блок, Л. Февр, Ф. Бродель, Л. 

Каміль. Вони акцентували увагу на вивченні чинників економічного розвитку 

(клімату, географії, демографічної ситуації), шляхів сполучення, торгівлі 

тощо. Видавали журнал «Анали: економіка, суспільство, цивілізація». 

Школу нової економічної історії, або кліометрії (50–60-ті роки XX ст.), 

представляють переважно американські вчені А. Конрад, Дж. Мейєр, С. 

Енгерман, Р. Фогель, Д. Норт. Вони широко використовували статистичні 

методи дослідження за допомогою ЕОМ, моделювання, аналогії й 

альтернативи для пояснення минулого, економічну теорію для вивчення 

економічної історії. Напрям «історична економіка» виник у 70-х роках XX ст. 

як синтез нової економічної історії й аналізу довготермінових тенденцій 

економічного розвитку. Він охоплює широке коло історико-економічних 

проблем, серед яких домінують проблеми економічного зростання, а саме: 

роль в економічному розвитку науково-технічного прогресу та технологічних 

революцій, фінансової системи, трудових відносин і ринку робочої сили, 

держави. Найвідоміші представники цього напряму – Ф. Бродель, В. Ростоу, 

М. Фрідмен. 

Економічна історія посідає важливе місце в економічних до-слідженнях. 

Так, у Великій Британії з 1926 р. діє Товариство економічної історії, що видає 

журнал “Economic history Review” і серійне видання “Дослідження з 

економічної історії”. Починаючи з 60-х років XX ст. регулярно проводяться 

міжнародні конгреси з економічної історії, працюють численні центри 

(зокрема, Паризький і Ліонський центри економічної та соціальної історії) з 

організації та координації досліджень з історико-економічної проблематики. З 

1962 р. активно працює Міжнародна асоціація економічної історії. У Римі з 

1972 p. видається загальноєвропейський журнал «The Journal of European 
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economic history». Друкуються документи епохи середньовіччя та Нового часу, 

монографії із загальних питань історії економіки, її окремих сфер, галузей, 

інститутів тощо. 

В Україні над історико-економічними проблемами працюють відомі 

вчені В. Гринчуцький, Т. Дерев’янкін, М. Звєряков, С. Злупко, П. Леоненко, С. 

Мочерний, О. Онищенко, Ю. Пахомов, М. Уперенко, В. Юрчишин та ін. 

Формування історії економічної думки як науки було започатковане в XIX ст. 

У 1826 р. англійський історик політичної економії Дж. Р. Мак-Куллох з 

погляду рікардіанської ортодоксії опублікував «Історичний нарис виникнення 

науки політичної економії», у 1845 р. – першу анотовану бібліографію 

економічної теорії. Ірландський вчений Дж. К. Інгрем опублікував «Історію 

політичної економії» (1888 p.), що ґрунтувалася на критиці англійської 

політичної економії з позицій історичної школи. Упро- довж кінця XIX–XX 

ст. з’явилися дослідження економічної думки Ш. Жіда і П. І. Ріда, А. Грея, Й. 

Шумпетера, М. Блауга, Є. Жамса, Б. Селігмена, Т. Негоші, Р. Халброннера та 

ін. 

Таким чином, закономірністю розвитку економічної думки є те, що вона 

перебуває в постійному, вічному оновленні від однієї теорії до іншої і 

перебуває в тісному взаємозв’язку з економічною реальністю.  

Сучасна методологія відмовилася від одномірного розуміння історії 

економічної думки й пошуку єдино правильної, універсальної економічної 

теорії; визнається різноспрямованість векторів економічних досліджень, 

одночасність співіснування прихильників і опонентів тих або інших теорій, 

розмаїтість і багатоваріантність підходів, способів і прийомів наукового 

аналізу. Так,  ряд учених тяжіють до абсолютистського підходу, вважаючи, що 

минулі теорії – ряд помилок поперед-ників, виправлених в останній теорії. 

Інші (релятивісти) – розглядають теорії як відносно правдиве відбиття 

минулих економічних реальностей, тому не коректно їх вважати гіршими. При 

обставинах, що змінилися, деякі минулі теорії можуть краще пояснювати 

економічну реальність і пропонувати кращі шляхи рішення, чим сьогоднішні. 
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Історія економіки та економічної думки виконує такі функції(див. рис. 

1.1.):світоглядну; акумулятивну (нагромадження); 

пропедевтичну(підготовчу); формування реалізму економічного мислення; 

методологічну; прогнозування; виховну (гуманістичну). 

 

Рис. 1.1. Функції історії економіки та економічної думки 

Функції історії економіки 

та економічної думки 

Світоглядна – формування наукової ка- 

ртини світового процесу господарської 

еволюції людства 

 Акумулятивна (нагромадження) – 

збір, вивчення та узагальнення 

господарського досвіду людства 

 Пропедевтична (підготовча) – визна- 

чення змісту базових економічних 

термінів на основі конкретних фактів з 

економічної історії 

 Формування реалізму економічного 

мислення – вивчення й аналіз позитив- 

них і негативних факторів, що 

впливають на досвід господарської 

діяльності людства 

 Методологічна – історична ілюстрація 

та критика економічних законів і теорій, 

наукове обґрунтування нових 

економічних теорій 

Виховна (гуманістична) – уміння при- 

ймати рішення, враховуючи політичні та 

моральні чинники  
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Мета  історії економіки та економічної думки: 1) забезпечити системне 

вивчення питань світового економічного процесу на різних етапах історії; 2) 

оцінювати соціально-економічні процеси і явища;3)з’ясування 

закономірностей, етапів, трансформації економічних змін та їх вплив на 

історичний процес людської цивілізації;4) вивчення і осмислення етапів і 

напрямків розвитку економічної думки; 5) систематизування економічних 

знань;6) ознайомлення з концепціями визнаних економістів світу. 

Історія економіки та економічної думки перебуває на стику трьох 

напрямів дослідження розвитку людського суспільства – історії, економічної 

історії і економіки. В ній виділяють: 1)економічну історію розвитку різних 

країн, регіонів, 2) історію народного господарства; 3) історію економічної 

думки. 

Для економічної історії об’єктами вивчення будуть економічні причини 

і наслідки окремих історичних подій, економічна політика держав. Для історії 

народного господарства об’єктами є еволюція способів виробництва, історія 

господарських механізмів, історія галузей господарства, історія окремих 

економічних процесів (урбанізація, кооперування), історія економічних 

інститутів (податки, ціни, фінанси). Для історії економічної думки – історія 

економічної теорії, історія економічного аналізу. Отже, предметом вивчення 

є економічне життя країн світу в історичному розвитку, особливості його змін, 

його зв’язок з різними сторонами суспільного життя, а також вивчення 

історичного процесу виникнення і розвитку економічних ідей, течій, шкіл, 

поглядів формування і розвиток економічної науки на різних ступенях 

розвитку суспільства як особливої системи знань. 

Своєрідність предмета історії економіки та економічної думки формує й 

специфічні методи пізнання. 

Історико-генетичний метод аналізу дозволяє виявити історичні 

умови виникнення економічних концепцій, їх спадкоємність, загальні законо-
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мірності в змісті й пізнавальних пріоритетах економічної теорії, що дає мож-

ливість поєднувати їх у ті або інші напрямки економічної думки, дозволяє ро-

зкрити взаємозв'язок теорій з політикою й господарською практикою. 

 Метод зіставлення й порівняльного аналізу (компаративний метод) 

пов’язаний із зіставленням економічних теорій, їхніх методологічних основ і 

трактувань ними найважливіших категорій. Це дозволяє побачити досягнення 

тієї або іншої теорії або її специфічність.  

Логічний метод полягає у фіксації розвитку внутрішньої логіки 

економічних теорій, системи категорій, проблемної побудови аналізу (теорії 

фірми, державного регулювання економіки, економічного росту й т.д.).  

Мотиваційний (класовий) метод припускає визначення того, інте-

ресам яких класів, груп відповідає та або інша концепція. Нейтральної еконо-

мічної теорії не буває, оскільки головною її складової є сама «політика», що є 

концентрованим вираженням інтересів пануючої еліти. Такий підхід активно 

використовував К. Маркс, вважаючи свою теорію каменем, кинутим в облич-

чя буржуазії. Завдання – не умовчувати, не затушовувати протиріччя, а 

знаходити теоретичні й практичні рішення на шляхах суспільного прогресу. 

Метод економіко-математичного моделювання використовується 

для аналізу робіт, написаних вербальним способом, його активно застосовує 

М. Блауг у своєму підручнику. Так «невидима рука» А. Сміта знаходить свою 

інтерпретацію в дії ринкового механізму саморегулювання (попит, ціна, про-

позиція, конкуренція).  

 Еклектичний метод – спроби синтезу різних теорій, їхнього несупе-

речливого тлумачення (наприклад, теорія ціни А. Маршалла або «Великий 

неокласичний синтез» П. Самуельсона).  

Монографічний метод аналізу пов’язаний з описом поглядів ученого 

або його окремої роботи. Суть методу – у досягненні максимальної автентич-

ності, вірогідності у викладі ідей автора.  
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Територіальний метод – припускає дослідження економічної думки в 

окремих країнах, регіонах (наприклад, економічна думка древнього Сходу, 

Чиказька школа монетаризму ).  

Системний підхід до аналізу: викладаючи історію економіки та 

економічної думки, автори використовують багато методів, створюючи по 

можливості системне бачення формування й розвитку економічної думки 

(наприклад, угрупо-вання теорій по школах і напрямкам). 

Матеріалами для досліджень також виступають археологічні розкопки, 

демографічні дані, писемні літературні та наукові джерела. 

Що стосується науково-організаційного оформлення історико-

економічних досліджень, виражених у ряді понять, то можна назвати ті, що 

найчастіше зустрічаються:  

1) економічна думка – «сукупність всіх поглядів і бажань по економі-

чних питаннях, які присутні в суспільній свідомості в певний час і в певному 

місці» (Й. Шумпетер);  

2) школа економічної думки – група вчених, об’єднаних загальними 

теоретичними представленнями й методологією дослідження;  

3) напрямок економічної думки – найбільш масштабне, тривале й 

еволюціонуюче утворення в історії економічної думки, яке охоплює сукуп-

ність поглядів і допускає достатню свободу в трактуванні окремих положень, 

але мають деякі загальні принципові положення.  

Отже, становлення історії економіки та економічної думки пройшло 

тривалий шлях до розуміння як необхідної складової сучасного знання та 

продовжує розвиватися з урахуванням нових, суспільно-історичних та 

економічних умов. 

1. 2. Підходи та критерії періодизації господарського розвитку 

суспільства 

З проблемою методико-методологічних засад дослідження й викладу 

матеріалу безпосередньо зв’язане питання періодизації історії економіки та 
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економічної думки та визначення пріоритетів, що підлягають аналізу. З часу 

виникнення історії господарства існує багато підходів до її періодизації, тобто 

до поділу історії господарства на її окремі етапи та періоди. 

Наукова періодизація – це узагальнена характеристика об’єкта 

дослідження шляхом поділу процесу розвитку на якісно відмінні періоди, 

усвідомлення його структурної еволюції в кожний конкретний період 

розвитку. Питання періодизації історичного розвитку господарських систем є 

дискусійним у вітчизняній і зарубіжній історико-економічній науці. На 

сьогодні загальновизнаної обґрунтованої концепції періодизації, що охопила 

б усю історію людства, не існує. 

Ще давньоримські вчені Лукреций Кар і Витрувій дали наукову 

періодизацію, маючи певні уявлення про прогресив-ний рух господарського 

життя. Витрувій, наприклад, визначав етапи: первісний стан людини, етап 

оволодіння нею вогнем як крок до осілості, етап пере-ходу до будівництва 

житла, етап пом'якшення звичаїв під впливом праці, етапнагромадження 

знань, винаходів й удосконалення знарядь праці для виробни-цтва необхідних 

благ. Ці ідеї лінійно-поступального підходу поступово збага-чувалися ідеєю 

вдосконалення ремесел як джерела прогресу. 

З часу виникнення історії економіки як науки були різні спроби її 

періодизації. Російський історик-економіст Л. Мечников в основу періодизації 

поклав географічний фактор, зокрема водні шляхи сполучення. Німецькі 

економісти та історики Б. Гільдебранд і К. Бюхер(тристадійна модель) 

застосовували  для цього історію грошей. Американець Є. Гентінгтон такою 

вважав клімат, англієць А. Тойнбі – культуру, релігію, німецький вчений-

економіст Ф. Ліст – промисловість, К. Маркс- прогресивний розвиток 

суспільно-економічних формацій(див. табл.1.1.). 

Таблиця 1.1. 

Наукова періодизація історії економіки 

Період Вчені 

 Ф. Ліст Б. Гільденбрант К. Маркс Р. Арон 
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К. Бюхер У. Ростоу 

Стадія 

життєдіяльності 

Спосіб обміну 

Шлях продукту 

Форма 

власності 

Зайнятість у сферах 

діяльності 

1-й 

період 

Стадія дикості 

(1,5 млн – 10 тис. 

рр. до н. е.) 

колективно-

стадний спосіб 

привласнюючої 

життєдіяльно- 

сті 

Натуральне 

господар- 

ство (до с. ХIII 

ст.) 

поле – млин – 

споживач 

Первісно-

общинна 

формація 

(10 тис. р. до н. 

е. –VІ ст. до н. 

е.) 

відсутність 

власності і 

класів 

Аграрний 

(доіндустріаль- 

ний) (Х ст. – с. 

ХVІІІ ст.) 

ручна землеробська 

праця(до 85 % 

працездатного 

насе- 

лення) 

2-й 

період 

Пастуша стадія 

протонеоліт та 

неоліт (10–8 тис. – 

5 тис. р. до н. е.) 

родоплемінний 

спосіб відтво 

рюючої 

життєдіяльності 

Грошове (міське) 

господарювання 

(до к. ХVІІІ ст.) 

поля – майстерні 

– ринок (купець) 

– споживачі 

Рабовласницька 

формація 

(V ст. до н. е. – 

V ст.)приватна 

власність та 

Класові 

рабовласницькі 

суспільні 

стосунки 

Індустріальний 

(ост. третина ХVІІІ 

ст. –ост. чверть ХХ 

ст.) 

використання 

машинної тех- 

ніки і технології у 

промисловому 

виробництві (до 60 

% працездатного 

населення) 

3-й 

період 

Стадія 

землеробська 

енеоліт,мідно-

бронзова доба, 

ранній залізний 

вік та середні 

віки(5–4 тис. р. до 

н. е. – ХІІІ ст.) 

сімейно-станово-

державний спосіб 

життя та 

хліборобський 

Характер 

життєдіяльності 

Кредитне 

(народне) 

господарювання 

(починаючи з 

ХІХ ст.) 

виробники –

посередники 

(купці і 

банкіри) – ринки 

Європи – 

споживачі у мет- 

рополіях і 

колоніях 

Феодальна 

формація 

(VІ ст. – ХVІІІ 

ст.)приватна 

власність на 

землю та 

класові 

феодальні 

суспільні 

стосунки на 

основі 

ренти 

 

Постіндустріальний 

(ост. чверть ХХ ст. 

– до ц. ч.) 

із переважанням 

людської 

праці у сферах 

фінансових послуг, 

обробки інтернетін- 

формації, 

обслуговування 

населення та 

побуту (більше 

65 % працездатного 

населення) 

4-й 

період 

Стадія 

хліборобсько- 

мануфактурна – 

пізні середні 

віки (с. ХІІІ ст. – с. 

ХVІІ ст.) станово 

державний спосіб 

життя та 

землеробсько- 

ремісничий 

характер 

життєдіяльності 

 Капіталістична 

формація (ХІХ 

ст.)приватна 

власність на 

засоби 

виробництва та 

класові 

капіталістичні 

суспільні 

стосунки на 

основі 

перерозподілу 

додаткової 

вартості 
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5-й 

період 

Стадія 

хліборобсько- 

мануфактурно-

комерційна 

(с. ХVІІ ст. – с. 

ХІХ ст.)станово-

державний спосіб 

життя та 

промислово- 

землеробський 

характер жит- 

тєдіяльності 

 Комуністична 

Формація 

державна 

власність на 

засоби 

виробництва та 

відсутність 

експлуатації 

 

 

Охарактеризуємо головні з цих моделей та теорій. 

П’ятистадійна модель Д.Ф. Ліста.  

У практичному плані ідею прогресивної ролі промисловості і її 

підтримку на певному (хліборобсько-мануфактурному) етапі історичного 

розвитку суспільства висунув німецький вчений-економіст Ф. Ліст в 1841 р. у 

роботі «Національна система політекономії, міжнародної торгівлі, торгова 

політика й німецький митний союз». В основу періодизації Лист поклав 

домінуючий тип господарської діяльності та розділив економічний розвиток 

на п’ять стадій: 1) Стадія дикості(від початку і до XII – X тисячоліть до н.є.). 

Стадія завершилась із переходом до осілого способу життя. Господарство 

характеризується привласнюючим характером, тобто домінували мисливство, 

збиральництво, рибальство. Організація суспільства – стадно-колективні 

форми;2) пастушача стадія(X-V тисячоліття до н.є.). Господарство мало 

відтворюючий характер, тобто домінували землеробство, скотарство. 

Організація суспільства – родоплемінна; 3)Землеробська стадія(V 

тисячоліття до н.є. – середина XIII ст.. н.є.). Господарство мало 

відтворюючий характер, тобто домінувало землеробство. Організація 

суспільства – сімейно-станово-державна; 4)Хліборобсько-мануфактурна 

стадія(середина XIII ст. – середина XVIII ст.  Характеристика господарства 

мало відтворюючий характер, розвиток мануфактури, ремесла, сільського 

господарства. Організація суспільства – станово-державна;5)Хліборобсько-

мануфактурна-комерційна стадія( друга половина XVIII ст.- середина XIX 
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ст.). Характеристика господарства мало відтворюючий характер, розвиток 

торгівлі, ремесел, промисловості, землеробства. Організація суспільства – 

станово-державна.  

Автор періодизації в розвитку господарства визначав пріоритетною 

митну систему, але вона визнавалась ним дієвою за умов переходу від 

землеробського стану до промислового. 

В останні роки вчені визнають наявність у цій періодизації шостої стадії 

– фінансово-промислової, що тривала із другої половини XIX ст. до кінця XX 

ст. 

Тристадійна модель Б. Гільдербранта-К.Бюхера 

Представники альтернативної класичної школи політекономії, німецькі 

економісти й історики Б. Гільденбрант і К. Бюхер у другій половині XIX 

століття в історії господарства виділили три стадії. В основу поділу історичних 

епох була покладена довжина шляху, що проходить товар-продукт, прямуючи 

з виробляючого господарства в споживаюче:  

1) «Природне», натуральне(або домашнє) господарство. Період: із 

найдавніших часів – до середини XIII століття. Довжина шляху: 

у середньому не більше 1 милі. – з поля або городу землероба 

через млин і кузню в його і панську садибу. 

2) «Грошове» господарство. Період: друга половина XIII століття 

– XVIII століття. Довжина шляху: від декількох миль до 

декількох десятків миль – з поля селянина або з майстерні 

ремісника через міський ринок або ярмарок за допомогою 

купця в будинки споживачів. 

3) « Кредитне» господарство. Період: з XIX століття і далі. 

Довжина шляху: сотні і тисячі миль – з усіх куточків світу за 

допомогою купців і банкірів, на європейські ринки і фабрики, а 

звідти в оселі споживачів: у зворотньому напрямку – машини й 

устаткування, сталь, тканина, взуття та ін. 

Модель А. Тойнбі 
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А. Тойнбі вперше поєднав стадійний і цивілізаційний підходи при 

вивченні історії людства, створив загальну схему і типологію розвитку 

людства. Він зауважував, що кожна цивілізація є унікальною самодостатньою 

соціокультурною системою, що має власні просторові та часові координати, а 

також розробив концепцію їх стадійного розвитку (виникнення, зростання, 

надлам, занепад і розпад) і реалізації творчих сил окремих осіб. 

 А. Тойнбі наголошував, що цивілізації взаємодіють між собою, тому 

історію слід розглядати як цілісний процес в єдності цивілізаційних, стадійних 

і полілінійних принципів. Аналізуючи доіндустріальне суспільство, він 

визначив перші локальні цивілізації, на основі яких сформувалися вторинні 

дочірні регіональні цивілізації, що створюють могутні імперії та світові релігії 

(антична, індійська, китайська ), за ними виникли цивілізації третьої генерації 

або дочірні другої генерації (мусульманська, східнохристиянська, 

західнохристиянська) середньовічної доби.  

Дослідник вважав, що цивілізація, а не національні держави є 

автономною системою історичного руху. Основна визначальна риса цивіліза-

ції – релігія, головний рушій – еліта суспільства, видатні особи, життя яких є 

виявом Божої волі. 

У 60-х роках XX ст. популярними стали теорії «індустріального 

суспільства» (Р. Арона) і «стадій економічного розвитку» (У. Ростоу, Б. 

Гільдебранд). Ці теорії дістали розвиток у теорії про постіндустріальне 

суспільство (Д. Белл, Г. Кан, 3.Бжезінський (США), А. Турен (Франція).  

В основу поділу всесвітньої історії на доіндустріальне (аграрне), 

індустріальне і постіндустріальне суспільство покладено рівень розвитку 

виробництва, а також галузевий і професійний поділ праці. У концепції  

«постіндустріального суспільства» стверджується, що належно від рівня 

техніки в суспільстві послідовно переважає «первинна» сфера економічної 

діяльності (сільське господарство), «вторинна» (промисловість), а тепер воно 

вступає в «третинну» (сфера послуг), де провідна роль належить науці й освіті. 
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Кожній з цих стадій властиві специфічні форми соціальної організації 

(церква і армія – в аграрному суспільстві, корпорація – в індустріальному, 

університети – в постіндустріальному). Важлива роль відводиться також 

певним станам священиків і феодалів, бізнесменів, вчених і фахівців. 

Важливим для періодизації є формаційний підхід. Формація – історично 

визначений ступінь в розвитку людського суспільства, який характеризується 

певною єдністю продуктивних сил, виробничих відносин.  

 Основи формаційного підходу до періодизації історії суспільства 

заклав К. Маркс(друга половина XX ст.) – ідея зміни суспільно-економічної 

формації в результаті розвитку протиріч між продуктивними силами й 

виробничими (економічними) відносинами. Згідно із цим підходом історія 

суспільства й економіки ділиться на ряд суспільно-економічних формацій і 

економік (первісне, рабовласницьке, феодальне, капіталістичне, комуністичне 

суспільства). Критеріями кожної з формації є особливості соціально-

економічного ладу суспільства, що характеризується відносинами власності, 

класовими протиріччями.  

Російський вчений і політик В. Ленін, який продовжив розвиток 

марксистського вчення, підкреслював закономірність і послідовність розвитку 

всіх суспільств через класову боротьбу від рабовласництва та феодалізму, що 

ототожнював з кріпосництвом, до капіталізму і соціалізму як першої фази 

комунізму. В СРСР і з 1991 року ще певний час в Україні єдиним вірним 

підходом до періодизації історії вважався так званий «політичний»(або 

марксистський) підхід. 

За марксистсько-ленінскою теорією, яка виступала методологією в 

оцінці суспільних процесів, історія суспільного розвитку розглядалася як 

прогресивний розвиток, а наступна формація розцінювалася як більш 

досконала, ніж попередня. Характер суспільних процесів визначався 

економічним базисом, а надбудова, у тому числі й духовна сфера, вважалася 

похідною від нього. Схематично система суспільних відносин соціалістичного 

суспільства виглядає так (рис. 1.2). 
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Рис. 1.2. Структура соціалістичного суспільства: 

Д – держава як апарат управління; О – особистість у контексті її 

правообов'язків; С – суспільство, уявлене у територіальному, груповому, 

демографічному, етнонаціональному, соціальному, статгєвому та майновому 

зрізах. 

Періодизація К. Маркса мала ряд переваг порівняно з попередниками: 

уперше суспільство розглядалося як динамічна система; пояснювався 

механізм переходу від одного способу виробництва до іншого, від однієї 

суспільно-економічної формації до іншої в результаті порушення 

відповідності виробничих сил. 

Сучасники Маркса висунули свою схему періодизації, підкреслюючи, 

що розвиток визначається не способом виробництва, а способом обміну. Так, 

Б. Гильдебранд як критерій періодизації взяв розвиненість грошового обміну, 

виділяючи три стадії в історії господарства:  

– натуральне (з найдавніших часів до XIII ст. н. е.), де відсутній грошо-

вий обмін, а обмінюється продукт на продукт;  

– грошове (XIII–XVIII ст. н. е.), що характеризується більш розвиненим 

рівнем обміну;  

– кредитне (з XIX ст.), у якому обмін здійснюється переважно за допо-

могою кредитних грошей, безготівкових розрахунків.  
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Формаційний підхід до періодизації домінував у вітчизняній літературі 

до кінця 80-х років XX ст. На Заході найбільшого впливу набув цивілізацій-

ний підхід до періодизації історії. Уперше його розробив шотландський філо-

соф А. Фергюсон. Взявши за основу періодизації розвиток форм господарської 

діяльності й відносин власності, він виділив 3 етапи:  

– дикість – розвиток мисливського господарства й відсутність приват-

ної власності; 

– варварство – розвиток скотарства й поява приватної власності;  

– цивілізація – розвиток землеробства й приватної власності.  

Ще в XVIII ст. починають формуватися різні теорії цивілізації, серед 

яких можна виділити 2 основні різновиди: теорії стадіального розвитку, що 

розглядають світові цивілізації (співтовариства в певному просторі–часі) з 

тривалими циклами розвитку; теорії локальних цивілізацій, що розглядають 

цивілізацію з більш короткими історичними циклами, що включають одну або 

кілька країн із загальною специфікою. 

У рамках теорії локальних цивілізацій українські вчені Б. Ф. Заблоць-

кий, М. Ф. Кокошко в основу періодизації історії України поклали компле-

ксний критерій – державні й економічні перетворення. Вони вважають, що 

такий критерій періодизації є найбільш об'єктивним і дає можливість оціни-

ти, якою була економіка України, якою могла бути, якою і чому вона є сьо-

годні. Відповідно до цього критерію економічна історія України ділиться на 3 

періоди:  

– економіка раннєфеодальної держави та Київської Русі;  

– економіка періоду політичної й економічної залежності від ін-ших 

держав;  

– економіка незалежної України – період, що почався із другої поло-

вини 1991 р.  

Кожний період ділиться на ряд етапів, які відображають зміни у відно-

синах власності на засоби виробництва, формі організації виробництва, 

розвитку продуктивних сил, структурі господарства. 
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Стадіальні теорії вивчають цивілізацію як єдиний процес прогресивного 

розвитку людства, у яких виділяються певні стадії (етапи). Цей процес почався 

з розпаду первісного суспільства й переходу його частини в стан 

цивілізованості. Із часом у житті людства відбулися зміни в соціально-

економічних відносинах, духовній і матеріальній культурі. 

 Тому цивілізаційний підхід передбачає використання в якості критерій 

періодизації більш широку (ніж при формаційному підході) ознаку –

сукупність матеріальних і духовних факторів. Найчастіше закордонна 

економічна наука (Дж. Гелбрейт, А. Арон, Д. Белл і ін.) наголошу-ють на 

технологічному способі виробництва, використовуючи як критерій сту-пінь 

індустріального розвитку суспільства, прогрес у техніці й технології виро-

бництва. Виділяють три основні стадії в цивілізаційному процесі: 

доіндустріальна, індустріальна, постіндустріальна.  

Технологічний принцип як критерій періодизації дозволяє чітко 

визначити структуру світу за ступенем економічно-го розвитку й розробити 

програму подолання надмірного розриву в його рівнях. Применшення теорії 

постіндустріального суспільства дорого обходиться Україні, оскільки ринкові 

перетворення обмежилися лише реформуванням виробничих відносин 

(роздержавлення, приватизація), а науково-технічні перетворення залишилися 

осторонь, хоча без них неможливий розвиток країни. На рубежі XX–XXI ст. 

людство вступило в новий етап розвитку, що характеризується по-силенням 

інтеграційних процесів, які переросли в глобалізацію. В України є великий 

природний, матеріальний, людський (у т.ч. науковий) потенціал, дос-татній, 

щоб із іншими народами стати творцями єдиної Світової цивілізації. 

Для періодизація історії економічної думки застосовують специфічний 

підхід:1. Докласичний етап (IV тис. до н.е.–XVII ст. н.е.), 2. Класичний етап 

(XVII–ХІХ ст.), 3. Неокласичний етап (ХІХ–І пол. ХХ ст.), 4. Посткласичний 

етап. 

 Сучасний розвиток економічної думки. Я. Ядгаров пропонує поділити 

історію економічної думки (економічних учень) на три етапи: 1) економічні 
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вчення доби до ринкової економіки, 2) економічні вчення доби нерегульованої 

ринкової економіки, 3) економічні вчення доби регульованої (соціальне 

орієнтованої) ринкової економіки. 

Українські економісти-теоретики А. Чухно, А. Філіпенко, А. 

Гальчинський, І. Лукінов, Ю. Павленко, використовуючи цивілізаційну 

парадигму в періодизації історії економіки, вважають, що горизонтальний 

аспект цивілізаційного розвитку характеризують локальні цивілізації окремих 

країн і народів, що були в історично визначені періоди. Вертикальний аспект 

розвитку світової цивілізації відображає історичну еволюцію суспільства, 

його поступальний рух від однієї стадії зрілості до іншої. Як основний 

використовується критерій техніко-технологічного детермінізму. 

 На думку вчених, завершення неолітичної революції (межа IV–III тис. 

до н. е.) започаткувало аграрну цивілізацію; перша науково-технічна 

революція (промисловий переворот) останньої третини XVIII ст. – середини 

XIX ст. утвердила індустріальну цивілізацію, в межах якої під впливом 

сучасної науково-технічної та технологічної революції кінця 70-х – початку 

80-х років XX ст. відбувається становлення постіндустріальної цивілізації. 

Економічна криза 1873–1875 рр. і початок другої науково-технічної рево- 

люції (НТР) кінця XIX ст. – початку XX ст. завершили епоху так званої 

економіки вільної конкуренції та започаткували індустріальну ринкову 

регульовану економіку. Світові економічні кризи 1974–1975 рр. і 1980–1982 

рр., сучасна науково-технічна і технологічна революція (далі – СНТТР) 

кваліфікуються як початок вступу людства у нову постіндустріальну 

цивілізацію. 

    Періодизацію, що узагальнює найновіші світові та вітчизняні 

дослідження соціокультурного розвитку людства, запропонував Ю.В. 

Павленко. Він ввів поняття «цивілізаційний процес», що охоплює історію 

людства від неолітичної революції та пізньопервісної доби до сучасності. 

Всесвітньо-історичний процес дослідник поділяє на три епохи: 

привласнювальну, відтворювальну та інформаційну. Згідно з синергетичною 
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парадигмою він визначив основний критерій – точку біфуркації (вузловий 

момент історичного розвитку), коли відбувалися взаємопов’язані транс- 

формації економічної, політичної, соціальної, культурної сфер одизації такі. 

І. Привласнювальне суспільство (рання первісність). Вузлова точка – 

виникнення відтворювального господарства. 

ІІ. Відтворювальне господарство (пізня первісність і час цивілізації, 

разом цивілізаційний процес). 

1. Ступінь становлення основ цивілізації (у традиційній термінології 

«пізня первісність»): а) стадія родового ладу, вузлова точка – становлення 

племінних органів влади і управління (структур чифдомів-вождівств); б) 

стадія племінного ладу (чифдомів - вождівств), вузлова точка – виникнення 

ранньоцивілізаційних систем. 

2. Ступінь розвитку та інтеграція окремих цивілізацій, власне – 

цивілізаційна історія: а) стадія ранніх (локальних) цивілізацій, ранньокласових 

суспільств (починаючи з єгипетської та шумеро-аккадської). Вузлова точка – 

«осьовий час», перехід від локальних до регіональних цивілізацій; б) стадія 

зрілих, традиційних (регіональних) цивілізацій та цивілізаційних ойкумен 

(станово-класові суспільства). Це регіональні цивілізації другої генерації 

(антична, індійська, китайська тощо) та третьої генерації в умовах 

середньовіччя (мусульманська, західнохристиянська, схі-днохристиянська 

тощо). 

3. Ступінь розвитку індустріальних суспільств, формування 

постіндустріального (інформаційного) суспільства. Це історія 

новоєвропейсько-північноатлантичної (європейської) цивілізації. Вузлова 

точка – виникнення глобальної інформаційної цивілізації. 

III. Інформаційне суспільство. 

Історію економічної думки традиційно поділяють на такі періоди:– 

донауковий (докласичний), зміст якого визначають економічні ідеї мислителів 

стародавнього світу та середньовіччя, коли економічна думка не сформувалася 

як самостійна галузь людського знання. Підсумком цього періоду стало 



37 

 

панування меркантилізму як першої спроби систематизації економічних 

поглядів; 

– класичний етап, який хронологічно охоплює кінець XVII–XIX ст., 

коли економічна наука виокремилася як самостійна під назвою «політична 

економія» (political economia), сформувалася класична політична економія як 

перша наукова школа. Почалося формування альтернативних 

(гетеродоксичних) теорій економічної науки; 

– неокласичний етап з кінця XIX – середина XX ст. Економічна наука 

розвивається як «економіко» (economics), предметом якого стало дослідження 

проблеми ефективності використання обмежених ресурсів в умовах 

зростаючих людських потреб. Сформувалися альтернативні щодо 

неокласичного напрями економічної теоретичної науки. Провідними 

напрямами економічної думки були неокласичний, кейнсіанський, 

інституціональний; 

– посткласичний період. Сучасний період розвитку економічної думки, 

характерною ознакою якого є плюралізм і конкурентність, багатоваріантність 

економічних теорій і методів дослідження. Авторитетні економісти вважають 

терміни «політекономія» і «економікс» синонімічними назвами однієї 

економічної теоретичної науки. 

Цивілізаційний і формаційний підходи доповнюють один одний. 

Елементи формаційного підходу, принаймні, можна включити в 

цивілізаційний аналіз, тому що розвиток соціально-економічних відносин – 

важлива частина ци-вілізаційного процесу. Критично оцінюючи різні підходи 

до періодизації історії, можна зробити висновки:  

– масштабність, суперечливість, багатогранність глобального історико-

економічного розвитку суспільства істотно ускладнює його пізнання, зокрема, 

формування загальної теорії періодизації;  

– більшість концепцій відображає лише окремі сторони дослідження, 

тому що використовують різні критерії періодизації;  
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– у цих умовах історики-економісти воліють користуватися загальноіс-

торичною періодизацією: стародавня історія (100 тис. р. тому–V ст. н.е.), 

середні віки (V–XV ст.), новий час (XVI–поч. ХХ ст.), новітні часи (1914 р. – 

до наших днів). 

Отже, пропонуємо наступну періодизацію та структуру історії 

економіки та економічної думки(див. табл.1.2.). 

Таблиця 1.2. 

Історико-хронологічна періодизація історії економіки та економічної 

думки 

Періоди Структура історії економіки та економічної думки 

1 період Господарство первісного суспільства та ранніх 

цивілізацій (від появи людини до ІХ ст. до н.е. 

2 період Період формування світових цивілізацій (VІІІ ст. до н.е. – 

V ст.). 

3 період Середньовіччя (V – ХV ст.) 

4 період Формування ринкової економіки (ХVІ – І пол. ХVІІ ст.). 

5 період Розвиток ринкового господарства (ІІ пол. ХVІІ – поч. ХХ 

ст.) 

6 період Державно-монополістичний розвиток (І пол. ХХ ст.). 

7 період Господарство під впливом науково-технічної революції 

(ІІ пол. ХХ ст.). 

8 період Етап інформаційно- технологічної революції (кін. ХХ – 

поч. ХХІ ст.). 

 

1.3. Господарський розвиток та економічна думка Стародавнього Сходу 

Первісна доба була найтривалішою в історії людства. Людина з’явилася 

в теплих сприятливих умовах Євразії та Африки понад 3 млн. років тому. 

Людство пройшло шлях від зародження людини як біологічного виду до 

сучасного фізичного типу, від первісного людського стада до родової та 

сусідської громад, племен та їхніх союзів, зародження державності, 

виникнення на рубежі IV – III тис. до н. е. стародавніх цивілізацій. 

Розвиток до індустріальних цивілізацій поділяють на кілька етапів, які 

мали такі властивості: 
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- низькі темпи розвитку продуктивних сил і повільне їх удосконалення; 

- низькі темпи розвитку суспільства; 

- колективне привласнення природних благ і результатів виробництва; 

- рівномірний розподіл та соціальна рівність; 

- колективна, общинна власність на землю та інші засоби виробництва. 

У розвитку первісного суспільства виділяють декілька періодів, а в 

основу поділу на періоди покладено технологію виготовлення знарядь праці, 

яка, у свою чергу, залежала від матеріалів, що лежали в основі цього процесу. 

Відомі такі періоди: кам’яний (його складають палеоліт, мезоліт, 

неоліт); мідно-кам’яний (енеоліт); бронзовий; залізний. Найважливішими 

рисами первісної доби були перехід від привласнюючого до відтворюючого 

господарства, існування роду як господарської одиниці, який поділявся на 

великосімейні виробничі колективи, спільної власності громади на землю. 

Палеоліт, або давній кам’яний вік (3 млн.–10 тис. р. тому), був 

найдовшим періодом. Характерні риси періоду: знаряддя праці 

еволюціонували від палки-копалки і примітивних кам’яних знарядь до 

мікролітів (невеликих відщепів і пластин), складних знарядь з вкладками, 

списометалки, поширилось використання кістки і рогу; головними заняттями 

населення були збиральництво, загінне полювання, рибальство; людина 

навчилася видобувати та підтримувати вогонь; з’явилися постійні житла.  

Із завершенням льодовикового періоду та встановленням 

клімату,близького до сучасного (35–10 тис. років тому), почалося утвердження 

людини сучасної. 

У мезоліті – середньому кам'яному віці (9–8 тис. до н.е.) утвердилися 

сучасні післяльодовикові природнокліматичні умови, великі звірі вимерли. 

Люди були змушені харчуватися дрібними тваринами, птахами; поряд із 

збиральництвом і полюванням одним з головних занять було рибальство 

вудкою. Тоді ж були винайдені гарпуни, лук, стріли, рибальські голки, плетені 

сітки, тенета.  
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Займалися річковим збиральництвом (ловля раків, молюсків); зроблено 

перші спроби приручити диких тварин (собака, бик і свиня); виник 

найдавніший транспорт – водний (колоди, плоти з них, човни, видовбані з 

стовбурів дерев); високий рівень виготовлення мікролітів. З’явилися 

макроліти – кам’яні знаряддя для обробки дерева, зокрема сокири; відбулися 

виснаження мисливських ресурсів, криза привласнюючого і зародження 

відтворюючого господарства, яке розпочалося з тваринництва; зародилося 

землеробство і виникли перші постійні поселення, племена. Почався процес 

формування народів. Посилювалася відмінність у темпах і характері 

господарського розвитку окремих людських спільнот. 

Неоліту - новому кам’яному віку (7–4 тис. до н.е.) притаманне: 

утвердження галузей відтворюючого господарства. Цей процес отримав назву 

«неолітична революція». Термін «неолітична революція» впровадив у 

науковий обіг 1949 року англійський археолог Вір Гордон Чайлд. 

Неолітична революція відбувалася у VI–III тис. до н. е. та сприяла 

переходу від привласнюючого до відтворюючого типу господарства, і що 

сприяло виникненню скотарства, тваринництва, землеробства та виникненню 

міських поселень, ремесел та писемності. 

Неолітична революція була одночасно економічною, технологічною, 

побутовою, соціальною, етно-культурною та політичною. З’являються перші 

історично сформовані соціальні інститути, поділ праці (становіковий, 

племінний, фаховий), сім’я, рід, плем’я, община, релігія, власність, 

додатковий продукт. З об’єднанням функцій військового ватажка і судді влада 

військової аристократії істотно зміцнюється. 

Нездатність задовольнити зростаючі потреби людини і суспільства, 

продуктивність у виробництві призводили до витіснення кам’яних знарядь 

праці, тому вони вичерпали свій потенціал у IV тис. до н. е. Почався перехід 

до енеоліту. 

Складовою енеоліту є мідний та бронзовий віки. Мідний вік, або 

енеоліт (4–3 тис. до н.е.  )характеризується такими рисами: відтворююче 
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господарство стало домінуючим, орне землеробство з використанням тяглової 

сили бика; сирцева архітектура;поховання в межах поселень і в житлах; поділ 

праці на скотарство і землеробство; мальований посуд; зародилося прядіння і 

ткацтво, з'явився ткацький верстат; виник наземний транспорт – лижі, віз, 

сани; розвинена система обміну призвела до розшарування населення, 

міжплемінних сутичок, виникнення городищ. 

Бронзовий, який охопив 2–1 тис. до н.е. Визначальними рисами цього 

періоду були: існування відтворюючого господарства, швидкий розвиток 

тваринництва і орного землеробства; виділення скотарських племен; високим 

був рівень громадського ремесла, насамперед гончарного та бронзоливарного; 

виникли місцеві центри металургії та обробки бронзи; обмін набув постійного 

та регіонального характеру. Обмінювалися мідь, бронза, золото, бурштин, 

фаянс, сіль; встановлюються патріархальні відносини; частіше будуються малі 

житла для однієї сім’ї; з’явився парус. 

Ранній залізний вік 1 тис. до н.е.: характерними були співіснування 

бронзових і залізних знарядь праці, перехід від мотики до сохи та плуга. 

З'явилися залізні серпи, плужні лемеші, розвивалися ремесла, особливо 

ковальство, ювелірна справа, гончарство; удосконалення знарядь праці, 

розширення виробництва їх з металу; поділ виробничої сфери на сільське 

господарство і ремесло. 

Підвищення продуктивності праці на основі удосконалення знарядь 

праці, масове поширення їхнього виробництва з металу, поділ виробничої 

сфери на сільське господарство та ремесло, виробництво додаткового 

продукту призвели до поступового майнового розшарування та формування 

первісних держав, а з винайденням буквеного письма починається стадія 

цивілізації. 

Цивілізація - це специфічний, своєрідний розвиток у комплексі 

характеристик матеріального, духовного та соціального життя тієї чи іншої 

групи країн, народів (або окремої країни, народу) на певному історичному 

етапі. Невід’ємний атрибут цивілізації  - це діяльність держави і наявність 



42 

 

писемності. Саме з її появою у процесі переходу від прототипу держави до 

держави відображається (фіксується) у різноманітних законах (указах, 

розпорядженнях) утворення та існування останньої. 

Більшість істориків домовилися відносити до періоду Стародавності час 

від так званої неолітичної революції, коли низка племен Євразії перейшла 

до осілості й землеробство стало головним заняттям (VII—X тис. до н. е.). 

За такий тривалий час відбувся багаторазовий поділ праці та 

виокремилися ремесла, виникли головні соціальні інститути: 

- приватна й колективна власність; 

- родина (патріархального типу); 

-  система родового устрою; 

- громада («азіатського» зразка); 

- релігія (переважно політеїстична); 

- право (ґрунтувалося на звичаях — традиційне); 

- держава (військова демократія, деспотія, теократія). 

У цей період людство освоїло будівництво споруд із каменю та дерева, 

почало виплавляти метал — мідь, золото, срібло і бронзу, потім свинець, залізо 

й олово, винайшло і стало широко використовувати колесо, писемність - 

ієрогліфічну, буквену (фінікійську). 

У той час сформувався й поширився так званий традиційний спосіб 

виробництва. Йому властиве децентралізоване прийняття рішень, тобто 

родини самі вирішували, що і як робити, але відбувалось це відповідно до 

досить жорстких зовнішніх правил. 

Виробництво, як правило, мало переважно натуральний, нетоварний 

характер. Провідна галузь - сільське господарство, в основному землеробство, 

в якому зайнято від 75 до 95 % працездатного населення. Громада відігравала 

значну роль у перерозподілі благ і регламентації повсякденного життя. Вищою 

метою було фізичне виживання, стабільність, порядок, передання 

матеріальних і моральних цінностей із покоління у покоління.  
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Соціальна структура традиційного суспільства проста. На найвищому 

рівні ієрархії перебувала родова знать — вожді племені, воєначальники, судді, 

священнослужителі, їх частка становила майже 3 % з урахуванням членів їх 

родин; основне населення — вільні хлібороби, ремісники та купці - приблизно 

10 % населення, така сама частка рабів. Половина з них належала всьому 

племені або царському палацові, інша -  окремим родам чи родинам. 

Поряд із традиційним формується й азіатський спосіб виробництва, або 

система «влада - власність». «Азійський» спосіб виробництва – це така 

суспільна організація економіки, за якої влада і власність не розділені. 

Держава контролює не тільки розподіл і споживання необхідного та 

додаткового продукту, але й його виробництво, а часом навіть відтворення 

самого працівника. Суспільство, засноване на викладених засадах, іменують 

тоталітарним, а систему правління державної бюрократії – тоталітаризмом. 

Перші держави утворилися на Стародавньому Сході (Єгипет, Індія, 

Месопотамія, Китай) на зламі неоліту і бронзового віку. Одночасно елементи 

державності формуються в Україні в умовах трипільської культури. 

Особливості східного рабства:Єгипет, Межиріччя, Індія, Китай 

Історія давньої цивілізації охоплює період із середини IV тисячоріччя до 

н. е. до падіння Західної Римської імперії в V ст. н. е. Приблизно із середини 

IV–II тисячоріччя частина людства зробила гігантський прорив – перейшла від 

первісності до цивілізації (від лат. civis – міський, державний, що 

протистоялопоняттю silvaticus – лісовий, дикий, грубий). У середині IV–III 

тисячоріччя перші осередки цивілізації виникають у Месопотамії 

(Межиріччя), у Єгипті; в III і II тисячоріччях в Індії й Китаю – відповідно в 

долинах рік Тигр і Євфрат, Ніл, Інд і Ганг, Хуанхе і Янцзи.  

Ці регіони відрізнялися м’яким помірним кліматом, родючими 

легкооброблюваними ґрунтами, що вимагають поливу водою. Але 

використовувати сприятливі умови були не просто – низов'я рік 

заболочувалися, а трохи далі від ріки від спеки земля висихала, пе-

ретворюючись у напівпустелю. Була потрібна праця багатьох поколінь, щоб 
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осушити болота, прорити канали для рівномірного постачання води, побуду-

вати греблі для регулювання стоку води. Спочатку зрошувальні роботи велися 

громадами в межах зайнятої ними території. Зі збільшенням числа населення 

й розширенням оброблюваної землі виникла необхідність створення єдиної 

іригаційної системи, що діє на всій заселеній частині річкової долини. Це 

вимагало об’єднання громад і посилення їхніх господарських зв’язків. Тому 

на два-три тисячоріччя раніше за Європу для виконання, у першу чергу, 

творчих функцій виникають держави, розташовані уздовж великих рік. 

Державам Стародавнього Сходу були властиві такі спільні риси: 

- ручна технологія з індивідуальними та спільними знаряддями праці, 

- провідна роль землеробства і натурального господарства, 

- позаекономічний примус як засіб організації та привласнення 

суспільної праці. 

У ці тисячоліття сформувався й повсюди панував так званий 

традиційний спосіб виробництва. Виробництво, як правило, мало переважно 

натуральний, нетоварний характер.Основна сфера економічного життя – 

сільське господарство.Основною продуктивною силою в первинній галузі 

виробництва – сільському господарстві були селяни-общинники. Між 

державою і общинниками-землеробами склалися відносини підданства. 

 В обробітку землі в царських і храмових господарствах частково 

використовувалася праця рабів. Раби належали державі. Джерелами рабства 

були війни та борги. Використання рабської праці мало малопродуктивний 

характер: обслуговування рабовласників, будівництво пірамід, палаців та 

грандіозних іригаційно-зрошувальних систем. Східне рабство не було 

класичним. Тут переплелися общинні та рабовласницькі елементи. Поступово 

складався так званий азійський спосіб виробництва з безперечною участю 

держави в економічних процесах, на основі тотожності, неподільності влади 

та власності. 

Формою правління у стародавніх державах була монархія, що нерідко 

мала характер деспотії. Особливістю держав Стародавнього Сходу була 
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експлуатація значної частини вільного населення. Характерні риси 

господарства країн Стародавнього Сходу наведено в таблиці 1.3. 

Єгіпет 

Вигідне стратегічне та географічне положення Єгипту сприяло його 

політичному та економічному розвитку. Зокрема, швидко розвивалося 

землеробство на високоурожайних, поливних землях долини Нілу. Другою 

важливою галуззю господарства було тваринництво, яке відтіснило 

мисливство. Єгиптяни винайшли соху, навчилися виливати з міді ножі, 

сокири, наконечники стріл, посуд. Проте найбільшим їхнім господарським 

досягненням стала зрошувальна система землеробства. Заболочена, 

непридатна для життя долина Нілу в III тис. до н. е. перетворилася на квітучий 

оазис, коли Верхнє і Нижнє царства об’єдналися в єдину державу. Побудувати 

цей гідротехнічний комплекс, підтримувати його, давати надлишки 

сільськогосподарської продукції могли тільки великі вільні сільські громади. 
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Таблиця 1.3. 

Характерні риси господарства країн Стародавнього Сходу 

 Єгипет Межиріччя Індія Китай 

Витоки 

та формування 

держави 

IV тис. д. н.е. 

(30 династій) 

– раннє царство 

(3100–2800 рр. д. н. е.); 

– древнє царство 

(2800–2250 рр. д. н. е.); 

– середнє царство 

(2050–1750 рр. д. н. е.) 

– нове царство 

(1580–1085 рр. д. н. е.) 

IV–ІІІ тис. д. н. е. 

Шумер,Аккадське цар- 

ство, Киш, Ур, Урук, 

Лагаш, Вавилонське 

царство, Нововавилон- 

ське царство. 

Найбільший розвиток 

за царів – Хаммурапі 

(1792–1750 рр. д. н. е.); 

Навуходоносор (605– 

526 рр. д. н. е.). Насе- 

лення становило 1 млн 

осіб. 

Клинопис – перша в 

світі писемність 

ІІІ тис. д. н. е. 

Хараппа, Махенджо- 

Даро, Чанху-Даро, Ка- 

лібанган. 

Найбільший розвиток 

за царів – Чандрагуп- 

та Маурія (321–297 

рр. д. н. е.), перший 

об’єднувач Індії та ім- 

ператор найбільшої в 

історії Стародавньої 

Індії держави Мауріїв. 

Ашока (273–232 рр. д. 

н. е. – означає “без го- 

ря”) 

V тис. д. н. е. 

Культура Яншо. 

Династії – Сю 

(до 2205 р. д. н. е.); 

Шан (1766 р. д. н. е.); 

Чжоу (1046–256 р. д. н. 

е.); Цінь (251–207 р. д. 

н. е.), Хань (206–220 р. 

д. н. е.). 

Найбільший розвиток 

за царів –Ши Хуанді 

(221–210 р. д. н. е.), 

об’єднувач Китаю; У. 

Ді (140–86 р. д. н. е.) 

Основна галузь 

життєдіяльності 
Басейнова зрошува- 

льна система земле- 

робства (пшениця- 

еммер – вид полби, 

ячмінь, сорго, часник, 

огірки, папірус, фіні- 

ки, кунжут). 

Іригаційний канал до- 

вжиною 1600 км, шту- 

чний поливРучний 

мотичний 

(винайшли соху) спо- 

сіб обробки землі. 

Дренажне ірригаційне 

землеробство 

(пшениця, ячмінь). 

Ріка Хаммурапі – канал 

між Тігром та Єфра- 

том. 

Ручний мотичний 

спосіб обробки землі. 

Стійлове тваринництво. 

ЛьонарствоСадівництво 

(фініки). 

Тваринництво (вівці, 

корови, свині, кози). 

Річкова культура 

(пшениця, ячмінь, го- 

рох, просо, кунжут і, 

вперше у світі бавовник 

та цукровий очерет). 

Ручний мотичний 

спосіб обробки землі. 

Тваринництво (коро- 

ви, вівці, кози, свині, 

осли, слони, коні) 

Зрошувальне інтен- 

сивне землеробство 

(рис, просо, льон, ба- 

вовна, прянощі). 

Створена іригаційна 

система, споруджений 

великий канал між рі- 

ками Цзин та Ло. 

Ручний мотичний 

спосіб обробки землі. 

Багатопільне госпо- 

дарство, система 

грядкових культур. 
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Тваринництво (корови, 

вівці, кози, осли, сви- 

ні, коні) – спеціаліза- 

ція Нижнього Єгипту). 

Садівництво. 

Виноградарство. 

Бджільництво. 

Льонарство 

Земля продається, да- 

рується, орендується 

Сівозміни. 

Використання доб- 

рив 

 
Ремесло 

 

Будівництво 

Ливарство (мідь, бро- 

нза). 

Гончарство. 

Виробництво скла. 

Лляне ткацтво. 

Медицина. 

Піраміда Хеопса (ви- 

сота 146,8 м, довжина 

основи 232 м, най- 

менша брила з піраміди 

Хеопса важить 

2 000 кг, а найбільша – 40 

000 кг). Статуя 

Великого 
сфінкса (довжина – 

57,3 м, висота – 20 м) 

Спеціалізований ха- 

рактер будівництва 

Ливарство (мідь, бро- 

нза). Гончарство. 

Вавілонська вежа 

(квадратна підстава з 

довжиною сторін 91,5 

м, висота 90 м і скла- 

далася із семи ярусів). 

Тронний зал (довжина 

– 52 м, ширина 6 м). 

Сади Семіраміди 

(кам’яна будівля із 

склепінчастих терас 

на кожній терасі був 

шар землі, де і розбивали 

сад, вода вгору 

подавалася за допомо- 

гою лопатевого водо- 

проводу). 

Використов. обпалену 

цеглу; розчин із глини, 

бітуму (гірської смоли) 

та золи. 

Склали візуальну зо- 

У будівництві зайня- 

то 30–50 % населен- 

ня (шрені – ремісничі 

об’єднання) 

Ливарство (мідь, 

бронза). 

Ковальство. Бавовняне 

ткацтво. Ювелірна 

справа. Гончарство. 

Деревообр. Судно- 

плавство. 

Медицина 

Місто Махенджо-Даро 

(площа – 2,5 кв. км). 

Міста мали каналіза- 

цію, водопровід, 

централіз. збір сміт- 

тя. 

Використов. гончарне 

коло, посуд та цегла 

обпікалися в спеціаль- 

них печах. 

Видобувалися мідь, 

олово, свинець, золото 

і срібло. Вироблялися 

Будівництво 

Ливарство (мідь, бро- 

нза).Гончарство. 

Ювелірна справа. 

Велика Китайської 

стіна (будувалася 10 

років, прац. біля 2 млн 

людей, довжина майже 

4 тис. км, через кожні 

60–100 метрів вежі, ви- 

сота стіни 10 метрів, по 

ній вільно могли про- 

їхати 5–6 вершників). 

Винайдено напівфар- 

фор, виробництво шо- 

вку, спосіб виготов- 

лення паперу з суміші 

кори дерев, коноплі, 

мотузо, компас. 

Розповсюдження з VI 

ст. д. н. е. залізних 

знарядь праці та зага- 

льний прогрес техніки 

стимулювали індиві- 

дуалізацію ремісн. ви- 
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ряну карту, встанови- 

ли зв’язок Сонця зі 

знаками Зодіаку. 

Розроблений точний 

місячний календар. 

Користувалися соняч- 

ними і водяними го- 

динниками 

бронзові й інші сплави 

металів. 

У металообробці за- 

стосовувалися лиття, 

кування листа і 

заклепки. 

Виготовлялися з золо- 

та, срібла, каменів 

робництва та викорис- 

тання рабської праці 

Основні продуктивні 

сили 
Хену – вільна община 

Селяни володіли дріб- 

ними наділами, за ко- 

ристування якими 

сплачувалася натура- 

льна рента – податок у 

царську казнуКрім сплати 

податків, 

селяни повинні були 

відбувати роботи за 

наказом фараонів і 

номархів – на спору- 

дженні іригаційних 

систем, палаців, хра- 

мів, пірамід, прокладці 

доріг та ін. 

Царські та храмові 

землероби. 

Раби – хуру 

Селяни, що опинилися 

в борговій кабалі, вій- 

ськовополонені 

Вільні громадяни 

Авелум – “людина”, 

мар авелум – “син лю- 

дини”, до них відноси- 

лися – і великі торговці 

і дрібні ремісники, і 

селянин. Залежні люди 

Мушкенуми (“що 

схиляється”) з обме 

женими цивільними 

правами - працівни- 

ки царських земель, 

які могли мати рабів, 

особисте майно, їхні 

права захищалися в 

суді. 

Раби – вардуми 

Військовополонені, 

боржники, звернені в 

рабство за злочини 

(могли мати деяке 

майно) 

Вільна община і сі- 

мейні общини роди- 

чів 

До неї входили касти, 

що об’єднували пред- 

ставників однієї 

професії.були сангхи, що 

об’єднували ремісників і 

крамарів з різних каст, на 

чолі цих груп стояв ви 

борний староста. 

Існували чотири варни: 

жрецтво – брахмани; 

воїни – кшатрії; торговці, 

фермери – вайшії; слуги, 

робітники – шудри 

Вільні селяни з кру- 

говою порукою та ві- 

дповідальністю до 

третього коліна 

Конфуцій виступав за 

чіткий ієрархічний ро- 

зподіл обов’язківміж 

членами суспільства, 

проголошував владу пра- 

вителя священною, а ме- 

тою державного управ- 

ління – інтереси народу. 

Майнова диференціація 

та обезземелення селян 

сприяли появі оренди 

(до половини урожаю), 

найманої праці, рабсь- 

кої кабали, концентрації 

земельної власності. 

Раби були як приват- 

ними, так і державни- 

ми (родичі засуджених, 

діти рабів) 

Товарообмін Виробнича спеціалізація 

сприяла натура- 

Існувала грошова 

система та лихвар- 

Виробнича спеціалізація 

сприяла натуральному 

Товарообмін був сла- 

борозвинений із-за 
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льному товарообмі- 

ну. 

Вагова одиниця міді – 

дебен (90 г міді). 

З XVI – XV ст. до н. е. 

пош. обмін і продаж 

товару на срібло, яке 

стає грошовим екві- 

валентом 

ство. 

У процесі розвитку 

товарно-грошових 

відносин виділяється 

нова категорія насе- 

лення – тамкари, до 

яких відносилися ли- 

хварі, кредитори, то- 

рговці і ін. 

товарообміну. 

Експортували – бавовну, 

ювелірні вироби, дорого- 

цінне каміння, імпортува- 

ли – ячмінь, овочі, 

фрукти. 

Були торговельні зв’язки 

з 

Єгиптом та Крітом. 

З V ст. до н. е. виникли 

срібні гроші 

общинної автаркії. 

Особи, що займалися 

обміном між окремими 

родинними группами, 

прирівнювалися до 

простолюдинів. Дана 

професія була спадко- 

вою 
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Поступово фараони, жерці, державні чиновники присвоїли общинні 

землі, перетворивши вільних селян на залежних від себе виробників. Згодом  

стародавні єгиптяни навчилися виплавляти бронзові вироби, виробляти тонке 

льняне полотно, прикраси з золота і срібла. Особливо високого рівня розвитку 

досягла обробка каменю.  Оскільки на півночі Єгипту переважало 

тваринництво, а на півдні землеробство, то між цими областями виникла жвава 

торгівля. Купці торгували золотом, сріблом, міддю, оловом, шкірами, 

слоновою кісткою, деревиною. Головною продуктивною силою були селяни – 

члени громад. Рабів їхні власники використовували як слуг, хоча великої 

різниці між селянами-общинниками та рабами не було. Перші могли 

потрапити в боргове рабство, другим дозволяли мати сім’ї. 

Формами господарств були: царське, храмове, вельможне, общинне. 

Верховне право на землю належало фараону. Для Єгипту була характерною 

централізація економіки: розподіл продуктів, облік урожаю, видача знарядь 

праці. Було винайдено скло, створювалися водосховища.  

Згодом, форми і методи організації трудових процесів обумовлювали 

стагнацію, відсутність розвитку, що призвело до занепаду Єгипту у II 

тисячоліття до н.е. 

Межиріччя (Месопотамія) -  один із найдавніших центрів землеробства 

(XI—VIII  тис. до н. е.). Так називали стародавні греки рівнинні землі між 

ріками Тигром і Євфратом, що у перекладі з грецької означало межиріччя. 

Великі території придатної для посівів землі сприяли розвитку землеробства і 

скотарства. Інтенсифікація її використання здійснювалася шляхом 

зрошування за допомогою іригаційних споруд. 

Найпоширенішими сільськогосподарськими культурами тут були 

ячмінь, просо, льон, горох, цибуля, часник, огірки, виноград, лікарські 

рослини тощо, культивували фігові та фінікові пальми.  

Зростання сільськогосподарського виробництва стимулювало розвиток 
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ремесел та торгівлі. Основне населення – селяни, які, втративши власність на 

землю, працювали за частку врожаю на храмові господарства. З ремісничих 

професій поширеними були каменярі, теслярі, ковалі, пекарі, металурги. 

Найрозвиненішими державами Межиріччя в IV – III тис. до н. е. були Шумер, 

Аккад, Ур, Ніппур, Урук, Ассірія.  

У кінці III тис. до н. е. в Месопотамії утворилося могутнє централізоване  

Вавилонське царство. Найбільшого розквіту воно досягло за царя 

Хаммурапі. Як і в Месопотамії в цілому, головною галуззю господарства 

вавілонян було землеробство.  

За Хаммурапі будувалися грандіозні канали. Функціонуванням 

іригаційної системи займалася держава. Раціональне ведення іригаційного 

землеробства зумовило успішну діяльність тваринництва. Заможні господарі 

тримали великі стада худоби, яку здавали в оренду безтягловим селянам. 

Рабство трималося на війнах і боргах. Однак переважну частку 

сільськогосподарської продукції виробляли вільні селянські общини. 

Значного розвитку набула зовнішня та внутрішня торгівля. Загалом торгівлю 

здійснювали під контролем держави. Колишніх вільних купців держава 

перетворила на торгових агентів — тамкарів. Вона також управляла 

ринковими цінами.  

Вавилонські купці вивозили: фініки, інжир, зерно, вовну, ремісничі 

вироби, а ввозили: рабів, предмети розкоші, ліс, метали, камінь. За Хаммурапі 

господарство було децентралізованим, заохочувався общинно-приватний 

сектор. 

У Вавилоні співіснували державна, общинна та приватна форми 

власності на землю, з переважанням першої. Землю з державного фонду 

роздавали в службове користування за виконання певних повинностей на 

користь держави (воїнам, чиновникам, персоналові царсько-храмового 

господарства та ін.). 

У цей період формувалися орендні відносини. Закон регулював цю 

сферу суспільних зв’язків; дозволяв орендувати поле терміном на 1—2 роки, 
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цілину — на 3 роки, садок — 5 років, регламентував орендну плату за 

користування. У разі половинщини землевласник мав допомогти орендареві 

робочою худобою та посівним матеріалом. 

Економіка східного рабства характерна і для Стародавньої Індії та 

Китаю. 

Вже в IV тис. до н.е. в долині Інду зародилося зрошуване землеробство, 

розвивалося тваринництво. Виникли ремісничі міста, торгівля. Знаряддя праці 

виготовлялися як з металу (міді, бронзи), так і з каменю. Гончарі славилися 

своїми глиняними виробами, ткачі – бавовняними тканинами. Вторгнення 

завойовників на деякий час загальмувало господарську діяльність місцевих 

жителів. Тільки в II – І тис. до н. е. спостерігалося швидке піднесення 

економіки Індо-Гангзької долини. 

Використовуючи залізні знаряддя праці, землероби на зрошуваних 

полях збиралидва врожаї на рік цукрової тростини, пшениці, проса, льону, 

бавовнику, рису. 

Високого рівня розвитку досягли ремесла — ковальство, ткацтво, 

гончарство, ювелірна справа. З’явилися купці-професіонали, в тому числі 

лихварі. Грошовий обіг був нерозвинений, та й справжні монети з’явилися у 

формі шматочків срібла з печаткою лише у V ст. до н. е. 

Таким чином, можна узагальнити особливості способу виробництва 

країн Стародавнього Сходу: 

- розвивались основні галузі первинного сектору 

економіки(рослинництво, тваринництво тощо); 

- внаслідок панування натурального господарства торгівля була 

примітивною, міновою; 

- початок появи товарного виробництва; 

- форма виробничих відносин – напівпатріархальна, 

напіврабовласницька; 

- поєднання елементів первісного та раньодержавного господарства; 

- централізованість держав, необмежена влада правителів; 
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- мало місце рабство, що, переважно, мало «домашній характер», - раби 

не були головною продуктивною силою суспільства, раби належали 

в основному державі. Рабів використовували для обслуговування 

рабовласників, вони брали участь у будівництві пірамід, каналів 

тощо. 

- основною продуктивною силою суспільства залишалися селяни-

общинники; 

- центром економічного життя було царське і храмове господарство; 

- слабкий розвиток інституту приватної власності на землю; 

- поява великих міст, соціальна диференціація і реміснича 

спеціалізація населення. 

Зазначене обумовило повільність і порівняльну застійність у розвитку 

тогочасного господарства і суспільного устрою держав Стародавнього Сходу. 

Економічна думка стародавнього світу (рис. 1.3) охоплює значний 

історичний період. Пам’ятки давнини та твори стародавніх мислителів 

відображають насамперед стан соціально-економічного та політичного 

розвитку країн Стародавнього Сходу і античності. Водночас їх можна 

розглядати як перші пам´ятки економічної думки, спроби узагальнення 

господарської практики, теоретичного усвідомлення економічних процесів та 

явищ. 

Економічна думка Стародавнього Сходу 

Зачатки знань про те, як улаштоване господарське життя людей 

з´явилися ще в Стародавньому Світі з появою перших державних утворень і 

становленням державних форм управління економікою. Широка участь 

держави у господарському житті, чим відзначалося східне рабство, яке 

виникло у IV ст. до н.е., як відомо, сприяла формуванню специфічного, так 

званого азіатського способу виробництва.  

Тут, на Сході, вже в той період відбувалось наростання ринкових 

елементів в надрах натурального господарства, що і зумовило виникнення 

проблем, пов´язаних з осмисленням меж, співвідношення державної, 
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общинної і особистої власності, трактуванням суті економічних категорій і 

законів. Розпочинається оформлення економічної думки в економічну теорію, 

яка сприймається суспільством як скеровуючий фактор у здійсненні 

господарської політики. 

Про економічну думку Стародавнього Єгипту можна довідатися 

насамперед з творів державних чиновників (писарів). До нашої доби дійшли 

«Повчання гераклеопського царя своєму синові Мерікара», «Пророчення 

Іпусера», «Пророцтво Неферті», «Повчання Ахтоя, сина Дуауфа, своєму 

синові Піопі», різні адміністративно-господарські та юридичні документи. 

Серед них – постанова 261 р. до н. е., що регулювала рабовласницькі відноси- 

ни, та «Податний устав» 257 р. до н. е., на основі якого стягувалися податки в 

Єгипті. Розглянемо найвідоміши пам’ятки економічної думки Стародавнього 

Єгипту і надамо їм коротку характеристику: 

 «Повчання гераклеопського царя своєму синові Мерікара» (ХХІІ 

ст. до н.е.) – розкриває політику та економічні функції фараона, 

як глави держави, дає інформацію про класовий характер 

староєгипетської влади, а саме: вороже ставлення до незаможних, 

придушення натовпу, нагородження царем своїх вельмож, жреців 

тощо; 

 «Повчанні Ахтоя, сина Дуауфа, своєму синові Піопі»(XXI – XVIII 

ст. до н.е) – дає уявлення про соціальну структуру Стародавнього 

Єгипту, зокрема прославлення професії писаря(чиновника), що 

давало змогу займати займати високе місце в ієрархічній 

державній системі, привілеї, незалежність; 

 «Пророчення Іпусера»( ХVІІІ ст. до н.е) та «Пророцтво Неферті» 

дає інформацію про соціальний переворот(XXIII – XXI ст. до. н.е), 

про розпад централізованої системи управління, розкрадання 

податкових декларацій, відстоюється ідея централізму, єдності 

давньоєгипетської держави як запоруки порядку та стабільних 

доходів чиновників державного апарату.  
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Рис. 1.3. Економічна думка країн стародавнього світу 

Адміністративно-господарські документи характеризують організацію 

та управління державним (царсько-храмовим) господарством, організацію 

праці царських майстрів та землеробів.  

Швидкий розвиток приватної власності був характерний для перших 

цивілізацій Месопотамії. Найбільш відомим із ранніх пам’яток старосхідної 

економічної думки є збірник законів, названий істориками на честь його 

автора «Кодексом Хаммурапі». У ХVІІІ ст. до н.е для Вавілонського царства, 

виникла реальна загроза руйнування підвалин його цілісності і, можливо, 
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незалежності. У 1792–1750 роках до н. е. за правління вавилонського царя 

Хаммурапі було вперше «встановлено право в країні». Прийняті ним закони 

складалися з 282 статей і вміщували широкий перелік норм, якими повинні 

були керуватися громадяни Вавилону. 

 Основна мета законів – всебічне зміцнення економічної влади держави. 

Закони Хаммурапі захищають приватну власність, особливо власність царя, 

храмів, державних службовців та воїнів. Зазіхання на неї карається смертю 

або, у кращому випадку, продажем винуватця у довічне рабство. Розвиток 

товарно-грошових відносин допускається так, щоб не спричиняти масового 

зубожіння вільних громадян. 

Закони Хаммурапі суворо регламентували норму процента в грошовій 

(20 %) та натуральній (33 %) формах, а також передбачали відстрочку виплати 

боргу в разі неврожаю на 1 рік без сплати додаткових відсотків. За несвоєчасну 

сплату боргів ні царські воїни, ні інші громадяни не мали права бути 

позбавлені своїх земельних наділів. Оренда землі, як правило, була 

короткостроковою (один-два роки) і відносини оренди оформлялися 

договором, у якому вказувався термін, об'єкт, розмір і час сплати. Орендарі 

сплачували 30—50 % врожаю за землю, за сад — 2/3 врожаю тощо.  Закони 

Хаммурапі передбачали встановлення норми грошової винагороди найманим 

робітникам, форми і строки найму (10— 20 років).  

Тож можемо зробити узагальнення про те, що закони Хаммурапі 

визнавали існування товарно-грошових відносин та інституту приватної 

власності, проте були спрямовані на гальмування їх розвитку і зростання ролі 

держави, формування традиційних підвалин східного суспільства та його 

соціальної стабільності. 

До числа памяток економічної думки цивілізації Стародавнього Сходу 

слід віднести розробки цілісних систем державного регулювання 

натурального господарства, оформлені у VI - ІІІ ст. до н. є. у Стародавньому 

Китаї і в IV - III ст. до н.е. у Стародавній Індії 
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Економічна думка Стародавнього Китаю  виникла та розвивалася в 

рамках тогочасних філософських та політичних учень, основними напрямами 

яких були конфуціанство, легізм, даосизм та моїзм, котрі сформувалися у 

IV — Ш ст., до н.е. 

Творцем першого вчення став Конфуцій (Кун-цзи або Конфуцій – 551–

479 рр. до н. е.). Захищаючи інтереси родової знаті, він шукав свій суспільний 

ідеал не в майбутньому, а в минулому країни. З метою стабілізації соціально-

економічного устрою Конфуцій запропонував програму морального 

вдосконалення людини, основними постулатами якої були повага до старших, 

дружба з братами, розуміння держави як великої сім’ї, розгляд правителя як 

«батька» народу. 

Важливо також відзначити, що, на думку цього мислителя, праця 

примножує багатство народу і того, хто ним володіє. Конфуцій вважає 

природно виправданим існування різних форм власності: великої спільноти 

(колективної власності селянських общин), особистого володіння родової 

аристократії і неродовитих рабовласників. Пов’язуючи всі існуючі протиріччя 

в імперії з особистою власністю, він все ж таки надає їй перевагу. 

Таким чином, відповідно до вчення Конфуція, «у народу буде достаток», 

якщо уміло господарювати при регламентованих патріархальних відносинах. 

Порядок, достаток залежать від багатьох факторів, але особливу увагу серед 

них Конфуцій приділяє «мистецтву керувати народом». Вчення Конфуція 

націлене на забезпечення стабільності нового рабовласницького ладу, 

зміцнення авторитету держави, широке використання з цією метою 

традиційних форм і обрядів. Він закликав до зміцнення влади верховного 

керівника Китаю. 

 Конфуціанство знайшло свій розвиток у поглядах Мен Цзи, який 

пов’язав соціальну нерівність з «небесною волею», виправдовував 

протилежність між розумовою і фізичною працею. Разом з тим, Мен Цзи був 

проти посилення рабовласницького гніту, закликав до відновлення общинного 

землекористування, виступав на захист общини, економічних інтересів селян. 
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Протиріччя, характерні для соціально-економічної концепції конфуціанства, 

значно ускладнилися у поглядах Мен Цзи. 

 З критикою конфуціанства виступили Мо Цзи і його прихильники 

(моїсти). Вони проповідували природну рівність людей, заперечували 

становість і привілеї знаті. Моїсти обґрунтували необхідність підтримки 

розвитку виробництва для задоволення потреб усього населення, всезагальну 

участь людей у фізичній праці, розвиток вільної ініціативи дрібних 

виробників. 

Особливе місце в історії китайської філософії посідає даосизм, 

прабатьком якого був Лао-цзи. Він радив не регулювати економічне життя за 

допомогою законів і знань, а повернутися до природного стану речей, до 

первіснообщинних часів. 

Соціальна утопія даосизму мала реакційний характер, несла відмову від 

усіх досягнень матеріальної й духовної культури. Разом з тим вона була 

протестом проти несправедливості й експлуатації, запереченням існуючого 

соціального устрою. 

Економічна думка Стародавньої Індії мала релігійну спрямованість. 

Економічні проблеми окремо не досліджувалися, а розглядалися в 

давньоіндійській літературі лише у зв’язку зі спробами вирішення соціальних 

та політичних завдань. В основі староіндійських уявлень про суспільство 

лежала концепція станової (варнової) ієрархії та кастової визначеності 

професійних занять.  

Писемними джерелами середини I тисячоліття до н.е. є переважно 

релігійні трактати буддійські та брахманістські (індуїстські). Вони дають 

уявлення про соціальну структуру суспільства і містять цікавий матеріал, що 

характеризує специфіку сприйняття окремих економічних категорій, зокрема 

власності, майна. 

Велика кількість брахманістських творів ґрунтується на концепції трьох 

цілей життя людини — релігійного обов’язку, матеріальної вигоди та чуттєвої 

любові. Кожній із цих цілей присвячено відповідну літературу. 
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Найвідомішими книжками про обов’язок (дхарму) є «Закони Ману», про 

вигоду (артху) — «Артхашастра». 

У «Законах Ману» економіка розглядалася як сфера діяльності варни 

вайшя. Вона об’єднувала тваринництво, землеробство, торгівлю та 

лихварство. Багатство давало право на особливу пошану тільки в середовищі 

самих вайшя. Ремесло як різновид обслуговуючої праці було долею варни 

шудра. Такою самою вважалася й праця орендарів-половинщиків, найманих 

працівників у сільському господарстві. Суспільним ідеалом був економічно 

незалежний господар.  

Можна сказати, що господарська самостійність розглядалася як одна з 

головних умов свободи та повноправності людини. Хоч «Закони Ману» 

ставлять на перше місце релігійний обов’язок (дхарму), але істинним щастям 

уважають досягнення всіх трьох цілей життя людини. Отож, користь, 

матеріальна вигода та добробут санкціонуються брахманізмом. 

Видатною пам’яткою суспільної думки Стародавньої Індії є 

«Артхашастра» – трактат про мистецтво політики та управління державою, 

автором якого є Каутілья (кін. IV ст. до н. е.). Трактат розкриває надзвичайну 

роль давньоіндійської держави в господарському житті. Підтверджується 

існування управлінського апарату, який контролював усі галузі господарства; 

пріоритет надавався сільському господарству, передусім землеробству. Земля 

перебувала в індивідуальному володінні за умови сплати податків. Велику 

увагу автор приділив питанням фінансового стану країни. Доход держави 

складається з податків та зборів і власного прибутку державних установ. 

Держава, на думку Каутільї, має фінансувати розвиток ремесел, торгівлі, 

зрошувальних систем, сільського господарства. Фінансове відомство повинно 

вести чіткий документований облік доходів і видатків. 

Отже, у давньоіндійській літературі вже наявні відомості про 

економічний лад держави, а також відображено практичні знання в галузі 

ведення господарства, подано рекомендації щодо управління ним, зокрема 

щодо організації оподаткування та з інших питань економічної політики. 
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Економічній думці Стародавнього Сходу властивими були глибокий 

символізм, невіддільність від міфологічного розуміння світу, схильність до 

повчань. Основними джерелами її вивчення є трактати державних чиновників 

з господарської, соціально-політичної та релігійно-філософської тематики, а 

також збірки законів. Центральне місце відводилося проблемам організації та 

управління державним господарством, обліку державного майна або 

регламентації майнових відносин, формам контролю за еко- номічною 

діяльністю населення. 

 

1.4.Особливості господарського розвитку та економічної думки Античного 

Світу. 

Економічний розвиток Стародавньої Греції 

У I тис. до н. е. – першій пол. I тис. н. е. на Півдні Європи складається 

античне (antiquus) рабство, яке згодом перетворюється у класичне. Природна 

ізоляція сільських общин спонукала до їхнього автономного розвитку. 

Антична община, на відміну від Східної, виступала як місто. Це місто ставало 

общиною-полісом або державою. В основі поліса лежить антична форма 

власності, що становила собою єдність державної і приватної форм власно-

сті. Поліс як колектив громадян мав право верховної власності на землю, і 

тільки його громадяни були могли бути власниками землі. Головним 

економічним принципом поліса була ідея автаркії (самозабезпечення) – основа 

економічної свободи. 

Для економічного розвитку Стародавньої Греції важливе значення мали 

географічні, економічні та політичні чинники, а саме: різноманітність 

природних умов, можливості для розвитку багатогалузевого сільського 

господарства («середземноморська тріада»: зернові, оливки, виноград, 

тваринництво і рибальство), наявність власної металургійної бази, 

розташування на перехресті торговельних шляхів, асиміляція східної 

культури, особливості аграрної культури, ремесла і торгівлі, швидке 

руйнування землеробської громади, переваги республіканського правління. 
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Економічний розвиток Стародавньої Греції в ХІ–ІХ ст. до н. е. 

Розпочинається застосування залізної зброї та знарядь праці. 

Суспільство живе на основі натурального господарства. Основою 

господарства було скотарство: мірилом вартості служить худоба (вел. мідний 

котел оцінювався у 20 волів, молода рабиня – 4 воли). Землеробство 

розвивалося лише на родючих пухких землях бо оранка проводилася сохою. 

Знать володіла великими ділянками землі – теменами (відрубні), рядові 

власники – клерами (жереби). 

Родова община перебуває на стадії розкладу, майно і будинки стають 

приватною власністю, земля була в загальному володінні, кожен общинник 

отримує ділянку в пожиттєве користування. 

Економічний розвиток Стародавньої Греції в VIII–VI ст. до н. е. 

У VIII–VI ст. до н. е. прогрес у землеробстві привів до відокремлення 

ремесла від сільського господарства та розвитку торгівлі між окремими 

районами Греції. Розвиток обміну зумовив появу грошей, торгового капіталу, 

купців. Греки виплавляли залізо та інші метали. Розвивалося будівництво 

жител, ткацтво, кораблебудування. У спеціальних майстернях по всій країні 

виготовляли кераміку. Повільніше розвивалось сільське господарство, в якому 

панувало двопілля. 

Розвиток ремесла призвів до спеціалізації виробників. Окремі міста-

держави стали спеціалізованими. У Мілеті виробляли тканини, у Коринфі – 

кераміку, панцирі. Бурхливий розвиток ремесла, торгівлі, сільського 

господарства змінив економічний базис Греції, її суспільний уклад. У 

сільському господарстві та ремеслі дедалі більше використовується праця 

рабів. Суспільство розпалося на два стани – вільних громадян і невільників. У 

VIII–VI ст. до н. е. формувалися грецькі рабовласницькі міста-держави, або 

поліси. Центром такого полісу було місто, оточене муром. Йому належали 

довколишні долини чи острови. 

Важливим фактором економічного життя Стародавньої Греції у VIII−VI 

ст. до н. е стала Велика колонізація, що здійснювалася у трьох головних 
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напрямах: західному (Італія та Сицилія), північно-східному (Чорноморський 

регіон), південному та південно-східному (Північна Африка).  

Щодо причин колонізації існують такі погляди:  

- «виробничий або аграрний» через неспроможність в умовах 

тогочасного розвитку продуктивних сил використати наявні людські 

ресурси, обмеженість наявних і пошук нових виробничих ресурсів, 

насамперед земельних для розв’язання зернової проблеми у полісах; 

- «торговельний» ― прагнення знайти ринки збуту продукції полісів і 

встановити контроль за торговельними шляхами;  

- «сировинний» з метою забезпечення сировиною (зерном, будівельним 

лісом, металами тощо) та людьми;  

- політична еміграція. 

Наслідки колонізації: 

- колонізація призвела до утворення багатьох колоній на островах архіпелагу 

в Егейському м., на пд. узбережжі Італії, в Сицилії, Пн. Африці, на берегах 

Мармурового та Чорного морів, 

- колонії стали центрами торгівлі греків з варварами. З колоній надходили 

ремісничі вироби, з варварських країн – хліб, худоба, раби; 

- прискорилися темпи економічного розвитку Греції; 

- утворюється клас професійних купців, кораблевласників, лихварів, в VII cт. 

до н. е. з’являється монета. 

Найяскравішим прикладом рабовласницької держави була Спарта – 

наймогутніший у військовому відношенні поліс Ст. Греції. В Спарті діяли 

Закони Лікурга (IX ст. до н. е.), які забезпечували спартанцям рівні права на 

користування ділянками землі, що була державною власністю, забороняли 

громадянам займатися господарством, регулювали експлуатацію ілотів ― 

завойованого населення, які сплачували володільцю наділа щорічний 

фіксований натуральний оброк.  

Ремеслом і торгівлею займалися періеки ― вільні, але без громадянства, 

жителі Спарти. Заборонялось користуватися золотими та срібними монетами, 
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виробами із дорогоцінних металів. Фактично було штучно законсервовано 

редистрибутивні відносини. Частина вчених вважає, що у Спарті існували 

державно-кріпосницькі відносини.  

Основними виробниками матеріальних благ були залежні ілоти 

(підкорене місцеве населення). Вони були прикріплені до землі, мали засоби 

виробництвва і вели самостійне господарство, після сплати встановленої 

ренти-податку вільно розпоряджалися залишками виробленої продукції. 

Господарство Спарти було відсталим, свідченням чого можуть бути 

гроші – залізні пластини, які ніде, крім Пелопонесу, ніхто не приймав, 

зовнішня торгівля була заборонена. В Спарті не було приватної власності на 

землю. 

Інакше формувалися рабовласницькі держави в Аттиці, в прибережних 

районах Греції та в острівній частині Еллади. Високого розвитку досягли тут 

ремесло і торгівля. Землеробство відігравало другорядну роль. Особливо 

виявили себе ті рабовласники, які були тісно пов'язані з торгівлею і ремеслом 

(власники майстерень, купці). Найяскравішим прикладом такого полісу стала 

Афіни. На території Аттики відбувалася боротьба евпатридів (благородних), 

геоморів (дрібних землеробів) і деміургів (ремісників). Однією з основних 

вимог демосу у боротьбі з евпатридами було складання писаних і 

загальнообов’язкових законів, які б регулювали правові норми суспільства. 

Драконтові закони (621 р.до н.е.): 

- оформили право приватної власності; 

- обмежували вплив родової знаті. 

Реформи Солона (595 p. до н. е.):  

1) анулювалися селянські борги (сисахфія), заборонялося продавати 

афінян у рабство, а тих, які були продані, викуповувала держав, 

2) проведено грошову реформу. Стару егінську монетну систему 

замінили евбейською: 100 нових драхм = 73 старим (борги зменшилися на 

27%); 
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3) певні пільги отримали купці і ремісники, запрошувалися іноземні 

майстри, сина звільняли від утримання престарілого батька, якщо останній не 

навчив його жодному ремеслу; 

4) заборонено спекуляції аристократії земельними ділянками, обмежено 

їхні розміри; 

5) заборона вивезення с/г продуктів (крім вина і олії); 

6) запроваджено свободу відписування і відчуження майна для 

бездітних; 

7) встановлювався майновий ценз: участь громадян у державному житті 

ставилася в залежність від розмірів їх власності і доходів (генократія 

замінялася на тимократію).Населення поділялося на пентакосіомедимнів, 

вершників, зевгітів і фетів; 

8) судова реформа: складали колегії судових присяжних засідателів в 

судах у кримінальних та цивільних справах; 

9) сформувалися 3 соціально-політичні і територіальні угруповання: 

педіеї (жителі родючих долин, землевласники), паралії (жителі узбережжя, 

торговці, ремісники), діакрії (жителі гірських районів, малоземельні). 

Реформи Пісістрата (560 р. до н.е.) – був представником партії 

діакріїв. 

1) розгром родової аристократії, 

2) зміцнення селянських господарств і посилення гоплітського 

ополчення; 

3) переділ землі з конфіскованих матків; 

4) запровадження системи дешевого державного с/г кредиту; 

5) встановлення 10% прибуткового податку; 

6) містобудівна діяльність. 

Реформи Перікла (444–429 р. до н.е.): 

1) запровадження винагороди за перебування на виборних державних 

посадах; 

2) встановлено платню солдатам, матросам і командирам; 
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3) проводилася колонізація нових земель; 

5) відбувалися великі громадські роботи. 

У V–IV ст. до н. е. праця рабів стала продуктивною, особливо у ремеслі. 

При класичному рабстві виробництво направлене на створення 

прибутку. Розвиток рабства йшов поряд з такими процесами, як поділ праці, 

ріст товарно-грошових відносин, зміцнення приватної власності. В Афінах 

налічувалося приблизно 365 тис. рабів і дише 90 тис. вільних. Рабів 

захоплювали в основному з негрецьких територій під час війн, купували на 

ринках. Раб коштував 167, рабиня — 1352–20 драхм. Ремісники коштували 

дорожче. Були раби й державні. Наприклад, в Афінах з них складалася поліція 

(скіфи), їх використовували на будівництві портів, доріг, храмів. 

Джерела рабства: війни, піратство, природний приріст, боргове рабство. 

У V ст. до н. е. рабовласницьке суспільство в Греції досягло найвищого рівня 

розвитку. Ремесло і торгівля розвивалися в незначній частині країни, на 

більшості ж територій переважали сільське господарство, землеробство і 

тваринництво. 

Греки спеціалізувалися на вирощуванні пшениці, ячменю, розведенні 

садів, виноградників, оливкових гаїв. Оливкову олію використовували у 

харчуванні, парфумерії, для світильників. Олія була головною статтею 

грецького експорту. В Єгипет, Італію та Причорномор'я вивозилось вино. 

Ремісники працювали у невеликих майстернях по 3–12 чол. У великих 

майстернях кількість працюючих досягала 30–100 чол. Окремі професії – 

скульптори, архітектори – користувалися особливою популярністю. Значне 

місце в господарстві Греції займало виплавлення металів. Там працювали 

тільки раби. 

Військова могутність Афін призвела до розвитку кораблебудування, 

яким керувала держава. Широкого розвитку набули в грецьких містах 

грошовий обіг і товарне виробництво. 

Держава намагалася регулювати ціни, але торгівля здебільшого була 

вільною. Грошовий обмін провадили лихварі, які мали обмінні магазини — 
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трапези. У Греції було стільки видів монет, скільки і міст-полісів. Це 

ускладнювало обмін і торгівлю. Тому трапезити застосовували багатоготівкові 

розрахунки. Поступово вони перетворювалися на банкірів, які приймали 

вклади і видавали їх на товари, які купував вкладник. Банкіри були також 

посередниками при торгових операціях. Подібні банківські операції 

здійснювали і храми, куди надходили багатства у вигляді пожертвувань. 

Нескінченні війни між грецькими містами, боротьба між демосом і 

аристократією, рабами і рабовласниками паралізували економічне життя 

країни — сільське господарство, ремесла, торгівлю. 

У 338 p. до н. е. Грецію завоювала Македонія, а в II ст. до н. е. 

Балканський півострів завоювала Римська держава. 

Економічний розвиток Стародавнього Риму 

Стародавній Рим став став останньою з держав Античного Світу, що 

своєму господарському розвитку завдячує використанню рабовласницького 

способу виробництва.піднесення Риму відбулось у VIII – VI ст. до н.е.  

В цілому в історії Стародавнього Риму виділяють такі періоди: І (VIII—

VI ст. до н.е.)—ранній Рим, царський – період розкладу родового ладу; ІІ 

(509—31 pp. до н.е.) — республіканський; ІІІ(31 p. до н.е.—476 p. н.е.) — 

імператорський. VI ст. до н.е.–ІІ ст. н.е. період розквіту Риму, ІІІ–V ст. 

криза та розпад античної економічної системи. 

Перший період – це епоха переходу племен від родової общини до 

рабовласництва. Першими цей процес здійснили етруски (IX—IV ст. до н. е.). 

Для ліквідації родового ладу велике значення мали реформи Сервія 

Тулія(VI ст. до н.е.): 

1. Вся територія поділялася на 21 трибу (округ) – 4 міських і 17 

сільських; 

2. Населення поділялося не за родами, а за майновим цензом; 

3. Реформа використовувалася для розподілу військових повинностей і 

для збирання податків; 
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4. Розгорнулася боротьба за землю, в ході якої сформувалося велике 

землеволодіння. 

В економічному житті  вирішальна роль належала землеробству. 

Етруски культивували пшеницю, виноград, оливки, льон, відгодовували стада 

свиней. Високого рівня розвитку досягли ремесла, особливо керамічне, 

залізоробне, а також будівництво з каменю. Торгували з Південною Італією, 

Сицилією, Афінами, Карфагеном. З середини V ст. до н. е. карбували монети. 

Соціальний розвиток визначався відносинами між патриціями і 

плебеями, походження останніх досі ще не з'ясовано. Вони не мали політичних 

і громадянських прав, але володіли землею на правах приватної власності. 

Майнова диференціація серед римлян зумовила появу інших залежних людей 

— клієнтів. 

В V ст. до н. е. плебеї добилися часткового задоволення своїх вимог, які 

були закріплені в «Законах ХІІ таблиць»: захищали приватну власність, 

економічні та політичні права рабовласників; знизили позичковий процент до 

8% на рік; пом’якшувалося боргове право: заборонялося морити голодом 

боржника; нормувалася вага кайданів, надавалася можливість викупити 

боржника. 

Становленню і утвердженню рабовласницьких відносин сприяла 

територіальна експансія, яку вела Римська Республіка. До середини III ст. до 

н. е. була захоплена вся територія сучасної Італії. В І ст. до н. е. Рим 

перетворився на світову державу від Атлантичного океану на Заході до Тигру 

і Євфрату на Сході. 

Період розквіту римського господарства припав на II—І ст. до н. е. 

Економічне піднесення тривало перші два століття н. е. 

Рабам належала роль основної виробничої сили, їхня праця 

використовувалася в усіх галузях господарства. Раби поділялися на міських і 

сільськогосподарських. Перші — слуги, ремісники, вчителі, управителі, 

медики — використовувалися в домашньому господарстві. Багато рабів 

працювали в ремісничих майстернях, копальнях, каменоломнях, але 
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переважна частина - в сільському господарстві. Переважало приватне 

рабовласництво, державне було незначним. 

Римська держава вважалася юридичним власником землі. Роздавання її 

у приватну власність здійснювалося поступово. Володіння землею було 

почесним привілеєм сенаторів (нобілів), прибутки яких йшли переважно від 

землі. Землю намагалися придбати також вершники — багатії, які займалися 

торгівлею, відкупами, лихварством. Вони купували і орендували ділянки землі 

у держави. 

Головною формою рабовласницького господарства була вілла — маєток 

площею 25—100 га (100 – 250 югерів) землі, яку обробляли 50—60 рабів. 

Внаслідок концентрації землі, дешевої рабської сили сформувалися 

латифундії з десятками тисяч гектарів землі та великою кількістю рабів. Типи 

латифундій: 1)централізована, де працювали раби, 2) децентралізована – 

парцели (колони), 3) змішана. Латифундії були малорентабельними, погано 

оброблялися. Існували імператорські земельні володіння, які складалися з 

кількох латифундій – сальтуси. 

Боротьба за землю була важливою ознакою економічного розвитку 

Риму. З’явилися аграрні проекти, які обмежували захоплення державних 

земель, але вони були безрезультатними. 

Реформи братів Тиберія і Гая Гракхів: обмеження великого 

землеволодіння (1 тис. югерів=25 га); наділення землею малоземельних з 

державного фонду (30 юг=7,5 га); одержання в особі дрібного землевласника 

боєздатних воїнів. Реформи Тиберія продовжив Гай: держава постачала 

солдатів зброєю і одягом; затверджено план великого будівництва шляхів. 

Населення залучалося до громадських робіт; міське населення щомісяця 

одержувало дешевий хліб; засновувалися нові колонії, а їхнім жителям 

надавалося громадянство. 

Крім дрібної оренди поширилися велика оренда на емфітевтичному 

праві (довго- і вічнострокова), прекарій — умовне землеволодіння, коли земля 
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надавалася на строк, визначений її власником. Виникли рентні відносини у 

вигляді натуральних і грошових платежів, відробітків. 

Сільське господарство вважалося почесним заняттям. Галузевого 

значення набуло рослинництво, тваринництво, садівництво, городництво. 

Вирощували пшеницю, полбу, ячмінь, просо, овес, льон, коноплі, садові 

дерева, виноград, оливки, овочі тощо. Прибутковими галузями були 

скотарство та птахівництво. Відбувалася територіальна спеціалізація.  

В Італії розвивалися тваринництво, виноградарство, садівництво, 

городництво, у провінціях ― зернове господарство, тваринництво. Високого 

рівня розвитку досягла агротехніка сільськогосподарського виробництва. 

Застосовували дво- і трипілля, штучне зрошування, органічні та мінеральні 

добрива. Посіви прополювали і підгортали. Розвивалася технологія 

виробництва конкретної продукції. Налічувалося понад 40 

сільськогосподарських спеціальностей. Техніка вдосконалювалася, але 

залишалася ручною: дерев’яна борона, колісний плуг, лопата, вила, граблі, 

коса, серп, колісна жатка, для переробки врожаю використовували молотильні 

дошки, жорна, прес, давильні, млин, у тому числі водяний. Тягловою силою 

були воли, коні та осли. Врожайність досягала сам-10 − сам-15 (15−25 ц/га). 

Промисловість Римської держави мала характер міського дрібного 

ремісничого виробництва. В I ст. до н. е. ремесло стало галузевим і 

територіально спеціалізованим. Розвивалися метало- і деревообробка, 

виготовлення знарядь праці та предметів побуту, зброї та будівельних 

матеріалів, ткацтво, гончарство, скловиробництво, ювелірна і парфумерна 

справи, суднобудування, будівництво будинків, громадських споруд, шляхів 

із твердим покриттям, мостів, тунелів і каналів. Міста мали каналізацію, 

водопроводи. Високого рівня досягла техніка обробки металу (холодна та 

гаряча обробка, кування, лиття) і каменю, винайдені віконне скло та бетон. В 

Італії місто Капуї спеціалізувалося на виробництві предметів побуту, Аррецій 

― кераміки, Мілан, Парма ― вовняних тканин, Рим ― одягу, взуття, 
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сільськогосподарських знарядь. Романізацію провінцій здійснювали шляхом 

будівництва міст, які ставали центрами ремесла і торгівлі. 

У провінціях добували срібло, мідь, свинець, залізо, олово, будівельні 

матеріали. Більшість копалень належала державі. Ремісниче виробництво 

існувало також у рабовласницьких віллах і латифундіях. 

Основною виробничою одиницею була реміснича майстерня 

(ергастерія), в якій працювали 4–10 робітників, у тому числі 

вільновідпущеники та раби. На державних добувних підприємствах, при 

виробництві будівельних матеріалів, кераміки працювали сотні та тисячі 

рабів. Ремісники об’єднувалися у професійні колегії (спілки), діяльність яких 

контролювала держава. 

В I–II ст. н. е. вільне ремісниче виробництво занепало. Ремісники 

розорювалися, перетворювалися на люмпен-пролетаріат або працівників 

великих майстерень. Переважало ремісниче виробництво на основі рабської 

праці. У провінціях вільне ремесло розвивалося через дешеві робочу силу та 

сировину, професіоналізм ремісників. 

В економіці Римської держави поєднувалися домінуюче натуральне 

господарство і просте товарне виробництво як економічний уклад. Суспільне 

виробництво поділялося на натуральний і товарний сектора. 

Більша частина продукції споживалася в господарствах-виробниках. 

Товарний сектор економіки представляла продукція орієнтованих на ринок 

спеціалізованих галузей господарства рабовласницьких вілл переважно в 

Римській Італії, орендного сектора латифундій, ремісничих рабовласницьких 

майстерень та приватного ремесла, епізодично селянських господарств. 

Товаром були раби. 

Набула широкого розвитку торгівля: всередині в державі, імперська, 

зовнішня. Торгівлю здійснювали караванним та морським шляхами. Існувало 

професійне купецтво, яке об’єднувалося в колегії, у тому числі спеціалізовані. 

Вони мали спільні кошти, кораблі, агентів у різних містах. Внутрішня 

торгівля базувалась на спеціалізації сільського виробництва та ремесла, 



71 

 

охоплювала обмін їхньої продукції. На думку вчених, частина валового 

ремісничого виробництва, що йшла на ринок і визначала реальний рівень 

внутрішньої торгівлі становила 10%. У містах відбувалися базари, торги 

(спеціалізовані базари), багатоденні ярмарки. Постійні ринкові зв’язки 

об’єднували райони Італії та провінції. Середземне море стало для римлян 

внутрішнім. Торгівля Італії з провінціями мала пасивний характер. Вивозили 

вино, оливкове масло, металеві вироби. Ввозили зерно із Сицилії та Північної 

Африки, срібло, метали ― з Іспанії, тканини, зерно ― з Єгипту, виноград, 

вино, кераміку, вовняні тканини, метал ― з Галлії, рабів, рибу, янтар ― з 

Британії, Германії. У зовнішній торгівлі найбільшими партнерами були Індія, 

Китай, країни Європи. Імпортували високоякісні ремісничі вироби, предмети 

розкоші, прикраси, тканини, східні прянощі, шкіру, янтар, рабів. Поступово не 

Рим, а провінції стали головними торговими партнерами неримського світу. 

Фінанси. Першим засобом оплати в Римі, як і у багатьох інших народів, 

була худоба. Оскільки цей обмінний еквівалент був надто громіздкий, його 

замінили куском міді у такому співвідношенні: один віл дорівнював 10 вівцям 

або 100 фунтам міді. Така грошова одиниця існувала в Римі до IV ст. до н. е. 

Згодом римляни, наслідуючи греків, почали відливати мідні монети 

відповідної маси. Однофунтову монету називали ассом, 1/2 фунта — сомісом, 

1/12 — унцією. Поряд з цими грошовими знаками застосовувалися срібні 

монети драхми грецької чеканки з римською печаткою. Римський срібний 

денарій вартістю 10 ассів з'явився в III ст. до н. є. Найбільш ходовою одиницею 

був сестерцій, що дорівнював 2,5 асса. У період імперії в обігу були золоті 

монети — ауерси, соліди. Срібний денарій=10 асам=4сестерціям. 

Банківська справа. Рим став світовим центром грошових операцій, 

торгових угод, світовою біржею, банкіри виступали як торгові посередники, 

маклери, здійснювали всі грошові операції, використовуючи чеки, переказні 

векселі, безготівкові, поточні, активні, пасивні рахунки, брали участь і в 

торгових операціях. Міняльні контори створювалися державою і здавалися в 

оренду. 
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Товарно-грошові відносини досягли найвищого рівня розвитку в І—II 

ст. н. е. Вони стали невід’ємною частиною бюджету римського громадянства. 

Гроші були потрібні знаті, орендарям-управителям державних і приватних 

ділянок землі, власникам майстерень, вільновідпущеним, окремим рабам, що 

одержували право продавати свою працю, заплативши грошовий чинш своєму 

господареві. Збирались грошові податки з усіх верств населення. Це 

стимулювало лихварство, товарне виробництво, що ґрунтувалося на праці 

вільних громадян і рабів, особливо тих, які мали досконалу кваліфікацію як у 

сільському господарстві, так і в ремеслі. 

Фінансова система Риму була заснована на експлуатації колоній. 

Римські громадяни користувалися податковим імунітетом. Податки 

(поземельний і подушний) у провінціях віддавалися на відкуп публіканам, які 

збирали податків у 3—4 рази більше норми. Недоїмники ставали боржниками 

лихварів або їх продавали в рабство. Не завжди відкупники могли відразу 

внести в державну скарбницю відповідну суму грошей, тому вони 

об'єднувалися у своєрідні компанії, сплачуючи членські внески. Так 

формувалися багаті «акціонерні» спілки з чималим фінансовим апаратом, 

накопичуючи на цьому величезні капітали. 

У добу пізньої Римської імперії (III—V ст. н. е.) господарство занепало і 

прийшло до кризового стану. Перші ознаки кризи виявилися після повстання 

Спартака в І ст. до н. е. і протягом наступних століть вони поглиблювалися. 

Причиною кризи було загострення суперечностей рабовласницького 

суспільства. Дешева рабська праця не стимулювала технічній прогрес. 

Контроль за працею рабів у латифундіях був утруднений, що призводило до 

зниження продуктивності праці. 

Витіснення з економічного життя невеликих власників підривало 

господарські засади держави, її військову могутність. Зазнала краху 

завойовницька політика Риму, внаслідок чого припинилося регулярне 

поповнення господарства рабами. Ціни на них зросли, використання стало 

нерентабельним. Збільшення паразитичних елементів з вільного населення, 
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насамперед з міського плебсу, потребувало додаткових витрат держави, що 

зумовлювало посилення податкового гніту. 

Криза рабовласницького господарства в аграрному виробництві 

виявилася у зменшенні площі оброблюваних земель, нерентабельності вілл та 

латифундій, поширенні екстенсивних форм ведення господарства, його застої. 

Обмежувалася абсолютна власність рабовласника над рабами. Заборонялося 

їх вбивати, передавати сільських рабів без землі. Раби дістали право 

церковного захисту. 

Зросло значення невеликих господарств. Колонадні стосунки стали 

переважаючими. Змінився статус колонів: він став спадковим, не 

обумовлювався угодою, належність до колонів була юридичне оформлена 

конституціями імператорів, їх прикріпили до землі, заборонивши покидати 

помістя, не могли відчужувати без землі, утікачів повертали рабовласникам. 

Як і раніше, колони платили ренту власнику землі, державні поземельні та 

подушні податки, виконували різні повинності. Держава надавала 

рабовласникам певні адміністративні, судові, фіскальні права щодо колонів. 

Отже, вони поступово ставали «рабами землі», перетворюючись не 

тільки на поземельне, а й особисто, судово-адміністративно залежних від 

власників землі, їхнє Становище зближувалося з рабами, наділеними землею. 

Так звані квазіколони вели самостійне господарство, в певних межах 

розпоряджалися своїм майном, їх не могли відчужувати без землі. 

Економічний занепад охопив також ремесло і торгівлю. Зменшилося 

населення міст. Ремісники і купці, професії яких стали спадковими, 

закріплювалися за колегіями, державні замовлення для них стали 

обов'язковими. Ремесла поступово переміщувалися з міст у села. Ремісничі 

майстерні виникали у маєтках великих землевласників. Вілли і латифундії 

перетворювалися на економічно замкнені господарства. Скоротилися 

внутрішня і зовнішня торгівля, грошовий обіг. Римська імперія втратила свою 

відносну економічну єдність. Посилилися суперечності між Римом і 

провінціями. Зросло втручання держави в господарське життя.  



74 

 

Реформи імператорів Діоклетіана (284—305 pp.) та Константина (306—

337 pp.) дещо стабілізували становище в державі. Було реорганізовано 

фінансову систему. Все населення, крім громадян Риму, чиновників, пауперів, 

обкладалося подушним і поземельним податками. Одиницею оподаткування 

було ярмо (упряж волів) з певною кількістю землі залежно від її якості та 

вирощуваних культур. Поборами обкладали ремісників і торговців. 

Фіксувалися ціни на товари, заробітки ремісників. Робилися спроби 

упорядкувати грошовий обіг випуском повноцінної золотої та срібної монети, 

але вони швидко знецінилися. Держава була неспроможна регулювати 

економіку країни. 

Економічна думка Стародавньої Греції і Стародавнього Риму 

Економічну думку Стародавньої Греції представляють видатні 

мислителі Ксенофонт, Платон, Аристотель. 

Давньогрецький філософ, воєначальник і державний діяч Ксенофонт 

Афінський (430–355 до н. е.) свої економічні погляди виклав в працях 

«Ойкономія» («Про домашнє господарство») та «Про доходи», в яких 

визначив правила ведення господарства як науку «економікос». Ксенофонт під 

господарством розумів управління майном, а під майном все, що корисне 

людині. У своїх працях Ксенофонт: 

 стверджував про природність поділу праці на фізичну та розумову, 

визначав значення спеціалізація у поліпшенні якості продукції та 

збільшенні виробництва, взаємозв’язок між ступенем поділом 

праці та товарно-грошовими відносинами; 

 основною галуззю господарства вважав землеробство, яке є 

джерелом добробуту, протиставляв його промисловості, село ― 

місту. Стверджував, що раціональне ведення господарства є 

джерелом збагачення, а для цього необхідно «жити так, щоб 

залишався надлишок»; 
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 одним з перших звернув увагу на споживання блага в якості 

споживної та мінової вартості, пов’язав споживну вартість з 

корисністю; 

 засуджував лихварський капітал; 

 визнавав необхідність існування грошей, визнаючи вагомими такі 

їх функції як засіб обігу та засобу нагромадження. Пропонував 

постійно накопичувати гроші на випадок війни, для розширення 

пануючого на той час натурального виробництва; 

 відзначав, що завданням економічної політики держави є 

організація праці, розширення зовнішньої торгівлі, збільшення 

державної казни. 

Філософ і громадський діяч Платон (427–347 до н. е.) свої думки виклав 

у творах «Держава» і «Закони». 

У праці «Держава» він запропонував проект суспільного устрою 

«ідеальної держави». На його думку вона повинна будуватися на трьох 

основах людської душі (розумі, мужності та стриманості), трьох основах 

держави (злагода, захист. діловитість) і трьох станах суспільства (правителі, 

воїни та виробники землероби, ремісники, дрібні торговці). Кожен стан має 

права та обов’язки, суворо регламентовані державою. Раби, як власність 

вільних громадян або живе знаряддя праці, не становили жодного суспільного 

класу в суспільстві. 

На думку Платона, основою господарського розвитку є землеробство і 

натуральне господарство. Ремесло і дрібна торгівля є працею негреків, їх 

розвиток регламентує держава. Він визнавав доцільність грошового обігу, 

виконання грошима функцій міри вартості та засобу обігу, поставив питання 

про можливість державного регулювання цін. 

У праці «Закони» Платон протиставляв «ідеальний» і «негативний» 

типи суспільства залежно від поведінки людей, їх матеріальних турбот і 

стимулів. Виступав за верховну власність держави на землю, розподіл земель 

і відродження дрібного селянства, колонізацію для зменшення класових 



76 

 

протиріч, заборону продажу земельних наділів, поділ населення на стани, 

призначення на посади та стягнення податків залежно від матеріального стану, 

державне регулювання виробництва і розподілу, регламентацію асортименту 

товарів, встановлення меж коливання цін.  

Поділяв населення на три класи: філософи та воїни мають забезпечувати 

суспільні інтереси, простолюдини (землероби, ремісники, купці) повинні 

забезпечувати потреби перших двох та власні. Їх діяльність пропонував 

організувати за корпоративним принципом із чисельними обмеженнями 

тарегламентацією. Філософ орієнтувався на спартанський тип господарства, 

пропонуючи ліквідувати полісну демократію, обмежити права вільного 

населення, сформулював правила робототоргівлі, виступав проти лихварства 

та продажу товарів у кредит. 

Філософ Аристотель (384–322 до н. е.), учень Платона, є 

найвидатнішим представником економічної античної думки. У працях 

«Політика» (8 книг), «Економіка» (3 книги), «Нікомахова етика» (10 книг) 

досліджено політичні, економічні та соціальні проблеми суспільства в умовах 

кризи грецького суспільства, вперше досліджено суть і дію економічних 

законів, закладено основи економічної науки.  

У своїх працях Аристотель: 

 запропонував на противагу «ідеальної держави» Платона теорію 

рабовласницької держави, яка розвивається за природними законами 

панування та підпорядкування. Господарство ― натуральне з 

приватною власністю, переважанням аграрної економіки, дрібною 

торгівлею (справедливим обміном), середньо-заможним соціальним 

станом; 

 поділив працю на розумову та фізичну, суспільство на вільних і рабів, 

вільне населення ― на 5 станів: землеробів і скотарів, ремісників, 

торговців, найманих робітників, воїнів. Раби не вважалися членами 

суспільства, рабство розглядалося як природне явище. Рабство 
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пояснював психологічними чинниками: є люди, яким вигідно бути 

рабами та керованими, і є люди, які керують; 

 висунув концепцію економіки та хрематистики. Економіка є природною 

і справедливою господарською діяльністю, що забезпечує життя 

домогосподарства та держави. «Хрематистику» (від слова «хрема» ― 

майно, володіння) визначав як мистецтво наживати багатство через 

великі торгівельні та лихварські угоди, вкладати і нагромаджувати 

капітал; 

 досліджував походження грошей як результат угоди людей з метою 

регулювання стихійного руху товарів. Виокремлював такі функції 

грошей як засіб обігу і міра вартості; 

 аналізуючи форми обміну, писав, що в його пропорціях лежить 

корисність товарів, порівняльними яких роблять гроші. За умов 

простого обміну товару на товар (Т – Т) на основі еквівалентності гроші 

відносяться до «економіки».  

З появою грошей обмін стає товарно-грошовим, метою торгівлі стає 

«хрематистика» (Г – Т – Г1 , де Г1 ― гроші з торгівельним прибутком). 

Зазначав, що «чистої» економіки не може бути, оскільки там, де товари 

виробляються для обміну, з економіки безперервно виростає хремастика. 

Таким чином, економічні погляди Ксенофонта, Платона і Арістотеля 

стали відправним пунктом  для формування економічної науки. 

Економічну думку Стародавнього Риму представляли праці 

землевласників і рабовласників М. П. Катона, Л.Ю. Колумелли, М.Т. 

Варрона, М.Т. Цицерона, присвячені проблемам  аграрної сфери економіки та 

організації  рабовласницького виробництва. 

Марк Порцій Катон Старший (234–149 рр. до н. е.) у праці 

«Землеробство» запропонував практичні рекомендації щодо підвищення 

доходності рабовласницького маєтку. Землеробство, на його думку, є 

почесним заняттям, а знання та організаційні здібності власника маєтку 

визначають його доходність. 
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Необхідно регламентувати виробництво, використовувати необхідні 

агротехнічні засоби, обмірковувати умови передачі землі в оренду, 

організацію праці рабів, реалізацію надлишків виробленої продукції. Рабів 

необхідно утримувати у суворості; раціонально використовувати їх працю, 

стимулювати старанність, молодих рабів виховувати в покорі, підтримувати в 

їх середовищі ворожість, поширювати конфлікти, незгоди між ними, вчасно 

звільнятися від старих та малих, карати за найменшу провину. Зразковим 

вважав багатогалузеве господарство, що забезпечує самодостатність маєтку, 

та одночасно виробляти товарні види продукції  - виноград і оливки. 

Марк Теренцій Варрон (116–27 рр. до н. е.) залишив у спадок три книги 

«Про сільське господарство», в яких проаналізував чинники інтенсивного 

ведення сільського господарства. Обґрунтовував необхідність агрокультури, 

розвиток скотарства, застосування агрономічних наук, використання 

матеріальної зацікавленості рабів шляхом вільного режиму праці рабів, 

поліпшення харчування і зменшення обсягу роботи. 

Пропонував використовувати працю найманих робітників. Критерієм 

прибутковості латифундій вважав вигідний вивіз продукції в сусідні регіони 

та закупівлю необхідних товарів. 

Луцій Юній Модерат Колумелла (І ст. н. е.) у 12-томній праці «Про 

сільське господарство», використовуючи праці грецьких і римських 

агрономів, проаналізував організацію господарства у рабовласницькому 

маєтку за умов кризових явищ. Автор писав про низьку продуктивність 

рабовласницької праці, про те що раби погано обробляють поля, доглядають 

худобу, ламають інвентар, крадуть і обманюють землевласників. Пропонував 

організовувати сільськогосподарське виробництво на основі оренди землі 

вільними селянами-колонами, збільшувати обсяги товарного виробництва, 

впроваджувати досягнення науки. 

Протилежні економічні погляди мав Марк Туллій Ціцерон. Він був 

прихильником приватної власності, великого землеволодіння, посилення 

експлуатації колоній, розвитку торгівлі. У поглядах Ціцерона на торгівлю та 
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позичковий капітал відбилися суперечності між натуральним і товарним 

господарством у Стародавньому Римі. 

Натуралізація та аграризація господарського життя Римської імперії в 

ІV—V ст. (занепад міст, ремесла й торгівлі, панування системи колонату, 

ліквідація товарно-грошових відносин) свідчили про зародження нового 

суспільного устрою — феодалізму. 

У цілому зазначені праці свідчать про еволюцію економічних поглядів 

на раціональну організацію господарства і управління ним. Вони є 

відображенням суспільних, моральних і економічних норм, що були 

притаманні державам Античного Світу. 

 

1.5.Господарська діяльність в первісній історії України 

Територія України була заселена із найдавніших часів. Перші людські 

поселення за археологічними даними з’явилися приблизно 1,5 млн. років тому. 

До них відносяться Закарпаття, Наддніпрянщиня, Житомирщина та в Крим 

тощо. Люди селилися в основному на півдні сучасної україни, їхнє житло 

нагадувало курені, накриті шкурами звірів. На українських землях знайшли 

відображення фактично всіх археологічних періодів. Важливим досягненням 

тогочасних людей було вміння обробляти кремінь, кістку, ріг. Основними 

заняттями були збиральництво та полювання. За ознаками видів діяльності 

господарство мало привласнювальний характер. 

Таким чином можна зробити висновок, що територія України в добу 

палеоліту(ранній кам’яний вік) належала до високорозвинених регіонів світу, 

а господарські досягнення її населення були значними. 

У добу мезоліту(середній кам’яний вік) природно-кліматичні умови 

проживання змінилися, важливим заняттям їх стало рибальство. У той же час 

винайдено гарпуни, лук, стріли, рибальські снасті. Велике значення мали 

спроби приручити диких тварин, створити водні транспортні засоби(плоти, 

човни).  
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В епоху неоліту відбулася так звана «неолітична революція», значення 

якої в історії людства важко переоцінити. У період неоліту виникає 

принципово нива форма діяльності — відтворювальна, передусім 

землеробство та скотарство. Люди переходять до осілих форм життя. Основою 

людських спільнот виступає вже не лише родова община (кровна спільність), 

а й сусідська (територіальна спільність). Він тривав в Україні з другої 

половини IV до II тис. до н.е. Особливе місце в господарській еволюції 

українських земель посідає Трипільська культура (VII—IIІ тисячолітті до н.е.) 

найменування якої походить від с. Трипілля на Київщині.  

Основним заняттям трипільців було землеробство. Сіяли ячмінь, жито, 

пшеницю, просо, вирощували садово-огородні культури. Займалися трипільці 

розведенням великої та дрібної рогатої худоби, а також коней та свиней. У 

трипільців було добре розвинене ремесло. Виготовляли керамічний посуд, 

зародилося прядіння і ткацтво, завершилося формування техніки обробки 

каменю. Трипільці вдосконалили лук, стріли, сокиру, використовували 

наземний транспорт – віз, сани, волокушу. Худобу використовували як 

тяглову силу.  

Трипільці були праосновою українського народу, їхні господарські 

здобутки становлять трипільську культуру поруч із шумерівською, 

мікенською культурами, дають підставу вважати трипільців одним із 

найцивілізованіших народів неолітичної доби. 

 Трипільці селилися майже на всій території сучасної України. 

Археологічні розкопки трипільських поселень (Майданецьке, Тальянки, 

Доброводи та ін.) засвідчують, що чисельність населення в них налічувала від 

3 до 10 тис. осіб. Ці поселення розташовувалися на площі 200—400 га, тому їх 

по праву можна вважати протомістами. Однак досягти рівня цивілізації 

трипільцям так і не вдалося через певні вади економіки та природні негаразди, 

що спіткали суспільство наприкінці IV тисячоліття до н.е. Екстенсивна 

перелогова система орного землеробства зумовила спочатку заселення, а 

згодом виснаження трипільцями усіх придатних для господарської системи 
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чорноземів Правобережної України. Ці події, що сталися близько 5 тис. років 

тому, знаменували занепад і зникнення трипільської культури. Її значення для 

стародавньої історії України в тому, що саме з нею пов’язана остаточна 

перемога відтворювального господарства па українських землях у IV 

тисячолітті до н.е. Подальше поширення відтворю вального господарства у 

степовій та лісовій зонах вимагають піднесення ролі скотарства. 

Початком залізної доби в Україні вважають XII – VIII ст.. до н.е. вона 

пов’язана з кіммерійською, скіфосормато-античною та ранньослов’янською  

культурами. Широко застосовувалися залізні знаряддя праці. Тваринництво 

стало свійським, виникло птахівництво. У степовій зоні розвивалося кочове 

скотарство. Великого значення набуло залізоробне ремесло. Населення 

України підтримувало тісні контакти із стародавніми сусідніми цивілізаціями. 

У ранній залізний період в Україні виділяється декілька культур, серед 

яких важливе значення мали Пшеворська, Зарубинецька, Черняхівська та 

Київська, які поклали початок виокремлення слов’ян, як самостійної етнічної 

спільноти, що співіснувала в Європі з балтами, германцями, фракійцями, 

сарматами, угрофінами. Вони охоплюють I ст. до н.е. – VII ст. н.е. У цей час 

удосконалювалися знаряддя праці, розвивалося сільське господарство, 

ремесла, поглиблювався обмін. Черняхівська культура у III – IV ст. н.е. 

зумовила появу одного з перших могутніх утворень – держави антів. 

Господарство скіфів. Скіфи проживали на наших землях у VII ст. до 

н.е.-III ст.. н.е. У VI ст. до н. е. сформувалася скіфська держава - Велика Скіфія 

як союз племен. У III ст. до н.е. під натиском кочових племен сарматів і 

внаслідок погіршення кліматичних умов частина скіфів мігрувала на 

територію Нижнього Подніпров’я і степового Криму, де утворила державу 

Мала Скіфія. Інша частина співіснувала з сарматами.  

Відомий давньогрецький філософ, науковець Геродот у V ст. до н.е., 

вивчаючи скіфію, розділив її населення на: скіфів-землеробів, кочових скіфів 

і царських скіфів. Скіфи-землероби використовували перелогову систему 

землеробства. Сіяли пшеницю, жито, просо, боби, коноплі, вирощували 
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городні культури, займалися тваринництвом. Жали залізними серпами. 

Мололи зерно на примітивній зернотерці, пізніше - на ручному млині.  

Скіфи-скотарі випасали коней, корів, овець, свиней. Розвивалися 

домашня промисловість і громадське ремесло: кушнірство, ткацтво, 

виготовлення одягу, чоботарство, металургійне виробництво, зброярство, 

ювелірна галузь. Для виготовлення бронзових і залізних виробів 

використовували ливарство і ковальство. Знайдено залишки форм з каменю та 

глини, сиродутного горну (домниці), ковальське горно. Царські скіфи - панівна 

верхівка державного об’єднання, збирали данину з підлеглих племен, служили 

у війську, воювали. 

Вважається, що скіфи виробляли сталь. Поширення набуло рибальство, 

добування солі у гирлі Дніпра. Торгували з грецькими полісами Північного 

Причорномор’я. Вивозили зерно, солену рибу, хутро, віск, мед, конопляне 

полотно, рабів. Ввозили вино, золото і срібло, вироби з них, зброю, 

дорогоцінні речі. Економічні відносини характеризувалися переходом від 

первісних до рабовласницьких. Існувало патріархальне рабство. 

Видатним мислителем скіфів був Анахарсіс з Подніпров’я (кінець IV ст. 

- початок V ст. до н. е.), якого греки вважали одним із семи мудреців світу. 

Його суспільно-політичні погляди відомі з листів-звернень до правителів 

різних країн. Анахарсій був прихильником активної економічної діяльності, 

захищав честь, свободу та рівність людей, купецьку діяльність, економічну 

необхідність спілкування між народами. 

У II - I ст. до.н.е. Скіфія почала називатися Сарматією. Першими 

сарматськими племенами на території сучасної України були Роксолани та 

язиці, що займали степи Північного Причорномор’я. Вони створили 

федерацію, виникнення якої пояснюють необхідністю протистояти тиску 

східних племен сарматів.  

Античні міста-держави на території Північного Причорномор’я 

поширились в VII ст. до н. е. - IV ст. н. е. Їх виникнення зумовлене так званою 

античною колонізацією Північного Причорномор’я. Причинами грецької 
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колонізації було перенаселення міст-полісів, нестача для обробітку землі, 

продуктів харчування, соціальна й політична боротьба, посилення торгового 

обміну.  

Поступово вони стали самостійними полісами - державами. Існували 

чотири райони колонізації: Південне Побужжя (Березань, Ольвія), 

Подністров’я (Tipa, Ніконія), Керченський півострів (Пантікапей), Південно-

Західний берег Криму (Херсонес). У V ст. до н. е. - 70-х роках IV ст. н. е. на 

Керченському півострові та острові Тамань було Боспорське царство зі 

столицею Пантікапей.  

Античні міста-держави відтворювали соціально-політичну й економічну 

систему Греції. Земля, що належала містам і надавалася у користування 

колоністам, стала їх власністю. Площа ділянки-клера становила 4-4,5 га. 

Рабовласницький маєток досягав 26 га.  

У землеробстві практикували двопілля, угноєння ґрунту, зміну ярих і 

озимих культур. Спеціалізованою галуззю було виноградарство. Розвивалися 

тваринництво, ремесло, рибальство, переробка риби. Причорноморський поліс 

мав архітектуру, планування і забудову античних міст. Особливістю були 

підвальні житлові приміщення. Важливе значення мала посередницька 

торгівля між населенням Скіфії та Сарматії, з одного боку, та Грецією - з 

іншого. Жителі полісів купували у місцевого населення і вивозили до Греції 

зерно, худобу, рибу, шкіру, хутро, рабів. У полісах виготовляли, привозили з 

метрополії та перепродували ремісничі вироби, тканини, ароматичні 

речовини, оливкову олію, вино, посуд, предмети розкоші. Міста карбували 

власну мідну та срібну монети. 

З початку III ст.н.е. через кризу рабовласницького ладу почався занепад 

античних міст, а навала гунів (IV ст.) призвела до їхньої загибелі. 

Тисячолітня історія античної цивілізації в Північному Причорномор’ї 

мала надзвичайно серйозні наслідки.  
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По-перше, у ході колонізації на місцевий ґрунт було перенесено 

демократичний полісний устрій, що сприяло становленню державотворчої 

традиції на території сучасної України.  

По-друге, грецькі переселенці не тільки передали місцевому населенню 

прогресивні технології землеробства та ремесла, а активно залучили його до 

товарно-грошових відносин.  

По-третє, виникнення античних міст-держав зумовило розгортання 

процесу урбанізації Причорномор’я.  

По-четверте, різнобічні контакти місцевих племен з колоністами 

сприяли поширенню досвіду та здобутків найпередовішої на той час античної 

культури.  

У своїй сукупності всі ці процеси не тільки помітно прискорили темпи 

історичного розвитку населення Криму, Подністров’я, Побужжя та 

Подніпров’я, а й на тривалий час визначили південний вектор цивілізаційної 

орієнтації, що надалі сприяло тісним контактам Київської Русі та спадкоємиці 

грецької культури, колишньої еллінської колонії — Візантії. 

Запитання і завдання для самоконтролю 

1. Розкрийте предмет, мету, завдання курсу «Історія економіки та 

економічної думки». 

2. Назвіть методи дослідження історії економіки та економічної думки. 

3. Визначте критерії періодизації та надайте характеристику періодам в 

історії економіки та економічної думки. 

4. Перелічіть фактори, що зумовили перехід від привласнюючого до 

відтворюючого господарства в період первісної доби. 

5. У чому полягають особливості економічної думки стародавнього 

світу? 

6. Охарактеризуйте найдавніші пам'ятки суспільної думки й поясніть 

значення висловлених у них поглядів. 

7. У чому своєрідність економічних поглядів Стародавнього Китаю? 
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8. Які галузі виробництва розвинули стародавні греки? Якого рівня 

досягли їхня торгівля, фінанси, кредит? 

9. Чим відрізнялись економічні погляди давньогрецьких і 

давньоримських авторів? 

10.  Як розвивалися економічні зв’язки населення Північного 

Причорномор’я з грецькими містами-полісами, розташованими на 

території України? 

 

План практичного заняття 

1. Предмет, завдання, функції та методи наукових економічних досліджень 

дисципліни «Історія економіки та економічної думки». 

2. Підходи та критерії періодизації господарського розвитку суспільства. 

3. Господарський розвиток та економічна думка Стародавнього Сходу. 

4. Особливості господарського розвитку та економічної думки Античного 

Світу. 

5. Господарська діяльність в первісній історії України. 

Теми рефератів, доповідей, презентацій 

1. Становлення історії економіки та економічної думки як самостійної 

науки. 

2. Старокитайські економічні ідеї в руслі основних течій суспільної та 

релігійної думки – конфуціанства, легізму, моїзму та даосизму. 

3. Техніко-економічні досягнення країн Стародавнього Сходу. 

4. Історико-економічне значення трипільської культури. 

5. Товарно-грошові відносини античного світу. 

6. Господарсько-економічний розвиток Спарти. 

7. Економічні ідеї аграрного руху братів Гракхів. 

8. Господарство скіфів та античних міст-держав українського 

Причорномор’я. 

Завдання до самостійної та індивідуальної роботи 
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1. Взаємозв’язок економічної історії з економічною теорією 

(політекономією) та історією. 

2. Розвиток торгівлі та грошових відносин в Греції. Розвиток ремесла, 

виникнення міст-полісів, розвинена система грошового обігу як головних 

передумов розвитку внутрішньої та зовнішньої торгівлі. 

3. Економічні причини розквіту i занепаду Стародавнього Риму. 

4. Відображення господарського розвитку Індії в другій половині І тис. до 

н.е. у праці «Артхашастра». 

5. Питання організації рабської праці та проблеми управління великою 

приватною власністю у працях Катона, Варрона, Колумелли. 

6. Зробити порівняльний аналіз поглядів Конфуція та концепцій, 

викладених у трактатах Гуань-Цзи та «Артхашастрі». 

Практичні завдання 

Завдання 1. Визначити авторів періодизації економічної історії за певними 

критеріями та заповнити таблицю: 

№ з/п Критерії 

періодизації історії економіки та 

економічної думки 

Автори 

1. водні шляхи сполучення Ф. Ліст 

2. гроші К. Маркс 

3. торгівля ат обмін Б. Гільденбранд 

4. грошовий обіг В. Левитський 

5. кредит П. Мечников 

6. культура Е. Мейєр 

7. клімат У. Ростоу 

8. релігія А. Тойнбі 

 

Завдання 2. У концепції про “постіндустріальне суспільство” стверджується, 

що залежно від рівня техніки в суспільстві переважає певна сфера економіки, 

для якої характерні певний вид економічної діяльності, спеціальні форми 

соціальної організації та певний соціальний стан суспільства. Заповнити 

таблицю: 
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Сфери 

економічної 

діяльності 

Рівень 

розвитку 

виробництва 

Форми 

соціальної 

організації 

Соціальний стан 

суспільства 

«первинна»    

«вторинна»    

«третинна»    

 

Завдання 3. Визначити основні положення Кодексу Хаммурапі, які 

відображають характерні риси економічного розвитку Старовавилонського 

царства. 

Завдання 4. Зробити порівняльний аналіз економічної думки Стародавньої 

Греції і Стародавнього Риму. Визначити спільні та відмінні риси. 

Завдання 5. Заповнити таблицю  «Характеристика римських типів 

латифундій»: 

№ з/п Типи 

латифундій 
Характерні риси 

1. Централізована рабська  

2. Децентралізована зоклонами  

3. Змішана  

 

Тестові завдання для перевірки знань 

1. Історія економіки та економічної думки виникла як самостійна наука: 

а) в середині ХІХ ст.,  

б) в кінці ХІХ ст.; 

в) на початку ХХ ст.; 

г) в кінці XVIII cт. 

2. Формаційний метод періодизації історії економіки започаткував: 

а) Маркс;  

б) Гільдебранд; 

в) Боде;  

г) Кан. 

3. В якому періоді був перший великий суспільний поділ праці? 

а) Палеоліт; 

б) Неоліт; 

в) Бронзовий вік; 

г) Залізний вік; 

д) Енеоліт. 

4. Найбільшого розквіту Вавілонське царство досягло за: 
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а) Хаммурапі; 

 б) Дарія І; 

в) Аменхотепа;  

г) Тутмоса. 

5. До країн Стародавнього Сходу відносяться: 

а) Китай, Вавилон, Єгипет, Македонія; 

б) Спарта, Єгипет, Індія, Персія; 

в) Єгипет, Ассірія, Індія, Вавилон. 

6.Трипільська культура господарства раннього періоду збігається з: 

а) палеолітом; 

б) мезолітом; 

в) неолітом; 

г) енеолітом. 

7. Пам’яткою суспільної думки Стародавньої Індії є: 

а) «Артхашастра»; 

б) «Турботи і дні»; 

в) «Держава»;  

г) «Настанови гераклеопольського царя своєму синові». 

8. Реформи Солона проводилися в: 

а) Римі; 

б) Афінах; 

в) Спарті;  

г) Карфагені. 

9. Основне заняття царських скіфів: 

а) землеробство; 

б) скотарство; 

в) військова справа; 

г) виноградарство. 

10. Першим серед римських учених усвідомив неефективність рабської 

праці й екстенсивного розвитку латифундій: 

а) Ціцерон; 

б) Колумелла; 

в) Сервій тулій; 

 г) Варрон. 

Тема 2. Середньовіччя та епоха Великих Географічних відкриттів 

 

План викладу матеріалу 

2.1. Економічний розвиток західноєвропейських 

країн в епоху Середньовіччя. 

2.2.Економічна думка Середньовіччя. 

2.3.Господарство та економічна думка в Україні 

у період Середньовіччя. 
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2.4.Економічні передумови та наслідки Великих 

географічних відкриттів. 

Запитання і завдання для самоконтролю 

Навчальний тренінг 

 

2.1. Економічний розвиток західноєвропейських країнв епоху 

Середньовіччя 

 

У V ст. н. е. у всіх країнах Західної Європи формуються нові економічні 

відносини, які названо феодалізмом (або аграрним суспільством).  Феодалізм 

– це соціально-економічний устрій, основою якого була власність феодала на 

землю і неповна власність на феодально-залежних селян. 

Господарство Середньовіччя характеризується такими загальними 

ознаками: 1) панування приватної власності, основою якої була земля у формі 

феода (умовнослужбове спадкове надання), що дало назву системі 

господарства; 2) монополія феодалів на землю, яка виявлялася в принципі 

«Немає землі без сеньйора»; 3) умовний характер, ієрархічна структура 

земельної власності, що ґрунтувалася на васальних зв’язках; 4) протиріччя між 

великою власністю на землю дрібним селянським виробництвом; 5) особиста, 

поземельна, судово-адміністративна і військово-політична залежність 

селянина від землевласника; 6) рентна форма експлуатації феодально 

залежного селянства. Рента – це частина додаткового продукту залежних 

селян, яка привласнювалася землевласником. Вона була економічною формою 

реалізації власності феодала на землю, засобом позаекономічного примусу. 

Існують  три форми ренти: відробіткова (панщина), продуктова (натуральний 

оброк), грошова.;7) переважання натурального господарства і другорядна роль 

обміну і промисловості; 8) сеньйорія, ремісничий цех, торгова гільдія як 

головні господарські форми; 9) низький рівень техніки та знань, ручне 

виробництво;10) політична роздробленість та ієрархічна структура 

суспільства; 11) широкі відносини корпоративного типу (сусідські общини, 

міські комуни, ремісничі цехи, купецькі гільдії, рицарські ордени); 12) 
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панування традицій, теологічного світогляду, зростання могутності церкви; 

13) формування європейських націй та утворення централізованих держав. 

Розвиток господарства країн Європи епохи Середньовіччя пройшов 

три періоди. У ранньому Середньовіччі (V—ІХ ст.) сформувалися і 

утвердилися визначальні риси феодального господарства (період генези): 

земля концентрувалася в руках найвищих верств, формувалося залежне 

селянство, встановлювалися васально-сеньйоріальні відносини. 

X—XІІІ ст. — період зрілості феодального господарства: панування 

доменіального господарства, сформувалася феодальна ієрархія, внутрішня 

колонізація, розвиток міст і товарного виробництва, ремесла. 

У пізньому Середньовіччі (XІV—XV ст.) зароджувалися ринкові форми 

виробництва, з'явилися ознаки індустріальної цивілізації, відбувався процес 

особистого звільнення селян, розмивалася феодальна ієрархія. 

У Франції склалися класичні феодальні відносини. VI – VIІ ст. – 

поєднується общинне землеволодіння з приватною власністю на землю. VIІ ст. 

– з’являється аллод – спадковий наділ частини продуктивної общинної землі, 

закріплений у приватну власність. У цей період відбувається процес активного 

«одержавлення» королями громадських земель, лісів, пасовищ. Звичайним 

явищем стає військова конфіскація землі і роздача її солдатам та знаті. При 

цьому земля селянами втрачалася, і ставала довічною власністю феодала, 

складалися прекаріальні відносини. У VIII–X ст. в умовах безперервних війн 

з’являється бенефіцій – умовна форма землеволодіння, що надавалася в 

пожиттєве користування за умови виконання військовоїслужби. Поступово 

бенефіцій перетворюється у лен (феод) – умовне спадкове землеволодіння 

дрібних феодалів, на основі чого завершилося формування феодальної 

вотчини – сеньйорії. Реформи 847 р. (Карл Лисий), 853 р., 864 р. – остаточно 

закріпачили вільних селян, прикріпили їх до землі та змусили нести феодальні 

повинності, селяни перетворюються у сервів. 

У Англії існувало, в основному, общинне землеволодіння зі значною 

частиною особисто вільного населення, що сприяло активному розвитку 



91 

 

товарно-грошових відносин та товаризації господарства у XІV–XV ст. На 

відміну від Франції, де VIII–X ст. пануючою формою власності став бенефіцій, 

у Англії цього періоду пануючою формою власності стає бокленд, особливо в 

умовах початку активного формування централізованої королівської влади. На 

правах бокленду король передавав ленд-лордам села або цілі округи, що йому 

належали, з вільним населенням, яке було підвладне королю як главі держави, 

рицареві чи ленд-лорду. Але земля не ставала приватною власністю лицаря. 

Його влада поширювалася тільки на людей. Селяни до ІХ ст. залишалися в 

більшості особисто вільними, але опинилися під правовою юрисдикцією 

згідно з наданим імунітетом феодалу.  

«Книга страшного суду» (кінець ХІ ст. – звід феодальних законів) 

свідчить, що основну частку становили вільні селяни (фрігольдери відробляли 

повинності, але могли залишити помістя). Разом з тим відбувається 

скорочення кількості вільних селян. З’являються селяни-віллани (члени 

сільської общини з наділом до 30 акрів землі та власними знаряддями праці), 

які сплачували ренту і відробляли панщину 3–4 дні, селяни-котери (залежні 

селяни без землі або з невеликими ділянками до 7 акрів). У ході комутації 

ренти вілланів та котерів перетворюють у копігольдерів та переводять на 

грошовий оброк.  

У Німеччині феодалізація села почалася пізніше, ніж у Франції і Англії, 

– у IХ – ХI ст., тому що стійкою виявилася община-марка (лісова місцевість, 

наявність великої кількості вільної землі). 

З XI ст. в економічному житті Західної Європи почався період 

урбанізації – відродження античних міст ( Рим, Неаполь, Париж, Генуя, Ліон, 

Лондон, Бонн ) і утворення нових міст ( Гамбург, Любек, Лейпциг, Магдебург 

), зростання їхнього господарського значення. Головною причиною цього було 

економічне піднесення, що призвело до занепаду натурально-господарських 

форм виробництва. Сеньйоріальне ремесло вичерпало себе і феодальне 

помістя не могло розв’язати свої промислові проблеми. 
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Успіхи сільського господарства зробили можливим існування частини 

населення, яке могло не займатися сільським господарством. Ремісники 

переводилися на оброк. Вони покидали помістя і селилися на перехресті доріг 

у торгових містечках біля стін замків і монастирів. 

Отже відокремлення ремесла від сільського господарства, розвиток 

товарних відносин стимулювали виникнення міст як центрів ремесла і 

торгівлі. 

Економічно розвинені міста Англії, Франції і Німеччини в XI - XII ст. 

досягли значного розквіту. Збільшилась чисельність міського населення, 

розвивалися ремесла і торгівля. Панівне місце займало виробництво 

бавовняних тканин, збут яких забезпечував піднесення ремесла і торгівлі. 

Збагачувалося купецтво. 

Інтенсивний розвиток ремесла в XII - XIII ст. сформував цеховий лад у 

містах. Середньовічний цех організовувався лише за професійними ознаками. 

Цехи складалися з майстерень певного профілю, які розташовувалися по 

всьому місту. Кожний цех мав свій статут. Документ узаконював, 

регламентував не тільки виробничі, духовні, а й моральні засади життя 

ремісничого колективу. Члени цеху були і воїнами, які захищали ділянку 

оборонного муру або вежі. Разом з купцями та іншими станами ремісники 

демократично управляли містом. Адміністрація мала відкрите антифеодальне 

спрямування. 

У містах склалася ієрархія на зразок сільської общини. Майстри 

пригнічували підмайстрів, ремісників. Для того, щоб стати повноправним 

членом цеху (майстром ), треба було пройти стаж учнівства ( 3-7 років ), 

скласти важкий іспит. 

Розвиток ремесла набув бурхливого розвитку в XIII ст. У кожній країні 

поділ праці призводить до спеціалізації. Пожвавлення внутрішнього обміну 

свідчило про зародження єдиного ринку. Цьому сприяли багаточисельні 

ярмарки, що відбувалися в містах. Вони мали обмежений і місцевий характер. 

Як правило, на них продавались певні групи товарів – худоба, зерно, коні, 



93 

 

вироби ремісників тощо. Багато з таких ярмарок переросли місцеві масштаби 

і стали центрами міжнародної торгівлі. 

У XIV - XV ст. в Європі виникла нова, вища форма виробництва – 

мануфактура (велика робітнича майстерня, заснована на ручній праці, з 

застосуванням у процесі виробництва поділу праці). На зміну кустарям - 

ремісникам прийшли більш організовані  великі робітничі майстерні. Тут у 

процесі виробництва було застосовано поділ праці. Це дало змогу значно 

збільшити випуск товарів, поліпшити їх якість. Перші текстильні мануфактури 

відомі у містах Північної Італії і Нідерландів. 

Розвиток ремесла, міст сприяв зростанню торгівлі. Особливо жваво 

вона провадилася у міських республіках Північної Італії — Флоренції, Венеції, 

Генуї, де зростав торговий і позиковий капітал, зароджувалися капіталістичні 

мануфактури, розвивалася банківська справа. У Венеції зародилася сучасна 

бухгалтерія. 

У Західній Європі розвивалися зовнішня морська і внутрішня сухопутна 

торгівля. Вже в XI—XII ст. визначилися її центри — Венеція, Генуя, Піза. 

Північноіталійські купці витіснили з середземноморських торгових шляхів 

візантійців і арабів. З Леванту (Сходу) купці привозили в Західну Європу шовк, 

прянощі, предмети розкоші — дорогі тканини (парчу, оксамит), ювелірні 

вироби, тропічні та субтропічні фрукти, з Причорномор'я — рибу, ікру, сіль, 

шкіри, зерно, хутро, невільників. 

Товарами Сходу та виробами європейських ремісників італійські купці 

забезпечували феодалів Західної Європи, одержуючи за них казкові прибутки 

золотом і сріблом. Наприклад, 1 г перцю коштував 1 г золота. Проте східна 

торгівля зазнала нищівного удару від турків. У 1453 p. вони захопили 

Константинополь і витіснили італійців і з Близького Сходу. 

Північна торгівля займалася переважно продажем виробів місцевої 

промисловості, продуктів сільського господарства. Купці скуповували і з 

вигодою перепродували льон, худобу, шкури, хміль, хутро, сало, масло, хліб, 

рибу, сіль, віск, мед, металеві ремісничі вироби, олово, ліс. 
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Провідна роль у північній торгівлі належала Гамбургу, Любеку, 

Бремену, Брюге, Лондону. Згодом утворився союз приморських міст під 

назвою Ганза (об’єднання, спілка). Свою діяльність вона розпочала в XII і 

діяла до XVII ст. У XIV—XV ст. до Ганзейського союзу входило 160 міст, у 

тому числі Новгород Великий, Гданськ, Рига. Керівництво Ганзи знаходилося 

в Любеку. 

У середні віки розвинулася і сухопутна торгівля. Відомий шовковий 

шлях від Китаю до Європи. У Європі сухопутна торгівля також набувала 

дедалі більшого значення, незважаючи на чисельні труднощі та небезпеки. 

Розвиток торгівлі обумовив розвиток грошово-банківської системи. 

У Західній Європі в середні віки в грошовому обігу була велика кількість 

найрізноманітніших монет. Діловим людям важко було розібратися в їх 

повноцінності. На допомогу прийшли так звані міняйли. Поступово міняйли 

перетворилися на банкірів. Вперше вони з’явилися в північно- італійських 

містах, у провінції Ломбардії. Банкіри об’єднувалися в асоціації, компанії, 

товариства. Разом з появою банківської системи виник кредит. 

Інтенсивний розвиток сільського господарства, промисловості, торгівлі, 

грошового обігу, банківської справи, кредиту, свідчить про народження 

нового, прогресивнішого виробництва. Виникають спеціалізовані райони з 

виробництва тих чи інших товарів, численні ярмарки, товарно-грошові 

відносини, формуються національні ринки. Важливе значення в економічному 

житті середньовіччя мали податки й різні примуси на користь феодалів чи 

державних установ. Утворення загальнонаціональних ринків свідчило про те, 

що феодальне господарство вичерпало себе і людство вступило в 

індустріальну добу. 

 

2.2.Економічна думка Середньовіччя 

Мислення середньовічної людини мало теологічний характер. 

Економічна думка ще не відокремилася у самостійну галузь знань, її проявам 
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властивий практицизм. Основними джерелами економічної думки 

середньовіччя є, як правило, юридичні кодекси й церковні пам’ятки. 

Середньовічні трактати містять різноманітні конкретні господарські 

поради, практичні рекомендації, але в них мало теоретичних узагальнень та 

спроб осмислення сутності економічних процесів та явищ. 

Узагальнення літературних джерел, які дійшли до наших часів із 

Середньовіччя, свідчать про те, що економічні погляди цього періоду мають 

яскраво виражений релігійний характер(див. рис.2.1). 

До таких документів потрібновіднести «Салічну правду» (V ст.) – звід 

давнього звичаєвого права у державі франків та «Капітулярій про вілли» 

(Закон про маєтки) (ІХ ст.), «Книгу страшного суду» (кін. ХІ ст.) – звід 

феодальних законів у Англії. 

Економічні погляди арабських учених у період виникнення 

ранньофеодальної держави певним чином відобразив Коран, перші записи 

якого належать до кін. VII — початку VIII ст. У проповідях Мухаммеда 

пропагується божественна природа соціальної та майнової нерівності в 

суспільстві. 

Багато уваги економічним проблемам приділяв Ібн Хальдун. Йому 

належить теорія суспільного прогресу, в основі якого лежать економічні 

чинники («соціальна фізика»). Згідно з цією теорією на початку свого розвитку 

людство перебувало у стані дикості; далі людське суспільство проходить два 

основні етапи: примітивність і цивілізацію, які відрізняються за способом 

добування засобів існування. На першому етапі люди займалися в основному 

землеробством і тваринництвом, а на другому до цих занять додалися ремесла, 

торгівля, наука та мистецтво. Вступ до цивілізації зумовлювався тим, що люди 

почали виробляти більше продукції, ніж необхідно для існування. Перехід 

суспільства від примітивності до цивілізації — це, за Ібн Хальдуном, генезис 

відносин панування й залежності.  

Ібн Хальдун дослідив такі категорії товарно-грошових відносин, як ціна 

й вартість, суттєво їх не розрізняючи. На змінювання цін впливають 
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демографічна ситуація у країні, природні чинники, державні податки та збори 

на ринку. 

 

 

Рис. 2.1. Економічна думка Середньовіччя 

Економічна думка західноєвропейського середньовіччя була 

представлена через догми католицизму. Догматичні безальтернативні 

принципи релігійно-етичних норм покладено в основу головних праць 

Августина Блаженного – «Про град божий» і «Сповідь». Августин убачав два 

протилежних види людської спільноти: державність, яка ґрунтується на 

любові до себе, доведеній до презирства до Богоа, і «град Божий» - духовна 

спільнота, яка ґрунтується на любові до Бога.  

Економічні переконання Августина були основані на таких ідеях: а) вид 

праці(розумова або фізична) не повинен впливати на становище людини в 

суспільстві, оскільки ці види праці рівноцінні; б)нетрудове нагромадження 

золота і срібла, лихварський відсоток і торговий прибуток є гріховними; в) 
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«справедлива ціна» є ціною товару, яка відповідає витратам на його 

виробництво. Ідеї А. Блаженного відповідають поглядам раннього феодалізму. 

Економічні ідеї канонічного права були систематизовано викладені й 

розвинені у вченні Ф. Аквінського. Він обґрунтував існування рабства та 

кріпосництва, але верховним володарем усіх речей проголосив Бога. У його 

праці «Сума теології» центральною стала проблема «справедливої ціни», яка 

досягається шляхом урівноваження корисності обмінюваних речей. 

Суспільство поділене Богом на стани, яким належить мати певний рівень 

життя й достатку, забезпечений відповідним доходом. «Справедлива ціна» — 

це та, що надає звичний для певного суспільного стану доход після 

відрахування всіх витрат виробництва. 

Гроші вчений аналізував як засіб торгівлі та обігу, який має певну 

внутрішню цінність. Аквінський вважав, що гроші не можуть породжувати 

гроші, а тому засуджував лихварство. Обстоюючи інтереси церковних і 

світських феодалів, він обґрунтовував справедливість отримання земельної 

ренти як частини виготовленого землею продукту й винагороди за працю з 

управління господарством. Неабияке значення для подальшого розвитку 

економічної науки мало твердження Фоми Аквінського про те, що отримання 

прибутку торговцями — це винагорода за ризик і підприємливість та оплата 

їхньої власної праці. 

Упродовж XV—XVII ст., у період кризи феодалізму та генезису 

капіталістичних відносин у Західній Європі, з’явились утопічні проекти 

майбутнього соціалістичного  суспільства, на які вплинули проекти 

державного устрою Платона, суспільні концепції раннього християнства, 

вчення середньовічних єретиків.  

Одним з найвідоміших представників утопічного соціалізму цього 

періоду був Т. Мюнцер, який різко критикував феодальний устрій та 

проголошував панівний клас винуватцем усіх бід у суспільстві. Його 

соціальним ідеалом було безкласове суспільство, яке базувалося б на 

принципах повної рівності, справедливості, відсутності експлуатації. Т. 
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Мюнцер був прихильником суспільного майна і спільної праці всіх 

працездатних громадян, об'єднаних у комуни. Він передбачав тисячолітнє 

царство Христа. 

Початок літературі утопічного соціалізму було покладено книгою 

«Утопія», яку видав у 1516 р. Т. Мор. Він підкреслював, що «всюди, де є 

приватна власність, де все вимірюється грошима, там навряд чи коли-небудь 

буде можливо, щоб держава управлялася справедливо й щасливо».  

Т. Мор зобразив фантастичну картину ідеального суспільного устрою на 

острові Утопія, де немає приватної власності, засоби існування отримуються 

безплатно, населення займається корисними справами та існує надлишок 

матеріальних благ. Поглядам Мора була притаманна певна обмеженість, бо він 

не виокремлював проблему розвитку продуктивних сил, основою майбутнього 

суспільства вважав ремісницьке та сільськогосподарське виробництво, не 

виключав існування рабства, влади верховного управителя, хоча і на засадах 

демократичності виборів. 

Основні ідеї утопічного соціалізму підтримав італійський філософ Т. 

Кампанелла. У книзі «Місто Сонця», опублікованій у 1623 р., він змалював 

устрій майбутнього комуністичного суспільства на прикладі держави соляріїв. 

Солярії живуть общиною; у них немає приватної власності й класів, а розподіл 

матеріальних благ безплатний та рівний; вони використовують удосконалені 

засоби виробництва. 

Для комунізму Кампанелли характерні елементи примітивізму 

(спільність жінок, детальна регламентація побутових відносин) та 

невизначеність шляхів і методів переходу до нього. 

У Київській Русі утвердження феодальних порядків знайшло вираження 

у зведенні законів «Руська правда» (XII - XIII ст.). У ньому обґрунтовувалося 

право власності князів на майно, рабів та напіврабів, регулювалися 

торговельні й кредитні відносини. У середні віки з’явилися «Домострой» 

Сильвестра та інші дослідження, в яких розглядалися проблеми організації 
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феодального помістя, регулювання відносин між паном і його кріпосним 

залежним, між господарством і зростаючим ринком. 

 

2.3.Господарство та економічна думка в Україні у період 

Середньовіччя 

У ІХ ст. виникла сильна феодальна держава східних слов’ян - Київська 

Русь. Відбувається встановлення системи її відносин із населенням, яка 

передбачала виробництво продукції, збирання податків, несення військової 

служби. Проявом встановлення першої форми панування й підлеглості було 

збирання данини на користь держави – полюддя. Вона виражала верховне 

право князя на землю і встановлювала поняття підданства. Першим досвідом 

регламентації повинностей залежного населення стала податкова реформа 

княгині Ольги, згідно з якою було встановлено «уроки» – норми данини, а також 

час і місце її збирання у визначених пунктах – «становищах» (це були пункти, 

де здійснювалася торгівля). Вводилась одиниця обкладання «дим» – сім’я або 

«плуг» – окреме господарство. 

Із завершенням формування Київської Русі (Х–ХІ ст.) генеза феодалізму 

відбувається у двох напрямах: 

– посилюється диференціація в общині, аллод переростає у феод-

вотчину; 

– відбувається процес одержавлення, окняжіння общинних земель, 

земля стає власністю князя. 

Основою господарства слов’янських земель було орне землеробство, 

розвивалось тваринництво. Допоміжну роль у господарстві відігравали 

полювання та рибальство. Значного успіху досяг розвиток ремесла. Існували 

спеціалізовані центри з виплавлення заліза на території сучасної Вінниччини 

та Львівщини. З VІІІ ст. слов’янські племена оволоділи гончарним кругом. 

Розвивались обмін і торгівля. 

У видатному творі «Повість временних літ» (кінець ХІ – початок ХІІ 

ст.), автором якого був чернець Києво-Печерського монастиря Нестор, 
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стверджується, що джерелом всякого багатства є праця. Автор визнає 

природним поділ праці на розумову і фізичну, але підкреслює, що для 

добробуту держави ці види праці однаково важливі – і мудреця, і ремісника. 

Важливим також є поділ праці у процесі виробництва, що удосконалює 

майстерність. Суспільно значущими, на думку автора, були всі види 

виробництва, які збагачують державу. 

Індивідуальна земельна власність зародилася у Київській Русі лише у 

другій половині ХІ ст. 

За часів князювання Ярослава Мудрого з’являється перший звід 

феодальних законів «Руська правда» (ХІ ст.). Узаконюється закріплення 

недоторканності земельної приватної власності. Власниками вотчин стають 

князі (княжий домен), бояри, церква. Формуються васально-сеньйоріальні 

відносини. «Руська правда» відобразила походження феодальної залежності 

населення шляхом як економічного, так і позаекономічного примусу. 

У ХІІ–ХІV ст. н. е. в умовах феодальної роздробленості відбувається 

зростання вотчинного землеволодіння. Князь формально залишався 

володарем державної землі, але розпоряджався лише власним доменом. 

Феодально-боярські володіння, «села», були успадкованими князівськими 

наданнями або купленими. Іде диференціація бояр (великі, нарочиті, дрібні). 

Існує також і умовне землеволодіння у вигляді «держави» – володіння 

вільними боярськими слугами за умови виконання служби на користь князів 

та бояр. Церковно-монастирське землеволодіння не ділилося і не передавалося 

у спадщину, але могло обмінюватися і продаватися. 

Аграрні відносини польсько-литовської доби регулювалися новими 

правовими актами: Литовськими статутами та іншими, які поширювалися на 

українські землі. І Литовський статут 1529 р. встановлював, що шляхтич мав 

право лише на рухомемайно, якщо володів маєтком на основі військової 

служби магнатові. Привілей 1529 р. Великого князя Сигізмунда ІІ Августа га-

рантував недоторканність шляхетських володінь на державних землях, якщо 

їх власники не були службово залежними від великого князя чи магната. І 
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Литовський статут уводив ряд обмежень для селян – без дозволу панів 

заборонялося купувати або брати землю у заставу. ІІ Литовський статут 1566 

р. скасував основне обмеження щодо шляхетської земельної власності. Тепер 

шляхетська вотчина могла відчужуватися без дозволу великого князя. 

Після укладення Люблінської унії 1569 року впровадження «Уставу на 

волоки» 1557 р. та ухвалення ІІІ Литовського статуту 1588 року соціально-

економічні відносини в Україні докорінно змінюються через уведення 

законодавства Річі Посполитої.  

Змінюється характер землеволодіння. Відбувається повне закріпачення 

селян. Усі землі стають власністю короля та передаються польській шляхті. 

Великі українські бояри отримали охоронні королівські грамоти на землі, 

проте частина землі була конфіскованою. Дрібніші бояри стали «ходочковою» 

шляхтою, замковими слугами і селянами. Спадкові, куплені, вислужені землі 

були власністю за умови служби. Протягом ХIV–ХV ст. в Україні склалося 

велике магнатське землеволодіння. 

Основною феодальною виробничою одиницею стає фільварок, де землі 

поділяються на такі: 1)домініальні землі; 2) замок (двір-центр); 3)селянські 

наділи.  

Відбувається диференціація селянського населення на: селяни державні 

– мали право власності і платили данину (натурою, грошима), могли 

переходити на незаймані землі; селяни тяглові – жили у феодала і відробляли 

панщину, без права переходу: селяни службові – об’єднувалися у сотні; 

ремісники, рибалки, були заможними і мали власних селян; панські селяни – 

кріпаки. 

Поширення кріпацтва та національне зневаження селянина зустрічає 

сильний опір з боку народних мас. Селяни починають втікати сім’ями, 

родинами і називати себе вільними людьми. Так, поступово починає 

формуватися козацький рух, який мав на меті вільне життя. 

У VІ–ХІV ст. на території України переважала реміснича промисловість. 

Серед найбільш розвинених ремесел потрібно виділити – залізоробне, 
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гончарне, ювелірне, деревообробне, кравецьке, склоробне, будівельне, 

млинарство та ін. Міське ремесло відрізнялося від сільського складністю, 

розгалуженістю, вироби – якістю. Існувало понад 60 видів ремесел, 16 

спеціальностей ремісників з обробки заліза і сталі, налічувалося до 150 видів 

виробів із заліза і сталі. Славилися ювелірні вироби, їх виробля- ли способом 

тиснення срібла і золота, волочіння дроту, виготовлення скані, назерні, 

філіграні. Використовувалася позолота та чорніння срібла. 

В епоху Київської Русі відбувався справжній розквіт ремісничого 

виробництва. Інтенсивний процес відокремлення ремесла від сільського 

господарства приводив до зосередження в містах великої кількості ремісників, 

які виготовляли товар не тільки на замовлення, але й на продаж. 

Перші міста (гради) з’явилися на Русі наприкінці V – у першій половині 

VІ ст. Град означав укріплене поселення, огороджене місто. Ще у ІХ-Х ст. 

міста являли собою фортеці. Формування міста як центру ремісників і 

торгівців тільки починалось. 

Соціально-економічне, політичне та культурне життя Київської Русі 

зосереджувалося в містах. Переважна більшість їх жителів були ремісниками 

різних спеціальностей, які об’єднувалися в корпорації на зразок 

західноєвропейських цехів. Чимало городян займалися торгівлею. Міські 

ринки являли собою водночас головні площі, на яких вирувало життя. У Києві 

було вісім ринків, кожен з яких спеціалізувався з продажу певних товарів. 

Через Україну  проходили Бурштиновий від Прибалтики до Дунаю і водний 

шлях «Від варягів до греків».  

У VIII–IX ст. відбувається відокремлення ремесла від землеробства, 

формується товарне виробництво, внутрішній товарообмін. Через Україну 

проходить Моравський, Хозарський, Східний шляхи. Тісні зв’язки, як і 

раніше, існують із Візантією. Розвивається активна торгівля зі сходом і 

арабами через волзьких булгар.  

У Х–ХІІ ст. складається тісна торгівля з Подунаєм, Чехією, Польщею, 

Західною Європою (через Київ – Галич – Прагу – Регенсбург та Київ – Луцьк 
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– Володимир – Люблін). Привозили купці зброю, сукно, мідь. У Європу йшли 

ювелірні вироби, хутро, а на Схід – зброя. Формується так званий Соляний 

шлях. Виділяється клас купців-воїнів. На Україні-Русі купці об’єднувалися в 

корпорації, що спеціалізувалися на тор-гівлі певними товарами з тими чи 

іншими країнами. 

За Володимира Великого з’явилися карбовані монети – золотники і 

срібляники із зображенням родового герба – тризуба. 

Наприкінці ХІІІ ст. срібний злиток, що дорівнював половині срібної 

гривні, одержав назву карбованець. У XIV ст. 1 гривня = 48 грошам = 240 

динарам. Досить широко використовувалася арабська грошова монета. 

У XIV–XV ст. розширюється внутрішня торгівля, формами якої були: 

торги, ярмарки і постійна торгівля. Формується прошарок коломийців і 

чумаків (торгівля сіллю).  

Найбільшим ярмарком з 1472 р. стає Львів. Місто мало магдебурзьке 

право. Торгівля регламентувалася: місцем, днем і часом. Сформувався 

Молдавський шлях через Галич, Коломию, Чернівці, Сучаву, Ясси до Килії і 

Бєлгорода. Після завоювання турками Константинополя (1453 р.) єдиний шлях 

торгівлі Європи зі Сходом проходив через м. Львів. 

Визначними центрами торгівлі стали Кам’янець-Подільський, Київ, 

Луцьк. Феодали монополізують митну систему і право зовнішньої торгівлі. 

В умовах роздробленості національна грошова монета посідає 

другорядне місце. Основне і постійне становище було за празьким грошем, 

польською гривнею (48 грошів). У XV ст. з’явилися векселі, кредит, застава, 

контракти, іпотечна система (застава землі), лихварство, створюються 

банківсько-торговельні доми. 

2.4.Економічні передумови та наслідки Великих географічних 

відкриттів 

В економічному розвитку Західної Європи велику роль відіграли 

географічні відкриття кін. XV — поч. XVI ст. 
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У кінці XV ст. у надрах феодальної економічної системи у країнах Захі-

дної Європи все активніше розвиваються ринкові зв’язки і відносини. Феода-

ли масово переходять на грошову ренту, що примушує селян виробляти про-

дукцію на ринок як товари. Праця на ринок, у свою чергу, передбачає більш 

різноманітну спеціалізацію, що сприяє формуванню і розширенню внутріш-

нього ринку. Активно включається у цей процес і промисловість, де починає 

розкладатися цехова організація ремесла, ширше використовується наймана 

праця, з’являються перші великі підприємства – мануфактури. 

Важливу роль в становленні ринкових відносин зіграла зовнішня торгів-

ля, яка постачала на ринок різноманітні товари з інших країн, стимулюючи тим 

самим перетворення продукти внутрішнього виробництва у товари. Прагнення 

до збагачення змушувало розвивати торгівлю між країнами, використо-вуючи 

традиційні торгові шляхи. Однак, після завоювання турками Констан-

тинополя у 1453 році, ці шляхи були заблоковані для західноєвропейців. Турки 

встановили контроль над Чорним та Середземним морями, витіснивши з 

торгових шляхів венеціанців і генуезців.Торгові шляхи на Схід через північну 

Африку були монополізовані арабами, а сухопутний Великий шовковий шлях 

став важко прохідним через розпад Монгольської імперії.  

Все це змушувало шукати нові торгові шляхи на Схід, відкіля поступали 

вже звичні для європейців предмети розкошу і прянощі. У цих пошуках 

конкуренцію ослаблим італійським містам-республікам створювали Іспанія і 

Португалія, які мали добрі флоти. 

Додатковим стимулом до пошуку нових земель стала нестача монетар-

ного золота і срібла, що виникла як внаслідок розширення торгових операцій, 

так і внаслідок виснаження рудників. «Спрага золота» перетворилася у гостру 

економічну проблему, яка штовхала на пошуки нових земель і торгових 

шляхів. Особливо приваблювала європейців Індія, яка розглядалася як 

невичерпне джерело золота і коштовностей. Все це стало передумовами серії 

експедицій, організованих європейцями з метою оволодіння новими 

територіями, одержа-вши назву Великих географічних відкриттів. Вони стали 
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можливими ще й то-му, що у ряді країн Західної Європи склалися сильні 

централізовані монархії, що були спроможними протегувати та фінансувати 

великі морські експедиції. 

Успіхи європейської науки і техніки, особливо у галузі 

кораблебудування і навігації, дозволили технічно здійснити ці заходи. Парусні 

та веслові судна середземноморського басейну не були придатними для 

довгого океанського плавання.  

У XV ст. було створено судно нового типу – каравелла, яка мала три 

робочі щогли і кілька ярусів парусів. Це робило корабель більш стійким до 

штормів, підвищувало бистрохідність, дозволяло йти потрібним курсом при 

будь-якому напряму вітру. Вдосконалення компасу дало можливість створити 

більш точні морські карти.  

Нарешті, у XV ст. відродилася антична ідея про круглу форму Землі, з 

чого виникла ідея досягти Індії, пливучи як у східному, так і у західному 

напрямі. 

Великі подорожі європейців зумовлені цілою системою передумов. 

Серед економічних передумов географічних відкриттів вирізняються: 

 розвиток продуктивних сил; 

 криза феодального та формування нового ринкового господарства; 

 криза левантійської торгівлі з другої половини XV ст. Після загарбання 

турками Константинополя у 1453 p. ними контролювалися Чорне та 

Середземне моря. Венеціанцям довелось платити велике мито, щоб 

залишити торгові факторії, а генуезців турки вигнали із своїх володінь. 

Західноєвропейські купці намагалися знищити монополію італійців у 

торгівлі зі Сходом; 

 континентальну караванну торгівлю ускладнив розпад Монгольської 

імперії; 

 торгові шляхи через Північну Африку були монополією арабів; 

 стимулом до географічних відкриттів було золото як матеріалізація 

багатства. Відчувалася нестача грошей у товарному обігу. Видобуток 
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коштовних металів був обмежений, значна їх частина йшла на прикраси. 

Пасивним залишався баланс Європи у східній торгівлі; 

 іспанські дворяни після завершення війни з арабами і відвоювання у 

1492 p. Гранади залишилися без засобів існування. Вони зневажали 

економічну діяльність і намагалися вийти із скрутного становища за 

допомогою територіальної експансії, вирушаючи в небезпечні 

експедиції; 

 розвиток абсолютизму в Західній Європі створив політичні передумови 

для організації великих морських експедицій для колоніальних 

загарбань. Монархам потрібні були гроші для утримання війська, 

чиновників, двору. 

Перші експедиції, що поклали початок великим географічним 

відкриттям, споряджалися за рахунок держави. Серед таких відкриттів 

успішною була подорож 1497— 1498 pp. португальця Васко да Гама, який 

відкрив морський шлях з Європи в Індію через Атлантичний океан.  

Х. Колумб у 1492 p., рушив на Захід через Атлантичний океан (шлях біля 

берегів Африки контролювала Португалія) і відкрив Америку. Колумб 

здійснив ще три експедиції до Америки в 1493-1496, 1498-1500, 1502-1504 pp. 

Першу навколосвітну подорож здійснила експедиція Ф. Магеллана в 1519—

1521 pp. 

Був завершений перший етап Великих географічних відкриттів, який 

довів можливість досягти будь-якої точки Землі, рухаючись у різних 

напрямках, а також наявність єдиного світового океану, який надавав 

можливість плавань. 

У подальшому англійські, французькі, голландські, російські мореплав-

ці і мандрівники відкрили для європейців нові землі і території в Африці, Азії, 

Океанії, розширивши рамки наукових знань і збагативши культуру 

європейських народів(див. табл. 2.2). Все це значно розширило можливості 

світової торгівлі та переміщення великих мас товарів. 

Таблиця 2.2. 
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Основні географічні відкриття 

Роки Відкриття Мореплавці 

І п. XІV ст. Канарські та Азорські о-ви; о-в Мадейра Генуезці 

1471 Золоте узбережжя Африки Енріке Моряк 

(португалець) 

1486 Мис Доброї Надії Бартолемео Діаш 

(португалець) 

03.08. 1492 

05.03. 1493 

О-ви: Гаїті, Куба, Сан-Сальвадор. Кораблі – 

Нінья, Пінта, Санта Марія 

подорожі Хр. Колумба 

– відкриття Америки  

1493–1496 О-ви: Малі Антильські, Порто-Ріко, Ямайка ІІ подорож Хр. 

Колумба 

1498 Відкрито шлях до Індії навколо Африки Васко да Гама 

(португалець) 

1498 - 1500 рр. 

1502–1504 

О-в Тринідат, п-в Парія, початок відкриття 

Південної Америки. 

III, IV подорожі Хр. 

Колумба 

1500 Бразилія Кабраль(португалець) 

1510 Перетнуто Панамський перешийок до 

Тихого океану 

Бальбоа (іспанець) 

1519–1522 I кругосвітня подорож: відкрив Вогняну 

Землю, Південну Америку, Філіппінські 

острови тощо, а також Індійський океан 

Ф. Магеллан(іспанець) 

1534 Відкриття Канади Ж. Картьє(француз) 

1606–1644 Австралія та Нова Зеландія  Голландці 

1648 Північна Азія Т. Єрмак та C.Дежньов 

(росіяни) 

1720 р повторно обстежено Аляску, Алеутські 

острови і складено їх детальну карту 

В. Берінг(росіянин) 

 

Після відкриття нових земель почалося їх освоєння і колонізація. Поча-

ли складатися колоніальні імперії: іспанська, португальська, а пізніше – анг-

лійська, французька, голландська. У 1494 році по Тордесільянському договору 

між Іспанією і Португалією, гарантом якого виступив Римський папа, була 

встановлена лінія розподілу по меридіану, що проходив через Атлантичний 

океан. Усі колонії західніше від лінії оголошувалися володіннями Іспанії, а 

східніше – Португалії. 

Португальська імперія створювалася згідно методу «крапкової» колоні-

зації. Невеликі розміри території і населення не дозволяли тримати під своєю 

владою великі простори. Тому на узбережжях створювалися торгово-

стратегічні пункти – факторії, через які вивозилися награбовані і обмінені 
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цінності. Такі факторії виникли на Атлантичному узбережжі та у Південно-

Східній Африці, на островах Індійського океану, у Китаї. Лише в Бразилії, 

єдиній португальській колонії в Південній Америці, було створено плантацій-

не господарство для виробництва кави, тютюну, цукру.  

Іспанська колоніальна імперія склалася у XVI ст. у Центральній та Пів-

денній Америці. Іспанські конкістадори підкорили держави ацтеків у Мексиці 

і інків у Перу – осередки стародавніх цивілізацій. Спочатку методом експлуа-

тації територій було примітивне пограбування. Потім населення обкладали 

податками та поборами, а також здійснювали нееквівалентний обмін, доходи 

від якого досягали 300–400, а інколи 800 відсотків. 

Характерним було використання примусової праці туземців на 

копальнях і плантаціях. Робочу силу, якої бракувало, ввозили з Африки у 

вигляді негрів-рабів. Це стало основою для відродження работоргівлі, яка 

приносила колосальні прибутки. Якщо в Африці місцеві царьки продавали 

своїх підданих за 12 гульденів за раба, то в Америці він коштував вже 300 

гульденів. У работоргівлі приймали участь англійські та голландські купці і 

таким чином багатства колоній перерозподі-лялися між європейськими 

країнами.  

Іншою формою перерозподілу було піратство, що частково 

заохочувалося державною владою деяких країн, які ви-давали ліцензії на 

право грабувати іспанські судна, що везли коштовності з колоній у 

метрополію (каперство).  

Іспанія і Португалія неефективно використовували багатства, що отри-

мували з колоній, витрачаючи їх на предмети розкоші для пануючого класу 

феодалів. Англія, Франція, Голландія спрямовували їх на розвиток промисло-

вості і торгівлі. Закріпившись на колоніальних ринках, вони відтіснили іспан-

ців і португальців, і самі почали створювати власні колоніальні імперії. 

Великі географічні відкриття мали надзвичайно важливе значення для 

господарства Західної Європи та заклало основи формування світової 

економіки: 
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  почалася перебудова європейських економічних відносин; 

 виникли економічні зв'язки між найвіддаленішими областями, землями 

і народами різної матеріальної культури; 

 торгові шляхи перемістилися з країн Середземного моря на океани; 

 зовнішня торгівля досягла розмірів світової. До її обігу були залучені 

нові товари, до того не відомі в Європі: тютюн, кава, какао, чай та ін.; 

 почалося формування світового ринку як складової частини 

індустріальної економіки; 

 центрами світової торгівлі стали Лісабон, Севілья, з середини XVI ст. - 

Антверпен, у XVII – Амстердам, де виникли торгівельні біржі, що в 

подальшому сприяло виникненню кредита та організації великих 

банківських установ; 

 приплив до Європи благородних металів зумовив «революцію цін». 

Вона почалася в Іспанії, яка отримувала значну частку колоніального 

золота та срібла (в1600 p. - 83%). Ціни на товари зросли в Іспанії, 

Португалії у 4 рази, а на хліб - у 5 разів, у Франції - в 2,3, а в Англії - 2,5 

рази. Одночасно почалося здешевлення дорогоцінних металів; 

 боротьба  за  оволодіння  новими  ринками  приводить  до створення в 

ряді країн монопольних торговельних  об’єднань, найпотужнішими з 

яких стали голландська та англійська Ост-Індські компанії, які у 

середині XVI ст. діяли в усіх колоніальних країнах. Величезні масштаби 

колоніальної експансії реалізували завдання первісного нагромадження 

капіталу; 

 відбувається становлення світового ринку. Завдяки сміливим 

експедиціям мореплавців багатьох країн світу торговельні шляхи 

зв’язали між собою Європу, Африку, Америку та Австралію і почав 

складатися світовий ринок. Його виникнення стало ще одним потужним 

поштовхом до зародження і розвитку капіталістичних відносин у 

Західній Європі; 
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 безпосереднім результатом великих географічних відкриттів було 

створення колоніальної системи. Першими на шлях колоніального 

грабунку вступили Іспанія і Португалія, створивши величезні 

колоніальні володіння. Поступово їх витиснули Голландія, Англія, 

Франція; 

 пограбування колоніальних народів принесло європейським 

колонізаторам величезні багатства й сприяло піднесенню економіки 

європейських країн; 

 еміграція європейського населення на нововідкриті землі. 

Наслідком «революції цін» стало, по-перше: збагачення купців, які 

займалися посередницькою торгівлею; по-другє: прискорився перехід до 

мануфактурного виробництва; по-третє: збільшилися прибутки 

промисловців внаслідок здешевлення найманої праці; по-четверте: в 

аграрному укладі європейських країн зменшилися реальні розміри фіксованої 

грошової ренти або орендних платежів, тоді як ціни на сільськогосподарську 

продукцію зросли. 

Отже, Великі географічні відкриття створили основу для виникнення 

міжнародного поділу праці та світового господарства. Кордони європейського 

світу суттєво розширилися й охопили майже всю планету за винятком 

Австралії. Одним з найбільш значущих економічних результатів Великих 

відкриттів стала так звана «революція цін» у Західній Європі, яка відіграла 

вельми значну роль у розкладі феодалізму та формуванні капіталістичного 

господарства. 

Великі географічні відкриття дали європейцям можливість освоїти 

значні економічно-географічні простори, нагромадити первісний капітал для 

індустріалізації, втягнути нові регіони у більш прискорений соціально-

економічний розвиток і європейську цивілізацію. 

 

Запитання і завдання для самоконтролю 
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1. Вкажіть основні ознаки та етапи розвитку феодального господарства. 

Яки існували форми феодального землеволодіння? 

2. Чим відрізнявся феод від бенефіція? 

3. Назвіть основні торгові шляхи епохи Середньовіччя. 

4. У чому сутність вчення Фоми Аквінського про «справедливу ціну»? 

5. Розкрийте особливості становлення феодального господарства Франції, 

Англії, Німеччини, Візантії, скандинавських країн. У чому полягала 

спадковість господарського розвитку Західної Європи від античності до 

Середньовіччя? 

6. Розкрийте фактори розвитку і піднесення міст Західної Європи в XI — 

XV cт. Опишіть цеховий лад середньовічного ремесла, покажіть його 

економічну раціональність у XII — XV cт. 

7. Що таке «справедлива ціна» у розумінні Фоми Аквінського? 

8. Охарактеризуйте процес розвитоку феодальних відносин на Україні у 

період Київської Русі та феодальної роздробленості. 

9. Яку роль відігравали міста та ремесла у Київській Русі? 

10. Визначіть особливості розвитку феодального господарства українських 

земель у складі Великого князівства Литовського та Польського 

королівства. 

11. Визначіть напрямки та сутність економічної думки в Україні доби 

середньовіччя. 

12. Назвіть економічні причини і наслідки географічних відкриттів. 

13. Які фактори сприяли Великим географічним відкриттям? 

 

План практичного заняття 

1.  Особливості господарського розвитку суспільств Європейської 

цивілізації у V–Х ст. 

2. Господарська система Західної Європи у ХІ–ХV ст. Середньовічне місто 

та його роль у становленні ринкових відносин у Західній Європі. 

3. Західноєвропейська економічна думка епохи Середньовіччя. 
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4. Господарство та економічна думка середньовічного Сходу. 

5. Господарство та економічна думка в Україні у період Середньовіччя. 

6. Великі географічні відкриття та їх історико-економічне значення. 

7. Специфіка формування феодальних відносин у країнах Середнього та 

Близького Сходу, в Китаї та Індії. 

Теми рефератів, доповідей, презентацій 

1. Форми і характер землеволодіння за судебником «Салічна правда». 

2. Економічні причини феодальної роздробленості Європи. 

3. Економічні погляди ранніх християн. 

4. Середньовічні міста: виникнення, розвиток, значення. 

5. Внутрішня та зовнішня торгівля Київської Русі в період феодалізму. 

6. Коран та його вплив на господарство арабів. 

Завдання до самостійної та індивідуальної роботи 

1. Розкрийте основну суть феодального господарства. 

2. Надайте характеристику господарству Київської Русі в період 

формування феодальних відносин. 

3. Магдебурське право в Україні. Вкажіть міста, які мали цей статус. 

4. Охарактеризуйте сеньйоріально-селянські відносини. 

5. Розкрийте суть концепції «соціальної фізики» Ібн Хальдуна. 

6. Охарактеризуйте зовнішньоторговельні зв’язки Русі в ХІІІ–ХV ст. 

Практичні завдання 

Завдання 1. Перерахувати основні методи, якими користувалися європейські 

країни під час колоніальних загарбань. 

Завдання 2. Проаналізувати форми і характер землеволодіння на прикладі 

Англії та Німеччини. 

Завдання 3.Заповнити таблицю, порівнявши трактування економічних 

категорій ранніми та пізніми кантоністами: 

Ранні каноністи (святий Августин) Пізні каноністи (Аквінат) 

Поділ праці 
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Багатство 

Обмін 

Справедлива ціна 

Гроші 

Торговий прибуток та лихварський процент 

 

Тестові завдання для перевірки знань 

 

1. Визначте, в якій історичній послідовності виникли основні форми 

феодальних землеволодінь: 

      а) алод, феод, бенефіцій; 

      б) феод, бенефіцій, алод; 

      в) феод, алод, бенефіцій;  

      г) алод, бенефіцій, феод. 

  2. До форм феодальної ренти належать усі, крім: 

     а) грошової; 

      б) відробіткової; 

      в) натуральної;  

      г) майнової. 

  3. Автор металістичної теорії грошей: 

     а) Орем; 

     б) Платон; 

     в) Аристотель; 

     г) Солон. 

  4. Назвіть автора праці «Сума теології»: 

    а) Ф. Аквінський; 

    б) Н. Орем; 

   в) Т. Кампанелла;  

   г) Дж. Уінстпенлі. 

5. «Руську Правду» запровадив: 

   а) Володимир Великий; 

   б) Ярослав Мудрий; 

   в) княгиня Ольга; 

   г) Святослав; 

   д) Володимир Мономах. 

6. Головний торговий шлях у Київській Русі: 

   а) Бурштиновий; 

   б) Із варяг у греки; 

   в) Соляний;  

   г) Залізний. 

7. Які форми земельної власності характерні для Київської Русі? 

   а) алод;  



114 

 

   б) бокленд;  

   в) общинне землеволодіння;  

   г) феодальна вотчина; 

   д) державне землеволодіння; 

   е) «жизнь». 

8. Автор теорії суспільного прогресу: 

   а) Ібн Халдун; 

   б) Н. Орем; 

   в) Ф. Аквінський; 

   г) Августин. 

9. Великі географічні відкриття почалися в: 

   а) XV cт.; 

   б) XVI ст.;  

   в) XІІІ ст.; 

   г) XIV cт. 

10. «Революція цін відбулася в: 

   а) XV cт.;  

   б) XVI ст.;  

   в) XІІІ ст.; 

   г) XIV cт. 

 

 

 

 

 

 

 

РОЗДІЛ II. ПОБУДОВА РИНКОВОЇ ЕКОНОМІКИ ТА ЇЇ ТЕОРЕТИЧНЕ 

ОБГРУНТУВАННЯ 

Тема 3. Економічні зміни в період буржуазних революцій. Побудова 

світового ринку(XV-XVII ст.) 

 

План викладу матеріалу 

3.1. Господарство країн Західної Європи. 

3.2.Вплив буржуазних революцій на 

економічний розвиток Європи. 

3.3.Зміни у аграрних відносинах в Україні 

козацько-гетьманської доби. 
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 3.4.Погляди ранніх та пізніх меркантилістів 

Західної Європи. 

 3.5.Розвиток ідей меркантилізму в Росії та в 

Україні. 

Запитання і завдання для самоконтролю 

Навчальний тренінг 

 

3.1. Господарство країн Західної Європи 

XVI - І пол. XVII ст. в еволюції європейської цивілізації були періодом 

переходу від феодального до індустріального суспільства. Перехідна епоха 

полягала у розкладі феодального господарства і генезі основних ознак 

індустріального суспільства,  яке внаслідок промислового перевороту в Англії 

і французької буржуазної революції перетворилося в систему, що згодом стала 

панівною в Європі й у світі. 

Для перехідного періоду характерні значні досягнення в галузі науки і 

техніки. Посилився між- і внутрішньогалузевий поділ праці. 

Передумови індустріалізації господарства складалися в другий період 

європейського феодалізму в країнах Північно-Західної Європи (Англії, 

Нідерландах, Франції). Головними з них були: просте товарне виробництво, 

купецько-лихварський капітал, руйнація натурально-господарських форм 

феодального господарства, ремісничих цехів, купецьких гільдій, грошова 

рента, становлення внутрішніх національних ринків. Міжнародна торгівля 

сприяла створенню загальноєвропейського товарного і грошового ринку. 

Для перехідного періоду  характерні значні досягнення науки і 

техніки: 

 Удосконалилися водяні млини внаслідок застосування верхньобійного 

колеса. Це дало змогу будувати млини не тільки на річках, а й там, де 

були сприятливі умови для розвитку виробництва, регулювати силу та 

рівномірність дії водяних двигунів. Їх застосовували в усіх галузях 

виробництва. 

 Істотні зрушення відбулися у текстильній промисловості, зокрема у 

виробництві сукна. Самопрядка замінила веретено, горизонтальні та 
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стрічкові ткацькі верстати-примітивні вертикальні. Поширилися 

сукновальні водяні млини. З’явилися в’язальні машини. Почалось 

виробництво шовкових та бавовняних тканин. 

 Технічний прогрес охопив гірниче і металургійне виробництво. Було 

механізовано процеси дроблення та промивання руди. Розвивалося 

доменне виробництво для добування заліза. З'явилися примітивні 

токарні, свердлильні, шліфувальні, гвинторізні верстати, механічні 

молоти. 

 Нове обладнання для шахт: механізми для відкачування води, подачі 

повітря, підняття руди та її подріблення. 

 В Європі почали виготовляти папір, що замінив пергамент. Розвивалося 

книгодрукування за допомогою літерного набору, використовувалися 

годинникові механізми з маятником. 

 Було сконструйовано телескоп, мікроскоп, термометр, барометр, 

гідрометр, окуляри. 

 З’явились нові типи кораблів (баржі, каравели), зросла їх вантажність 

(від 500 до 2 тис. т), поліпшилися мореплавні характеристики. Ширше 

публікувалися наукові праці, був виданий географічний атлас. 

 Відбулися агрокультурні зрушення: перехід до травосіяння та 

багатопілля, широке застосування добрив, багаторазова оранка, 

порайонна спеціалізація сільського господарства, підвищення 

продуктивності праці. Зросла товарність ссільськогосподарського 

виробництва. 

Отже, технічні передумови підготували перехід від дрібного до великого 

виробництва, з’явилися нові галузі промисловості. 

У сільському господарстві позиції феодалізму були міцні, а тому процес 

розкладу його йшов повільніше. 

Зміни у сільському господарстві відбувалися у таких напрямках: 

 феодальна земельна власність поступово стала об’єктом купівлі-

продажу; 



117 

 

 розорення дрібного і середнього дворянства. У Франції воно 

поповнювалося за рахунок «людей мантії» (чиновників, 

буржуазії); 

 селянські цензиви еволюціонували у дрібну селянську власність, 

феодальна грошова рента і оренда — у капіталістичну ренту і 

оренду; 

 використовувалася наймана робоча сила; 

 стали вигідними ліквідація селянських наділів, перехід до 

фермерського господарства. 

Генеза індустріальної цивілізації пов’язана з розвитком мануфактурного 

виробництва. Оскільки від ролі мануфактури в економічній структурі країн 

залежав розвиток їх у цілому, господарство XVI—XVIII ст. можна 

охарактеризувати як мануфактурне. 

Мануфактура - підприємство, що базується на ремісничій техніці, 

поділі праці, вільнонайманій робочій силі. Це стадія промисловості, яка 

історично передувала великій машинній індустрії. Існують дві форми 

мануфактур - розсіяна, що розвивалася в основному в XVI - першій половині 

XVIII ст., і централізована, що, утвердилася з другої половини XVIII ст. 

Мануфактури виникали в галузях, де рівень спеціалізації і технічного розвитку 

створював умови для реорганізації виробництва. Такі умови в XVI і ст. були в 

суконному виробництві, металургії, суднобудуванні, книгодрукуванні. 

Передумови індустріалізації сільського господарства формувалися у 

трьох напрямах:1) створення буржуазних форм земельної власності; 2) 

перетворення феодальної ренти на капіталістичну; 3) зростання товарності. 

Ці процеси відбивали боротьбу між ринковим підприємництвом і 

дрібнотоварним виробництвом. 

В Англії аграрний переворот XVI - XVII ст. відіграв радикальну роль. 

Там, де застосовувалось огороджування, насильницьке обезземелення селян, 

відразу утворилася велика земельна власність буржуазного типу, яка здавалася 

в оренду селянам.  
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Після буржуазної революції на цих землях утверджувалися фермерські 

господарства, а лендлорди (великі землевласники) отримували капіталістичну 

ренту. Селян - копігольдерів переводили на становище орендарів, змушували 

відмовлятися від своїх прав на користування землею. 

Дрібні селянські господарства перестали існувати, звільнивши місце 

великій буржуазній земельній власності лендлордів і фермерів. Сільське 

господарство досягло значних успіхів у вівчарстві, агрокультурі й агротехніці 

(легкий плуг, складні сівозміни, використання добрив), зросла врожайність 

зернових культур. 

У Голландії розвиток сільського господарства мав компромісний 

характер. Революція не ліквідувала феодальну земельну власність, але 

пріоритет належав зміцненню дрібноселянської власності, що зростала в 

основному за рахунок скуповування монастирських володінь, осушених 

земель, на яких розвивалися фермерські господарства. 

У Франції протягом перехідного періоду зберігалася велика земельна 

власність феодалів, зміцнилася спадкова рента. Аграрне законодавство 

якобінців у ході буржуазної революції 1789-1794 рр. перетворило цензиви у 

приватну власність селян. Процес капіталізації здійснився шляхом зміцнення 

дрібноселянської власності. Селянин перетворився на дрібного аграрія 

індустріального суспільства. 

Відбувалися зрушення в сфері обігу і розподілу. Просте товарне 

виробництво переростало в ринкове, розвивався міжнародний поділ праці, 

формувалися національні, європейський і світовий ринок товарів і грошей. На 

міжнародних ринках провідну роль відігравали Англія, Голландія. 

Європейські феодальні країни не були спроможні конкурувати на світовому 

ринку і перетворилися на продавців своїх аграризованих економічних 

відносин. Зміни в сфері обігу і розподілу: 

  просте товарне виробництво переростало в ринкове; 

 розвивався міжнародний поділ праці; 

 формувалися національні, європейські та світові ринки товарів і грошей; 
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 європейські феодальні країни були вилучені із світового ринку і 

 перетворилися на країни-продавці продукції своїх аграризованих економік. 

Первісне нагромадження капіталу. Сутність первісного 

нагромадження капіталу полягає у формуванні умов, необхідних для розвитку 

приватнопідприємницької ринкової економіки. По-перше, в нагромадженні 

грошових ресурсів і матеріальних цінностей, у тому числі засобів 

виробництва, які включаються у ринковий обіг, що перетворює ці 

нагромадження на капітал; по-друге, у примусовому відокремленні 

виробників від засобів виробництва (у процесі обезземелювання селян та 

розорення ремісників, руйнування дрібного селянського та ремісничого 

виробництва) та перетворенні їх на найманих працівників, які продають свою 

робочу силу. 

Формувалися капіталістична приватна власність, соціальні стани 

найманих робітників і підприємців - власників промислового, аграрного, 

торговельного і банківського капіталу. 

Первісне нагромадження капіталу відбувалося в Англії з кінця XV ст., у 

класичній формі - в XVII ст.; у Франції ― в XVI−XVIII ст.; у Німеччині та 

Росії ― з кінця XVII ст. Первісне нагромадження капіталу мало національні 

особливості. 

Основні джерела первісного нагромадження капіталу. На думку В. 

Зомбарта основними джерелами первісного нагромадження капіталу були, по-

перше, земельна рента, яку отримували землевласники, по - друге, торгова та 

лихварська діяльність євреїв, до яких переходили доходи великих 

землевласників, королів, римських пап; торговельна діяльність флорентійців і 

голландців; заморська торгівля, доходи від якої у містах Венеція, Генуя, 

Любек, Брюгге в XIV−XVст. вкладалися у розвиток мануфактурного 

виробництва.  

М. Вебер становлення капіталізму пов’язував з господарською етикою 

світових релігій, зокрема обґрунтовує прямий зв’язок між утвердженням 

ринкової економіки в Західній Європі та протестантизмом. Лютеранство і 
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кальвінізм вважають виконання людиною свої професійних обов’язків як 

божественне призначення, завдяки якому самореалізація, діловий успіх є 

ознакою вибраності. Протестантська етика виробила та утвердила у свідомості 

людей цінності трудового обов’язку, професіоналізму, бережливості, 

дисципліни, раціональності, без яких утвердження капіталізму було 

неможливим. Він писав, що локомотивами історії є матеріальні інтереси 

людей, спрямованість яких визначає пануюча релігійно-світоглядна система, 

яка має свою господарську етику.  

Джерела первісного нагромадження капіталу. Джерелами 

формування великих капіталів стали: нагромаджене грошове багатство 

торгівців та лихварів; система колоніальних пограбувань; колоніальна 

торгівля; работоргівля, державні позики; торговельні війни; протекціонізм. В 

результаті первісного нагромадження капіталу було створено сприятливі 

умови для розвитку великого машинного виробництва. 

Отже, визначальними напрямками у господарському розвитку країн 

Західної Європи була буржуазна перебудова, розвиток індустріального ладу та 

формування передумов, необхідних для становлення ринкової економіки.  

 

3.2.Вплив буржуазних революцій на економічний розвиток Європи. 

Значну роль у процесі генези індустріальної цивілізації відіграли 

буржуазні революції в Нідерландах (1566—1609 pp.), Англії (1640—1660 pp.) 

та Франції (1789-1794 рр.). 

 Першими в Європі на шлях визвольно-революційної боротьби стали 

Нідерланди. 

У І пол. XVI ст. у Нідерландах, особливо в північних провінціях, 

швидкими темпами розвивалася промисловість на основі мануфактурного 

виробництва. 

Національний ринок ставав частиною європейського та світового 

ринків. 

Земельні відносини: 
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- більшість селян були вільні; 

- питома вага феодального землеволодіння становила лише 20—25%; 

- створювалися фермерські господарства, райони «торговельного 

Землеробства», що спеціалізувалися на вирощуванні певних культур або 

галузевому тваринництві. 

У середині XVI ст. Нідерланди стали провінцією Іспанії. Це прискорило 

революцію. Революція та визвольна війна перемогли тільки в північних 

провінціях, що в 1579 p. проголосили себе незалежною державою - 

Республікою Сполучених Провінцій Нідерландів (Голландія), яка вступила на 

шлях індустріального розвитку. 

За своїм суспільно-політичним устроєм нове державне утворення 

докорінно відрізнялося від сусідніх країн. Нідерланди, визволившись з-під 

іспанської залежності, установили республіканську форму правління з 

виборним законодавчим органом - Генеральними штатами. У республіці було 

ліквідовано залишки феодалізму, встановлювалися свобода віросповідання, 

національна мова, почала формуватися національна культура, захищалися 

певні права людини. 

Проте революції в Нідерландах були властиві незавершеність і 

половинчастий характер економічних і політичних реформ: 

 до влади прийшла купецько-патриціанська олігархія, яка 

конфронтувала з підприємцями; 

 були конфісковані та розпродані лише землі церкви і дворян-

емігрантів,ленні дарування іспанського короля Філіппа II 

збереглися; 

 основою аграрного ладу залишалися дрібні селянські 

господарства; 

 поступово були відновлені корпоративні привілеї цехів; 

 Голландія перестала бути панівною промисловою державою, 

почала відставати в економічному розвитку від Англії. 
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 Нідерландська буржуазна революція привела до встановлення 

капіталізму в Голландії, але не вплинула на інші європейські 

країни. 

Батьківщиною мануфактурного господарства були Нідерланди. З 

утворенням Голландії економічний розвиток прискорився. Міжнародного 

значення набули текстильна промисловість та кораблебудування. Швидко 

розвивалися мануфактури, на яких виготовляли льняні, шовкові, бавовняні 

тканини, полотно, вельвет, плюш. 

Мануфактури виникли в парусній, канатній, паперовій, цукрово-

рафінадній, миловарній, скляній, пивоварній галузях промисловості. 

Переважали централізовані мануфактури, на яких працювало до 100 

робітників. Зросло міське населення. У першій половині XVII ст. воно 

становило від 35 до 50% усього населення країн. 

Створювалися галузеві та міжгалузеві спілки підприємців. 

Розвиток сільського господарства у Голландії: 

 революція не ліквідовувала феодальну земельну власність; 

 пріоритет в аграрному розвитку належав зміцненню 

дрібноселянської власності за рахунок скуповування 

монастирських володінь, осушування земель (польдеризація), на 

яких розвивалися фермерські господарства; 

 господарства орієнтувалися на культури, що давали найбільший 

прибуток - льон, коноплі, тютюн, хміль, рослини, фарбники, 

товарне тваринництво, селекційні роботи. Голландські сир і масло 

вивозили в усі країни Європи. 

Торгівля Голландії: 

На початку XVI ст. столицею світової торгівлі став Антверпен. Його 

економіка ґрунтувалася на посередницькій торгівлі світовими і європейськими 

товарами: англійським сукном, німецькими винами, міддю та сріблом, 

привезеними португальцями перцем та прянощами, іспанцями - вовною, 

винами, сухими фруктами, срібними монетами та зливками.  
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Із Скандинавії голландці привозили дерево для кораблів, рибу, з Польщі 

та Литви — хліб, худобу, льон, віск, мед, сіль, з Росії — шкури, льон, прядиво. 

В Антверпені мали представництва і агентства купецькі фірми всієї Європи, 

торгівля Голландії мала універсальний характер і охоплювала весь світ. У 1602 

p. була створена Ост-Індійська компанія (капітал 6,5 млн. флоринів, поділених 

на акції по З тис. кожна. В 1699 p. капітал компанії дорівнював 4 т золота. 

Дивіденди становили від 18 до 100%. 

У 1609 p. був створений Амстердамський депозитний і валютний банк, 

вклади якого зросли з 1 млн. в 1610 p. до 8 млн. флоринів у 1640 p. В 1611 p. 

була створена біржа, яка стала грошовим центром, звідки голландські капітали 

у вигляді позик і кредитів направлялися в усі країни світу. Втративши 

промислово-торгову першість. Сполучені Провінції зберегли своє значення 

найбільшого і найдешевшого кредитора. Вартість кредиту становила 5%. 

Голландці, витіснивши португальців, створили імперію, що 

простягнулася від Мозамбіка до Японії. Вони не тільки монополізували 

постачання прянощів і східних товарів, а й займалися каботажними 

перевезеннями, забезпечуючи торгівлю та обмін між торговими центрами 

Атлантичного узбережжя. 

З кінця XVI ст. наступником Антверпена став Амстердам. Його кораблі 

перевозили 5/6 товарів, якими обмінювалися Піренейський півострів і 

Північна Атлантика. Голландці зайняли панівне становище у торгівлі 

Португалії з Іспанією. З розвитком торгового капіталу і флотів 

Великобританії, Німеччини і Франції активність нідерландської 

посередницької торгівлі обмежувалася, і з 30-х років XVIII ст. вона 

поступилася першістю Великобританії. 

Нідерландська революція XVI ст. мала велике історичне значення. 

Це була перша переможна буржуазна й національно-визвольна революція в 

Європі. 

Скинувши гніт іспанського абсолютизму, Голландія протягом кінця 

XVI-XVII ст. розвивалася досить швидко і досягла великих успіхів у багатьох 
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галузях економіки. Ця країна за порівняно невеликий історичний період стала 

зразковою капіталістичною державою. Інтенсивний розвиток економіки 

перетворив територіально маленьку Голландію у велику торгово-морську 

країну. Її торговий флот у цей час був найбільшим у світі й налічував близько 

30 тис. морських суден. На середину XVII ст. голландські мореплавці 

обслуговували морським транспортом велику частку товарних перевезень 

багатьох країн світу. 

Використавши свій могутній фінансово-економічний потенціал, 

Голландія розпочала захоплювати колонії й протягом XVII ст. перетворилася 

в одну з найбільших колоніальних держав світу. Шляхом створення 

фінансово-торгових компаній, таких як Ост-Індська (1600 р.), вона ставить під 

свій контроль торгові шляхи в Тихому, Індійському, Атлантичному океанах, 

захоплює території в Індії, Африці, Америці, тропічній Індонезії. 

Завдяки численним багатствам, які надходили з колоній, за короткий 

історичний час у Голландії утворився клас великої буржуазії, яка поступово 

взяла під контроль всі сфери суспільного життя. 

Революційно-реформаційні процеси, які відбувалися в континентальній 

Європі протягом XVI ст., проникли й в острівну Англію. Буржуазна 

революція в Англії (1640–1680), розпочалася в умовах індустріального 

розвитку країни. 

 Наприкінці XV - на початку XVI ст. у ній було ліквідовано кріпосне 

право.  

Інтенсивне торгове мореплавство дало можливість досить швидко 

нагромадити первісний капітал і вже до середини XVI ст. створити досить 

розвинену мережу капіталістичних мануфактур, особливо в суконно-ткацькій, 

гірничодобувній, машинобудівній, кораблебудівній та ряді інших галузей 

промисловості. Розвинута промисловість дала можливість Англії налагодити 

масове виробництво товарної продукції, створити міцну торгову конкуренцію 

іншим країнам Європи. 

Передумови англійської революції: 
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 зростання обсягів багатогалузевого мануфактурного виробництва, 

торгівлі; 

 з’явилося економічно сильне середнє і дрібне дворянство — джентрі, 

яке господарювало на підприємницькій основі; 

 аграрний переворот XVI ст. знищив старе феодальне землеволодіння, 

прискорив процес обезземелення селян, сприяв організації сільського 

господарства на фермерській основі; 

 1707 p., після укладення унії з Шотландією, Англія дістала офіційну 

назвуВеликобританія. У XVI ст. розпочалася колонізація 

європейцями Північної Америки. В цьому досягла успіху насамперед 

Англія, яка створила на Атлантичному узбережжі 13 колоній. 

Наслідки буржуазної революція в Англії: 

 -заходи, проведені в процесі й після буржуазної революції в 

Англії, зміцнили буржуазні відносини у сфері промисловості, 

торгівлі, кредиту; 

 були відмінені всі рицарські подарування, що перетворило лордів 

на єдиних власників землі; 

 зберігався копігольд, усі феодальні платежі були на користь 

землевласника; 

 землі церкви, корони, противників революції продавалися на 

комерційній основі; 

 поширився перехід копігольда на лізгольд - короткострокове 

користування землею; 

 в 1651 p. було опубліковано Навігаційний акт, який заборонив 

каботажне плавання іноземних кораблів між англійськими 

портами, дав змогу іноземцям постачати в Англію лише товари 

своєї країни і підтверджував монополію англійських комерсантів 

на торгівлю з колоніями Англії. Цей акт забезпечив панування 

Англії на світовому ринку; 
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 революція закінчилася компромісом між новим дворянством і 

буржуазією, проте вона створила умови, що забезпечили перемогу 

індустріального суспільства в Англії; 

 примусова експропріація дрібних власників і конверсія 

(перетворення) земель на пасовища були зумовлені товарно-

грошовими відносинами, необхідністю збільшення сировини для 

текстильних мануфактур. Там, де застосовувалося 

обгороджування землі, відразу утворювалася велика земельна 

власність буржуазного типу; 

 в XVII ст. землю орендували селяни (коттери, батраки) або 

власники її самі розводили великі стада овець; 

 масштаби обгороджувань зросли із секуляризацією 

монастирських земель, що розпродувалися на комерційних 

засадах. Після буржуазної революції на обгороджуваних землях 

утворювалися фермерські господарства, а лендлорди отримували 

капіталістичну ренту. 

Торгівля Англії: 

 з розвитком океанської економіки Англія опинилася в її центрі. 

Починаючи з контрабандної торгівлі з іспанськими і 

португальськими колоніями, вона знищила іспанський флот 

(«Непереможну Армаду» в 1588 p.), обігнала за масштабами 

колоніальної та торгової експансії Нідерланди, відвоювала у 

Франції її найважливіші володіння, захопила Індію і 

перетворилася на світову колоніальну імперію; 

 створилися монопольні торгові компанії - Левантійська, 

Віргінська, Гвінейська, Вест-Індійська, Ост-Індійська, Російська; 

 Англія зайняла монопольне становище у работоргівлі, так званій 

трикутній торгівлі. Схема плавання для всіх работоргових 

кораблів була одна. З Англії кораблі виходили з тканинами, 

мідним та олов'яним посудом, залізом, скляним товаром, 
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горілкою, порохом і зброєю. Ці товари обмінювалися в Африці на 

рабів (60—80% експорту), шкури, слонову кістку, арахіс. Їх 

доставляли в Америку. Тут закупляли цукор, бавовну, індиго і 

везли в Європу. І в кожній вершині трикутника реалізовувався 

прибуток. 

Французька буржуазна революція (1789-1794) почалася тоді, коли в 

Англії та Голландії розвивалися індустріальні відносини. Промисловий 

переворот в Англії перетворив процес індустріального розвитку на 

незворотний. 

3 перших днів революції у Франції були здійснені прогресивні 

економічні реформи. Скасовувалися податкові привілеї, всім громадянам 

гарантувалося право на будь-які посади і звання. Позитивну роль у розвитку 

революції відіграли і деякі вимоги економічного лібералізму, реалізовані 

великою буржуазією (жирондистами). В лютому 1791 р. спеціальні декрети 

Установчих зборів скасували державну регламентацію промислового 

виробництва, ліквідували цехи, проголосили свободу торгівлі. 

Після вигнання з Конвенту жирондистів до влади прийшла середня та 

дрібна буржуазія (якобінці), що завдала вирішального удару ворогам 

революції, знищивши феодалізм на селі.  

Було проголошено обов’язковий розподіл общинних земель у тому разі, 

якщо цього бажала третина місцевих жителів. Спеціальним декретом 

скасовувалися феодальні права дворянства, борги селян феодалам; однак 

вимоги сільської бідноти про безкоштовні наділи не були задоволені. В цілому 

аграрне законодавство було спрямоване на задоволення інтересів середнього 

селянства та сільської буржуазії. 

1791 р. Прийнято першу Конституцію – проголошувалася свобода 

торгівлі. 26 серпня 1789 року ухвалено Декларацію прав людини та 

громадянина. Нове аграрне законодавство сприяло перетворенню селян на 

дрібних власників індустріального суспільства. 
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Велика французька революція 1789-1794 рр. була першою і єдиною 

революцією, доведеною до повної перемоги над феодальним дворянством та 

монархією. У Франції революція розгромила феодалізм і утвердила панування 

буржуазії.  

У цілому Французька революція 1789–1794 років мала великий вплив на 

подальший розвиток Європи і світу, стала переломним фактором у переході 

від традиційного, аграрно-ремісничого суспільства до індустріального, 

прогресуючого. Як наслідок, французька революція набула 

загальноєвропейського і світового значення. 

Таким чином, революції в Нідерландах, Англії та Франції привели до 

падіння феодального устрою в цих країнах, заклали основи капіталістичного 

способу виробництва, здійснили певні демократичні перетворення й дали 

поштовх та історичний досвід європейській суспільно-політичній думці в 

боротьбі за ліквідації феодалізму в інших західноєвропейських державах. 

Отже, визначальним моментом господарського розвитку країн Західної 

Європи була підприємницька перебудова на ринкових засадах, формування 

індустріального укладу. Але на кінець XVIII ст. нові відносини перемогли 

частково. В Іспанії, Італії, Португалії запанувала феодальна реакція, економіка 

характеризувалася занепадом і відносним застоєм. 

 

3.3.Зміни у аграрних відносинах в Україні козацько-гетьманської доби 

Після розпаду ранньої феодальної держави – Київської Русі, довгого 

періоду міжусобних війн, навал кочівників українські землі з кінця XIV ст. 

опинилися у складі Великого князівства Литовського, а після об’єднання 

Польщі і Литви – у складі нової держави, Речі Посполитої, де і завершився 

процес феодалізації.  

Населення цих територій зберегло свою національну самобутність: мо-

ву, культуру, релігію, що породжувало окрім соціально-економічних, ще й на-

ціональні протиріччя. Формою прояву таких протиріч стало створення у ме-
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жах польської держави своєрідної козацької республіки – Запорізької Січі. 

Саме звідси почався широкий національно-визвольний рух, який завершився 

створенням Української козацької держави, що намагалася з’єднати усі украї-

нські землі під гетьманською булавою. 

Національно-визвольний рух українського народу під проводом Б. 

Хмельницького вніс кардинальні зміни в аграрні відносини. Незважаючи на їх 

залежність від ходу військових дій, було ліквідовано велике магнатське 

землеволодіння на більшій території сучасної України, знищено панщину. 

Сформувалася і домінувала індивідуально-приватна козацько-селянська 

власність на землю. 

Разом з тим в Україні залишилася значна кількість української 

православної шляхти, яка зазнавала утисків та переслідувань з боку польських 

магнатів та адміністрації. Відбулося визнання прав на землю української 

шляхти «хто виконав присягу вірності» Війську Запорізькому. Юридичною 

основою для існування шляхетського землеволодіння були гетьманські 

універсали, зокрема Універсал від 23 червня 1657 року, гетьманські надання – 

майже 50 та пізніші договори гетьманів України з московськими царями. 

Відомо, що у складі козацько-селянського війська брало участь 6 тис. 

українських шляхтичів, яким Б. Хмельницький видавав оборонні універсали. 

Православна церква напередодні та у ході національно- визвольної війни була 

духовним осередком, об’єднуючим ядром українського громадянства. Тому 

закономірним явищем було визнання прав православного духовенства. 16 

універсалів одержав Гусятинський монастир на Лівобережній Україні. 

Універсали захищали монастир від сваволі козаків та селян, обороняли його 

маєтки, дарували цілі села, млини і т. ін. Такі самі привілеї отримали й 

Видубицький, Печерський, Михайлівський Золотоверхий, Межигірський 

православні монастирі. Б. Хмельницький видав понад 10 охоронних 

універсалів. 

Козацтво виділилося в окремий привілейований стан. Козаки 

звільнялися від повинностей та податків; мали право вільного життя у містах 
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та селах, займатися промислами, мали громадське самоврядування. Основним 

обов’язком була служба у війську. 

Козацька власність мала корпоративно-умовний характер. Характерним 

стало займання з боку козаків та селян, покинутих польськими феодалами, 

земель. Передвоєнна норма земельної власності в четверть лану була значно 

перевищена. Насамперед збагатилася сільська старшина (отаман, осавул, 

писар, хорунжий, війт, сотник), заможні козаки та селяни. Селяни ділилися на 

«пашенних», які обробляли землю власною робочою худобою, та «бобилів», 

що не мали робочої худоби. Селяни мали особисту свободу, право переходу 

до козацького стану. Вільні селяни сплачували державні податки, рангові 

селяни відробляли відробіток або сплачували грошовий чинш. 

Напередодні та у ході національно-визвольної боротьби склалося 

старшинське землеволодіння. У приватній власності (спадкова) перебували 

хутори з орними землями та сіножатями, лісами, ставами та іншими угіддями. 

Кількість землі збільшувалася за рахунок займанщини неосвоєних ґрунтів або 

купівлі, розорювалися «дикі поля», вирубувалися ліси. Б. Хмельницький скупо 

давав земельні надання старшині – близько 20 маєтків, щоб не збільшувати 

розриву між селянсько-козацькою та старшинською верствами, які були 

опорою гетьманської влади. У роки Хмельниччини старшина у землеволодінні 

поступалася духовенству та шляхті. 

Після смерті у 1657 р. Б. Хмельницького різні політичні орієнтації 

генеральної старшини (І. Виговський, П. Тетеря, І. Брюховецький) привели 

Україну до розколу у 1663 р. та початку Руїни. 

Зміни у поземельних стосунках настали, коли після Андрусівського 

перемир’я 1667 р. Гетьманщина та Слобідська Україна опинилися під 

протекторатом Російської держави. По суті, відбувалася реставрація 

феодалізму, причому у найжорстокішій, найбрутальнішій, напівазіатській 

формі. 

У другій половині XVІІ ст. за сприяння гетьманського уряду та 

російських царів швидко зростало старшинське землеволодіння, яке 
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поділялося на спадкове та рангове. Поступово відмінності між спадковим та 

тимчасовим землеволодінням зникли. Цьому сприяло введення спадковості 

посад полковників. Великими землевласниками були родини Кочубеїв, 

Золотаренків, Скоропадських, Апостолів, Лизогубів, Розумовських, гетьман І. 

С. Мазепа. 

Українська лівобережна старшина перетворюється в нову феодальну 

дворянську верству. У другій половині XVІІ ст. збільшується російська 

дворянська земельна власність. Великі земельні наділи отримали члени 

Малоросійської колегії. Найбільшими землевласниками стали О. Меншиков, 

П. Румянцев-Задунайський, Г. Потьомкін. Вони ж стали ініціаторами 

обмеження прав рядового козацтва і поступового закріпачення селян за 

російським прикладом. Посилилася колонізація Півдня України іноземцями, 

як наслідок Прутського походу 1711 року. Після зруйнування Січі 1775 року 

частина запорозьких земель була подарована царським вельможам. Кожен 

дворянин міг отримати 1 500 десятин, якщо за кілька років заселить на ній не 

менше 13 подвір’їв селян. 

У 1783 р. після юридичного оформлення кріпосного права царський уряд 

перевів підпомічників у категорію державних селян: козаки зберегли особисту 

свободу та право на володіння землями, але сплачували податки та відбували 

відповідні примуси. 

Заможні виборні козаки або перейшли до стану козацької старшини, або 

записувалися у міщани, займалися ремеслом, торгівлею, що вела до 

капіталізації їхніх господарств. 

«Жалувана грамота дворянству» (1785 р.) свідчила про завершення 

процесу нобілітації української старшини. Вона мала право володіти землею, 

селянами, засновувати підприємства, організовувати ярмарки та торги, була 

звільнена від податків, обов’язкової військової служби, не могла піддаватися 

тілесним покаранням. У кінці XVІІІ ст. на Лівобережжі налічувалося майже 

100 тис. українських дворян. 
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З 1797 року, згідно з урядовим розпорядженням, у межах 

реорганізованих Київського, Новгород-Сіверського, Чернігівського та 

Харківського намісництв загальнодержавний податок хлібом замінювався 

грошовим. Це сприяло розвитку товарно-грошових відносин на території 

України, де не було власної національної грошової одиниці, карбування якої 

намагався започаткувати Б. Хмельницький ще восени 1652 року. Після довгих 

років козацьких воєн польська шляхта повернулася до своїх маєтків на 

Правобережжі. Унаслідок відновлення не тільки батьківських володінь, але і 

захоплення королівських та колишніх шляхетських земель у середині XVІІІ ст. 

майже 40 магнатських родин контролювали 80 % території Правобережжя. Тут 

поміщики змушені були оголошувати так звані слободи, за якими селяни, що 

селилися на панській землі, на певний час звільнялися від усіх повинностей. У 

цей час господарство функціонувало на основі фільварково-панщинної 

системи, яка в середині XVІІІ ст. набула поширення на всій території 

Правобережжя. Існувало три види маєтків: у першому переважали слободи, 

грошова рента і продуктовий податок; у другому – поряд з чином 

запроваджувалася відробіткова рента; у третьому – переважала панщина. 

У кінці XVІ ст. за часів Великого князівства Литовського на Півдні 

України формується Запорозька Січ як самоврядна система, феодальна 

республіка. Січ мала власну казну (скарб) та відповідну своєрідну систему 

оподаткування, що склалася під впливом автохтонних традиційних та 

маржинальних зовнішніх литово-польських чинників. Скарбниця відігравала 

роль спочатку касового центру низового коша, а пізніше, за часів Б. 

Хмельницького – державної казни. За приймання доходів відповідала скар-

бова старшина: два шафари, два підшафари, кантаржей та штат канцеляристів.  

Головними доходами прибутків Війська Запорозького низового, крім 

природного багатства чорноземного краю, були доходи від мисливських та 

рибальських угідь, військова здобич, зовнішня торгівля, продаж вина, плата за 

перевезення через річки (мостове), допомоги та плата за послуги від 
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польського короля та російського царя, судові штрафи, орендна плата за 

крамниці та вантажні човни (дуби). 

 Одним із найважливіших джерел Війська Запорозького була 

різноманітна торгівля. Усі торговці, купці та промисловики, що вивозили й 

привозили товари у Січ, торгували по слободах, селах, зимівниках, вносили 

платню до військової скарбниці або військовій старшині: від куфи борошна чи 

продуктів – карбованець, від риби, впійманої у Бузі, – три перші десятки 

«паколі» на полковника, писаря й осавула та чотири інші десятки – на січову 

старшину або відповідно грошима. На всіх запорозьких базарах військові 

кантарже збирали у військову скарбницю мито з купців, стежили за точністю 

мір та ваги, призначали ціну на привезений товар. 

Наслідком визвольної війни 1648–1654 рр. під проводом Б. 

Хмельницького став ряд соціально-економічних реформ, спрямованих на 

будівництво та зміцнення держави – Війська Запорозького. Прибутки від 

колишніх королівських та інших звільнених великих земельних маєтків 

почали надходити до козацької військової скарбниці, якою спочатку завідував 

сам гетьман, а потім окремий чин – генеральний підскарбій. За підрахунками 

І. Крип’якевича, річні доходи української держави становили щонайменше 

триста тисяч, а витрати – два мільйони польських золотих. 

 Було впроваджено три основних державних податки: подимне 

(побори), стація – на утримання війська та оренда – з промисловців та купців. 

Оскільки вся козацька громада являла собою суцільну військову організацію, 

податки сплачували в основному селяни й міщани. Лише один податок – 

військовий оклад – сплачувався однією з категорій козаків, яких називали 

«гніздюками», або «сиднями». Це були одружені козаки, які платили за сім’ю. 

Військовий оклад як форму подушного податку сплачували всі селяни 

та посполиті – 80 коп. з тяглових, 30 – з піших, 70 – з найманих робітників. У 

XVІІІ ст. ставка цього податку зросла для селян до 1 карбованця 50 копійок. 

Основними законодавчими актами козацької доби були грамоти та 

гетьманські універсали. Фіскальні служби не були розвиненими і швидше 
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нагадували інтендантство. Розміри та порядок сплати податків пропонувалися 

шафарем і старшиною та ухвалювалися козацькою радою, про що видавалися 

грамоти. Гетьманські універсали фактично передбачали формування казни 

всієї України як гетьманської держави з визначеною територією, населеними 

пунктами, різностановим населенням, а не лише скарбниці Запорозької Січі як 

переважно військової організації. 

 

3.4.Погляди ранніх та пізніх меркантилістів Західної Європи 

Розклад феодального устрою, розвиток товарно-грошових відносин, 

зародження капіталізму зачіпали інтереси всіх верств населення і надавали 

питанням економічного розвитку все більшого значення. Першим проявом 

економічних ідей індустріального суспільства став меркантилізм. 

На основі узагальнення зазначених економічних процесів у країнах 

Європи на поч. XV ст. виникло економічне вчення меркантилізм (від ісп. 

mегсаtіе -  купець), основні постулати якого є результатом не теоретичного 

аналізу, а опису явищ економічного життя та їх класифікації. Меркантилізм 

емпірично встановив ряд закономірностей епохи первісного нагромадження 

капіталу, визначив сферу обігу як вирішальну для нагромадження багатства. 

Як економічне вчення меркантилізм є обґрунтуванням економічної політики 

держави. Спочатку це вчення відігравало вторинну роль щодо вже існуючих 

методів збагачення держави, а з розвитком своєї економічної доктрини 

(особливо в XVII ст.) почало справляти вирішальний вплив на економічну 

політику. 

Меркантилізм, як систему економічних поглядів, характеризують 

такі теоретико-методологічні засади: 

 предметом дослідження є багатство і сфера обігу, де створюється 

багатство; 

 гроші визнавалися як найвища й абсолютна форма багатства і 

ототожнювалися із золотом і сріблом; 
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 трактування зовнішньої торгівлі безпосереднім джерелом багатства на 

основі нееквівалентного обігу й антагонізму економічних інтересів 

конкуруючих держав та видобутку благородних металів, тому лише 

праця у сфері їх видобутку є продуктивною; 

 аналіз цінності товару і коливання цін на рику залежно від природних 

властивостей золота та срібла, кількості грошей, виплачених за певний 

товар; 

 розгляд промислового та сільськогосподарського виробництва 

матеріальною умовою розвитку торгівлі; 

 необхідність забезпечення високої зайнятості населення через розвиток 

капіталомістких експортних галузей; 

 обгрунтування економічної політики сильної централізованої влади 

національної держави, зокрема протекціоністської щодо контролю 

зовнішньої торгівлі, пріоритетність державних інтересів над 

особистими; 

 визнання можливості досягнення макроекономічної рівноваги шляхом 

координаційно-регулюючих державних заходів; 

 метод дослідження ― емпіричний: від конкретного до абстрактного 

через збір і описання фактів, часткову їх класифікацію. Використання 

елементів нормативного методу, який спирається на філософію 

прагматизму, згідно з яким завданням науки є пошук шляхів 

максимально можливої ефективної діяльності людини для задоволення 

її потреб. 

Виходячи з того, що меркантилізм виник спершу як економічна політика 

держави (передусім протекціоністська) і лише з часом набрав характеру 

теоретичних настанов, визначимо основні риси та напрямки подібної 

державної політики: 

 захист і заохочення розвитку національної мануфактурної 

промисловості для збільшення експорту готової продукції; 
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 активний протекціонізм (від лат. ― захист), змістом якого є 

перевищення експорту над імпортом; 

 сприяння імпорту дешевої сировини та заохочення експорту 

готової продукції, встановлення високого ввізного мита на 

промислові товари; 

 підтримка експансії національного торговельного капіталу, 

зокрема створення монопольних торговельних компаній; 

 розвиток мореплавства і флоту, захоплення колоній; 

 підвищення оподаткування для фінансування економічної 

політики. 

У розвитку меркантилізму виділяють два етапи: ранній меркантилізм 

або монетаризм (XV ст. – перша половина XVІ ст.) і зрілий або пізній 

меркантилізм (XVІ–XVIIІ ст.). Провідних вчених та предмет дослідження 

меркантилізму розкриває рис. 3.1 
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Рис. 3.1. Провідні вчені та предмет дослідження меркантилізму 

Представниками раннього меркантилізму були іспанець Хуан де 

Маріана (1536–1624 рр.), італійці Беніто Даванцатті (1529–1606 рр.), 

Гаспар Скаруффі (1519–1584 рр.), англієць Вільям Стаффорд (1554–1612 

рр.). 
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Головною доктриною раннього меркантилізму був монетаризм, в 

основі якого лежала ідея активного грошового балансу, спрямована на 

обґрунтування політики нагромадження грошей, золота і срібла у 

національних масштабах шляхом жорсткої регламентації грошового обігу та 

зовнішньої торгівлі. Для цього пропонувалися законодавчо-адміністративні 

заходи: заборона вивозу грошей, золота і срібла; проведення політики 

протекціонізму; встановлення максимально високих цін на товари, що 

експортуються; контроль за іноземними купцями, які були зобов’язані 

витратити гроші, отримані за продаж товарів, на купівлю місцевих виробів; 

зменшення процента на позичковий капітал; за умови панування системи 

біметалізму фіксувати співвідношення між золотими і срібними монетами; 

максимальне державне втручання. 

Ранні меркантилісти дотримувалися металістичної (metallystyccheskaya) 

теорії грошей, за якої грошова сутність золота і срібла пояснюється їх 

природними властивостями 

Ототожнення багатства з грошима стало основою економічної доктрини 

іспанської держави. Провідний ідеолог іспанського монетаризму Х. де 

Маріана на початку XVII ст. вимагав заборонити будь-яку зовнішню 

торгівлю, крім вивезення іспанських товарів у обмін на іноземну золоту 

монету. Така політика примусового виключення Іспанії зі світової торгівлі 

призвела менш ніж через століття до суттєвої затримки економічного розвитку 

країни. 

Раціональний зміст монетаризму найповніше розкрив італійський банкір 

Б. Даванзатті у праці «Читання про монету» (1582). Метафорично 

порівнюючи монету з кров'ю економічного організму, він наголошував, що 

будь-яке багатство можна обернути на гроші. Таким чином, ранній 

меркантилізм — це не примітивне ототожнення багатства із грошима, а 

відкриття сутнісного зв'язку між товарами й послугами та грошима, які дають 

змогу порівнювати цінності. Італійський економіст виокремлював також 
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функції міри вартості та засобу обігу як властивості грошей, що роблять їх 

потрібними для суспільства. 

Меркантилізм виник в Англії, потім поширився у Франції, Італії та 

інших країнах Західної Європи. У кожній країні політика меркантилізму мала 

свої особливості. Із представників раннього меркантилізму в Англії ми вже 

називали  

В. Стаффорда (1554–1612 рр.), який 1581 р. надрукував твір «Стислий 

виклад деяких скарг наших співвітчизників». На думку автора, фальсифікація 

грошей і їх відтік за кордон спричиняють зростання цін і погіршують 

матеріальний стан народу. Розв’язання економічних проблем він вбачав у 

забороні вивизення золота і срібла, в регламентації торгівлі та обмеження 

імпорту. 

 В. Стаффорд вірно розумів зв’язок між вартістю грошей і вартістю 

товарів. Саме в появі неповноцінної монети вчений вбачає причину 

подорожчання товарів. Вчений доводить шкідливість вивезення монети за 

кордон, бо від того погіршується становище народу. Він наполягав на 

необхідності державної підтримки вітчизняної торгівлі через заборону 

ввезення предметів розкошів, регламентацію торгівлі, обмеження вивезення 

монети,  розширення виробництва сукна тощо.  

Представник раннього меркантилізму банкір Гаспар Скаруффі (1519-

1584) опублікував 1582 р твір з питань грошового обігу, яке назвав «Роздуми 

про монету і справжня пропорційність між золотом і сріблом». 

У той час в західноєвропейських країнах існував біметалізм, і не було 

єдиного курсу для численних грошових систем. Скаруффі запропонував 

грандіозний на той час проект скликання загальноєвропейської конференції з 

метою налагодити грошовий обіг у міжнародному масштабі. Він виступив з 

ідеєю про введення в Європі єдиної грошової системи, пропонуючи 

італійським банкам роль міжнародних банкірів. Одночасно Г. Скаруффі 

намічав встановити певне співвідношення цін на золото і срібло (трактуючи їх 

як звичайні товари) в пропорції 1:12. 
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На початку XVII ст. практично в усіх західноєвропейських країнах 

проблема недостатньої кількості грошей відійшла в минуле, кількість 

грошового металу збільшилась у кілька разів. На кінець XVI ст. припадає 

швидкий розвиток зовнішньоторговельних монополій Англії та Голландії. 

Пізніше такі компанії, як Ост-Індська та Вест-Індська, що фактично вийшли з-

під державного контролю, робили спроби нав’язати державі власну 

економічну політику. 

У другій половині XVI ст. система монетарного меркантилізму 

змінюється системою меркантилізму мануфактурного, що досягла свого 

розквіту у XVII ст. 

Для зрілого (пізнього) меркантилізму характерна теорія активного 

торговельного балансу, згідно якої держава стає багатшою, чим більшою є 

різниця між експортом та імпортом товарів. Наголошувалося на економічній 

недоцільності монетаризму, необхідності скасовувати жорстокі обмеження 

щодо імпорту товарів і заборони вивозу грошей.  

Рекомендації мали економічний характер: більше продавати, менше 

купувати; розвивати внутрішню торгівлю та завоювати зовнішній ринок 

шляхом вивозу дешевих товарів; розширювати посередницьку торгівлю з 

метою купувати дешевше, продавати дорожче; збільшувати імпорт, крім 

предметів розкоші, за умови дотримання активного торговельного балансу; 

розвивати експортні галузі промисловості, які працюють на вітчизняній і 

дешевій імпортній сировині; регулювати позичковий процент з метою 

здешевлення кредиту; забезпечити свободу грошового обігу, вивозити золото 

і срібло для торговельних угод шляхом посередництва за умови активного 

платіжного балансу, що в кінцевому результаті приведе до їх збільшення у 

країні. 

Погляди пізніх меркантилістів започаткували перехід до кількісної 

теорії грошей та системи монометалізму. Вони розглядали гроші не лише як 

засіб нагромадження, але і як засіб обігу, визнавали залежність рівня цін від 

співвідношення кількості наявних коштів та обсягів товарного обороту. 
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Причиною інфляції вважали або збільшення першого фактора, або зменшення 

другого. 

Найбільш відомими представниками пізнього меркантилізму були 

англієць Томас Мен (1571–1641 рр.), італієць Антоніо Серра (точні дати 

життя не встановлено) та французи Жан Батист Кольбер (1619–1683рр.), 

Антуан Монкретьєн (1575–1621 рр.). 

Виникла власне система меркантилізму, для якої характерною є теорія 

торгового балансу. Пізні меркантилісти центр ваги перенесли у сферу 

товарного обігу.Вони ставили своїм завданням: 

 скасування заборони вивезення грошей; 

 обмежень імпорту іноземних товарів; 

 форсування експорту національної продукції передусім 

промислової; 

 завоювання ринків, у тім числі колоніальних; 

 забезпечення активного торгового сальдо. 

З цією метою заохочувався розвиток промисловості, що виробляла 

товари на експорт, розширювалося мореплавство. На перший план висувалася 

політика протекціонізму. Держава запроваджувала систему митних заходів: 

увезення іноземних товарів, що конкурують з вітчизняними, а також вивезення 

сировини, яку можна було б переробити в середині країни, оподатковуються 

високим митом. 

У центрі уваги всіх меркантилістів була проблема збагачення країни. У 

головному і ранні, і пізні меркантилісти єдині –основою поглядів було 

уявлення, що єдиним справжнім багатством країни є гроші. Основна 

відмінність полягала у різних поглядах на суть активного балансу. 

Очевидною істиною для теоретиків обох етапів меркантилізму була 

необхідність впливу державної влади і навіть її опікування господарським 

життям. 

Найвидатнішим представником меркантилізму в Англії в його найбільш 

розвинутому вигляді є Томас Мен (1571–1641 рр.), якого вважають автором 
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теорії торгового балансу. Мен був купцем і одним з директорів Ост-Індської 

компанії. У своїх памфлетах «Роздуми про торгівлю Англії з Ост-Індією» 

(1621 р.), «Скарб Англії у зовнішній торгівлі або баланс зовнішньої торгівлі» 

(1664 р.) він заперечує монетаризм і обґрунтовує теорію торгового балансу. Т. 

Мен висловлюється проти заборони вивезення грошей, тому що, на його 

думку, гроші приносять багатство тільки перебуваючи в обороті. Він 

стверджує, що гроші в обігу можна порівняти із пшеничним зерном. З погляду 

Мена, єдиним розумним засобом збільшення кількості грошей у країні є 

сприятливий торговий баланс. 

Торговий баланс з окремими країнами, доводив Мен, неминуче 

складається по-різному. Ввезення та вивезення грошей, за Меном, прямо 

залежить від стану зовнішньої торгівлі. 

Чітко формулює Мен і теорію торгового балансу: «Звичайним засобом 

для збільшення нашого багатства й наших скарбів є іноземна торгівля, що в 

ній ми завжди маємо дотримуватися того правила, щоб щорічно продавати 

іноземцям своїх товарів на більшу суму, ніж ми споживаємо їхніх товарів». 

Т. Мен – ворог будь-яких заходів, що гальмують експортну торгівлю, він 

вимагає навіть зменшення мита на товари, що вивозяться. На відміну від 

ранніх меркантилістів, які обстоювали високі ціни, Мен – прихильник низьких 

цін, котрі полегшуватимуть конкуренцію на зовнішньому ринку. Він чітко 

розрізняв поняття грошей, багатства й дорогоцінних металів. Під багатством 

Мен розумів не тільки дорогоцінні метали, а й землю та інші дари природи. Т. 

Мен є прихильником розвитку вітчизняної промисловості. Він вважає досить 

суттєвим розвиток транзитної торгівлі, оскільки вона, на його думку, також є 

джерелом збагачення. 

Меркантилістські погляди розвивав і Самуїл Фортрей (1622–1681 рр.) 

син торговця, автор праці «Вигода та благополуччя Англії, що полягає у 

збільшенні запасів та розширенні торгівлі цього Королівства». З метою 

стимулювання розвитку промисловості він пропонує встановлення на іноземні 

товари високого мита, внаслідок чого ціни на товари, що завозяться в Англію, 
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зростатимуть, аце, у свою чергу, сприятиме збуту товарів вітчизняного 

виробництва.Фортрей – приділяє особливу увагу засобам, які могли б 

підвищити продуктивність сільського господарства. 

У Франції меркантилізм також відігравав важливу роль у економічній 

політиці, особливо у XVII ст., хоча буржуазія тут була слабшою, ніж в Англії, 

а французький абсолютизм – суто дворянською диктатурою. 

Політику меркантилізму взяв на озброєння вже Генріх IV, всіляко 

стимулюючи торгівлю. Він уклав низку угод з іноземними державами, 

відмовився від прав корони на майно іноземних купців, сприяв колонізації 

Канади, заборонив увезення текстильних товарів і вивезення цінної сировини 

– шовку, вовни. У країні за допомогою привілеїв та субсидій насаджувалося 

мануфактурне виробництво. 

Ще більшого розвитку політика меркантилізму набула за Людовіка XIV, 

завдяки заходам видатного державного діяча, міністра фінансів Жана 

Батиста Кольбера (1619–1683 рр.). На його честь політику меркантилізму 

інколи називають іще кольберизмом. Кольбер вважав, що могутність держави 

визначається кількістю грошей, що є в її розпорядженні, а їх може дати тільки 

торгівля. 

Найбільш відомим представником теоретичної школи меркантилізму у 

Франції є Антуан Монкретьєн де Ваттевіль (1575–1621 рр.). А. Монкретьєн 

у праці «Трактат політичної економії» (1616) вперше визначив предмет 

економічної науки - як практичні правила господарської діяльності держави та 

мистецтво управління нею, дав назву економічній науці - політична економія 

(political economy). Поняття складається з трьох грецьких слів: politicos - 

державний, суспільний, oikos - дім, домашнє господарство та nomos - правило, 

закон. Отже, політична економія - це наука про державне управління народним 

господарством. 

Економічні погляди Монкретьєна перебували на межі раннього та 

пізнього меркантилізму, що цілком відповідало економічному й політичному 

стану Франції того періоду. А. Монкретьєн спробував розробити економічні 
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заходи, запровадження яких дало б змогу пожвавити народне господарство 

Франції. Виходячи з англійського досвіду, Монкретьєн досить детально 

розглядає проблеми розвитку мануфактур, питання торгівлі, мореплавства, 

професійного навчання тощо. 

А. Монкретьєн є палким захисником третього стану, найбільш 

важливою частиною якого він вважає торговців. Він розрізняє поняття 

«гроші» і «багатство», вважаючи, що золото створює лише передумови для 

багатства і добробуту країни, але само по собі ще не робить її багатою. 

Першочергового значення він надає «природному багатству» (хліб, сіль, вино 

та ін.). 

А. Монкретьєн виступає проти зайвих розкошів, вважаючи їх однією з 

причин, що призводить до відпливу золота з країни. 

Для практичного запровадження політики меркантилізму в Італії не було 

належних політичних і економічних умов. Величезна політична 

роздробленість Італії призводила до її неминучого економічного занепаду. 

Колись нагромаджені торгівлею у XVI ст. капітали посилено перетворювалися 

на позичкові, розвивалася діяльність банків. Саме цей факт визначив інтереси 

перших італійських меркантилістів, які особливу увагу приділяли питанням 

грошового обігу і кредиту. 

З теоретиків більш зрілого меркантилізму можна назвати Антоніо 

Серра (XVI–XVII ст.), відомого автора «Стислого трактату про причини, які 

можуть привести до достатку золота і срібла у країнах, що не мають 

копалень». Серра заперечує концепцію монетаризму і дотримується теорії 

«торгового балансу».  

Він засуджує заборону вивезення грошей і регламентацію їхнього обігу, 

втручання держави в економічне життя, як приклад наводячи Венецію, котра 

має достатньо грошей завдяки тому, що розвиває свою промисловість, веде 

широку торгівлю. Наявність грошей у державі, що не має копалень, за Серрою, 

залежить від розвитку ремесла, праце- любності та винахідливості населення, 

розвитку торгівлі, відповідної політики уряду. 
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З відомих італійських меркантилістів треба також назвати Антоніо 

Дженовезі (1712–1769 рр.), котрий тривалий час займав кафедру в 

Неаполітанському університеті. На думку Дженовезі, взірцем правильної 

торгової політики є зовнішньоторговельні заходи Англії. У «Лекціях про 

комерцію й цивільну економіку» він детально аналізує теорію торгового 

балансу. Неможливо допускати такого вивезення товарів, котрий послабив би 

вітчизняну промисловість і такого ввезення, котре завдало б шкоди 

вітчизняним ремеслам, вважає Дженовезі. 

Багатство, на думку Дженовезі, це правильно організована з допомогою 

грошей зовнішня торгівля. Надлишок грошей є зайвим. Їх має бути стільки, 

скільки необхідно для обслуговування торгівлі. 

Ідеї меркантилізму у тій чи тій формі позначалися на формуванні й 

розвитку економічної політики Іспанії, Німеччини, Австрії та інших країн як 

Західної, так і Східної Європи. 

 

3.5.Розвиток ідей меркантилізму в Росії та в Україні 

У Росії ідеї меркантилізму почали поширюватися значно пізніше, ніж у 

країнах Західної Європи, що було зумовлено специфікою історичного та 

економічного розвитку Російської держави. 

Ідеї меркантилізму набули розвитку в Росії XVII–XVIII ст. До XVII ст. 

для них не існувало умов, оскільки тоді в російській державі панувало 

натуральне господарство, а торгівля залишалася локальною й обмеженою. 

З XVII ст. починається новий період російської історії: остаточно 

ліквідується феодальна роздробленість і завершується процес створення 

централізованої держави. Поштовхом до цього стало зростання суспільного 

поділу праці та торговельних зв’язків, на основі яких утворився всеросійський 

ринок. Розвиток торгівлі супроводжувався зростанням торгового капіталу й 

розширенням сфери його дії, купці ставали лихварями, власниками 
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промислових підприємств – мануфактур. Саме в XVII ст. в Росії з’являються 

перші мануфактури, виникають буржуазні виробничі відносини. 

На відміну від країн Західної Європи, де важливу роль у переході до 

капіталізму відігравала зовнішня торгівля, у Росії остання майже виключно 

була в руках іноземних купців, тому й мала для розвитку економіки значно 

менше значення. Росія не мала свого торгового флоту, була відрізана від 

берегів Балтійського й Чорного морів. 

Своєрідність меркантилізму в Росії полягала в тім, що там не було 

чистого монетаризму, його елементи перемішувалися з більш зрілими 

принципами «торгового балансу». З одного боку, як і на Заході, меркантилізм 

в Росії відображував переважно інтереси купецтва, а з іншого – російський 

меркантилізм був принципово відмінним від західноєвропейського.  

Якщо представники останнього джерелом багатства вважали зовнішню 

торгівлю, то в центрі уваги російських меркантилістів був розвиток 

продуктивних сил країни. Російські вчені, у працях яких висловлювались деякі 

ідеї меркантилізму, висували широку програму розвитку мануфактурної 

промисловості. Вони не ототожнювали багатство з грошима і благородними 

металами. Хоча російські меркантилісти і вважали необхідним розвиток 

зовнішньої торгівлі, у центрі їхньої уваги був розвиток вітчизняного 

виробництва, розширення внутрішньої торгівлі. 

За своїм змістом російський меркантилізм зачіпав аграрне питання. 

Економічну роль держави російські вчені-економісти трактували значно 

ширше, хоч водночас в Росії досить сильно проявилася дворянська 

обмеженість практичного меркантилізму. 

Ідеологами нової просвітницької течії в Росії були А. Ордін-Нащокін, І. 

Посошков, А. Кантемір, В. Татіщев.  

Уперше ідеї меркантилізму в Росії висловив видатний дипломат 60-х 

років XVII ст. Афанасій Лаврентійович Ордін-Нащокін (1605–1680 рр.). 

Найбільш виразно його економічні погляди відбито у «Псковському 

Положенні» (1667 р.) і в «Новоторговому Уставі» (1667 р.), автором і 
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редактором яких він був. Ордін-Нащокін захищав інтереси купецтва, а отже 

велику увагу приділяв питанням торгівлі та її організації. Про торгівлю він був 

високої думки, вважаючи її позитивною й благородною справою. Торгівлю він 

розглядав як галузь господарства, що активно сприяє зростанню народного 

достатку. 

Головним для піднесення продуктивних сил Росії Ордін-Нащокін 

вважав розвиток промисловості, передусім залізорудної промисловості, що є 

основою для розвитку інших галузей народного господарства. 

Отже, економічні погляди і практична діяльність Ордін- Нащокіна були 

спрямовані на те, щоб ліквідувати економічну й культурну відсталість Росії, 

перебороти засилля іноземного торгового капіталу і створити вітчизняну 

промисловість. 

Найбільш цікавим і своєрідним виразником ідей меркантилістів у Росії 

був Іван Тихонович Посошков (1652–1726 рр.). Автор знаменитої «Книги про 

вбогість та багатство»(1724 р.) походив із оброчних селян. 

Економічну програму Посошкова викладено в його «Книзі про вбогість 

та багатство». Вона дуже близька до ідей класичного меркантилізму, особливо 

до ідей А. Монкретьєна. 

Основною лінією цієї програми є всебічний розвиток продуктивних сил, 

вітчизняної промисловості, торгівлі, сільського господарства, зміцнення 

економічної могутності Росії, досягнення її економічної незалежності.  

І. Посошков – великий поборник розвитку в Росії різних ремесел, але він, 

як і годиться прихильнику меркантилістської теорії, з усіх видів діяльності 

найбільшого значення надає торгівлі, а з суспільних класів – купецтву. 

Посошков вимагає, щоб торгівлею займалися лише професіонали-торговці, 

обстоюючи надання останнім монопольного права на торгівлю. Він є 

прихильником виокремлення торговців як певного соціального прошарку з 

тим, щоб їх було оточено особливим державним піклуванням. 

Щодо зовнішньої торгівлі, то лейтмотивом економічної програми 

Посошкова є «символ віри» меркантилізму – більше продавати й менше 
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купувати. Він був прихильником активного торгового балансу, стверджуючи, 

що коли Росія більше продаватиме й менше купуватиме, то гроші 

залишатимуться в ній, а не відпливатимуть за кордон. Але Посошков надає 

цьому меркантилістському аргументу національного забарвлення, кажучи, що 

Росія може взагалі обійтися без імпорту, а експортувати може багато чого. І. 

Посошков піклувався про збереження і збільшення кількості грошей у країні. 

Тому він вважав, що завозити з-за кордону слід тільки те, що не виробляється 

в Росії і без чого обійтися неможливо. 

Він був категорично проти завезення з-за кордону предметів розкошів, 

називаючи це непотрібною тратою грошей. Проте погляд на гроші в 

Посошкова є досить суперечливим. Його вважають номіналістом. Щодо 

західноєвропейських країн Посошков дотримується товарно-металістичної 

теорії грошей. У Посошкова немає властивого представникам західно-

європейського меркантилізму ототожнення багатства з грошима. Він розрізняє 

два види багатства: речове; неречове. 

Під речовим він розуміє конкретні матеріальні блага та гроші, а під 

неречовим – «правду», тобто вміле управління державою, добрі закони і 

праведний суд. Посошков розрізняє також багатство держави (доходи казни) і 

багатство народу (народне господарство), ставлячи на чільне місце саме 

багатство народу. 

Принципи, викладені у творах цих вчених, знайшли практичне 

відображення у відомих економічних реформах Петра І. 

Намагаючись домогтися економічної незалежності Росії, він рішуче 

розв’язував це завдання методами меркантилізму: 

 залучення в країну золота та срібла; 

 форсування експорту; 

 заохочування російського купецтва; 

 розвиток промисловості, у тім числі експортної; 

 будівництво каналів і портів. 
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Ця політика безсумнівно була прогресивною і відповідала потребам 

Росії початку XVIII ст. Вона мала багато спільного з кольберизмом, але Петро 

І не обмежувався заохочуванням торгівлі і промисловості, а також вживав 

дійових заходів для розвитку сільського господарства. 

Певні риси меркантилізму були властиві й українській соціально-

економічній думці кінця XVII – початку XVIІІ ст. Уже економічна політика Б. 

Хмельницького (XVII ст.) свідчить про наявність у ній елементів 

меркантилізму. Вона базувалась на застосуванні принципу активного 

втручання державної влади в господарське життя, заохочення вивезення 

товарів і обмеження вивезення коштовностей, встановлення захисного мита, 

пільг місцевим підприємцям і купцям. 

Велике значення мали економічні зв’язки з іншими країнами, 

довгострокові торговельні угоди. Така політика об’єктивно сприяла 

пожвавленню економічного життя країни, розвитку товарно-грошових 

відносин, процесу первісного нагромадження капіталу. 

Одним із найбільш послідовних прихильників реформ Петра І в галузі 

економіки, освіти, державного управління став Феофан Прокопович (1681–

1736 рр.) – історик, філософ, письменник, політичний діяч, професор 

Київської академії, а згодом її ректор. Ф. Прокопович, як і сучасні йому 

російські меркантилісти, був прихильником активного господарського й 

торгового балансу. Він вважав, що досягти такого балансу можна лише 

безперервним розвитком промисловості, сільського господарства, торгівлі, 

шляхів сполучення тощо, а також удосконаленням системи державних органів 

управління. Він палко підтримував реформи Петра І і вважав їх необхідними 

для поліпшення господарювання. Г. Грабянка та С. Величко – ідеологи 

козацької старшини та шляхетства першої половини XVIII ст. – також 

надавали великого значення розвитку ремесел, промисловості й торгівлі, 

поширенню освіти. 

Економічна думка України (як і Росії) тієї доби здебільшого відрізнялася 

від західноєвропейських концепцій меркантилізму широтою й оригінальністю 
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підходу до розв’язання багатьох питань, зокрема суті багатства та його джерел, 

ролі промисловості в економіці країни тощо. 

У цілому меркантилізм (особливо на другому етапі свого розвитку) мав 

історично прогресивний характер. 

Таким чином, пізній меркантилізм, відійшовши від абсолютизації сфери 

зовнішньої торгівлі, створював підґрунтя для появи нового напрямку 

економічної думки, предметом розгляду якого став переважно процес 

виробництва матеріальних благ. З точки зору сучасної економічної науки 

значення меркантилізму полягає: 

• в обґрунтуванні активної державної економічної політики, сутність 

якої полягає в захисті внутрішнього ринку від іноземної конкуренції; 

• у формулюванні доктрини активного торгового балансу (позитивного 

сальдо зовнішньої торгівлі), яка залишається фундаментальним принципом 

сучасних зовнішньоторговельних відносин. 

У найрозвинутіших країнах тієї доби, передусім в Англії та Франції, 

особливості реалізації ідей меркантилізму протягом XVI-XVIII ст. визначили, 

по суті, головні причини своєрідності їхнього економічного розвитку аж до 

XX ст.   

 

Запитання і завдання для самоконтролю 

1.Обґрунтуйте положення про те, що зародження індустріального суспільства 

у країнах Західної Європи почалося в XVI cт. 

2. Дайте визначення мануфактури, її типів. Розкрийте особливості 

мануфактурного періоду в розвитку промисловості у країнах Західної Європи. 

3. Розкрийте значення буржуазних революцій XVI—XVIII cт. для становлення 

індустріального суспільства. 

4. Які наслідки аграрного перевороту в Англії? Які факти свідчили про 

прогресивний розвиток сільського господарства у країнах Західної Європи? 

5. Визначіть економічні наслідки Нідерландської та Англійської буржуазних 

революцій. 
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6. Чим історично зумовлене виникнення меркантилізму? 

7. Які економічні ідеї висловлювали представники економічної думки в 

Україні – Б. Хмельницький, Г. Грабянко, Феофан Прокопович, С. Величко? 

8. Особливості економічних ідей меркантилізму в XVI-XVIII ст. в Росії. 

9. Порівняльна характеристика економічного розвитку Англії та Франції XVII 

- XVIII ст. 

10. Первісне нагромадження капіталу як вихідна точка становлення 

капіталізму в країнах Західної Європи. 

План практичного заняття 

1. Господарство країн Західної Європи. 

2. Буржуазні революції в країнах Західної Європи. Ґенеза індустріальної 

цивілізації. 

3. Господарство українських земель в литовсько-польський період. 

4. Історичні передумови виникнення, загальна характеристика та етапи 

розвитку меркантилізму. Меркантилістська політика 

західноєвропейських держав у період зародження ринкового 

господарства. 

5. Особливості розвитку меркантилізму в Англії, Франції, Італії, Росії. 

України. 

Теми рефератів, доповідей, презентацій 

1. Особливості господарського розвитку Голландії мануфактурного 

періоду. 

2. Аграрний переворот та революція 1640–1660 рр. в Англії. Розвиток 

мануфактурного виробництва. 

3. Особливості розвитку Франції мануфактурного періоду. 

4. Меркантилізм: економічне вчення та економічна політика. 

5. Особливості розвитку ідей меркантилізму та сучасність. 

6. Економічні наслідки національно-визвольної війни українського народу 

(1648–1654 рр.) та економічна політика Б. Хмельницького. 

7. Економічна система Запорожської Січі. 
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Завдання до самостійної та індивідуальної роботи 

1. Перерахувати основні методи, якими користувалися європейські країни 

під час колоніальних загарбань. 

2. Що таке “революція цін”? Якими були її економічні наслідки? 

3. Визначити передумови формування ринкової економіки в Голландії. 

4. Назвати історичні передумови виникнення меркантилізму. 

5. Розкрити суть концепції національного багатства та шляхів його 

примноження у поглядах ранніх та пізніх меркантилістів. 

6. Порівняти трактування грошей та їх функцій у період раннього та 

пізнього меркантилізму. 

7. Розкрити історичні особливості меркантилізму в Англії і Франції. 

8. На думку меркантилістів, позитивний торговий баланс сприяє прим 

ноженню багатства нації. Чи справедливе це твердження? 

9. Які зміни відбулися у системі володіння українськими землями 

внаслідок національно-визвольної війни 1648–1654 рр.? 

10. Які типи мануфактур існували в Україні у ХVІІІ ст.? 

 

Практичні завдання 

Завдання 1. Які передумови склалися для розвитку капіталістичного 

виробництва у Західній Європі? 

Завдання 2. Пояснити причини економічної відсталості Голландії у ХVІІ ст. 

Завдання 3. На думку меркантилістів, позитивний торговий баланс сприяє 

примноженню багатства нації. Наскільки справедливе таке твердження? 

Завдання 4. Що пропонував І.Т. Посошков у «Книзі про убогість та 

багатство»? 

 

Тестові завдання для перевірки знань 

 

1.До основних завоювань першої хвилі буржуазних революцій у Європі слід 

віднести: 

    а) свободу торгівлі; 
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    б) зростання феодальної ренти; 

    в) свободу підприємництва; 

    г) недоторканість приватної власності. 

2. Автором терміна «політична економія» є: 

    а) Аристотель;  

    б) Тома Аквінський; 

    в) А. Монкретьєн;  

    г) А. Сміт; 

    д) К. Маркс. 

3. Визначте предмет дослідження меркантилістів. 

    а) сфера сільського господарства; 

    б) сфера промислового виробництва; 

    в) сфера обігу; 

    г) сфера послуг. 

4. Головна передумова виникнення меркантилізму: 

    а) заміна натурального господарства товарним; 

    б) великі географічні відкриття; 

    в) розвиток мануфактур; 

    г) утворення колоніальних імперій. 

5. У ході Великої французької революції дворянство: 

    а) розорилося;  

    б) зміцнило свої позиції; 

    в) було знищене; 

    г) емігрувало. 

6. Згідно з меркантилістською концепцією джерелом грошового багатства 

є: 

    а) зростання закордонних інвестицій; 

    б) перевищення імпорту над експортом; 

    в) перевищення експорту над імпортом; 

    г)зростання мануфактурного виробництва. 

7. Об’єктом дослідження меркантилістів були: 

    а) грошовий обіг;  

    б) натуральне господарство;  

    в) торгівля;  

    г) правильні відповіді а) і в).  

8. Зміни у земельних відносинах в Україні після національно-визвольної 

війни полягали у:  

    а) прискоренні комутації;  

    б) переході землі у власність держави;  

  в) розповсюдженні козацько-селянського дрібного землеволодіння. 

9. Кого з цих економістів вважають автором торгового балансу: 

    а) У. Петті;  

    б) Т.Мена;  

    в) В. Стаффорда;  
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    г) А. Монкрентьєна. 

10. Яку мала назву перша в історії економчної думки спроба теоретично 

обґрунтувати необхідний напрям національної економічної політики? 

    а) монетаризм;  

    б) меркантилізм;  

    в) фізіократизм.  
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Тема 4. Розвиток ринкового господарства в період становлення 

національних держав(XVII-XIX ст.). 

 

План викладу матеріалу 

4.1. Господарство країн Західної Європи та 

Америки. 

4.2. Промисловий переворот, його суть і значення 

для розвитку ринкового господарства. 

4.3. Виникнення та характерні особливості 

класичної школи політичної економії. 

 4.4. Історичний напрям у політичній економії. 

Історична школа Німеччини. 

 4.5. Утопічний соціалізм. 

4.6. Марксистська економічна теорія. 

4.7.Особливості розвитку ринкового 

господарства та основні напрямки економічної 

думки в Україні. 

 Запитання і завдання для самоконтролю 

Навчальний тренінг 

 

 

4.1. Господарство країн Західної Європи та Америки 

В XVIII ст. в еволюції європейської цивілізації відбувся перехід від 

феодального до індустріального суспільства. Перехідна епоха полягала у 

розкладі феодального господарства і генезі основних ознак індустріального 

суспільства, яке внаслідок промислового перевороту в Англії і Французької 

буржуазної революції(1789—1794 pp.) перетворилося на панівний клас. 

Значну роль у процесі генези індустріальної цивілізації відіграли буржуазні 

революції в Північній Америці(1775—1783 pp.), Франції (1789—1794 pp.). З 

1707 p., після укладення унії з Шотландією, Англія дістала офіційну назву 

Великобританія. 
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Розвиток США. У XVI ст. розпочалася колонізація європейцями 

Південної Америки. В цьому досягла успіху насамперед Англія, яка створила 

на Атлантичному узбережжі 13 колоній. 

Причини війни за незалежність: 

 Перед війною за незалежність в колоніях сформувалося 

ранньобуржуазне суспільство з пережитками європейського 

феодалізму і рабства. 

 Англія гальмувала розвиток колоній. Управляла ними англійська 

влада. Так, в англійському парламенті не було представників 

колоній, тому закони про колонії мало стосувалися місцевих 

жителів. 

 Створювалися перешкоди для розвитку фермерського 

господарства: кращі землі належали англійцям, підтримувалося 

дворянське землеволодіння. 

 Англійський уряд прагнув затримати розвиток тих галузей, які 

створювали конкуренцію для англійської промисловості: 1) 

торгівля з іншими країнами дозволялася лише через англійських 

купців, 2) колонії були ринками збуту, джерелами сировини і 

грошових багатств для Англії. 

Наслідки війни за незалежність: 

 У 1776 p. було проголошено створення незалежної федеральної 

держави Сполучених Штатів Америки. 

 Війна одночасно була і буржуазною революцією. 

 Вона знищила маєтки феодального типу, «квіт-ренту» за оренду 

землі, конфіскувала і розподілила землі прихильників 

Великобританії (роялістів). 

 Сформувався фонд державних земель на Заході, що створило 

сприятливі умови для розвитку фермерських господарств. 

 Революція прискорила розвиток промисловості та торгівлі. 
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 До влади прийшла буржуазія разом з рабовласниками. 

 Плантаційне господарство і рабство збереглися на півдні країни. 

У Франції протягом XVIII ст. зберігалося велике землеволодіння, яке 

втратило умовний характер. Людина будь-якого статусу могла нею володіти 

та розпоряджатися без обмежень. Зміцнилася спадкова цензива. Грошова 

земельна рента досягла 20—25% від урожаю зерна. Доменіальні землі феодали 

здавали в оренду. На 2/3—3/4 території Франції була поширена оренда за 

половину врожаю. 

Крім того, селяни платили натуральну ренту, десятину та мито за 

купівлю землі (5-8 % її вартості), обробляли дворянські землі, виконували 

будівельні роботи. У XVIII ст. почався процес обгороджування альменд, 

половину яких привласнили сеньйори. Аграрне законодавство якобінців під 

час французької революції перетворило селянина на дрібного власника 

індустріального суспільства. У Франції існувала багата і політичне сильна 

буржуазія, розвивалася мануфактурна промисловість, проводилася політика 

меркантилізму, панував торговий капітал. 

Наслідки революції у Франції 1789 р.: 

 декларувала скасування феодального режиму та ліквідувала 

дворянські привілеї; 

 знищувалися особисті примуси селян, встановлювалися умови 

викупу основних примусів; 

 всім громадянам гарантувалося право на будь-які посади і звання; 

 скасували державну регламентацію промислового виробництва, 

ліквідували цехи, проголосили свободу торгівлі. 

Після повалення монархії, у період правління жирондистів-великої 

буржуазії (серпень 1792—травень 1793 p.) аграрне питання не було розв’язано. 

Лише з приходом до влади якобінців-середньої та дрібної буржуазії 

(червень1793 - липень 1794 p.) феодальні відносини було остаточно знищено 

розподіл земель громад у тому випадку, якщо цього бажала третина місцевих 

жителів. 
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 виданий декрет про повне знищення феодальних прав дворянства, 

ліквідацію боргів селян феодалам, а документи про феодальні 

права підлягали привселюдному спаленню. 

  цензиви стали власністю селян без викупу. 

 земля емігрантів конфісковувалася і продавалася. 

 був виданий декрет про відміну рабства у колоніях. 

 за правління якобінців була створена сталеливарна промисловість, 

33 заводи і багато майстерень з виготовлення зброї. 

 розширилося виробництво селітри, пороху, шкір, взуття. 

 конвент (уряд) вважав, що промисловість не повинна бути на 

бюджеті республіки і не проводив її націоналізацію. 

 у сфері розподілу були встановлені максимум цін і заробітної 

плати, введена карткова система на продукти харчування.  

 у сільському господарстві освоювалися нові землі, вирощувались 

нові культури: капуста, морква, картопля, ріпа, поширювалися 

агрономічні знання. 

 була запроваджена метрична система мір (метр, кілограм). 

 одночасно якобінський уряд проводив політику збільшення 

податків, реквізиції хліба та фуражу, мобілізації робітників 

промисловості; осіб, зайнятих у сільському господарстві, торгівлі 

товарами першої необхідності, заборонив робітничі організації та 

страйки. Це викликало незадоволення широких мас і диктатури 

якобінців. 

Французька революція (1789—1794 pp.) набула загальноєвропейського і 

світового характеру. Вона зумовила кінець перехідного періоду та перемогу 

індустріального суспільства. 

У мануфактурний період торговельний капітал переважав над 

промисловим. Головними сферами вкладення капіталів у Великобританії та 

Голландії були зовнішня торгівля і морські перевезення. В 1770 p. на інвестиції 
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в англійську промисловість припадало всього 9% внутрішніх капітальних 

вкладень, або 0,5% національного доходу, а в 1790—1793 pp. — відповідно 13 

і 7,8%.  

На 1792 p. Великобританія мала позитивне торгове сальдо більше ніж у 

5млн фунтів стерлінгів (імпорт — 19,5 млн фунтів стерлінгів, експорт — 24,9 

млн фунтів стерлінгів). Цю торгівлю забезпечували З0470 кораблів, з них лише 

3620 були іноземними. Обсяг зовнішньої торгівлі Великобританії становив 1/5 

європейської та 1/7 світової. 

Франція не вела такої активної колоніальної торгівлі та експансії. Це 

було пов’язано з меншим економічним потенціалом, незаінтересованістю та 

пасивністю французької буржуазії. Колоніальні торгові компанії 

створювалися за ініціативою та допомогою держави (Ост-Індійська компанія 

отримала від державного скарбу 90 млн ліврів). Як наслідок Франція програла 

боротьбу за колонії. 

В XVIII ст. завершилося становлення національних ринків, їх 

розширення та зміцнення. Це було пов’язано з подальшим відокремленням 

сільського господарства від промисловості, розвитком територіального поділу 

праці, міст і міського населення, відміною внутрішніх мит, удосконаленням 

шляхів сполучення. 

Найбільшим за обсягом був національний ринок у Великобританії, хоча 

за кількістю населення вона поступалася Франції, Іспанії. Визначальну роль у 

XVIII ст. відігравало будівництво шосейних доріг і каналів. У 1657 p. було 

створено генеральний поштамт для всієї країни. У кінці XVIII ст. обсяг його 

становив приблизно 40—60 млн фунтів стерлінгів на рік, або 4—6 млн 

прибутку (обсяг зовнішньої торгівлі на рік — у середньому 20 млн фунтів 

стерлінгів). Зв’язок між різними регіонами країни забезпечувався завдяки 

періодичним ярмаркам, подорожуючим купцям. 

У кінці XVIII ст. Амстердам контролював 3/7 облігацій англійського 

національного боргу. Гарантіями були земля, дорогоцінності, державні борги. 
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У XVIII ст. у діловому світі почав панувати англійський фінансовий 

капітал. В 1694 p. був утворений Англійський банк, білети якого до 1797 p. 

обмінювалися на золото. Формувалися приватні лондонські банки. В 1807 p. 

їх було 73. У провінціях з’явилися сільські банки або банки графств: в 1750 p.- 

13, в 1784 p.- 120, в 1800 p. - 370. Вони були депозитними банками, мали право 

надавати кредит, враховувати векселі та позики. У 1773 p. була створена 

Розрахункова палата для компенсаційних розрахунків між банками. 

Отже, банки, на відміну від великих ярмарків, що збиралися кілька разів 

на рік, регулярно проводили клірингові розрахунки (залік взаємних вимог та 

зобов’язань). Сконцентровані у банках гроші перерозподілялися і 

використовувалися у промисловості, торгівлі. 

Податкова система. У Великобританії податки становили з 

промисловості та сільського господарства в 1715 p.-17%, в 1800 p.-24%. У 

Франції вони були нижчими: у 1715 p.-11%, в 1735 p.-17%, в 1770 p.-10%. 

Однак у Великобританії переважало непряме оподаткування (70%), у Франції 

основну частину податків становили прямі. 

Характерною ознакою господарств європейських країн був державний 

борг. Постійними боржниками були королі Іспанії. У Великобританії тільки в 

1716 p. англійський державний борг називали національним. Країна була 

боржником голландських банкірів. Практикувалися примусові позики у 

населення. Проте борг Великобританії ніколи не досягав критичного рівня 

(подвійної суми національного доходу). У Франції перед революцією в 1789 p. 

він становив 3 млрд ліврів, що зумовило фінансову кризу і зубожіння держави 

 

4.2.Промисловий переворот, його суть і значення для розвитку ринкового 

господарства. 

Наприкінці ХVІІ ст. та упродовж майже всього ХVІІІ ст. спосте-рігалась 

криза та занепад передіндустріальної цивілізації. У даний період стрімко 

зросли темпи приросту населення. Так, в Англії упродовж 1700-1790 рр. воно 

зросло з 5,8 до 8,2 млн. чол. У той же час можливості задовольнити потреби 
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такої кількості жителів, які зросли, а також розкіш королівських дворів та знаті 

на вузькій базі мануфактурного виробництва та колоніальної торгівлі постійно 

скорочувались. Значні прибутки від торгівлі з Індією, індонезійськими 

островами, Африкою, Америкою стали зменшуватись. Європа зазнала 

катастрофічних нев-рожаїв. Тому переворот у технологічному способі 

виробництва став невідворотним.  

І він відбувся у вигляді промислової революції останньої третини ХVІІІ 

– на початку ХІХ ст. Саме в цей час почалась фаза становлення безпосередньо 

індустріального суспільства. Суть індустріалізму полягає у машинному 

характері виробництва, організації праці, що позначилося на економічних, 

соціальних та політичних від-носинах. Машина стала великим вирівнювачем, 

вона спричинила тен-денції до вирівнювання освіти робітників, рівня розвитку 

регіонів, до політичної рівності. Епіцентром становлення індустріального 

суспільства стала Англія з подальшим переміщенням у континентальну 

Європу та Північну Америку. 

Промисловий переворот – це перехід від ручного, ремісничо-

мануфактурного до великого машинного фабрично-заводського вироб-ництва, 

який забезпечував впровадження у виробництво і транспорт робочих машин і 

механізмів, парових двигунів, створення самостійної машинобудівної галузі.  

У соціальному плані головну роль почали відігравати фабриканти та 

пролетаріат, тобто люди найманої праці. Завершення промислового 

перевороту знаменувало остаточну перемогу індустріальної цивілізації над 

аграрною (феодальною). Промисловий переворот – це світовий процес. Для 

нього були характерними як загальні закономірності, так і специфіка та 

особливості в кожній окремо взятій країні. 

Промисловий переворот в Англії, його передумови і наслідки. 

Першою країною, яка здійснила промисловий переворот, була Англія 

(остання третина XVІІІ – середина ХІХ ст.), хоча соціально-економічні 

передумови для нього визріли вже в середині XVІІІ ст. 
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В економічній історії виокремлюють внутрішні і зовнішні передумови 

промислового перевороту в Англії. 

До внутрішніх відносять: 

1. Буржуазну революцію XVІІ ст. Вона ліквідувала основні перепони 

розвитку підприємництва і створила умови для становлення індус 

тріального суспільства. 

2. Аграрний переворот XVІ–XVІІІ ст., внаслідок якого: 

– прискореними темпами розвивалося високотоварне, базоване на 

фермерській основі, сільське господарство: поліпшуваласяагротехніка, 

поширювалися сівозміни, широко застосовувалися машини, 

використовувалися мінеральні добрива; 

– здійснювалося вивільнення великої кількості людей, створення 

резерву дешевої робочої сили, необхідної для розвитку фабрично-заводської 

промисловості. 

3. Завершення у другій половині XVІІІ ст. формування нації – важливого 

політичного чинника, який мав великий вплив на становлення економічної 

основи цивілізації нового типу. 

4. Становлення єдиного національного ринку, який стимулював 

розвиток господарства в цілому. 

До зовнішньоекономічних передумов відносять: 

1. Накопичення багатства за рахунок пограбування колоніальних 

народів Північної Америки, Індії (на кінець XVІІІ ст. Англія перетворилася на 

найбільшу морську і колоніальну державу в світі). 

2. Одержання значних коштів від работоргівлі, яка здійснювалася в 

рамках трикутної торгівлі: англійські кораблі відправлялися в Африку з 

товарами широкого вжитку і дешевими тканинами, звідти вивозили рабів у 

Вест-Індію, а там закуповували цукор, бавовну, патоку, інші товари. 

3. Постійний попит в Європі на англійські вироби. Він був викликаний 

безперервними війнами і забезпечував ринок збуту відповідним англійським 

товарам. 
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4. Політика протекціонізму та меркантилізму англійського уряду теж 

сприяли розвитку ринку збуту і промисловому перевороту. 

Також сприяли промисловому перевороту географічне розташування та 

природноекономічні умови Англії – водні комунікації, зручні гавані, великі 

поклади залізної руди і вугілля, наявність сировини для текстильної 

промисловості. 

Важливим фактором, що передував промисловому перевороту та 

відбувався в ході його розвитку, був технічний прогрес. 

Розпочався він в текстильній, продовжувався в металургійній 

промисловості, енергетиці, на транспорті. Для запровадження машин спочатку 

склалися умови у виробництві тканин (передусім бавовняних, які потіснили 

дороге сукно).  

У 1733 р. механік Джон Кей удосконалив ткацький верстат «літаючим 

човником», який збільшив продуктивність праці у два рази. Винахідник ткач 

Джеймс Гаргрівс у 1765 р. винайшов механічну прядку “Дженні”, на якій 

можна було працювати з 16–18 верстатами. У 1767 р. Томас Хайс створив 

прядильний верстат (ватермашину), який приводився в рух за допомогою 

води. У 1779 р. Самюель Кромптон створив «мюль-машину», яка поєднала 

преваги і принципи роботи «Дженні» і ватермашини і стала технічною 

основою механічного прядіння, даючи тонку і міцну бавовняну пряжу. 

У 1785 р. Едмунд Картрайт винайшов механічний ткацький верстат, що 

замінив роботу 40 ткачів. У 1787 р. він заснував першу механічну ткацьку 

фабрику з 20 верстатами. 

Значні технічні зміни відбувалися в металургії (метал почали 

виплавляти за допомогою кам’яного вугілля, а не дерев’яного, як це було в 

мануфактурний період). 

Епохальне значення для промислового розвитку мав винахід 

шотландського механіка Джеймса Ватта, який у 1769 р. Створив першу парову 

машину, яка стала основним джерелом енергії британської текстильної 

промисловості. Застосування парових машин прискорило розвиток металургії, 
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вугільної промисловості, зумовило появу нових досконаліших та швидкісних 

транспортних засобів. На основі парових машин у 1811 р. в Англії 

розгорнулося виробництво пароплавів, парових локомотивів, а згодом 

з’явилася залізниця. Все це викликало докорінні зміни в економіці Англії. 

Процес промислового перевороту пов’язаний і з такими досягненнями 

технічного прогресу: 

 появою високоякісних сортів заліза і виготовлення з нього більш 

досконалих інструментів: токарних, стругальних, 

фрезерувальних: 

 удосконаленням фрезерного верстата (1829 р., англієць Джеймс 

Несміт), створенням парового молота, який заклав основи 

механізації ковальського виробництва: 

 важливими відкриттями у сфері зв’язку (у 1837 р. Британці Вільям 

Кук та Чарльз Вітстон отримали патент на електромагнітний 

телеграф, в США такий телеграф запатентував Морзе). Була 

прокладена телеграфна лінія між портами Дувр і Кале (1847–1852 

рр.); 

 підвищенням точності виробництва машин на основі створення 

першої вимірювальної машини. 

Завершення промислового перевороту знаменувалося виникненням у 

першому десятилітті ХІХ ст. машинобудівних заводів з виготовлення 

обладнання для текстильних, паровозобудівних підприємств. Істотною 

ознакою машинобудування 50–60-х років ХІХ ст. став випуск засобів 

виробництва. 

Промисловий переворот сприяв спеціалізації районів на виробництві 

окремих видів товарів і продуктів. Так, Ланкашир, Манчестер і Глазго стали 

центрами бавовняної промисловості; узахідному Йоркширі розвивалася 

суконна промисловість. Центрами важкої промисловості були Південний 

Уельс, Середня Шотландія, Західний Мідленд. Все це сприяло зростанню 
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обсягів промислового виробництва у 4 рази (протягом першої половини ХІХ 

ст.) та продуктивності праці у 27 разів (за період 1770–1840 років). 

У середині ХІХ ст. Англія перетворилася на «фабрику світу», 

виробляючи близько половини світової промислової продукції, і зайняла 

виняткове становище у світовому господарстві і міжнародній політиці. 

В Англії утворилась структура буржуазного індустріального 

суспільства. Основним виробником став промисловий робітник, а пе-редові 

позиції серед буржуазії зайняли підприємці-промисловці, виті-снивши купців. 

Промисловий переворот і пов’язана з ним перемога машинного 

виробництва в Англії дала поштовх до формування соціальної структури 

індустріального суспільства. Це проявилося у зростанні частки промислового 

пролетаріату (45,5 %); урбанізації, яка перетворила Англію у країну міст і 

фабричних поселень (на кінець ХІХ ст. у містах проживало майже 75 % 

населення).  

Промисловий переворот спричинив низку соціальних проблем. Зросло 

використання жіночої та дитячої праці, типовим явищем стало подовження 

робочого дня до 16-18 годин на добу. Виникло безробіт-тя, одним з наслідків 

якого стала еміграція до США, Канади, Австра-лії та інших країн. Негативні 

прояви перевороту стали причиною сти-хійних виступів робітників (рух 

луддитів) та виникнення чартиського руху, який згодом трансформувався у 

тред-юніонізм. 

У сільському господарстві Англії переважало велике землеволодіння. 

Основна частина землі передавалась в оренду фермерам, які у виробництво 

залучали найманих робітників. Дана галузь економіки розвивалась на 

інтенсивній основі. Уряд дотримувався політики про-текціонізму в інтересах 

великих землевласників, внаслідок чого у 1815 р. були ухвалені так звані 

хлібні закони, які суттєво обмежили імпорт хліба.  

Англія зайняла провідні позиції у міжнародних економічних від-

носинах. Вона стала світовим кредитором і оголосила про перехід до 

необмеженої свободи торгівлі – фритредерства. До середини ХІХ ст. Англія 
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мала активний зовнішньоторговельний баланс. В означений період значно 

розширилась Британська колоніальна імперія. Отже, Велика Британія в 

результаті промислового перевороту перетворилася на провідну індустріальну 

державу. 

Особливості промислового перевороту у Франції. Промисловий 

переворот у Франції мав свої особливості. Він розпочався пізніше, ніж в Англії 

(на 30–40 років) і був затяжним, триваючи впродовж перших шести десятиліть 

ХІХ ст. 

Економічна історія обґрунтовує такі причини такого становища: 

 пізнє, порівняно з Англією, утвердження буржуазного ладу; 

 затяжні війні, які вела Франція, відволікали сили та призводили до 

великих економічних втрат; 

 інертність мислення французьких промисловців, які не квапилися 

впроваджувати на своїх підприємствах нові винаходи; 

 малопродуктивне парцелярне сільське господарство, яке на 

довгий час стало серйозним гальмом економічного розвитку 

Франції, стримуючи значну частину населення в селах на 

невеликих клаптиках землі; 

  слабкість внутрішнього ринку. 

Особливість промислового перевороту Франції полягало також у тому, 

що значна частина підприємств орієнтувалася на виробництво предметів 

розкоші, технологія яких важко піддавалася механізації. 

Головну роль у французькому суспільстві відігравали не промисловці, 

як в Англії, а банкіри і фінансова аристократія, які прагнули добитися 

прибутків за рахунок високих банківських процентів. Позичково-лихварський 

характер французького капіталу наклав відбиток на соціальну структуру 

суспільства. Це проявилося у формуванні специфічного прошарку буржуазії – 

рантьє. Вони не займалися продуктивною працею і жили виключно на 

проценти від капіталу, що надавався в позику. 
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Особливістю промислового перевороту Франції є й те, що на відміну від 

Англії, де буржуазна революція ХVІІ ст. створила соціально-економічні 

передумови для здійснення технічного перевороту, у Франції 1789–1794 рр. 

негативно вплинули (на думку деяких дослідників) на економічний розвиток 

країни. Та все ж революційні події кінця ХVІІІ ст. ліквідували феодальні 

пережитки, прискорили перехід Франції до промислового перевороту. 

Промисловий переворот у Франції пройшов декілька етапів. 

Перший етап (1800–1814 рр.) припав на період правління Наполеона 

Бонапарта, який активно підтримував промисловість і торгівлю. Економічна 

політика Н. Бонапарта сприяла: 

 становленню Французького банку, який отримав особливі права 

на емісію й швидко став головним осередком великого капіталу; 

 створенню ради у справах фабрик та мануфактур, окремого 

міністерства мануфактур і торгівлі; 

 появі у текстильній промисловості нових машин (дженні, мюль-

машини, верстатів ліонського інженера Жозефа Жакара для 

виготовлення тканин з візерунком). 

З’явилися в цей період ряд відкриттів – машин Філіпа Жирара (1810 р.), 

які здійснювали хімічно-механічну обробку льону; метод відбілювання тканин 

за допомогою хлору та способи їх фарбування (1785 р.), розробив відомий 

хімік Франції Клод Бертолле. 

Важливим французьким винаходом стала технологія промислового 

консервування продуктів (1810 р.), яка завдала істотного удару по голоду в 

Європі (принаймні в мирний час). Але в цілому інженерно-технічна думка 

Франції відставала від англійської. 

Негативний вплив на промисловий розвиток Франції зумовила 

Континентальна блокада Англії, яку запровадив Наполеон у 1806 р. Вона 

закрила французький і європейський ринки для англійських промислових 

товарів. Це створило великі економічні труднощі для Англії. Що стосується 

Франції, то наслідки блокади неоднозначні. З одного боку, вона прискорила 
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становлення і розвиток деяких галузей французької промисловості (суконної, 

полотняної, швейної, взуттєвої, хімічної, металообробної). З іншого, створила 

проблеми для розвитку галузей, які працювали на колоніальній си-ровині 

(бавовняна, цукрова) або експортували товари. 

Крім того, блокуючи доступ товарів з Англії, Франція на довгі роки 

позбавила себе англійських машин, металовиробів та вугілля, необхідних для 

механізації виробничих процесів. Страждало від континентальної блокади і 

сільське господарство Франції внаслідок припинення експорту зерна, вин та 

інших продуктів. Союзники Наполеона теж були незадоволені блокадою, що 

позначилося на їх відносинах з Францією. 

Другий етап промислового перевороту (1815–1848 рр.) ха-

рактеризується прискореним ходом економічного розвитку Франції, що 

проявилося у наступному: 

 зростанні темпів механізації виробництва, розвитку текстильної, 

металургійної, поліграфічної, керамічної та інших галузей 

промисловості; 

 зародженні (у 20-х роках) машинобудування; 

 збільшенні обсягів виробництва промислової продукції (в 

середині ХІХ ст. Франція займала друге місце у світі після Великої 

Британії). 

Одночасно, технічний рівень і конкурентоспроможність товарів 

залишалися низькими. В країні зберігалися невеликі мануфактури та дрібне 

кустарне виробництво. Деякі історики це пояснюють антикапіталістичною 

атмосферою французького суспільства, характером підприємця дрібного 

ділка, людини консервативної, обережної. Торгово-промислова буржуазія не 

мала достатнього впливу на формування державної політики. Уряд ігнорував 

її інтереси. 

Фінансова буржуазія, яка сформувалася у Франції в період 

промислового перевороту, відігравала значну роль у державі. Але вона мало 
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опікувалася розвитком промисловості, тому що збагачувалася за рахунок 

лихварства, фінансових та біржових спекуляцій. 

У цих умовах грошовий капітал зростав швидше ніж промисловий. 

Для другого етапу промислового перевороту Франції характерно й те, 

що чисельність населення зростала повільно; попит на товари і продукти 

залишався низьким.  

Своєрідною була ситуація у сільському господарстві Франції. У ході 

Французької революції значна кількість конфіскованих земель була поділена 

на дрібні наділи та розпродана селянам. Поміщицькі господарства 

переводились на орендні відносини.  

Соціально-економічна диференціація призвела до формування міцних 

селянських госпо-дарств, в яких використовувалась наймана праця. Перехід 

до ринкових відносин сприяв піднесенню сільського господарства. Водночас 

велика кількість селян страждала від малоземелля. Зі зростанням кількості 

населення відбувалось подрібнення селянських господарств, виникали 

невеликі наділи – парцелли, що призвело до зниження ефективності 

господарств та їх орієнтації на ринок. Парцелярне господарство страждало від 

високих державних податків, що змушувало селян закладати свої наділи в 

банки під високі проценти. 

Що стосується третього етапу промислового перевороту, то у Франції 

він відбувся після революції 1848–1849 років і тривав до кінця 60-х років. Його 

характерні ознаки: 

 розвиток фабрично-заводського виробництва досяг такого рівня, 

що він охопив більшість галузей промисловості. Зріс загальний 

обсяг промислової продукції майже вдвічі (1851–1865 рр.); 

 за прикладом Англії було проголошено свободу торгівлі, 

ліквідовано обтяжливі мита; 

 успішно розвивалися кредитна справа, біржі, банки, акціонерні 

товариства. 
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Цим успіхам сприяла зважена ліберальна політика Наполеона ІІІ та його 

уряду. 

Для промислового перевороту велике значення мала кредитна система, 

яка у Франції сформувалась у першій половині ХІХ ст. У цей період грошові 

капітали зростали інтенсивніше, ніж промисло-ві. У 1850-ті рр. відбувався 

процес грюндерства – масового створення банківських акціонерних компаній 

(«Товариство поземельного кредиту», «Ліонський кредит», «Національна 

облікова контора» тощо).  

Саме в цей період у Франції почав формуватись прошарок рантьє – 

людей, які вкладали свої капітали в облігації та інші цінні папери і жили лише 

на проценти від них. 

Таким чином, в результаті проходження трьох етапів промислового 

перевороту економіка Франції остаточно перейшла на шлях індустріального 

розвитку. Але на відміну від Англії, Франція залишилася аграрною державою, 

де 40 % населення було зайнято в сільському господарстві. Ручне виробництво 

продовжувало відігравати значну роль. 

Промисловий переворот у Німеччині розпочався у 30-ті рр. ХІХ ст. і 

лише в текстильній промисловості окремих німецьких держав. До середини 

ХІХ ст. він не вийшов за межі початкової стадії, що й зумовило переважання 

ремісничого виробництва. Це пояснювалось тим, що в першій половині ХІХ 

ст. зберігалась феодальна роздробленість, продовжувалось звільнення селян, 

Німеччина була віддалена від світових торговельних шляхів.  

Створення митного союзу в 1833 р., який став першим кроком до 

об’єднання німецьких держав в одне економічне ціле, та буржуазна революція 

1848 р., в результаті якої були ліквідовані залишки феодальних відносин та 

політичне домінування феодалів, частково усунули перешкоди на шляху 

індустріалізації країни.  

Промисловий переворот у Німеччині мав свої особливості. У роки 

перевороту в країні розвивалась переважно важка промисловість, а легка – 

відставала. Основними стимулами розвитку промисловості було будівництво 
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залізниць та воєнні потреби. У результаті прискореного будівництва залізниць 

Німеччина, розташована в центрі Європи, опинилась у центрі європейської 

сітки залізниць. Пруссія прагнула об’єднати Німеччину, тому виникла 

необхідність виробництва пере-дової воєнної техніки. У зв’язку з цим 

провідну роль у промисловості відігравали саме воєнні підприємства, серед 

яких перше місце посіда-ли артилерійські заводи Круппа.  

До особливостей промислового перевороту в Німеччині варто віднести 

ту обставину, що промислові об’єкти будувались на півстоліття пізніше 

англійських і тому комплектувались найновішою на той час технікою, 

завезеною з Англії. У самій Німеччині в означений період були відкриті 

способи виробництва анілінових барвників, винай-дено динамо-машину, що 

зумовило стрімкий розвиток хімічної та електротехнічної промисловості. 

Специфікою промислового перевороту стало використання для 

розвитку промисловості капіталів поміщиків, які мобілізувались через 

акціонерне підприємництво. Промислові фірми та банки створюва-лись як 

акціонерні, продавали акції юнкерам, отримуючи їх капітали. Як наслідок, 

юнкери отримали міцні позиції не лише в сільському го-сподарстві, а і в 

промисловості.  

У результаті зазначених процесів Німеччина посіла третє місце у світі за 

обсягами промислового виробництва, поступившись Англії та США. За першу 

половину ХІХ ст. обсяги зовнішньої торгівлі зросли вдвічі, а в 50-60-ті рр. – 

втричі. В експорті країни переважала промис-лова продукція (вугілля, 

машини, тканини), в імпорті – сировина та сільськогосподарська продукція. 

Розвиток капіталізму в сільському господарстві Німеччини відбувався 

шляхом перетворення феодальних маєтків у великі капіталістичні 

господарства (шляхом перетворення поміщиків (юнкерів) у сільських 

капіталістів), а селян – у найманих працівників. 

 При цьому експлуататори та експлуатовані залишались на своїх місцях, 

змінювалась лише форма експлуатації. Такий шлях утвердження 

капіталістичних відносин у сільському господарстві В.Ленін назвав 
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прусським. Він був досить болісним для селян, оскільки невеликі земельні 

наділи не могли забезпечити їх життя, прив’язували до господаря та дозволяли 

експлу-атувати. Водночас юнкери переходили до великого товарного 

виробництва, застосовуючи інтенсивні технології. 

Економічна історія обґрунтовує наступні особливості запізнілого 

промислового перевороту в Німеччині: 

1. Він базувався на основі вітчизняного машинобудування, на власних 

інженерно-технічних досягненнях. У Німеччині відразу будувалися величезні 

на той час машинобудівні підприємства, оснащені найновішим обладнанням 

(на відміну від уже зношеного і застарілого машинного парку англійської 

промисловості). Саме це забезпечило небачені у ХІХ ст. темпи промислового 

виробництва. 

2. Німецька промисловість вигідно відрізнялася від англійсь-кої і 

французької за рахунок сучасної галузевої структури: (більш-менш рівномірно 

розвивалися всі основні галузі) будівництво залізниць, вугледобувна, 

металургійна, електрична, хімічна. Становлення хімічної промисловості в 

Німеччині почалося після відкриття в 1865 р. німецькими спеціалістами 

способу отримання барвників (аніліну) з кам’яного вугілля. 

3. Особливістю промислового перевороту Німеччини є й те, що 

незважаючи на значні успіхи в індустріальному розвитку, її сільське 

господарство все ще переважало над промисловістю (частка Німеччини у 

світовому промисловому виробництві становила 13 %, тоді, як Англії – 32 %). 

4. Німецький внутрішній ринок і на завершальному етапі промислового 

перевороту залишався недостатньо містким, що штовхало німецьку 

промисловість до експансії на міжнародні ринки. А спізнення Німеччини, 

внаслідок уповільнення промислової модернізації та державного об’єднання, 

до територіально-економічного поділу світу між великими державами 

підштовхнуло її до спроби силової перебудови світового порядку. 

Завершився промисловий переворот на німецьких землях після їх 

політичного об’єднання в 1871 р. Німеччина перетворилася на могутню 
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державу в центрі Європи, з міцною фабричною системою. За основними 

показниками – видобутком вугілля, виплавкою чавуну, довжиною залізниць – 

вона на 1870 р. випереджала Францію, а за темпами зростання промисловості 

та виробництва засобів виробництва – й Англію. 

Особливості промислового перевороту у США. Промисловий 

переворот у США був частиною розвитку світового індустріального 

господарства. В північних штатах він розпочався у останньому десятилітті 

XVІІІ ст. і тривав до середини ХІХ ст. 

Здійсненню промислового перевороту в США сприяло ряд факторів, 

особливо важливими серед яких вважаються: 

1. Вигідне територіально-географічне розташування країни, яке США 

використали для відмежування від боротьби Англії і Франції за гегемонію в 

Європі та одержання великих прибутків за рахунок постачання воюючим 

країнам зброї в період Наполеонівських війн. 

2. Активна експансіоністська політика американського уряду, в 

результаті якої лише протягом першої половини ХІХ ст. територія США 

збільшилась майже в 4 рази, а кількість штатів зросла з 13 до 30. 

3. Демографічний фактор, тобто високі темпи зростання населення. До 

середини ХІХ ст. кількість мешканців США збільшилась в 4,5 рази, в 

основному за рахунок переселенців з Європи – людей підприємливих, 

енергійних. 

Особливості промислового перевороту в США: 

 відсутність докапіталістичних пережитків, які були характерні для 

країн Західної Європи, зокрема цехових порядків, не 

сформованості системи мануфактурного виробництва, значного 

розвитку ремесла та домашньої промисловості. 

 промисловий переворот в США відбувався за рахунок 

європейської робочої сил, інтелекту і капіталів. 

Одночасно в промисловості США з великим успіхом застосовувалися 

власні оригінальні винаходи: бавовноочисна машина(1793 р.), що підвищила 
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продуктивність праці у 100 разів; швейна машина Зінгера (1841 р.), машина 

для виготовлення взуття (1846 р.), фосфорні сірники, електромагнітний 

телеграф Морзе (1837 р.), перший телеграфний апарат Д. Юза (1855 р.), 

пістолет, паровий молот(1842 р.), вулканізація каучуку (1849 р.), електровоз 

(1851 р.) та ін. 

Все це сприяло розвитку галузей промисловості: швейної,збройної, 

електротехнічної тощо. Найбільших успіхів США досягли в будівництві 

залізниць та використанні паровозів, що сприяло прискореному розвитку 

металургії, добувної та машинобудівної галузей промисловості.  

І якщо на початку ХІХ ст. американська промисловість працювала в 

основному на англійських машинах, то в середні ХІХ ст. в США уже 

працювали власні машинобудівні заводи. У 1859 р. промислова продукція 

США перевищила вартість сільськогосподарської продукції. Країна вийшла на 

друге місце в світі за обсягом промислового виробництва, її частка становила 

15 %. І все ж в першій половині ХІХ ст. США залишалася в основному 

аграрною країною. 

Можна виокремити і третю особливість промислового перевороту у 

США, яка полягає в неодночасності його здійснення в північних і південних 

штатах. Якщо в північних штатах промисловий переворот завершився (в 

першій половині ХІХ ст.), то в південних – рабовласницьке плантаційне 

господарство було основною його перепоною. Воно було гальмом розвитку 

промислового виробництва, розширення внвнутрішнього ринку, інтенсивного 

розвитку сільського господарства. 

Крім того, загострювалися суперечності між північними і південними 

штатами і, перш за все, протиріччя між двома основними тенденціями 

розвитку сільського господарства: фермерською, що базувалося на праці 

фермерів і найманих працівників, та плантаторською, що панувала в 

південних штатах, основою якої була рабська праця. Близько 4 млн біглих 

рабів з Півдня працювали на фабриках і заводах Півночі. 
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Зазначені суперечності викликали в США Громадянську війну 1861–

1865 рр., яка водночас була буржуазною революцією. Вона закінчилась 

перемогою Північних штатів над Південними. Наслідками цієї революції було 

скасування рабства, ліквідація політичної та економічної роз’єднаності США, 

остаточне завершення промислового перевороту. 

Ліквідація рабства (1862 р.) сприяла зростанню аграрного сектору 

економіки, який мав товарний характер і розвивався на базі індустріалізації, 

що забезпечувало йому переваги у світовому сільськогосподарському 

виробництві. США стали одним з основних експортерів зерна, м’яса на 

світовий ринок. Цьому сприяло і те, що на відміну від європейських селян і 

фермерів, які сплачували земельну ренту, американські фермери обробляли 

землю, вільну від ренти. 

У 1776 р. було проголошено нову незалежну державу – Сполучені 

Штати Америки. Одночасно громадянська війна була і буржуазною 

революцією, внаслідок чого знищувались феодальні маєтки, 

конфісковувались і розподілялись зе-млі прихильників Англії. На Заході 

створювався фонд державних земель, що сприяло розвитку фермерства.  

Поява потужної самостійної держави стала головним чинником її 

економічного зростання. Промисловий переворот розпочався у Північних 

штатах в останньому десятилітті ХVІІІ ст. і тривав до середини ХІХ ст. 

Отже, головним підсумком здійснення промислового перевороту в 

провідних країнах світу було створення сприятливих умов для їх подальшого 

промислового розвитку. Сформувалися (крім мануфактур, фабрик) і такі 

форми господарювання як акціонерні товариства, домогосподарства. 

Відбулося становлення інститутів ринкової економіки, сформувалося жорстке 

державне регулювання економічного життя. 

Становлення і розвиток нових економічних відносин привели до 

занепаду економічного вчення меркантилістів, їх рекомендації не змогли 

вирішити проблеми власників промислового капіталу. За цих умов і виникла 

класична політична економія. 
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4.3. Виникнення та характерні особливості класичної школи політичної 

економії. 

З’ясувавши розвиток ринкового господарства в суспільствах Євро- 

пейської цивілізації переходимо до вивчення його відображення в економічній 

думці. 

Одним із наукових напрямів світової економічної думки другої 

половини ХVІІ – першої половини ХІХ ст. виступає класична школа 

політичної економії. На відміну від меркантилізму класики політичної 

економії предметом дослідження обрали сферу виробництва та об’єктивні 

закони економічного життя. Економічна наука з появою класичної політичної 

економії стає самостійною галуззю знань.  

Карл Маркс підкреслював, що дійсна наука сучасної політичної економії 

починається лише з того часу, коли теоретичне дослідження переходить від 

процесу обігу до процесу виробництва. Він перший ужив термін «класична 

політична економія», маючи на увазі школу, яка розпочала дослідження 

внутрішніх закономірностей буржуазного суспільства. Карл Маркс під 

класичною політичною економією розумів всю політичну економію, 

починаючи з Уільяма Петті, яка досліджує внутрішні закономірності 

буржуазних відносин виробництва. Саме класична школа, зокрема праці 

Адама Сміта перетворили політичну економію на повноцінну наукову 

дисципліну. 

Таким чином, період кінця XVII – поч. XVIII ст. знаменується початком 

нової школи в політекономії, яка отримала назву «класичної» через істинно 

науковий характер багатьох її теоретичних розробок та методологічних 

положень, які лежать в основі і сучасних економічних теорій. 

Автором терміну «політична економія» вважається француз А. 

Монкретьєн (1615 р., «Трактат про політичну економію», де остання 

визначалася як наука проведення державного господарства). Класична 

політична економія – це напрям економічної думки кінця  XVII – ІІ пол. XIX 
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ст., представники якого розвінчали протекціоністські ідеї меркантилістів і 

заклали наукову базу методологічних і теоретичних досліджень ринкових 

економічних відносин.  

Головною особливістю напряму є пропаганда ідей «чистої» економічної 

теорії і доцільності повного «laissez faire», тобто абсолютного невтручання 

держави у господарське життя і механізм економіки, яка здатна до 

саморегулювання. Найбільший внесок у формування і розвиток класичної 

школи зробили англійські і французькі вчені: У. Петті, П. Буагільбер, Ф. Кене, 

А. Сміт, Д. Рікардо, Ж.-Б. Сей, Т. Мальтус, Дж. Ст. Мілль та інші. 

У своєму розвитку класична політекономія пройшла чотири етапи. 

І етап – кін. XVII до поч. ІІ пол. XVIII ст. Це етап суттєвого розширення 

сфери ринкових відносин, аргументованих розвінчувань ідей меркантилізму. 

Головні представники даного етапу – У. Петті (Англія) та П. Буагільбер 

(Франція). Вони незалежно один від одного першими в історії економічної 

думки висунули трудову теорію вартості, згідно якої джерелом і мірою 

вартості є кількість затраченої праці на виробництво тієї чи іншої товарної 

продукції. Засуджуючи меркантилізм, основу багатства і блага ці вчені бачили 

не у сфері обігу, а у галузі матеріального виробництва. 

Завершила I-й етап розвитку класичної політекономії французька школа 

фізіократії, розповсюджена у Франції в середині XVIII ст. Найвідоміші 

представники цієї школи – Ф. Кене та Ж. Тюрго дотримувалися тієї думки, 

що джерелом національного багатства і доходу є земля і праця, прикладена до 

неї. Вони ще далі від Петті та Буагільбера заглибилися в аналіз сфери 

виробництва і ринкових відносин, хоч їх дослідження, в основному, 

стосувалися галузі виробництва сільськогосподарського. 

ІІ етап охоплює період останньої третини XVIII ст. і пов’язаний з іменем 

і працями А. Сміта – центральної фігури серед представників класичної 

школи. Завдяки його вченню впритул до 30-х рр. XX ст. безперечним 

вважалося положення про повне невтручання урядових законів у вільну 

конкуренцію. Класичними вважаються відкриті Смітом закони розподілу 
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праці і зростання її продуктивності. На його теоретичних розробках 

ґрунтуються у значній мірі сучасні концепції про товар і його властивості, про 

прибуток і капітал. 

III етап припадає на першу половину XIX ст., коли в низці розвинутих 

країн Європи відбувся перехід від мануфактурної стадії до машинного 

виробництва. Це знаменувало завершення промислового перевороту. 

Впродовж цього періоду послідовники і учні Сміта піддали поглибленій 

розробці і переосмисленню його основні ідеї і концепції, збагатили школу 

принципово новими теоретичними положеннями. Серед представників даного 

етапу особливо виділяються Ж.-Б. Сей та Ф. Бастіа (Франція), Д. Рікардо, Т. 

Мальтус, Н. Сеніор (Англія) та інші. 

IV етап - завершальний у розвитку класичної школи. Він охоплює 

період другої половини XIX ст., протягом якого Дж. С. Мілль і К. Маркс 

узагальнюють кращі досягнення школи класичної політекономії. Необхідно 

зауважити, що на цю пору в європейській економічній думці формується 

новий, більш прогресивний напрям, названий пізніше неокласичною 

економічною теорією. 

Класична політична економія в Англії і Франції. Фізіократи. 

Основоположником класичної школи політичної економії в Англії 

вважається Уїльям Петті (1623-1687).  

Народився в м. Рамсі (Англія) в родині ткача. Здобув освіту в Лейдені, 

Парижі, три роки навчався в Оксфордському університеті. У 27 років здобув 

ступінь доктора. Через 10 років став великим землевласником. У 1658 р. був 

обраний до парламенту, де висунув ідеї реформування податкової системи, 

організації статистичної служби, поліпшення торгівлі. 

Він є автором таких творів: «Трактат про податки і збори» (1662 р.), 

«Політична анатомія Ірландії»(1672 р.), «Політична арифметика» (1676 р.), 

«Декілька слів з приводу грошей»(1682 р.). 

У. Петті довів, що багатство створюється працею в матеріальному 

виробництві, а торгівля його тільки розподіляє. Він вперше проголосив 
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джерелом багатства працю і землю, що стало його історичною заслугою. Він 

писав: «Труд – батько, найактивніший чинник багатства, а земля – його мати». 

У. Петті застосував новий метод економічних досліджень – метод 

наукової абстракції (на відміну від меркантилістів, які використовували 

емпіричний, описовий метод). Він одним із перших висловив ідею про 

необхідність вивчення об’єктивних економічних законів, які порівнював з 

природними. 

Досліджуючи матеріальне виробництво У. Петті першим у Європі 

сформулював положення трудової теорії вартості. Основним джерелом 

вартості (багатства) він вважав працю. Вартість визначав витраченою працею, 

встановив кількісну залежність величини вартості від продуктивності праці.  

Однак на думку У. Петті вартість створює не будь-яка праця, а тільки та, 

що затрачена на виробництво золота і срібла, тоді як інші товари виявляють 

свою вартість тільки при прирівнюванні до грошей (золота і срібла). У. Петті, 

таким чином не відокремлював вартість товару від його ціни. 

У. Петті обґрунтував свою концепцію заробітної плати як ціни праці. 

Вона стала одним з класичних варіантів в економічній теорії. Він довів, що 

рівень заробітної плати визначається економічним, а не правовим чинником, і 

що працівник отримує тільки частину створюваної ним вартості, а решту 

присвоює власник підприємства. Таким чином, він виокремив категорію 

додаткового продукту і пов’язаного з ним необхідного продукту.  

Значну увагу Петті приділяв розгляду проблем земельної ренти і ціни 

землі, останню він розглядав як капіталізовану ренту, ввів поняття 

«диференціальна земельна рента». 

З ім’ям Петті пов’язане створення нової наукової дисципліни – 

економічної статистики, яку він назвав «політичною арифметикою». Він 

перший виокремив категорію національного доходу і здійснив його 

розрахунки. Він вважав, що національний дохід створюється і у сфері 

матеріального виробництва і у сфері послуг. Все це він зробив застосовуючи 

економіко-математичні методи дослідження.  
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Позичковий відсоток У. Петті вважав платою за незручності, які має 

кредитор при позичені грошей. Він довів, що величина проценту залежить від 

розмірів земельної ренти й кількості грошей в обігу. Петті сформулював та 

намагався вирішити проблему грошового обігу, звернувши увагу на кількість 

грошей в обігу як фактор економічної стабільності. Тому його вважають 

найближчим поперед- ником кількісної теорії грошей. Петті дослідив 

проблеми оподаткування і фінансів, розкрив структуру і джерела податків і 

державного бюджету. 

Фундатором класичної школи економічної думки у Франції став П’єр 

Буагільбер (1646-1714). П. Буагільбер народився в Руані в родині дворянина, 

здобув юридичну освіту, займав посаду судді. У творах «Роздрібна торгівля у 

Франції» (1688 р.), «Дослідження про рідкісність грошей”»(1696 р.), «Роздуми 

про природу багатства» (1707 р.), «Звинувачення Франції» (1707 р.) він 

виступав з різкою критикою меркантилізму і довів, що причиною занепаду 

економіки Франції (зокрема сільського госпо- дарства) є неправильна 

економічна політика.  

Він став на захист селян, вважаючи, що багатство нації полягає не в 

грошах, а в матеріальних благах, які створюються у виробництві, головним 

чином у землеробстві (Франція на той час була аграрною країною і економічна 

думка це відображала). У грошах він вбачає основне зло і причину народних 

страждань. Для викоренення влади грошей Буагільбер радив звести їх роль до 

простого знаряддя обміну і тому вважав можливим замінити металеві гроші 

паперовими. 

П’єр Буагільбер крім того обґрунтував ще й наступні ідеї: 

– трудову теорію вартості, (незалежно від У. Петті) в якій величина 

«істинної вартості» визначається витратами праці; на його думку суспільний 

поділ праці зумовлює обмін продуктами праці, а обмін здійснюється 

відповідно до затрат праці; 

– об’єктивну сутність економічних законів (як і У. Петті); 
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– виступав прихильником господарської свободи і вільної торгівлі, 

вимагаючи відмови від політики протекціонізму, втручання держави в 

економічні процеси; 

– метою товарного виробництва проголошував споживання, 

застосовував поняття національного доходу, хоча вважав, що він являє собою 

сукупний дохід від сільського виробництва; 

– обґрунтував необхідність рівноваги в ринковій економіці, тобто він 

перший в економічній науці почав використовувати макроекономічний підхід, 

розглядаючи економіку як єдине ціле. 

Багато уваги Буагільбер приділяв податковій політиці, підкреслюючи, 

що доцільними є тільки ті податки, які сприяють розвитку економіки. 

Економічна теорія фізіократів (Ф. Кене, А. Тюрго) 

Економічні ідеї Буагільбера сприйняли і розвинули фізіократи.  

Фізіократія (з гр. – «влада природи») стала одним з напрямів класичної 

політичної економії у Франції, представниками якого є Ф. Кене, А. Тюрго, В. 

Мірабо, В. де Гурне, П. Мерсьє де Ла Рів’єр.  

Фізіократи критикували меркантилізм, центр ваги теоретичних дослі-

джень перенесли зі сфери обігу до сфери виробництва, вперше дали аналіз 

капіталу, чистому продукту і розподілу доходів, поставили проблему 

продуктивної і непродуктивної праці, започаткували теорію відтворення і 

теорію корисності. 

Одночасно слід зауважити, що економічне вчення фізіократів має 

недоліки, що доводить його обмеженість. Вони полягають в помилковості 

його центральної ідеї про сільське господарство – як єдину сферу створення 

багатства. Це привело до ряду помилок, як в теорії, так і в практичних 

рекомендаціях. 

Визнаним главою школи фізіократів був Франсуа Кене(1694–1774 рр.), 

придворний медик короля Людовика XV, проблемами економіки почав 

займатися з 60 років. Економічну програму фізіократів він виклав у працях 
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«Загальні принципи економічної політики землеробської держави» (1758 р.), 

«Економічна таблиця» (1758 р.), «Природне право» (1765 р.) та ін. 

У теоретичній системі Франсуа Кене виокремлюють кілька елементів. 

Вчення про «природний порядок». В ньому викладена філософська 

платформа економічного світогляду фізіократів. Вони розглядають 

«природний порядок» в тому сенсі, що суспільство підкоряється природним 

законам, які є універсальними та незаперечними, вічними і незмінними, 

встановленими богом для щастя і блага людей.  

Основою «природного порядку» в суспільстві є визначення права 

власності та поваги до влади. Це повинні всі не тільки знати, а й діяти за його 

вимогами. Це мало в ті часи практичне значення, тому що сприяло 

руйнуванню старих порядків у Франції. Теоретичне значення концепції 

«природного порядку» в тому, що вона доводила природність і об’єктивність 

економічного життя, яке розвивається за своїми внутрішніми 

закономірностями. 

Другим центральним елементом наукової системи Кене стало його 

вчення про «чистий продукт», Вважається, що в ньому закладена найбільш 

помилкова і водночас найбільш характерна теза вчення фізіократів. Він 

вважав, що чистий продукт – це надлишок вартості продукту, створеного в 

землеробстві, над продуктом спожитим (витрати виробництва). Виходячи з 

цього можна зробити висновок, що за Кене «чистий продукт» утворюється 

виключно в землеробстві, єдиній галузі, як він вважав, де вироблене багатство 

(життєві блага) перевищує вартість споживання. Інші галузі він вважав 

такими, де людська праця нічого не створює, там вона є «непродуктивною». 

 Кене також вважав, що «чистий продукт» створюється не працею самою 

по собі, а працею разом з землею, природою. Оскільки «чистий продукт» є 

дарунком природи, то єдиною його формою фізіократи вважали земельну 

ренту, яку фермери і селяни змушені віддавати власникам землі у вигляді 

орендної плати. 
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Існування прибутку Кене не визнавав, доходи промислових підприємців 

і ремісників він розглядав як заробітну плату, яку їм виплачують фермери за 

виконану роботу та послуги. Ці доходи Кене включав до витрат виробництва. 

З цього виходило, що вартість продукції промисловості дорівнювала витратам 

її виробництва без всякого прибутку. Торговельний прибуток Кене взагалі не 

вважав економічною категорією і розглядав його як результат 

нееквівалентного обміну та обману покупців.  

Концепція «продуктивної праці» Кене тісно пов’язана з його вченням 

про «чистий продукт». Фізіократи перші в економічній науці поставили 

питання про критерії «продуктивної» праці. І хоча вони стояли на позиції, що 

продуктивною є праця тільки в землеробстві, але не зневажали промисловість, 

торгівлю та ін. Працю в цих галузях вони вважали «безплідною» у тому 

розумінні, що вона не створює нового багатства. Фізіократи дали досить 

глибоке (як на ті часи) визначення капіталу. Вони, на відміну від 

меркантилістів розглядають капітал в уречевленій формі.  

Капітал у Кене – не гроші, а ті засоби виробництва, які можна придбати 

за гроші. Він започаткував поділ капіталу на основний (він його назвав 

«початкові аванси») та оборотний («щорічні аванси»), але не тільки в 

землеробстві, а і у всіх галузях матеріального виробництва. Теорія кругообігу 

багатства (теорія суспільного відтворення) – це найважливіший елемент 

теоретичної системи Кене.  

Ф. Кене висунув та обґрунтував ідею, що багатство (сукупний продукт) 

рухається по колу між суспільними класами і безперервність цього обігу «дає 

життя економічному організму». Ідея господарського кругообігу Кене нині 

знаходиться в основі усіх моделей макроекономічної рівноваги. 

Кене вперше в історії політекономії ввів поняття «відтворення», під 

яким розумів процес безперервного повторення виробництва та збуту. 

Теорію відтворення і схему (таблицю Кене) господарського кругообігу 

Кене розглянув у трактаті «Економічна таблиця». В ній він показав процес 
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відтворення на прикладі розподілу сукупного річного продукту між трьома 

класами суспільства: 

− «продуктивним», до якого відносив селян і фермерів; 

− земельних власників, які одержують «чистий продукт» (король, 

поміщики, церква); 

− «безплідним» класом – підприємці, наймані працівники у 

промисловості, ремісники, торговці, міщани, священики та ін. 

У своїй «Економічній таблиці» Ф. Кене визначив основні пропорції, що 

забезпечують рівноважний розвиток економіки; побудував схему реалізації 

річного продукту і формування передумов для повторення процесу його 

виробництва, тобто відтворення. Це була перша спроба макроекономічного 

аналізу в історії економічної науки. 

Подальшого розвитку ідеї фізіократів набули в працях Анн Робер Жака 

Тюрго (1727–1781 рр.), який народився в Парижі в дворянській родині. Здобув 

ґрунтовну духовну освіту, займався філософією, філологією, географією, 

політичною економією. У 1774–1776 роках займав посаду генерального 

контролера фінансів. Вважається, що фізіократична система А. Тюрго була 

найбільш розвинена і реально відображала зародження нових економічних 

відносин, розвиток капіталізму. Теоретична доктрина А. Тюрго викладена в 

його головній праці «Роздум про створення і розподіл багатства» (1766 р.), а 

також у трактаті «Цінність та гроші» (1789 р.). 

В них він узагальнив фізіократичну систему, розглянув проблеми 

ціноутворення, вартості та грошей, проаналізував капітал і доходи. 

Економічне життя А. Тюрго розглядав як результат дії універсальних 

законів природи і суспільства, пов’язував різні форми політичного устрою з 

етапами господарського розвитку. 

Він значно глибше від усіх фізіократів аналізує капіталістичні 

відносини, ліпше за інших розуміє класову структуру капіталістичного 

суспільства. На відміну від Ф. Кене, який поділяв суспільство на три класи, 

Тюрго в середині промислового класу й класу фермерів виділяв підприємців і 
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найманих робітників. Умовою виникнення найманої праці він вважає 

відокремлення виробника від землі, як основного засобу виробництва. 

А. Тюрго мав свою точку зору і з приводу сутності «чистого продукту», 

його попередники (фізіократи) вважали, що «чистий продукт» – це дар 

природи. Тюрбо обґрунтував, що «чистий продукт» – це результат більшої 

продуктивності праці робітника в сільському господарстві.  

Він проголошував, що праця сільськогосподарського робітника є 

єдиною працею, яка виробляє понад те, що йде на її оплату. А. Тюрго 

розглядав капітал як «нагромаджену цінність». Однак основною формою 

капіталу він вважав землеробський капітал, а основною формою доходу – 

земельну ренту. 

Слід звернути увагу на те, що Тюрго не сприйняв теорію трудової 

вартості. Він започаткував основи теорії корисності. Тюрго вважав, що 

основою вартості блага є його корисність, яка суб’єктивно визначається 

покупцями і продавцями. 

 З цього можна зробити висновок, що Тюрго, з його ідеями корисності – 

є найперший попередник маржиналізму (теорії граничної корисності благ).  

Заслугою А. Тюрго є й те, що він розробив «закон змен-шення 

землеробського продукту». Суть його обґрунтував тим, що зростання затрат 

праці на землі приводить до того, що кожна наступна одиниця праці 

виявляється менш продуктивною. Це означає, що А. Тюрго сформулював 

закон спадної родючості землі, який згодом було покладено в основу 

розробки більш універсального економічного закону – закону спадної віддачі 

ресурсів.  

Отже, можна відмітити, що істотний вплив на подальший розвиток 

економічної науки справили сформульовані фізіократами положення про 

природну закономірність суспільного життя, розвиток економіки за 

об’єктивними законами; джерело утворення багатства (вартості), яким є не 

товарний обмін, як стверджували меркантилісти, а виробництво; 

розмежування продуктивної і непродуктивної праці; капітал, його структура і 
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роль у суспільному виробництві та відтворенні; господарський кругообіг 

продукту, пропорційність суспільного відтворення; спадний характер віддачі 

капіталу в землеробство (закон спадної родючості землі); необхідність 

утвердження принципів економічного лібералізму. 

Економічне вчення А. Сміта 

А. Тюрго завершив економічну теорію фізіократів. У цілому їх вчення 

створило умови для подальшого розвитку економічної думки, яка реалізується 

в ученні Адама Сміта. 

Найбільшого розквіту класична політична економія досягла в Англії у 

період мануфактурного капіталізму і промислового перевороту другої 

половини XVIII ст. Це обумовлено суспільною потребою в теоретичному 

обґрунтуванні нових явищ і процесів, які відбувалися в ті часи – формування 

ринкових відносин; вільного підприємництва; поява буржуазії, яка 

сталапанівною силою в усіх сферах господарства; її боротьби проти 

пережитків феодалізму. Зазначені фактори сприяли розкриттю генія видатного 

англійського економіста, справжнього творця економічної науки, в працях 

якого, та його послідовника Д. Рікардо, класична політична економія досягла 

найбільшого розквіту. 

Адам Сміт (1723–1790 рр.) народився в Шотландії в родині митного 

чиновника. Навчався в університетах Глазго і Оксфорда, де вивчав філософію, 

літературу, історію, фізику, математику. У 1751 р. був обраний професором 

університету в Глазго і згодом очолив там кафедру моральної філософії. У 

1764 р. А. Сміт залишає університет і стає вихователем англійського герцога 

Баклю, з яким подорожує протягом трьох років. У цей час він особисто 

знайомиться з французькими вченими Ф. Кене, А. Тюрго і починає роботу над 

головною працею «Дослідження про природу і причини багатства народів», 

яку було  опубліковано у 1776 р. і вона здобула Сміту світову славу. Його стали 

називати «шотландським мудрецем», творцем нової науки – політичної 

економії. 
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У ній А. Сміт чітко визначив предмет, методологію і загальну основу 

політичної економії, як особливої галузі знань. Його вчення більше як на 100 

років стало керівництвом і відправною точкою для наукових досліджень 

кількох поколінь економістів, які або розвивали, або критикували його. 

А. Сміт своїм економічним вченням зробив першу спробу системного 

аналізу ринкової економіки. Вчення А. Сміта будувалось на наступних 

методологічних основах. 

Він виокремив центральну проблему дослідження економічного 

розвитку нації – зростання її багатства. Багатство країни за Смітом 

створюється сукупною працею працівників усієї сфери матеріального 

виробництва, а не лише селян і фермерів, як вважали фізіократи. Багатство – 

це не гроші, а матеріальні блага – доводив Сміт, воно створюється працею, яка 

є його суттю і природою. Аналізуючи багатство він довів, що причиною 

зростання продуктивності праці є поділ праці. Він обґрунтовував це на 

прикладах англійської мануфактури. Величину багатства нації Сміт поставив 

у залежності від кількості зайнятого у виробництві населення і рівня 

продуктивності праці, вважаючи останній фактор головним. 

Вихідним положенням теоретичної системи Сміта стало з’ясування 

спонукальних мотивів людини до економічної діяльності. З цією метою він 

вводить поняття «економічної людини», виділяє вній лише господарську 

сторону діяльності і абстрагується від будь-яких інших мотивів її поведінки. 

Сміт розглядає здатність «економічної людини» до обміну, водночас 

характеризуючи її як закінченого егоїста, який прагне до особистого 

збагачення. Одночасно людина дбаючи про власну вигоду, сприяє збільшенню 

суспільного продукту, зростанню загального блага.  

Це досягається за Смітом за допомогою «невидимої руки» ринкових 

законів. Вона спрямовує до мети, що зовсім не входить до намірів окремої 

людини. Сміт показав, таким чином, спонукальну силу і значення особистого 

інтересу як внутрішньої пружини конкуренції і механізму господарювання. 
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«Природним порядком» він вважав теоретичну модель економіки 

вільного підприємництва, що ґрунтується на принципах свободи – вільної гри 

ринкових сил і конкуренції. Отже, у кожному «цивілізованому суспільстві», за 

Смітом, діють всесильні та невідворотні економічні закони (це важливе 

методологічне положення А. Сміта), неодмінною умовою їх дії він вважав 

вільну конкуренцію. Таким чином, складною взаємодією господарської 

діяльності людей керує «невидима рука», тобто економічне життя людей 

підпорядковується об’єктивним законам. 

«Невидимій руці» економічних законів А. Сміт протиставляв «видиму 

руку» державного управління. Він проповідував економічний лібералізм – 

невтручання держави у господарське життя. 

Державі він відводив три вельми важливі обов’язки: 

 витрати на громадські роботи; 

 витрати на забезпечення зовнішньої безпеки; 

 витрати на правовий захист, включаючи охорону прав власності. 

Власну теорію вартості він створив на ґрунті дослідження поділу праці і 

необхідністю в зв’язку з цим обміну результатами праці. Слід мати на увазі, 

що А. Сміт, як і інші економісти тієї доби, користувались терміном «цінність», 

а не «вартість». Цінність у Сміта має два значення: 

– корисність (він її називає цінність у споживанні); 

– можливість придбання інших предметів (“цінність в обміні”). 

Фактично це визнання споживчої і мінової вартості. Сміт довів, що товар 

має дві властивості: споживна вартість (корисність) і мінова вартість 

(здатність обмінюватися на інші то- вари в певній пропорції). Він аналізував у 

своїх працях мінову вартість (споживну вартість він залишив без глибокого 

аналізу).  

Теорія мінової вартості Сміта дуалістична. Це означає, що в одному 

варіанті цієї теорії він стояв на позиціях трудової теорії вартості – тобто 

єдиним загальним і точним мірилом вартості він вважав працю, величину якої 
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визначав не індивідуальними затратами праці окремих виробників товарів, а 

середніми за цих умов затратами праці. 

Він вказував також, що кваліфікована і складна праця створює в 

одиницю часу вартість більшу, ніж некваліфікована і проста праця. 

У другому варіанті мінову вартість Сміт розглядав, як кількість живої 

праці, на яку можна обміняти певний товар. Виходить, що він в одному 

випадку мінову вартість визначав затратами праці на виробництво товару, а в 

іншому – купленою працею. 

Дослідники доводять, що у Сміта є ще один варіант визначення 

величини вартості товару – на основі витрат виробництва. 

Тобто він обґрунтовує положення про те, що праця не є єдиним 

джерелом і єдиною мірою вартості, оскільки капітал і земля також створюють 

вартість, яка приєднується до вартості, створеної працею, тобто вартість 

створюється працею, капіталом і землею. Вони на думку Сміта породжують 

доходи – заробітну плату, прибуток і ренту, сума яких і визначає вартість 

(ціну) виробництва. Саме ціна виробництва стає і джерелом і мірою мінової 

вартості (цінності) товару. Сам Сміт більше схилявся до теорії витрат 

виробництва. Ціну, яка встановлюється на рівні виробництва, Сміт назвав 

природною ціною. Ціну, яка відхиляється від природної під впливом попиту і 

пропозиції – ринковою ціною. 

Теорія вартості А. Сміта тісно пов’язана з його концепцією 

продуктивної праці, вона є продовженням вчення фізіократів з цього питання, 

які вважали продуктивною лише працю у сільському господарстві. Сміт довів, 

що джерелом багатства є сукупна праця всіх працівників сфери матеріального 

виробництва, вона і є продуктивною. До непродуктивної (тобто тієї, що не 

створює вартості) він відносив працю, яка оплачується з доходів. Це послуги, 

які «зникають у момент їх надання».  

Тобто праця матеріалізована в певній речі за Смітом – є продуктивною, 

не матеріалізована – непродуктивною. Пізніше Д. Рікардо та К. Маркс 
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абсолютизували положення А. Сміта про те, що продукт створюється тільки у 

сфері матеріального виробництва. 

Що стосується теорії капіталу А. Сміта, то вона є більш прогресивною, 

ніж у фізіократів, які продуктивним вважали лише капітал, зайнятий у 

сільському господарстві. Сміт доводив, що продуктивним є капітал, зайнятий 

у всій сфері матеріального виробництва. Капітал він розглядав, як: 

− вартість, що приносить прибуток; 

− запаси засобів виробництва, потрібні для продовження процесу 

виробництва. 

Сміт поділив капітал на основний, який називав постійним та 

оборотний, він перший ввів ці категорії до наукового обігу. Відмінності між 

двома частинами капіталу Сміт вбачав у тому, що основний капітал (знаряддя 

праці та машини, будівлі і споруди торгово-виробничого призначення, 

трудовий досвід і здібності робітників) приносить прибуток, не переходячи від 

одного власника до іншого, тоді як оборотний капітал (матеріали; готові 

вироби; продовольство, необхідне для робітників; гроші, які потрібні для обігу 

товарів) приносить прибуток, постійно залишаючи свого власника в одній 

формі, а повертаються до нього в іншій, перебуваючи в безперервному русі. 

Одним її найважливіших джерел збагачення нації Сміт вважав 

нагромадження капіталу, тому закликав до ощадливості (пізніше Дж.М. Кейнс 

довів, що не ощадливість, а споживання є благом для нації у 

макроекономічному розумінні). 

Певний вклад вніс Сміт і в теорію відтворення, розвиваючи вчення Ф. 

Кене. А. Сміт розмежував валовий і чистий дохід. Під валовим доходом він 

розумів вартість сукупного продукту чи витрат на його виробництво. Чистий 

дохід – новостворена за рік вартість, тобто національний дохід, сукупний дохід 

нації. У зв’язку з визначенням цих категорій, він вивчав ціну річного продукту 

праці і зробив висновок, що в неї не входять амортизація засобів праці (ціна 

товару за Смітом – це сума усіх доходів). Маркс пізніше піддав це сумніву і 
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охарактеризував як «неймовірну догму Сміта». («Догму Сміта» широко 

використовують на Заході в багатьох видах економічного аналізу). 

Здійснив вклад А. Сміт і в теорію доходів та їх розподіл. У теорії 

розподілу доходів А. Сміт виходить з того, що в суспільстві є три основні 

класи: капіталісти, землевласники і наймані робітники. Вони основні, тому 

що доходи, які вони отримують є первинними. Капіталісти отримують 

прибуток, землевласники – ренту, наймані робітники – заробітну плату. 

Доходи решти груп населення – вторинні, їх джерелом є перерозподілені 

первинні доходи. Заробітну плату він визначав «продуктом праці», що 

«становить природну винагороду за працю». Він доводив, що за умов 

первісного стану суспільства, коли у виробництві застосовувалися власні 

засоби виробництва і не було найманої праці, працівник одержував повний 

продукт своєї праці (тобто йому не доводилося ділитися ні з земле-власником, 

ні з роботодавцем). 

В умовах капіталістичного виробництва і найманої праці заробітна плата 

стає «природною ціною праці», величина якої визначається вартістю засобів 

існування, необхідних для робітника та його сім’ї. Сміт намагався розкрити 

ринковий механізм коливання рівня заробітної плати навколо природної ціни 

праці. Він вважав, що причиною зміни рівня заробітної плати є коливання 

попиту і пропозиції на ринку праці. Сміт виділив чинники, які впливають на 

рівень заробітної плати, серед них: національні традиції, культурний рівень 

нації, норми споживання продукції, організованість робітників у боротьбі за 

свої інтереси. 

Науковою заслугою Сміта є те, що він розмежував заробітну плату на 

номінальну і реальну. 

 Сміт запропонував принципи оподаткування, які ґрунтуються на його 

концепції рівнозначності різних видів праці, положенні про роль держави «як 

нічного сторожа», а не регулятора економічних процесів. Він вважав, що 

державі необхідні кошти для виконання своїх функцій, їх можна одержать за 

рахунок податків. Їх сплату варто покласти не на один клас, як пропонували 
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фізіократи, а навсіх однаково – на працю, на капітал, на землю. Він 

запропонував чотири основних правила стягування податків: 

 сплачувати їх повинні всі громадяни, кожний – відповідно до 

свого доходу. 

 податок повинен бути точно визначеним, а не змінюватися 

довільно. 

 усякий податок має стягуватися у такий час і такий спосіб, що 

найменш обтяжливо для платників. 

 податок повинен установлюватися за принципами справедливості. 

Підводячи підсумки можна сказати, що А. Сміт започаткував системний 

виклад політичної економії, тобто його вчення становить цілісну систему 

поглядів, у якій економічні поняття, положення, висновки, як правило, 

взаємопов’язані між собою.  

Ідеї економічного вчення А. Сміта швидко поширювалась у світі, 

знаходячи своїх послідовників і супротивників. Особливого поширен-ня вони 

набули в Англії і Франції, де упродовж кінця ХVІІІ – першої половини ХІХ ст. 

завершився промисловий переворот і відбувся пере-хід до індустріального 

(фабричного) виробництва. 

Послідовником і водночас активним опонентом окремих теоретичних 

положень спадщини А. Сміта був видатний представник класичної політичної 

економії епохи промислового перевороту, коли в Англії бурхливо розвивався 

капіталізм, Давід Рікардо (1772–1823 рр.).  

Народився він в родині лондонського біржового маклера, не мав 

системної освіти, але сам вивчав математику, фізику, хімію, геологію, 

теологію, літературу. Певний час викладав математику, двічі обирався 

шерифом, з 1819 р. по 1823 р. був членом англійського парламенту. 

Найвідоміша його праця «Основи політичної економії і оподатку-вання» 

(1817 р.). У ній він виклав свою систему економічних поглядів, являючись 

ідеологом промислової буржуазії, розробив економічну програму 
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буржуазного розвитку і навіть приймав участь у політичній боротьбі буржуазії 

з землевласниками. 

Основні положення методології дослідження Д. Рікардо такі: 

• система політичної економії, представлена як єдність, підпорядкована 

закону вартості; 

• визнання об'єктивних економічних законів, тобто законів, що не 

залежать від волі людини; 

• кількісний підхід до економічних закономірностей, тобто Рікардо 

зробив спробу знайти кількісне співвідношення між такими категоріями, як 

вартість, заробітна плата, прибуток, рента тощо. 

Головним завданням економічної науки є дослідження законів, що 

лежать в основі розподілу доходів поміж класами суспільства у формі 

зарплати, прибутку та ренти. За Рікардо, саме класові відносини лежать в 

основі процесів розподілу доходів у суспільстві.  

Д. Рікардо ототожнює капітал із засобами виробництва, він говорить, що 

капітал – це «частина багатства країни, яка використовується у виробництві і 

складається з їжі, одягу, інструментів, сировини, машин тощо, необхідних, 

щоб привести в рух працю». Характеризуючи капітал, Рікардо показує його як 

головний фактор розвитку продуктивних сил в суспільстві. Капітал він 

визначає як фонд виробництва, як запас засобів виробництва. Рікардо 

систематизував теорію ренти. Англійський вчений, на відміну від фізіократів, 

які вважали, що рента є даром природи, доводить, що природа у створенні 

ренти не бере участі і не визначає рівень цін. Джерелом ренти є не родючість 

землі, а праця робітників, зайнятих у сільському господарстві. 

Вартість хліба та іншої сільськогосподарської продукції визначається 

затратами праці на відносно гірших ділянках землі. Це регулююча ціна, за нею 

продається продукція (однакової якості), яка отримується і на гірших, і на 

середніх, і на кращих землях. Але на землях більш родючих утворюється 

надлишок продукції, який і є джерелом рентного доходу власника землі. 
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Що стосується теорії заробітної плати, то він розмежовує природну і 

ринкову ціну праці. Під природною ціною праці він розуміє величину 

заробітку, яка дасть змогу робітникові утримати себе і сім’ю. Ринкова ціна 

праці коливається навколо її природної ціни і залежить від реального 

співвідношення попиту і пропозиції на працю. На думку Рікардо рівень 

заробітної плати повинен дорівнювати фізичному прожитковому мінімуму. 

Д. Рікардо сформулював «закон падіння норми прибутку». Його 

сутність така: падіння продуктивності праці сільськогосподарського 

виробництва призведе до зростання цін на продукти харчування і зростання 

мінімальної заробітної плати, яка становитиме більшу частину вартості 

продукції, а отже, норма прибутку буде знижуватися. На думку Рікардо, рента 

- це надлишок вартості над середнім прибутком, який утвориться за рахунок 

різної родючості та місцеположення земель. Підставою для отримання ренти 

є власність на землю. 

Проблему відтворення і криз теж не обійшов своєю увагою Д. Рікардо. 

Він поділяв погляди Сея, який заперечував можливість надвиробництва і криз. 

Ринкову економіку вони вважали ідеальною саморегульованою системою з 

необхідними зворотними зв’язками. Але Рікардо обґрунтовував, що кризи 

можливі лише в умовах неправильного розподілу ресурсів, коли їх забагато в 

галузях, в яких є великий попит на товари, і замало там, де попит малий. 

Досліджуючи поділ праці, необхідність та доцільність політики вільної 

торгівлі в міжнародній сфері, враховуючи теорію абсолютних переваг А. 

Сміта, Д. Рікардо довів доцільність міжнародної торгівлі і у випадку 

відсутності абсолютної переваги у виробництві певних товарів.  

Він обґрунтував це наявністю порівняльної переваги – тобто 

співвідношення витрат виробництва різних товарів, адже завжди знайдеться 

товар, виробництво якого в цій країні здійснюється більш ефективно. Кожна 

країна, за Рікардо, повинна спеціалізуватися на випуску тих товарів, у 

виробництві яких має найбільшу відносну ефективність. 

Еволюція класичної політичної економії 
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Універсальність та космополітичність вчення Сміта забезпечувало 

можливість використання його в будь-якій країні, а особливості економічного 

розвитку кожної з них сприяло тому, що класичні ідеї адаптувалися різними 

авторами для вирішення теоретичних і практичних проблем власних країн. 

Найбільш інтенсивне теоретичне і практичне застосування знайшли 

смітівські теорії в Англії і Франції – країнах, де з кінця XVIII і до середини 

XIX ст. завершився промисловий переворот і відбувся перехід до 

індустріального виробництва. Точніше – в названих країнах формується 

ринкова система, інфраструктура ринкового суспільства. Таким чином, якісні 

зміни в економіці, що зумовили небувало високі темпи економічного 

розвитку, які мали основою лібералізацію економіки, були свого роду 

підтвердженням ідей А.Сміта. 

Томас Роберт Мальтус(1766-1834). Народився у сім’ї поміщика. 

Закінчив Джезус-коледж Кембриджського університету, здобувши вчений 

богословський ступінь, а з 1793 року почав підприємницьку діяльність. З 1797 

по 1801 р. був вікарієм у Сурреє. Т. Мальтус видатний представник англійської 

класичної школи, відомий насамперед завдяки своїй праці «Дослід про закон 

народонаселення», в якій аналізує закономірності і взаємозалежності 

економічного і демографічного процесів.  

У своєму вченні Мальтус виходить з таких основних положень: 

1) суспільство перебуває у стані рівноваги, коли кількість споживчих 

благ відповідає кількості населення; 

2) при порушенні цієї рівноваги в суспільстві починають діяти сили, які 

повертають його до рівноважного стану; 

3) існує закон народонаселення, згідно якого і населення, і предмети 

споживання та продовольство за відсутності перешкод зростають безмежно. 

Але швидкість зростання населення вища, ніж швидкість збільшення кількості 

продуктів харчування. 

Погоджуючись із Смітом і Рікардо в тому, що людські ресурси є одним 

із найважливіших факторів економічного розвитку, Т. Мальтус вказує на 
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необхідність їх якісного відтворення. У зв’язку з цим він різко засуджує 

державні програми підтримки бідноти.  

Важливо, що вчений передбачає, що у перспективі може виникнути 

проблема реалізації, оскільки споживання робітників та капіталістів виявиться 

недостатнім, щоб поглинути всю вироблену продукцію.  

Мальтус вказує на необхідність зміцнення у суспільстві класу 

«невиробничих споживачів», до яких відноситься земельна аристократія, 

військові, чиновники, судді, священики, лікарі, вчителі. Саме завдяки цьому 

«невиробничому» класу кризи перевиробництва, які виникають через 

«недоспоживання», носять тимчасовий, короткотерміновий характер. 

Жан-Батист Сей (1767–1832 рр.) – видатний і послідовний про- 

довжувач економічних ідей А. Сміта у першій третині ХІХ ст., який 

абсолютизував вчення свого вчителя про економічний лібералізм і стихійний 

ринковий механізм господарювання. Він взяв на себе нелегку місію 

популяризатора і інтерпретатора вчення Сміта (вся Франція і вся Європа, крім 

Англії, знайомилися з вченням Сміта в інтерпретації Сея). 

Народився Ж.-Б. Сей в Ліоні у протестантській родині. Його життя 

припало на бурхливу епоху Французької революції, наполеонівську еру, 

реставрацію Бурбонів та революцію 1830 р. Сей отримав добру освіту, 

працював у страховому агентстві, гаряче сприймав революцію, став солдатом, 

пізніше обіймав державні посади. У 1830 р. стає професором «Колеж де 

Франс», де працював до кінця життя. 

З численних праць Сея виділяють «Трактат політичної економії» або 

«простий виклад способу, яким формується, розподіляється та споживається 

багатство» (1830 р.), «Катехізис політичної економії» (1817 р.), «Повний курс 

практичної політичної економії»(у шести частинах, 1828–1829 рр.). 

У створенні багатства нації Ж-Б. Сей вирішального значення надавав 

промисловості, машинному виробництву, технічному прогресові. Головною 

діючою особою економічного розвитку, тобто рушійною силою в суспільстві 

він проголосив підприємця - активну, цілеспрямовану і освічену людину, 
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прогресивного промисловця, землероба чи ділову особу, яка комбінує фактори 

виробництва з метою створення продукту для задоволення потреб споживачів.  

Економічні переконання Сея зводяться до твердження, що діяльність 

підприємців і робітників є єдиним джерелом багатства. 

Сей є автором трьохфакторної теорії вартості. Відомо, що в 

суспільному виробництві взаємодіють три головних фактори – земля, праця, 

капітал. Кожен з цих факторів виробництва породжує відповідний дохід: 

землевласник отримує земельну ренту, найманий працівник – заробітну плату, 

прибуток отримує капіталіст.  

За Сеєм – людина, капітал та земля – основні агенти виробництва, 

чинники зростання багатства в суспільстві. Кожен з трьох факторів 

виробництва створює свою частку цінності продукту (багатства), який 

розподіляється у формі доходів: 

 наймані робітники (носії праці) одержують заробітну плату; 

  власники капіталу (капіталісти) – процент; 

 земельні власники – ренту; 

 підприємці – підприємницький дохід (за діяльність, талант, 

керівництво). 

Тобто дохід на капітал – прибуток Сей розділив між власниками 

капіталу і підприємцями на процент і підприємницький дохід. При цьому в 

центрі розподілу доходів знаходяться підприємці. 

На думку Сея, вартість товару не є результат затраченої праці, а є 

похідною від кожного з факторів. Кожен з них має властивість створювати 

вартість: земля є матеріальною основою створюваного продукту, вона є 

першоосновою вартості; праця перетворює, переробляє природну форму 

матеріалу; капітал примножує виробничу силу землі і праці.  Інакше кажучи, 

джерелом вартості є не один фактор – праця, а сукупність трьох факторів. Що 

ж до ролі кожного з факторів у створенні вартості, то вона визначається 

попитом і пропозицією на ринку. Француз є автором так званого «закону 

Сея», суть якого полягає в тому, що при дотриманні суспільством всіх 
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принципів економічного лібералізму виробництво (пропозиція) буде 

породжувати адекватне споживання (попит). Тобто, виробництво товарів і 

послуг в умовах смітівського «природного порядку» обов’язково породить 

доходи, на які ці товари і послуги вільно реалізуються.  

Таким чином, Сей вперше вводить в рамки економічного дослідження 

проблематику рівноваги між попитом і пропозицією. Закономірно, із закону 

Сея випливає висновок: в системі вільної конкуренції неможлива криза 

перевиробництва. Перевиробництво може бути тільки щодо окремих товарів 

внаслідок диспропорцій у розвитку різних галузей. Простіше: якщо хтось 

виробив забагато, значить в іншому місці виробили недостатньо, щоб відбувся 

пропорційний обмін. 

Джона Стюарта Мілля (1806–1873 рр.) називають одним із 

завершувачів класичної традиції в політекономії. Дж. С. Мілль – англійський 

економіст, філософ. Його батько був економістом, послідовником та близьким 

другом Д. Рікардо, погляди якого відбилися на подальшій творчості Дж.С. 

Мілля. З 1823 по 1858 рр. Мілль служив в Ост-Індській компанії, у 1865–1868 

рр. був членом Палати громад англійського парламенту. 

Мілль виступає з позицій соціального реформізму - нового напряму в 

політекономії, згідно положень якого капіталізм здатний до змін, 

вдосконалення, реформ. На відміну від класиків, Мілль відводив державі 

суттєву роль в соціально-економічному розвитку, розуміючи, що система 

вільної конкуренції вже не може забезпечити вирішення багатьох економічних 

проблем.  

Тому держава, на думку вченого, повинна взяти на себе витрати по 

створенню інфраструктури, розвитку науки, системи соціального 

забезпечення і розумного оподаткування. При цьому Мілль засуджував 

протекціонізм і закони, які забороняли діяльність профспілок, категорично 

висловлювався проти втручання держави у сферу виробництва.  

Важливу роль відводив Мілль технічному прогресу, підвищенню 

освітнього і морального рівня трудящих, свідомому обмеженню 
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народжуваності, розвитку кооперативного руху. Мілль закликав до 

соціального партнерства у капіталістичному суспільстві.  

На відміну від своїх попередників-класиків вчений не вважав капіталізм 

ідеальним ладом і запропонував свою програму соціальних реформ, в основі 

яких лежали наступні ідеї: по-перше, ліквідація системи найманої праці через 

створення кооперативних виробничих асоціацій; по-друге – соціалізація 

земельної ренти за допомогою земельного податку; по-третє, обмеження 

соціальної нерівності через відміну права спадщини. 

Дж.С. Міллю належать найперші серед представників класичної 

політекономії висловлювання стосовно соціалізму і соціалістичного устрою. 

Це питання розглядалося у зв’язку з проблемами власності. Він принципово 

відмежувався від соціалістів у тому, що соціальна несправедливість нібито 

пов’язана з існуванням приватної власності як такої.  

На думку Мілля, проблема полягає тільки в подоланні індивідуалізму, 

який породжується приватною власністю, тому її необхідно розглядати в 

іншій площині, адже «тільки у відсталих країнах світу нарощування 

виробництва є найважливішим завданням – у найрозвиненіших країнах 

необхідним вважається удосконалити розподіл». 

Визнавши закони розподілу суб’єктивними, Мілль намагався довести, 

що через сферу розподілу можна реформувати капіталізм, і цим започаткував 

реформаторський напрямок у політичній економії. 

Мілль, на відміну від інших представників класичної школи, не вважав 

сучасний йому капіталізм доцільним та ідеальним ладом. 

Він запропонував широку програму соціальних реформ, в яких на-

магався, за його словами, «поєднати максимум індивідуальної свободи в дії зі 

спільним володінням природними багатствами земної кулі та рівною участю 

всіх у продуктах праці». 

Основні ідеї соціальних реформ Мілля зводяться до вимог: 

 ліквідація системи найманої праці шляхом створення 

кооперативної виробничої асоціації; 
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 соціалізація земельної ренти за допомогою земельного податку; 

 обмеження соціальної нерівності шляхом скасування права 

спадщини. 

У кооперативному ідеалі Мілля (принцип рівності всіх партнерів, 

спільне вкладання капіталів у виробництво, виборності робітниками 

управлінського апарату) відчувається вплив французьких та англійських 

соціалістів-утопістів.  

Мілль вважав, що соціальні реформи повинна проводити держава. Що 

стосується економічних процесів, то він був прихильником невтручання 

держави. Одночасно він розумів, що є сфери соціально-економічної діяльності 

де ринкові механізми безсилі, і тому потрібна підтримка держави у справі 

створення ринкової інфраструктури, розвитку фундаментальної науки, 

підтримки професійних спілок тощо. 

Що стосується народної освіти, то Мілль обґрунтував невтручання 

держави в цю сферу, а державні школи – тільки для сиріт та віддалених районів 

країни.  

Вся доктрина соціальних реформ Мілля будувалася на його теорії, що 

виробництво і розподіл відокремлені. Він не зрозумів, що ці сфери 

взаємопов’язані. Ази економічної науки студенти того часу засвоювали за 

посібником Мілля, виданим у 1848 р. аж до появи у 1890 р. вчення А. Маршала 

в «принципах політекономії». 

 

 

 

 

4.4. Історичний напрям у політичній економії. Історична школа 

Німеччини 

На певному етапі розвитку класичної політичної економії почали 

з’являтися альтернативні погляди, які піддавали критиці окремі її постулати і 

навіть стверджували, що засади економічної теорії, започатковані А. Смітом, 
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є помилковими і навіть шкідливими для національної економічної політики. 

Поступово ці погляди сформувалися у цільну доктрину суспільного розвитку, 

вони виникли в Німеччині як науково обґрунтована економічна теорія, 

спрямована проти класичної економічної науки. 

Поява нового напряму в політичній економії саме в Німеччині пов’язана 

з умовами, що склалися на межі XVIII–XIX ст., серед них: 

 економічна відсталість країни, нерозвиненість ринкових відносин 

і залишки феодальних пережитків; 

 територіально-економічна роздробленість країни, відсутність 

єдиного внутрішнього ринку та зовнішніх джерел нагромадження 

капіталу; 

 панування на німецьких ринках товарів з більш індустріально 

розвинених країн; 

 острах революційних заворушень; 

 неприйняття принципів класичної політичної економії, 

спрямованих на свободу підприємництва і вільної торгівлі та ін. 

Все це і сприяло виникненню німецької історичної школи в економічній 

науці. Її основні принципи побудовані на філософії, яка не визнавала ідей 

невтручання держави у приватні справи, принципів індивідуалізму та 

космополітизму. Вона ставила національну ідею в опозицію до індивідуальних 

інтересів. 

Назва «історична школа» пов’язана з історичним методом, який її 

теоретики намагалися запровадити в економічні дослідження. Цей метод 

заперечує існування загальних закономірностей економічного розвитку та 

акцентує увагу на його національній специфіці. 

Тому історична школа обмежувалася описом конкретно-історичних 

форм економічного розвитку окремих країн. 

Представники «історичної школи» по новому трактували предмет 

економічної науки, вбачали його в історії народного господарства, 

критикували економічне вчення А. Сміта і Д. Рікардо, їхні ідеї економічного 
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лібералізму і виступали з позицій економічної відрубності (автаркії) країн, 

крайнього вираження протекціоністської політики держави. 

Історична школа, що виникла в Німеччині, у своєму розвитку пройшла 

два етапи: І. «Старої» історичної школи (40–60-ті роки ХІХ ст.). 

ІІ. «Молодої» історичної школи (70–90 роки ХІХ ст.). 

Німецька історична школа мала значний успіх в інших країнах. 

Історичний метод дослідження запропонували попередники історичної школи 

– німецькі вчені Адам Мюллер і Фрідріх Ліст. 

Вони проповідували національну замкненість і автаркію (відрубність), 

виступали проти міжнародного поділу праці. Особливий вплив на формування 

історичної школи справили ідеї Фрідріха Ліста (1789–1846 рр.) – німецького 

економіста, з 1817 року – професора університету, після еміграції в США у 

1832 році повернувся на батьківщину в якості американського консула. 

Основна його праця – «Національна система політичної економії: міжнародна 

торгівля, торгівельна політика і німецький митний союз» (1841 р.). У ній він 

виступив з різкою критикою класичної політичної економії, виокремивши три 

істотних недоліки: 

1) «химерний космополізм» – ігнорування специфічних національних 

інтересів; 

2) «мертвий матеріалізм» – винятковий інтерес до мінових вартостей і 

ігнорування продуктивних сил; 

3) «дезорганізуючий індивідуалізм», здатний стати на заваді 

індустріальному піднесенню нації. 

Ф. Ліст розробив власну теоретичну систему, в основу якої поклав 

історичний метод дослідження, що ґрунтується на вивченні економічних явищ 

в історичному аспекті. Її головною ідеєю було національне об’єднання 

Німеччини та її перетворення на індустріально розвинену країну. Його 

історичний метод зорієнтований на дослідженнях особливостей економічного 

розвитку країн, а не загальних закономірностей, як у класичній політичній 

економії. Ліст заперечує існування універсальних законів економічного 
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розвитку, тому і пропонує створювати «національну політичну економію». Він 

започаткував теорію національних продуктивних сил, згідно якої до 

продуктивних сил нації відносяться: 

 моральні та фізичні сили людини; 

 громадські та політичні заклади; 

 природні ресурси країни; 

 матеріальний капітал (сільськогосподарський, мануфактурний, 

торгівельний). 

Найбільшого значення Ліст надавав людському капіталу, який 

формується шляхом пізнання, засвоєння та примноження накопичених 

людських знань, ідей, винаходів, відкриттів, навичок, професійної діяльності 

тощо. Тому до продуктивних сил він відносив освітні, наукові, духовні, 

мистецькі та правові заклади, які примножують людський капітал.  

Ф. Ліст обґрунтував теорію економічного прогресу нації на основі 

концепції стадій економічного розвитку. Він виокремив п’ять стадій: 

дикунство, скотарство, землеробство, землеробсько-мануфактурний стан, 

землеробсько-мануфактурно-комерційний стан як господарський ідеал. 

Ліст доводив також необхідність активної економічної ролі держави та 

політики «виховного протекціонізму». На думку вченого, для країн, які 

перебувають на ІІІ та V стадіях розвитку доцільною є національна економічна 

політика вільної торгівлі, яка дає змогу найповніше реалізувати національні 

економічні інтереси. Водночас, для держав, які перебувають на IV стадії (на 

думку Ліста це Німеччина, США), вкрай важливою є політика протекціонізму, 

спрямована на захист ще не зміцненої національної промисловості. Ліст 

доводив, що за допомогою протекціонізму держава здійснює «індивідуальне 

виховання нації» на шляху до вищої стадії розвитку; протекціонізм «розвиває 

та зміцнює національні продуктивні сили», а свобода міжнародної торгівлі 

«буде корисною, коли всі держави досягнуть однакової стадії економічного 

розвитку». 
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Ліст вбачав роль держави не тільки у здійсненні політики виховного 

протекціонізму; вона в умовах ринкової економіки повинна активно впливати 

на створення матеріальних, інституціональних та культурних передумов для 

швидкого індустріального піднесення країни, формування і розвитку єдиного 

внутрішнього ринку, узгодження суспільних інтересів та спрямування зусиль 

нації на досягнення стратегічних перспективних цілей. На основі цих ідей Ліст 

обґрунтував необхідність розвитку державного сектору економіки, як 

невід’ємної складової господарського комплексу країни. 

Основні ідеї Ф. Ліста набули розвитку в працях В. Рошера (1817-1894), 

Б. Гільдебранда (1812-1878) і К. Кніса (1821-1898). Вони становили ядро 

«старої» історичної школи, яка сформувалась у Німеччині в 40-50-х рр. ХІХ 

ст. 

Вільгельм Рошер (1817-1894) стверджував, що природні відмінності 

країн, особливості окремих народів, що виявляються в їхніх здібностях, зви-

чках, ступені розвитку і сформованих політичних інститутах, виклю-чають 

можливість існування однотипних господарських систем у різ-них націй. 

Загальної для всього світу економічної теорії бути не може. Немає єдиної 

політичної економії, є безліч національних наук. 

Бруно Гільдебранд (1812-1878)  протиставляв абстрактному методу 

класиків емпіричні дослідження, збирання статистичної й історичної 

інформації. Він запропонував трифазну схему економічного розвитку 

людства.  

Перша фаза – природне, або натуральне господарство: обміну продуктів 

не було або він здійснювався без грошей. Друга фаза – грошове господарство: 

гроші стають необхідним посередником обміну. Третя фаза – кредитне 

господарство: гроші перестають відігравати роль посередника в обміні. Обмін 

відбувається без участі грошей, на основі кредиту. Госпо-дарство в третій фазі 

– це вищий тип господарства, тому що тут відк-риваються всі можливості для 

активних людей: навіть не маючи капі-талу, вони можуть завдяки кредиту 

стати підприємцями. 
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Карл Кніс (1821-1898) відкидав саму можливість існування економічної 

теорії і стверджував, що наука існує лише там, де є повторюваність дослі-

джуваних явищ. Шляхи економічного розвитку народів настільки специфічні, 

що про повторюваність і мови бути не може. Економічні явища в принципі 

недоступні пізнанню. Можна тільки описати їх ви-никнення і розвиток та дати 

їм моральну оцінку. В економічній еволюції різних народів не можна знайти 

загальних законів – у кращому випадку можна говорити про аналогії.  

Щодо тлумачення економічних категорій і механізмів історична школа 

не внесла нічого нового порівняно зі своїми попередниками. За винятком В. 

Рошера, її представники не виявляли інтересу до цієї проблематики. В. Рошер 

поділяв концепцію трьох факторів виробництва Ж.-Б. Сея. При цьому він 

застосовував до теорії факторів виробництва історичний підхід: у процесі 

еволюції національної економіки виріша-льна роль переходить від одного 

фактора до іншого (від природи до праці, а від праці до капіталу). 

Об’єднання німецьких земель завершилося в 1871 р. у результаті 

перемоги Пруссії у війні з Францією. У новій державі на основі промислового 

перевороту швидко розвивався капіталізм, хоча він і мавнаціональну 

специфіку, що виявлялося в залишках феодальних і навіть патріархальних 

відносин, відбувалися зміни в соціальній структурі су-спільства, зростали 

масштаби застосування найманої праці.  

Водночас посилювалася зовнішньоекономічна і політична експансія 

молодої централізованої німецької держави, культ якої панував серед 

науковців. Під впливом цих суперечливих процесів у Німеччині склалася так 

звана молода(нова) історична школа, яку репрезентували вчені Густав 

Шмоллер (1838-1917), Карл Бюхер (1847-1930) і Луйо Брентано (1844-

1931). 

Особливістю нової історичної школи була спроба пояснення гос-

подарського життя в тісному взаємозв’язку економіки, етики і психо-логії. 

Йдеться не про визнання одночасного впливу на господарство різнопланових 

факторів, а про їх внутрішню єдність, взаємовплив. 
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Густав Шмоллер (1838-1917),  стверджував, що виробництво, поділ 

праці, об-мін товарів – це не тільки економічні, а й етико-психологічні 

категорії. Господарська культура реалізується у фізичному світі, але 

виникненням зобов’язана духовним силам людей, що виявляються у вигляді 

почуттів, потягів, цілей, уявлень і в кінцевому підсумку у вигляді свідомих дій. 

Народне господарство – це форма спілкування, яка заснована на психіч-них 

силах суспільства.  

Тому політична економія – не тільки економічна наука, а й збірне 

поняття, що відображає сукупність суспільних наук, зо-крема тих, що 

вивчають політику, право, етику, релігію. 

Із таких позицій Шмоллер розглядає окремі економічні категорії. Зміни 

цін, заробітної плати, вексельного курсу тощо зумовлюються, на його думку, 

психологічними мотивами і почуттями різних груп населення. Так, динаміку 

заробітної плати він ставить у залежністьвід ступеня схильності робітників до 

збереження і розвитку життєвих потреб.  

Держава, стверджував Шмоллер, стоїть над класами і соціальни-ми 

групами, над корпораціями й індивідуальними господарствами з їхніми 

різноспрямованими прагненнями. Державно-правове регулю-вання 

економічного життя – необхідна умова самого існування народного 

господарства як єдиного цілого. 

Карл Бюхер (1847-1930) відомий насамперед своєю схемою розвитку 

господарства, в основі якої – довжина шляху, який продукт праці проходить 

від виробника до споживача. На першому етапі, який Бюхер називає 

«домашнім господарством», продукти споживаються там, де виготовлені. На 

другому, названому «міським господарством», здійснюється виробництво для 

зовнішнього споживача, але за безпосереднього обміну «виробник – 

споживач». Третій етап – «народне господарство». На цьому етапі виробник 

працює на невідомий йому ринок, товари проходять через ряд господарств 

перш ніж дійдуть до споживача. У «народному господарстві» вирішальне 

значення має діяльність грошового капіталу.  
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К. Бюхер одним із перших помітив зростаючу роль позичкового капі-

талу, до якого він відносить і банківський, і акціонерний капітали. За Бюхером, 

під владу позичкового капіталіста потрапляють однаковою мірою підприємці, 

земельні власники, торговці та робітники. 

Луйо Брентано (1844-1931) приділяв особливу увагу питанням праці та 

заробітної плати. Праця, за Брентано, – це товар особливого роду. Його 

власник не може відкласти продажу праці, він усюди має йти за про-даною 

підприємцю працею, і тому часто змушений погоджуватися на невигідні 

умови її продажу. Ці несприятливі для робітника обставини, однак, 

усуваються, якщо підприємцю протистоїть не окремий робіт-ник, а 

профспілка, подібна до англійських тред-юніонів.  

Підвищення заробітної плати, як і скорочення робочого дня, ви-гідне не 

тільки робітникам, а й підприємцям, тому що при цьому створюються умови 

для зростання продуктивності праці, а отже, для збільшення прибутковості 

виробництва. Низька оплата праці не дає стимулів для заміни ручної праці 

машинною, що перешкоджає здешевленню товарів і підвищенню їх 

конкурентоспроможності. 

Л. Брентано увійшов в історію економічних знань як активний пропа-

гандист низки положень, сформульованих у літературі задовго до виходу його 

праць. Мова йдеться про закон спадної родючості ґрунту і теорії стійкості 

дрібних селянських господарств. Брентано слід визнати якщо не єдиним 

автором цієї концепції, то одним зі «співавторів», які вважаливизнання 

монополістичних об’єднань практичним засобом усунення економічних криз. 

Картелі, за Брентано, створюються виробниками для планомірного 

пристосування пропозиції до попиту, щоб попередити надвиробництво з усіма 

наслідками, що випливають з нього: падінням цін, банкрутствами, 

знеціненням діючого капіталу і масовим безробіттям. 

У цілому історична школа була значним інтелектуальним надбанням 

Німеччини ХІХ ст. Водночас ця школа, відкинувши поняття економічного 

закону та абстрактно-дедуктивний метод класичної школи, фактично 
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перетворила політичну економію на економічну історію та економічну 

політику. Вивчення проблем та механізмів функціонування ринкової 

економіки замінила дослідженням її еволюції та простим збиранням фактів. 

 

4.5. Утопічний соціалізм 

Соціальні утопії періоду XV-XVIII ст. Т. Мора, Т. Кампанелли, Дж. 

Лілберна, Дж.Вінстенлі, Ж.Мельє відобразили перехід соціально-економічної 

думки від ідеї споживчого комунізму до ідеї суспільної власності на засоби 

виробництва, визнання важливої ролі державної влади у становленні 

«справедливого» ладу.  

Засновник англійського утопічного соціалізму Т. Мор (1478-1535рр.) у 

праці «Утопія», 1516 р., зображує прообраз суспільства майбутнього, у якому 

відсутня приватна власність, існує надлишок матеріальних благ та зрівняльний 

розподіл засобів існування. Погляди Т. Мора залишилися обмеженими, він не 

визнавав проблеми розвитку продуктивних сил, республіканський устрій 

поєднував з рабовласництвом, основу господарства вбачав у аграрному 

виробництві та дрібному ремеслі. 

Найбільший розвиток ідеї утопічного соціалізму отримали в пер. пол. 

ХІХ ст, А.Сен-Сімон (1760-1825 рр.) та Ш.Фур’є (1772-1837 рр.) у Франції та 

Р.Оуен (1771-1858 рр.) в Англії розробляють теорії зміни суспільного устрою 

шляхом реорганізації виробництва.  

Ідеальний суспільний устрій А.Сен-Сімон визначив терміном 

«індустріалізм», Ш.Фур’є – «гармонія», Р. Оуен – «комунізм». Спільними 

рисами соціальних утопій були ідеї відсутності експлуатації, ліквідації 

протиріч між фізичною і розумовою працею, знищення приватної власності. 

Соціалісти-утопісти не визнавали радикальних шляхів переходу до 

нового ладу, заперечували революційні методи боротьби, прагнули змінити 

суспільні відносини еволюційним шляхом. Соціальні утопічні доктрини 

знайшли подальше продовження в марксизмі, соціал-демократизмі, сучасному 

неолібералізмі та інституціоналізмі. 
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Аналізуючи концепції А. Сен-Сімона (1760—1825) та його 

послідовників, необхідно звернути особливу увагу на аргументи, які вони 

використовують, критикуючи капіталістичний індивідуалізм та 

обґрунтовуючи доцільність колективізму як особливої форми комунітаризму 

у виробництві, розподілі, споживанні та управлінні суспільством. Це важливо 

для глибшого розуміння принципів індустріального та колективістського 

детермінізму, покладених в основу системи Сен-Сімона. 

Важливим внеском Сен-Сімона в метод дослідження є його теорія стадій 

економічного розвитку. Це пряме свідчення того, що її автор лише частково 

поділяє погляди класиків на методологію аналізу, зокрема капіталізм він не 

вважає кінцевою точкою розвитку суспільства. Він формулює проект нової 

індустріальної системи (як єдності колективізму та високого рівня розвитку 

промислового виробництва), шлях до якої пролягає через еволюційне 

трансформування власності. 

Проблема трансформування власності в ученні Сен-Сімона, заслуговує 

на особливу увагу. Центральне поняття його теорії – «колективізм», хоч його 

сутність і зміст передбачають зовсім інші форми усуспільнення (а саме: 

кооперування), ніж ті, що запропоновані Ш. Фур’є та Р. Оуеном.  

Перехідна економічна модель суспільства, за Сен-Сімоном, - це 

асоціація кооперативів із соціалістичним принципом розподілу. Згодом ця 

асоціація (завдяки всезагальній націоналізації власності) має перетворитися на 

єдиний кооператив, і тоді в суспільстві діятиме закон розподілу за потребами. 

Відходом від класичних засад є також трактування ролі держави як 

основного суб’єкта реформацій. Очевидно, що це є наслідком використання 

комунітаристських підходів. Проте згодом, після повного трансформування 

суспільства держава відімре, як інституція, а управління здійснюватиметься 

колективно вповноваженими індустріалами. Ідеї Сен-Сімона розвинули далі 

його послідовники — О. Тьєрі, брати Родрігеси, Анфантен і Базар. Вони 

уточнили низку положень вчення, зробили його радикальнішим. 
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Багатоманітність думок і поглядів історичної школи визначила те, що її 

ідеї присутні як у концепціях маржиналізму та інституціоналізму, так і в 

теоріях фашизму та шовінізму. Безпосередньою послідовницею цієї школи 

стали нова історична школа 70 - 80-х років XIX ст. у Німеччині та соціальна 

школа політекономії. 

Ідеї французького соціаліста-утопіста Шарля Фур’є (1772— 1837) 

основна праці «Новий господарський суспільний світ» (1829), де зазначено, 

що суспільство у своєму розвитку пройшло стадії дикості, патріархату, 

варварства й цивілізації, причому в кожній стадії можна виокремити періоди 

дитинства, зростання, занепаду й старіння. 

Зародження капіталізму це початок цивілізації. Розвиток промисловості 

можна досягти при такому рівні виробництва який забезпечить перехід від 

цивілізації до гармонії за умови усвідомлення всім населенням його 

необхідності.  

В працях розглядав капіталізм, а особливо капіталістичну торгівлю, 

спекуляцію, економічні кризи, анархії виробництва, бідності трудящих мас. 

Кризи капіталістичного виробництва він прямо називав лихом від достатку. 

Аналізуючи економічні процеси цивілізації, Ш. Фур’є передбачав заміну 

вільної конкуренції монополіями. Він навіть запропонував власну 

класифікацію монополій, визначивши такі їх види: колоніальна, кооперативна, 

або монополія замкнених об'єднань, казенна, або державне управління. 

Справедливе суспільство, за планом Ш. Фур’є, складатиметься з 

асоціацій виробників (фаланг), утворених без примусу, і стане безкласовим і 

гармонійним. Землеробство відіграватиме вирішальну роль, буде основою 

ладу, а промисловість задовольнятиме його потребам. Продуктивність вільної 

праці асоційованих працівників значно зросте завдяки появі такого стимулу, 

як творче змагання працівників колективу. 

Роберт Оуен (1771-1858) - представник англійського утопічного 

соціалізму - був радикальнішим від Ш. Фур’є та А. Сен-Сімона завдяки 

повному запереченню приватної власності.  
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Соціальна програма Р. Оуена відрізнялася практичною спрямованістю. 

Він висунув цілий перелік пропозицій щодо поліпшення умов праці й побуту 

робітників, розробив англійське фабричне законодавство в частині обмеження 

робочого дня та заборони нічної праці жінок і дітей.  

На думку Р. Оуена, держава повинна охороняти інтереси трудящих. У 

своїх теоретичних побудовах він спирався на трудову теорію вартості Д. 

Рікардо. Висновок Р. Оуена  такий: продукт праці має належати тим, хто його 

виробляє. У сучасному капіталізмі він бачив суперечності між працею та 

капіталом, зростанням виробництва та зменшенням споживання.  

Він пропонував знищити гроші як штучну міру вартості та запровадити 

еквівалент трудових витрат - «робочі гроші». Р. Оуен спробував реалізувати 

цей проект, організувавши «базар справедливого обміну», який швидко 

затоварювався неходовими продуктами, а за квитанціями отримувалися ті 

товари, які можна було вигідно продати на ринку. 

Р. Оуен вірив, що на зміну капіталізму прийде нове суспільство, яке він 

називав комунізмом і створення якого пов’язував з прийняттям розумних 

законів та освітою населення. Комунізм, за визначенням Р. Оуена, є виразом 

абсолютної істини та справедливості. Первісною ланкою комунізму, який 

базується на суспільній власності, має стати кооперативна община. Проте всі 

кооперації, які Р. Оуен створював в Англії та США, розпадались і 

перетворювались на капіталістичні колективні підприємства. 

Ідеї А. Сен-Сімона, Ш. Фур’є та Р. Оуена — економістів, філософів, 

соціальних реформаторів XIX ст. - набули поширення та мали суттєвий вплив 

на наступну соціально-економічну думку багатьох країн, стали витоком 

марксизму, соціал-демократизму, соціально-інституціонального напрямку, 

теорії індустріального суспільства. 

Ідеї утопічного соціалізму поширилися не тільки в Західній Європі. 

Своєрідним варіантом цієї ідеї був розроблений представниками революцій-

но-демократичного напрямку російської суспільної думки: Олександром 

Івановичем Герценом, Миколою Платоновичем Огарьовим, Миколою 
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Гавриловичем Чернишевським. Відмінною рисою їхніх соціалістичних 

уявлень було те, що створення суспільства рівності і справедливості вони 

пов'язували із селянською громадою, у природі якої, на їхню думку, були за-

кладено колективістські і соціалістичні засади.  

Тому проектований ними соціалізм, на відміну від 

західноєвропейського, був селянським, оскільки саме із селянством 

пов’язувалися надії на соціалістичні перетворення. Крім того, ці перетворення 

припускали більш радикальні засоби свого здійснення. Шлях до соціалізму 

лежав не через мирну пропаганду і силу приклада, а через селянську 

революцію, яка насильно повинна змести старі порядки, роз-чистивши шлях 

для нового суспільства. 

Соціалісти-утопісти зіграли важливу роль у розвитку економічної дум-

ки. Вони вперше звернули увагу на те, що економічні проблеми не можна роз-

глядати ізольовано від проблем соціальних.  

Модель «економічної людини», запропонована класичною школою, не 

вичерпує всієї складності суспільних відносин. Існують інтереси великих груп 

людей – класів,– зіткнення яких ви-значає хід людської історії. Проходячи ряд 

етапів у своєму розвитку, людство рухається шляхом прогресу, переходячи від 

менш досконалих до більш досконалих форм своєї організації.  

Проекти побудови довершеного суспільства, які пропонувалися утопі-

стами, були багато в чому наївні, фантастичні і не витримували перевірки 

практикою реального життя, але саме прагнення забезпечити людям гідне 

життя, вільне від скитань і кричущої несправедливості, було привабливим і 

викликало симпатії. Соціалістична ідея в її утопічному варіанті залишалася 

привабливою, але нездійсненною мрією і для того, щоб довести її життєздат-

ність, потрібна була наукова теорія, здатна обґрунтувати можливість і умови 

її практичної реалізації. 

 

4.6. Марксистська економічна теорія 
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Марксизм виник у 40-х роках ХІХ ст. як напрям класичної політекономії. 

Засновники марксизму К.Маркс і Ф.Енгельс були сучасниками й свідками 

утвердження капіталістичних відносин, розвитку глибоких криз, загострення 

суспільних суперечностей, проявами яких були заворушення, повстання, 

соціальні потрясіння. Так, 1825 рік в Англії став початком пори криз, 

банкрутств і збільшення безробіття на тлі бурхливого зростання 

промисловості. 

Робочий клас, що повністю залежав від розвитку капіталістичного 

виробництва, бо не мав інших засобів до існування, крім праці, чутливо 

реагував на похибки свого становища. Почалось формування профспілок, які 

розгортають широкомасштабну боротьбу за економічні інтереси робочого 

класу. Теоретичними джерелами марксизму, крім класичної англійської 

політекономії, були німецька філософія і французький утопічний соціалізм. 

Карл Генріх Маркс (1818–1883 рр.) народився в Трієрі, в родині 

адвоката. Після закінчення гімназії (1835 р.) вступає до Боннського 

університету, згодом навчається в Берлінському університеті на юридичному 

факультеті, який закінчує в 1841 р., отримавши вчений ступінь доктора 

філософських наук. У січні 1842 р. Маркса запросили до Кельна очолити 

«Рейнську газету». Саме тоді він знайомиться з Фрідріхом Енгельсом, який 

цілком поділяє погляди К. Маркса на проблеми соціально-економічного 

розвитку.  

Фрідріх Енгельс (1820–1895 рр.) народився у Бремені, в родині 

фабриканта. Не закінчивши гімназію, в 1838 р. він був змушений працювати в 

Бременському торговому домі, але постійно займався самоосвітою. З 1839 р. 

його статті з проблем робітничого класу друкує журнал «Телеграф». З 1842 

року починає активну діяльність у «Рейнській газеті». 

Водночас К. Маркс і Ф. Енгельс беруть участь у роботі революційних 

груп, вони стали на шлях професійної революційної діяльності. Найбільш 

значним твором марксистської теорії став «Капітал» К. Маркса, який 

створювався автором протягом 1844–1883 років. За життя він видав тільки 
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перший том ‘Капіталу”, другий та третій томи видав за чернетками Маркса Ф. 

Енгельс. Четвертий том «Капіталу» під назвою «Теорії додаткової вартості» 

був виданий К. Каутським – ідеологічним спадкоємцем К. Маркса та Ф. 

Енгельса – у 1905–1910 роках. 

За словами самого К. Маркса головною метою його дослідження було 

відкриття економічного закону руху сучасного суспільства. Для реалізації цієї 

мети він методологічно виходив із трьох наукових джерел: 

1) англійської політичної економії Сміта–Рікардо; 

2) німецької класичної філософії Гегеля–Фейєрбаха; 

3) французького утопічного соціалізму Сен-Сімона–Фур’є. 

У перших він запозичив, серед багатьох інших, трудову теорію вартості, 

у других – ідеї діалектики і матеріалізму, у третіх – поняття класової боротьби 

та ідеї соціалістичного устрою. 

Творча спадщина К. Маркса має багато спільного з теоріями А. Сміта та 

Д. Рікардо. У цьому розумінні він став продовжувачем учення класичної 

політичної економії в тій її частині, яка ґрунтується на трудовій теорії вартості. 

Центральне місце у методології К. Маркса займає концепція базису і 

надбудови, яку він виклав у праці «До критики політичної економії» (1859 р.). 

Економічний базис за Марксом – це сукупність виробничих відносин, які 

«складають економічну структуру суспільства» і якимвідповідає «певний 

ступінь розвитку їх матеріальних продуктивних сил». Над «реальним 

економічним базисом здійснюється юридична та політична надбудова». 

Економічний базис і продуктивні сили визначають спосіб виробництва 

життєвих благ, останній зумовлює соціальні, політичні та духовні процеси 

життя взагалі. «Не свідомість людей визначає їх буття, – наголошував К. 

Маркс, – а навпаки, їх суспільне буття визначає їх свідомість”. К. Маркс, таким 

чином, досліджує економіку як базисну самодостатню структуру. 

На основі своєї концепції базису і надбудови К. Маркс зробив спробу 

дати економічну інтерпретацію історії з урахуванням діалектики 

взаємозв’язку продуктивних сил і виробничих відносин, яка на його думку, 



215 

 

відбиває процес переходу від капіталізму до соціалізму. Він вважав, що 

недіалектичний підхід класичної політичної економії, яка, власне, й відкрила 

закони розвитку капіталізму, не дав їй можливості зрозуміти, що вони (закони) 

мають специфічний і перехідний характер, трактуючи їх як універсальні та 

вічні. 

У своїх економічних дослідженнях К. Маркс прийшов до ідеї 

неминучості загибелі капіталізму. Суспільним ідеалом він вважав соціалізм і 

комунізм, які у праці «Критика Готської програми» (1875 р.) назвав двома 

фазами комуністичного суспільства. Характерними ознаками якого він 

вважав: 

– відсутність приватної власності на засоби виробництва та експлуатації 

людини людиною; 

– здобуття кожною особою справжньої свободи. 

Трудова теорія вартості К. Маркса. Вважається, що теорія вартості 

Маркса є однією з ключових у «Капіталі». На її основі він розробив теорію 

додаткової вартості та сформулював висновки про антагоністичну й 

експлуататорську суть капіталізму. Фундаментом для формування трудової 

теорії вартості стало вчення К. Маркса про визначальну роль виробництва 

щодо розподілу, обміну і споживання, а також його висновок про двоїстий 

характер праці. Аналіз системи економічних відносин Маркс починає з товару. 

Саме в товарі, на його думку, у зародковій формі закладені усі суперечності, 

досліджуваної системи. 

Маркс у першому томі «Капіталу» аналізує сутність товару як продукту 

призначеного суто для обміну, а не для власного споживання, розглядає його 

властивості – споживчу вартість, як здатність товару задовольняти певну 

потребу людей і мінову вартість – здатність товару обмінюватися на інші 

товари в певних кількісних пропорціях. Ці пропорції мають загальну основу – 

вартість.  

Вартість, за Марксом, утворюють не будь-які витрати праці, тобто 

кількість робочого часу в годинах праці, а «суспільно необхідний робочий час, 
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або витрати праці за середнього в цей час рівня вмілості та інтенсивності 

праці». Обмін товарів відбувається, таким чином, відповідно до їх вартості, 

яка визначається кількістю праці, затраченої на їх виробництво. Маркс вважав 

таке трактування вартості єдино правильним, незважаючи навіть на 

відхилення ціни товару під тиском попиту і пропозиції від його вартості. 

Маркс обґрунтовує товарну природу грошей, зазначає, що вони є 

особливим товаром, який служить загальним еквівалентом для всіх інших 

товарів, виконує п’ять функцій, виступаючи мірою вартості, засобом обігу, 

нагромадження, платежу, світовими грошами. 

К. Маркс також довів, що за умов ринкової економіки обмін товарів 

здійснюється за законом вартості, суть якого полягає в тому, що всі товари 

обмінюються на основі вартості, яка в них міститься. Відхилення цін від 

вартості під дією попиту і пропозиції за Марксом є умовою дотримання закону 

вартості, адже в одному випадку ціна встановлюється на рівні, вищому від 

вартості, а в іншому – на рівні, нижчому від вартості, що взаємно 

компенсується в цілому в усій економіці. 

У третьому томі «Капіталу» К. Маркс наголошує, що тільки за простого 

товарного виробництва і на початкових етапах розвитку капіталізму «ціна 

фактично регулюється виключно законом вартості», тоді як за умов 

розвиненого капіталізму товари продаються за цінами виробництва – форми, 

в якій перебуває вартість. Ціна виробництва (затрати виробництва разом з 

прибутком, вважає Маркс, завжди співвідносна з «купівельною ціною». 

Марксистська теорія капіталу. К. Маркс обґрунтував і свою теорію 

капіталу. Розглядаючи суть грошей, Маркс приходить до висновку, що за умов 

капіталізму вони, виконуючи функцію посередника у процесі еквівалентного 

обміну і перебуваючи у процесі обігу самозростають, тобто перетворюються в 

капітал. «Капітал – це гроші, – наголошує К. Маркс, – але гроші – це не 

капітал». К. Маркс розглядає капітал як: 

 систему капіталістичної експлуатації найманої праці; 

 самозростаючу вартість (вартість, що приносить прибуток); 
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 вартість, яка створює додаткову вартість, тобто вартість понад 

вартість робочої сили. 

Маркс першим в економічній теорії обґрунтував сутність органічної 

будови капіталу, яка передбачає його поділ на дві вартісні частини: постійний 

(вартість засобів виробництва) та змінний (вартість робочої сили). 

Маркс довів, що додаткову вартість приносить лише змінний капітал, 

тому частка додаткової вартості на підприємстві чи в галузі економіки тим 

більша, чим вища частка змінного капіталу та праці, але тим менша, чим 

більша частка постійного капіталу в органічній будові капіталу. 

Маркс (як А. Сміт і Д. Рікардо) поділяє капітал на основний і оборотний. 

Це він робить у ІІ томі «Капіталу», коли йдеться про кругообіг і оборот 

капіталу. Відмінність між основним і оборотним капіталом він вбачає в тому, 

що перший переносить свою вартість на продукт за частинами, а другий – 

одразу. Основний капітал (вартість засобів виробництва) – це частина 

постійного, а оборотний капітал (вартість предметів праці та робочої сили) 

включає як елементи постійного капіталу, так і весь змінний капітал. К. Маркс 

виокремив промисловий капітал як продуктивний капітал, що приносить 

прибуток, здійснюючи кругообіг у функціональних формах грошового, 

виробничого та товарного капіталу. 

Грошовий капітал він відокремив від товарного капіталу. Він також 

відокремив засоби виробництва від капіталу, гроші – від грошового капіталу, 

розмежувавши капітал на: капітал-власність і капітал-функцію. Ці категорії 

він застосував (том ІІІ) для аналізу прибутку і процента як доходів. Капітал-

власність (грошовий капітал) приносить процент, а капітал-функція 

(функціональний капітал, тобто засоби виробництва і робоча сила) – 

приносить прибуток. 

Теорія додаткової вартості. Теорія додаткової вартості К. Маркса 

вважається центральним елементом його економічного вчення. Вона 

побудована на його трудовій теорії вартості. К. Маркс довів, що процес 
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виробництва – це, з одного боку, виробництво споживчих вартостей, а з іншого 

– це процес зростання вартості, процес виробництва додаткової вартості. 

Маркс обґрунтував, що додаткова вартість утворюється у процесі 

споживання специфічного товару – робочої сили. Вона в процесі виробництва 

не лише відтворює вартість засобів виробництва (постійний капітал), та власну 

вартість (змінний капітал), а й створює для капіталіста додаткову вартість, яка 

після реалізації товару виступатиме у формі прибутку. Додаткова вартість за 

Марксом є результатом «неоплаченої праці» найманих робітників, що 

продають свою робочу силу. При цьому вартість робочої сили відтворюється 

протягом необхідного робочого часу, а додаткова вартістьстворюється у 

додатковий робочій час. 

З цього випливає, що оскільки капіталіст привласнює результат 

«неоплаченої праці», тобто додаткову вартість, то він експлуатує найманого 

робітника. Норма експлуатації визначається через норму додаткової вартості. 

Вона розраховується за допомогою співвідношення тривалості додаткового та 

необхідного робочого часу, або додаткової вартості, яка створюється в 

додатковий робочий час, і вартості робочої сили, яка відтворюється у 

необхідний робочий час. Отже, норма експлуатації – це норма додаткової 

вартості. 

Продуктивність праці, за Марксом, обернено пропорційна вартості 

одиниці створеного працею товару. Це означає, що зростання продуктивності 

праці приводить до зменшення вартості робочої сили. Оскільки в будь-якому 

суспільстві діє об’єктивний економічний закон невпинного зростання 

продуктивності праці, то за умов капіталізму експлуатація найманої праці 

постійно зростає. 

На основі теорії додаткової вартості К. Маркс висловлює свою думку з 

приводу поняття продуктивної праці (яке започаткували фізіократи). Він 

вважав, що продуктивною є праця тільки у сфері виробництва. 

Теорія заробітної плати К. Маркса. Теорія додаткової вартості К. 

Маркса стала основою для обґрунтування його вчення про заробітну плату. 
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Суть її в тому, що заробітна плата це оплата вартості товару робочасила. Він 

довів, що в умовах капіталізму все стає товаром, навіть робоча сила. Цей товар, 

подібно до всіх інших, має свою вартість, «яка визначається робочим часом, 

необхідним для виробництва, а отже, і відтворення цього специфічного 

предмета торгівлі». 

За Марксом заробітна плата є перетвореною формою вартості і ціни 

робочої сили. Перетвореною формою вона є тому, що виступає на поверхні 

явищ платою за працю, адже нібито оплачується увесь робочий день, а не його 

частина, коли створюється вартість специфічного товару – робочої сили. 

Згідно з цим підходом, заробітна плата еквівалентна ціні засобів 

життєзабезпечення робітника і членів його сім’ї. 

Маркс обґрунтував залежність рівня заробітної плати від продуктивної 

сили праці, яка в свою чергу, зумовлена ступенем механізації та технічного 

оснащення виробництва, що, у кінцевому підсумку, стає перешкодою для 

зростання заробітної плати, адже технічний прогрес приводить до постійного 

надлишку робочої сили. 

Розглядаючи номінальну і реальну заробітну плату він виявив тенденції 

в русі реальної зарплати, серед них ті, що діють в напрямі її підвищення і ті, 

що її знижують.  

У цілому за висновками Маркса реальна заробітна плата в умовах 

капіталізму, не дивлячись на боротьбу робітничого класу за її підвищення, 

знижується. Це загострює класову боротьбу між найманою робочою силою і 

капіталістами, що привласнюють додаткову вартість, тобто експлуатують 

робітничий клас. Вихід зі становища, що склалося Маркс вбачав в здійсненні 

революційного перевороту для встановлення диктатури пролетаріату і 

переходу до нового справедливого безкласового суспільства без приватної 

власності та експлуатації. 

Загальний закон капіталістичного нагромадження. Аналізуючи 

процес капіталістичного нагромадження, К. Маркс пов’язує його з 

розширеним відтворенням і зростанням додаткової вартості. 
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Він доводить, що основою розширеного відтворення є додаткова 

вартість, за рахунок якої капіталіст збільшує кількість засобів виробництва і 

робочої сили з метою продовження процесу виробництва, але вже на 

розширеній основі. Процес капіталістичного нагромадження являє собою 

капіталізацію частини додаткової вартості. Він здійснюється під впливом 

конкурентної боротьби з метою збільшення обсягів виробництва та прибутків. 

Аналізуючи процес капіталістичного нагромадження, Маркс робить 

висновок про те, що в умовах науково-технічної революціїзмінюється 

співвідношення двох частин капіталу – постійного і змінного на користь 

постійного (тобто зростає органічна будова капіталу). Маса матеріалізованої 

праці зростає швидше, ніж живої. 

Це означає, що капіталістичне розширене відтворення призводить до 

збільшення безробіття. Це один з наслідків капіталістичного розширеного 

відтворення. Інший полягає в концентрації та централізації капіталу. Обидва 

вони ведуть до посилення загальної тенденції нагромадження капіталу – 

зменшення частки змінного капіталу(вартості робочої сили). 

У процесі всебічного аналізу залежності нагромадженням капіталу і 

становища робітничого класу, К. Маркс формулює закон відносного 

перенаселення за капіталізму. Отже, нагромадження капіталу – це, за 

Марксом, результат зростання в конкурентній боротьбі розмірів фірм і 

компаній, тобто «концентрації та централізації капіталу», що одночасно 

супроводжується збільшенням «резервної армії праці».  

Саме таку природу нагромадження капіталу Маркс називав не інакше, 

як «абсолютним, загальним законом капіталістичного нагромадження». На 

основі цього закону Маркс обґрунтував неминучість загибелі капіталізму, яка 

настане тоді, коли становище пролетаріату стане зовсім нестерпним і він 

здійснить переможну соціалістичну революцію одночасно у всіх країнах 

розвиненого капіталізму. 

Теорія відтворення та економічного циклу. У першому томі 

«Капіталу» К. Маркс розглядає відтворення індивідуального капіталу, у 
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зв’язку з аналізом перетворення додаткової вартості в капітал і обґрунтування 

загального закону капіталістичного нагромадження. 

Карл Маркс теорію відтворення розглядає в І та в ІІ томах «Капіталу». В 

першому томі він з’ясовує відтворення окремих індивідуальних капіталів і на 

основі цього аналізує перетворення додаткової вартості в капітал, формує 

загальний закон капіталістич-ного нагромадження. 

У другому томі він досліджує процес відтворення суспільного капіталу 

(тобто індивідуальних капіталів, які існують в єдностівзаємозв’язку і 

взаємопоєднанні). Він продовжував дослідження, які розпочав Ф. Кене. 

Центральна ідея марксистської теорії суспільного відтво- рення, 

спрямованої на виявлення особливостей відтворювального процесу за умов 

економіки вільної конкуренції, полягає в тому, що досягненню рівноваги в 

економіці та послідовному економічному зростанню перешкоджають 

внутрішні антагоністичні суперечності капіталістичного виробництва. 

Карл Маркс виступав проти міркувань А. Сміта і Ж.-Б. Сея про зведення 

в кінцевому підсумку сукупного продукту суспільства до суми первинних 

доходів. Він створив свою основоположну схему відтворення, яка описує 

взаємозв’язки двох підрозділів суспільного виробництва: І – виробництво 

засобів виробництва; ІІ – виробництво предметів особистого споживання. 

Маркс визначив пропорції обміну між цими підрозділами, які 

забезпечують рівновагу економіки за умов простого і розширеного 

відтворення. Вартість продукту кожного з підрозділів складається з трьох 

частин: с – стара вартість, що використовується на заміщення зношених 

засобів праці в кожному підрозділі; v + m – нова вартість (v – необхідний 

продукт, m – додатковий продукт), яка за умов простого відтворення вся йде 

на споживання, а за умов розширеного відтворення частина додаткового 

продукту використовується на нагромадження. Виходячи з цього вартість 

суспільного продукту ВСП можна уявити сумою продукту обох підрозділів: 

ВСП= І (с+v+m) + ІІ (с+v+m) 

Пропорції рівноваги за умов простого відтворення: 
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І (v + m) = ІІс;  

І (с + v + m) = Іс + ІІс;  

І (v + m) +ІІ (v + m) = ІІ (с + v + m). 

Тобто підрозділ І виробляє засоби виробництва такої вартості, щоб їх було 

досить для заміщення і поповнення зношених івитрачених засобі 

виробництва в обох підрозділах, а другий підрозділ – стільки предметів 

споживання, щоб забезпечити ними обидва підрозділи (людей, які з 

ними пов’язані). 

Пропорції обміну розширеного відтворення мають такий вигляд: 

(v + m) > ІІс;  

І (с + v + m) > Іс + ІІс;  

І (v + m) + ІІ (v + m) > ІІ (с + v + m). 

Нерівність виникає, оскільки частина додаткового продукту першого 

підрозділу (І m), утворюючи фонд нагромадження, не надходить до другого, а 

залишається у своєму підрозділі. 

Дотримування цих пропорцій, на думку Маркса, зумовлює рівновагу 

суспільного відтворення. Цю рівновагу він пов’язував з майбутнім 

планомірним господарством (соціалізмом), вважаючи, що за умов ринкової 

економіки (капіталізму) з її приватною власністю та стихійним ринковим 

механізмом нестабільність є хронічною. 

На основі своєї теорії відтворення Маркс висунув теорію циклічного 

економічного розвитку в умовах капіталізму, тобто явищ, які він 

характеризував як «економічні кризи». Причини їх він вбачав в суперечностях 

капіталізму і, перш за все, в «основній суперечності капіталізму – виробляти 

не задля споживання, а заради прибутку». 

Кризи К. Маркс розглядав як насильницький метод, за допомогою якого 

об’єктивний ринковий механізм досягає нових пропорцій порушеної 

економічної рівноваги. 

Теорія доходів та їх розподілу. На основі своєї теорії додаткової 

вартості, К. Маркс обґрунтував оригінальну теорію доходів. (т. ІІІ «Капіталу»). 
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Суть її в тому, що всі доходи промислових, торговельних і грошових 

капіталістів, а також землевласників, тобто прибуток, процент і земельна 

рента, розглядаються як результат розподілу ними додаткової вартості, що 

створюється найманими робітниками у сфері матеріального виробництва. З 

цього Маркс робить висновок, що всі вони (клас капіталістів) живуть за 

рахунок експлуатації найманої праці. 

Обґрунтовуючи теорію прибутку Маркс розглядає перетворення 

вартості товару на ціну його виробництва, яка включає витрати виробництва 

та середній прибуток, який є перетвореною (зовнішньою) формою додаткової 

вартості. 

Маркс розрізняє поняття норми додаткової вартості – m′ = m/ v ⋅100 і 

норми прибутку – Р′= m/(c + v) ⋅100 . На цій основі він доводить, що в умовах 

вільної конкуренції кожен капіталіст прагне до максимізації саме норми 

прибутку, яка забезпечує йому успіх в конкурентній боротьбі. 

К. Маркс, продовжуючи вчення Д. Рікардо про «переливання» капіталу 

з однієї галузі в іншу, обґрунтовує, що в процесі міжгалузевої конкуренції 

утворюється рівний прибуток на рівний капітал, тобто середній прибуток. 

Через цей механізм Маркс розкриває тенденцію норми прибутку до зниження.  

В основі цього процесу він вбачає зростання органічної будови капіталу 

(співвідношення між с і v, яке приводить до зменшення v, що є єдиним 

джерелом додаткової вартості, а відтак – і до тенденції норми прибутку до 

зниження. На основі своїх доказів, що додаткова вартість створюється 

виключно у сфері виробництва, Маркс доводить, що джерелом торговельного 

прибутку, позичкового процента є додаткова вартість, створена найманою 

робочою силою у процесі виробництва. 

К. Маркс обґрунтував і свою теорію земельної ренти. Розвиваючи 

теорію ренти Д. Рікардо, він поряд з рентою диференціальною розглядає і 

абсолютну земельну ренту. Її існування Маркс пов’язує з низькою органічною 

будовою капіталу в сільському господарстві (технічне відставання) і 

приватною власністю на землю. 
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На відміну від диференціальної ренти, за Марксом, яку не можна 

отримати з найгірших земель, що передаються в оренду, абсолютну ренту 

будуть приносити всі без винятку земельні ділянки доти, доки існуватиме 

приватна власність на землю. 

Завершуючи дослідження проблем доходів та їх джерел, Маркс 

доводить, що право привласнення визначається способом виробництва, за 

якого приватна форма власності зумовлює існування експлуатації найманої 

праці і визначає пропорції розподілу її результату (додаткової вартості) 

відповідно до розмірів цієї власності. Він указує на історичну обумовленість 

існуючих форм розподілу та їх залежність від виробництва. 

У четвертому томі «Капіталу» викладається майже двохсотрічна історія 

пошуків джерел додаткової вартості теоретиками до Маркса, робиться огляд 

розвитку теорії і коментарії до спроб проаналізувати механізми руху 

капіталістичного виробництва з позицій обігу та теорії вартості. 

У цій праці розглянуто економічні погляди Джеймса Стюарта, Уільяма 

Петті, Франсуа Кене, Адама Сміта, Давіда Рікардо. Особливо докладно Маркс 

аналізує теорію Д. Рікардо, критикує погляди Карла Робертуса та Томаса 

Мальтуса, Джеймса Мілля та Джона Мак-Кулоха, котрі, хоч і вважали себе 

послідовниками Рікардо, переглядали трудову теорію вартості. 

Маркс помічає зародження економічних теорій пролетарського 

спрямування, однак критикує їх авторів за спрощені підходи до пояснення суті 

класової боротьби, за нерозуміння значущості теорії Рікардо. Четвертий том 

«Капіталу» був по суті, першим дослідженням з історії економічної думки. 

Водночас в ньому розглядалася й низка важливих теоретико-економічних 

проблем: питання відтворення, криз, продуктивності праці, продуктивної та 

непродуктивної праці, абсолютної та диференціальної ренти, прибутку, ціни 

виробництва. Саме цей том дає уявлення про велетенський обсяг 

опрацьованого Марксом матеріалу. 
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У цілому значення «Капіталу» К. Маркса в тому, що ця фундаментальна 

праця, яка була задумана тільки як економічне обґрунтування революційної 

теорії, стала дуже глибоким економічним дослідженням.  

У «Капіталі» він відобразив діалектику розвитку капіталістичного 

суспільства, проаналізував усебічно все суттєве в економічних явищах та 

форми їхнього прояву, указав на генетичну спадковість цих форм. Маркс 

з’ясував причини порушення економічної рівноваги та суперечностей у 

розвитку капіталізму, спираючись на теоретико-економічні аргументи, і тим 

самим продемонстрував можливості економічної теорії. 

Звичайно, марксистське економічне вчення містить і багато хибних 

висновків, і перш за все, про скороминучість капіталізму, його обов’язкову 

загибель, зумовлену негативними закономірностями розвитку цього 

суспільного ладу. Проблеми капіталістичної економіки (кризи, інфляція, 

безробіття), на думку марксистів, не можуть бути вирішені в межах 

капіталізму, оскільки є наслідком ринкової форми організації господарства, 

породжуються приватною формою власності. Вихід вони вбачали в 

революційних перетвореннях існуючого ладу. 

У цілому внесок марксистської економічної теорії в науку визнано 

економістами всіх поколінь і всіх наукових напрямів. Багатьма аспектами 

теоретико-економічної концепції, запропонованої Марксом, науковці 

користуються й досі, бо ця концепція є логічною, побудованою за допомогою 

методу, який базувався на принципах діалектичності та історичності, 

поєднання теорії та практики, зіставлення та порівняння, використання 

статистики та моделювання. 

Завершимо вивчення марксистської економічної теорії з’ясуванням 

значення її в сучасних умовах. Слід зазначити, що єдності серед науковців, 

політиків та простого народу з приводу цього питання немає. 

Одні вважають його генієм, який розкрив природу експлуатації і 

обґрунтував шляхи боротьби бідних верств населення за свої економічні і 

політичні права.  
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Інші, навпаки, вважають, винним К. Маркса в тому, що соціалізм, який 

був побудований в багатьох країнах не приніс простому народу необхідних 

благ. Колишні соціалістичні країни роблять тепер кроки назад – до капіталізму 

і знов зустрічаються з бідністю, безробіттям, кризами та іншими негативними 

наслідками. Але К. Маркс – науковець, вчений і з цієї позиції слід розглядати 

його вчення. Він зробив значний крок у розвитку економічної теорії, це 

признають і супротивники К. Маркса. 

Отже, К. Маркс, який незалежно і паралельно зі створенням і розвит-ком 

класичної політекономії створив соціалістичну соціально-економічну 

доктрину. В середині ХІХ ст. він зробив спробу синтезувати класичну 

політичну економію і соціалістичну доктрину в єдине ціле. Марксистську 

економічну теорію сучасні дослідники вважають одним із найважливіших 

напрямів світової економічної думки, хоча й підкреслюють, що більшість його 

положень належать минулому. 

 

4.7.Особливості розвитку ринкового господарства та основні напрямки 

економічної думки в Україні. 

Після проведених реформ 1848 р. в Австро-Угорщині почали 

формуватися нові підприємницькі взаємовідносини. Зміни відбулися 

практично в усіх галузях економіки, особливо, це проявилося в зростанні та 

підвищенні функціонування аграрної сфери. Швидкими темпами відбувалася 

будівля залізних доріг, що дало можливість формувати нові ринки збуту 

новоствореної продукції для капіталістичних виробників.  

Реформи 1848 р. в Австро-Угорщині та 1861 р. у Росії мали багато 

спільного. Як прогресивний крок у суспільному розвиткові, вони в цілому 

створили умови для генезису підприємницьких відносин, здійснення 

промисловового перевороту та підвищення ефективності аграрної галузі, 

істотної розбудови залізничної мережі та розширення ринків збуту для 

капіталістичного виробництва. Разом з тим методи запровадження зазначених 

реформ, економічне життя обох країн обумовлювали довготривале псування 



227 

 

пережитків патріархального ладу. Останні суттєво гальмували господарську 

ініціативу селянства та ускладнювали процес капіталістичної перебудови 

сільськогосподарського виробництва. 

В західних регіонах України(Закарпаття, буковина, галичина), які 

входили до складу Австро-Угорщини, згідно із законами Угорського сейму та 

віденського парламенту у 1848 р. було скасовано панщину та кріпосні 

повинності селянства. Останні стали вільними громадянами, їх наділяли 

землею, поступово вони почали отримувати політичні права та мати 

можливість налагоджувати та врегульовувати взаємини з поміщиками.  

Вирішення земельного питання в ході реформи було здійснено на 

користь поміщиків, зберігши їхню власність у попередніх розмірах і навіть 

збільшивши її.  

Але, незважаючи на це, пореформений розвиток сільського 

господарства західних земель України супроводжувався поступовою 

товаризацією його основних галузей та орієнтацією на ринкові методи 

господарювання.  

Прогресивні зрушення виявилися, зокрема, у підвищенні врожайності 

аграрних культур, розвиткові тваринництва, зростанні товарності 

сільськогосподарського виробництва, яке ставало базою для переробної 

промисловості. Високі темпи розвитку були притаманні ряду промислових 

галузей, зокрема деревообробній, видобувній(буре вугілля, сіль), нафтовій 

промисловості тощо. 

Стосовно Селянської реформи 1861 р. в Росії слід зазначити, що вона 

помітно прискорила процес трансформації суспільства в бік його 

капіталістичної диференціації. Реформа стала переломним моментом в історії 

розвитку країни. Протягом кількох пореформених десятиріч у Росії, а в її 

складі і в Україні, виникли та утвердилися нові, ринкові відносини. 

Особливістю Маніфесту 1861 р. було те, що він став першим кроком до 

поетапних, хча часто непослідовних, змін у суспільстві, які відбувалися 

протягом другої половини XIX – XX ст.  
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Економічні зрушення (скасування панщини та позаекономічних форм 

примусу, перетворення землі на об’єкт купівлі продажу, наділення селян 

землею) доповнювалися змінами в політичному(особиса незалежність селян 

від поміщиків) й адміністративному (селянське самоврядування, 

просвітницька діяльність земств) механізмах, соціальному житті суспільства. 

Адміністративні перетворення після селянської реформи 1861 р. стали 

віхами на шляху капіталістичної модернізації суспільства. Протягом 60-х рр. 

XIX ст. були проведені також земська і судова реформи, запроваджено 

селянське самоврядування.  

Завдяки військовій реформі(1874 р.) відбулися перетворення у 

військовій справі: були відмінені рекрутські набори, скорочено строк служби, 

розроблена система заходів щодо технічного переозброєння армії. 

Підготовлені та проведені, в основному представниками 

консервативних кіл дворянства, реформи мали серйозні недоліки: численні 

пережитки феодально-кріпосницької системи, майже недоторкане 

поміщицьке землеволодіння, обтяжливий фінансовий тягар для селянства у 

вигляді викупних платежів тощо. А умови, за яких відбулося скасування 

кріпосного права, визначили особливості аграрної еволюції країни: повільний 

та болючий перехід від замкненого феодального господарства до 

капіталістичних методів ведення останнього. 

Отже, після 1861 р. відбулося: 

 утілення в життя прогресивних явищ та процесів не задля еволюції 

«знизу», а в силовій модернізації – «революції згори»; 

 вибіркове, а не системне, запозичення та використання світових 

досягнень у галузі техніки, технології та організації виробництва; 

 пріоритетність окремих галузей, яка в перспективі веде до 

деформації структури економіки; 

 збереження протягом тривалого часу багатоукладності, 

паралельного існування нового та попередніх устроїв, а також 

порушення однорідності економчного простору, ускладнення 
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соціальних та політичних проблем, зростання соціальної 

напруженості в суспільстві.   

Загострюються питання щодо скасування кріпатства і вже в 40-х роках 

формуються ліберально-дворянський та революційно-демократичний 

напрями, які відображали інтереси протилежних класів – поміщиків та селян. 

Внаслідок загального пожвавлення громадського руху в Україні в Києві 

утворилася таємна політична організація «Кирило-Мефодіївське 

товариство»(1846-1847 рр.), яка проголосила необхідність знищення 

кріпатства та царизму і об’єднання слов’янських народів на демократичній 

основі.  

До 1857 р., тобто до офіційного оголошення урядом підготовки 

реформи, щодо скасування кріпатства сформувалися різні представники 

української економічної думки, які мали свої погляди на означене питання.  

Основна увага представників різних шкіл економічної науки 

пореформеного періоду була зосереджена на питаннях ринкового розвитку, а 

саме: 

 зокрема перспектив народногосподарської еволюції; 

 долі капіталізму в країні; 

 подолання відставання соціально-економічному розвиткові від 

західних держав; 

 «пруський» чи «американський» тип капіталістичного розвитку; 

 Індустріалізації виробництва тощо. 

У пореформений період в Росії панівним напрямом продовжує за-

лишатись класична політична економія. Економічна теорія класиків 

обґрунтовувала необхідність природного розвитку економіки в умовах вільної 

конкуренції та невтручання держави в економіку. Українські економісти не 

просто сприйняли ці ідеї, а розроблювали власні теоретичні положення, 

виходячи з конкретних завдань економічного розви-тку країни, та здійснили 

свій внесок у світову науку.  
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Помітну роль у розвитку економічної науки в Україні у 50-90-х рр. ХІХ 

ст. відіграв видатний учений та державний діяч, київський професор Микола 

Бунге (1823-1895). Свою теоретичну концепцію він ви-клав у працях «Основи 

політичної економії» (1870) та «Нариси політико-економічної 

літератури»(1895). Теоретичні погляди та розробка проблем економічної 

політики М. Бунге не відзначались стрункістю й послідовністю. Він не був 

прихильником теоретичної концепції якоїсь однієї економічної течії, його 

погляди характеризувались еклек-тичністю, деякі явища він пояснював, 

поєднуючи прямо протилежні висновки різних економічних шкіл.  

Спочатку (у 50-70-х роках ХІХ ст.) М. Бунге міцно стояв на позиціях 

економічного лібералізму, поділяючи погляди А. Сміта, Т. Мальтуса і 

особливо Дж.С. Мілла. Під їхнім впливом він розглядав процес розвитку 

капіталізму як природний і об’єктивно зумовлений змінами в сус-пільному 

виробництві, виступав за вільний розвиток приватної ініці-ативи, необмежену 

конкуренцію, невтручання держави в економічні процеси. 

Услід за А. Смітом М. Бунге підкреслював, що приватні економічні 

інтереси збігаються із суспільними через поділ праці – незалежно від дійсних 

намірів людей. Гармонія соціальних відносин, міркував учений, можлива 

лише за умови, коли суспільний устрій ґрунтується на при-родних суспільних 

законах – законах конкуренції, які створюють умо-ви для доцільного та 

ефективного економічного розвитку. Будь-які інші форми організації 

господарської діяльності М. Бунге вважав неприродними, такими, що не 

відповідають людській суті.  

З класичних ліберальних позицій М. Бунге трактував і теоретичні основи 

економічної політики. Він рішуче відкидав державний економічний 

протекціонізм як метод впливу на економічне життя, вважав, що він позбавляє 

виробників стимулів суперництва та постійного саморозвитку, стримує 

здешевлення продукції та розвиток технічного прогресу. 

Природний порядок речей, на його думку, встановлює тільки режим 

вільної, нічим не обмеженої торгівлі, тобто фритредерство (вільна торгівля). 
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Вільне підприємництво і вільна торгівля найповніше відповідають 

економічним інтересам як окремої особи, так і всього суспільства, сприяють 

концентрації і централізації промисловості та кредитних ресурсів. У 

результаті велике капіталістичне виробництво позбавляє людство від 

примітивного патріархального устрою і поро-джує нові прогресивні форми 

організації виробництва – акціонерні компанії. 

Політичну економію М. Бунге розглядав як науку, що «досліджує 

суспільні сторони господарських явищ і законів, яким ці явища 

підпорядковані». Серед них чільне місце відводилося вартості або цінності. 

Водночас М. Бунге був непослідовним у тлумаченні цієї категорії. 

 Спочатку він розглядав вартість, спираючись на висновки Т. Мальтуса, 

тобто як властивість засобів, які людина не може придбати безоплатно. 

Величина цінності тут визначається співвідношенням попиту та пропозиції, 

які залежать від корисності, праці та матеріальних витрат. 

 Згодом він почав трактувати цінність благ з позицій теорії «трьох 

факторів» Ж.-Б. Сея. У кінцевому підсумку в цьому питанні М. Бунге став на 

позиції австрійської школи, визначаючи цін-ність благ суб’єктивною оцінкою 

їх корисності.  

Останнє трактування Бунге набуло розвитку в дослідженнях його 

послідовників, тому він вважається основоположником так званої київської 

економічної школи – суб’єктивно-психологічного напряму української 

політичної економії. 

У концепції розподілу М. Бунге поєднуються теорія «трьох факторів» 

Ж.-Б. Сея та теорії «економічних гармоній» Ф. Бастіа і Г.Ч. Керрі. Якщо 

вартість створюється працею, капіталом і землею, на думку українського 

економіста, то вона розподіляється між найманими робітниками, 

підприємцями і землевласниками у формах заробітної плати, прибутку і ренти. 

Водночас він заперечив висновок Д. Рікардо, ніби прибуток є відрахуванням 

від заробітної плати, наголошуючи на тому, що таке твердження визначає 
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антагонізми між провідними класами суспільства і стає аргументом на користь 

прибічників соціалізму. 

 Частка доходів, на думку М. Бунге, визначається лише участю факторів, 

влас-никами яких є робітники, підприємці та землевласники, у виробництві, у 

їх суперництві. При цьому він дещо відходить від принципів класичного 

економічного лібералізму і стверджує, що тільки держава спроможна 

посприяти справедливому розподілу доходів і забезпечити «гармонію 

економічних інтересів у країні». 

М. Бунге був послідовним противником соціалістичних ідей і 

марксистської політичної економії. Натомість він високо оцінював внесок Ф. 

Бастіа та Г.Ч. Керрі за критику рікардіанського висновку про альтернативність 

прибутку і заробітної плати, за їхні теорії «гармонійного розвитку» і 

«класового миру», які навели аргументи в боротьбі з соціалістичними ідеями, 

які в цей час поширювалися в Україні. 

Наприкінці 90-х років XIX ст., а особливо на початку XX ст., 

популярним стає суб’єктивно-психологічний напрям економічних 

досліджень, теорії попиту та пропозиції, загальної економічної рівноваги, 

виробничих ресурсів, які розроблялися неокласичною теорією і соціальною 

школою. 

Прихільником суб’єктивно-психологічної концепції так званої київської 

економічної школи, яку започаткував М. Бунге був Дмитро Піхно (1853-

1913), професор політичної економії Київського університету. 

У працях Д. Піхно «Закон попиту і пропозиції: до теорії цінності» (1886), 

«Основи політичної економії» (1890) та ін. розвивалися уявлення про обмін і 

споживання як основні сфери економічних досліджень, про корисність речей 

як джерело і мірило цінності та ціни, основні засади теорії попиту та 

пропозиції. Він досліджував роль потреб у формуванні попиту, їх конкретні 

форми, класифікуючи їх за родами та видами. 

Роман Орженцький (1863-1923), оригінально обґрунтовував ос-новні 

засади маржиналізму. Зокрема, у праці «Корисність і ціна: політико-
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економічний нарис»(1895) він ґрунтовно виклав і проаналізував теорію 

граничної корисності фундатора австрійської економічної школи К. Менгера, 

дав історико-філософське трактування і обґрунтування психологічного 

напряму в дослідженні економічних явищ, оці-нив його переваги перед 

класичною школою політичної економії, роз-крив суть теорії граничної 

корисності австрійської школи маржиналізму.  

Вчений розвинув ідеї Ф. Візера і Е. Бем-Баверка, увівши до наукового 

обігу поняття «об’єктивна оцінка ціни», або «розцінки», як він її називав, 

визначив її максимальне та мінімальне значення, критерій поділу благ на 

споживчі та продуктивні. Тут Р. Орженцький поширив принцип граничної 

корисності на оцінку витрат виробництва за теорією продуктивності ресурсів, 

звернув увагу на взаємозалежність між ціною та витратами виробництва благ. 

З часом Орженцький все більшу увагу приділяв соціальному об-

ґрунтуванню економічних явищ. Він наголошував, що економічна поведінка 

суб’єктів господарювання, цінність і ціна є уже не тільки продуктом 

суб’єктивної оцінки виробників і споживачів, а й результатом дії об’єктивних 

соціальних факторів, зокрема обмеженості ресурсів. 

 При цьому він звертав увагу на те, що соціальні фактори створюють 

значні обмеження поведінки індивіда. У кінцевому підсумку український 

учений дійшов висновку, що цінність і ціна формуються не на особистих, а на 

суспільних оцінках корисності благ. 

Найбільш знаним економістом-теоретиком України за всю її історію, без 

сумніву, був учений світового рівня Михайло Туган-Барановський (1865-

1919). Особливо помітний його внесок у світову економічну думку в галузі 

маржинальних досліджень. 

Економічні погляди українського економіста виявилися настільки 

оригінальними, що не вкладаються у рамки якогось одного напряму 

економічної думки. Широкого визнання набули його економічні теорії: 

психологічна цінність, економічні цикли, соціальна теорія розподілу, 

кон’юнктурна теорія грошей та ін. 
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Розробку психологічної теорії цінності М. Туган-Барановський розпочав 

статтею «Вчення про граничну корисність господарських благ як причину їх 

цінності»(1890), в якій висловив думку про те, що теорія граничної корисності 

австрійської школи, якщо її правильно розуміти, є підтвердженням теорії 

трудової вар-тості, а протистояння цих теорій ґрунтується на різних підходах 

до проблеми цінності: об’єктивному – у Д. Рікардо і К. Маркса та 

суб’єктивному – у К. Менгера.  

Український учений намагається довести, що обидва принципи оцінки 

цінності узгоджуються між собою. На цьому ґрунті він сформулював закон або 

«теорему цінності», за яким граничні корисності господарських благ, що 

вільно відтворюються, прямо пропорційні їх-нім трудовим вартостям.  

Ідея молодого вченого про вплив на величину вартості як об’єктивних 

факторів – затрат праці, так і суб’єктивних – корисності благ стала важливим 

здобутком світового значення. 

Український економіст став також фундатором сучасної інвестиційної 

теорії, економічних циклів, основні положення якої виклав у працях 

«Промислові кризи в сучасній Англії, їх причини та вплив на народне життя» 

(магістерська дисертація, 1894), «Російська фабрика в минулому та сьогодні» 

(докторська дисертація, 1899) та ін. Тут він з’ясовує причини циклічності та 

економічних криз, їх періодич-ність і неминучість у ринковій економіці. 

За допомогою схем відтворення М. Туган-Барановський довів 

можливість розширення суспільного виробництва за одночасного ско- 

рочення суспільного споживання без будь-якого порушення рівноваги між 

сукупною пропозицією і сукупним попитом. В основу своєї теорії криз учений 

поклав ідею про зв’язок циклічних коливань промислового виробництва з 

періодичним нагромадженням основного капіталу. Він прямо стверджує, що 

«періодичні кризи викликаються періодичною зміною розширення і 

скорочення виробництва основного капіталу». 
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Нагромадження капіталу, вважає дослідник, за повної неоргані-

зованості національного виробництва, за анархії, яка панує на товарному 

ринку, неминуче призводить до криз.  

Виходячи з цього учений дійшов до висновку, що внутрішнім рушієм 

економічних коливань та економічної активності є рух інвестицій. Циклічні 

коливання, зміна періодів піднесення і спаду відбуваються спочатку в галузях, 

що ви-робляють засоби виробництва, потім в обробних галузях, потім у до-

бувних, у виробництві, зрештою, у галузях, де виробляють предмети 

споживання. Тому збільшення або зменшення інвестицій у галузі, де 

виготовляють засоби виробництва, викликає мультиплікаційний ефект 

зростання чи спаду економічної активності в усіх галузях. 

Інвестиційна теорія циклів, фундатором якої став М. Туган-

Барановський і яка згодом стала провідною в поясненні економічної 

циклічності, відкрила якісно новий етап у дослідженні проблеми циклі-чності, 

започаткувала сучасну теорію кон’юнктури, справила величезний вплив на 

подальший розвиток світової економічної теорії. 

Оригінальну соціальну теорію розподілу, відмінну від класичної, 

марксистської чи неокласичної, М. Туган-Барановський розробив у працях 

«Теоретичні основи марксизму»(1905) і «Соціальна теорія розподілу»(1913). 

М. Туган-Барановський виокремив два основні чинники, від яких 

залежить заробітна плата: 1) зростання продуктивної сили праці – економіч-

ний (об’єктивний) фактор; 2) соціальна сила робітничого класу – соціа-льний 

(суб’єктивний) фактор. 

За своєю соціальною теорією розподілу Туган-Барановський з’ясовує і 

частку прибутку в національному доході. Прибуток розглядається як і дохід 

від власності на засоби виробництва. При цьому, якщо заробітна плата, як 

вважав дослідник, є доходом трудовим, то прибуток – нетрудовим, 

експлуататорським. 
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Новий методологічний підхід, застосований М. Туганом-Барановським 

під час дослідження проблем розподілу доходів, надав його соціальній теорії 

розподілу міжнародного значення і сприяв її світовому визнанню. 

Одним із перших у Росії М. Туган-Барановський звернув увагу на 

монополізацію економіки у формі картелей і трестів, вбачаючи в цьому 

важливе явище розвитку світового господарства.  

Він зазначав, що в результаті утворення монополій споживачі 

обкладаються своєрідною даниною на їхню користь, але, зрештою, дійшов 

висновку, що держава здатна усунути шкідливий вплив монополій на 

економіку, обмеживши їхню діяльність.  

М. Туган-Барановський зробив значний внесок у дослідження історії, 

теорії та практики кооперативного руху. Він став одним з осново-положників 

кооперативної теорії.  

Серед багатьох його праць з цієї тематики варто виділити головне 

дослідження – «Соціальні основи кооперації»(1919), в якому учений здійснив 

глибокі теоретичні узагальнення цієї проблеми, використавши світовий і 

вітчизняний досвід. Наукові ідеї та практичні рекомендації цієї праці здобули 

визнання в усьому світі, справили значний вплив на подальшу еволюцію 

кооперативної теорії. 

На основі кооперативних теоретичних уявлень учений здійснив 

глибокий науковий аналіз основних типів і видів кооперації в усіх сферах і 

галузях економіки, детально проаналізував зарубіжний та вітчизняний досвід 

кооперативного руху. 

Суспільно-економічна  думка України, розвиваючись в руслі світової 

економічної науки, зробила вагомий внесок до її скарбниці, вивчення якого 

залишається важливим завданням істориків-економістів. Ця справа 

надзвичайно актуальна як для національного відродження й утвердження 

української державності, так і з огляду на можливість творчого використання 

вітчизняної наукової спадщини другої половини XIX — початку XX ст. для 

пошуку ефективних шляхів розбудови економічної системи сучасної України 
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Запитання і завдання для самоконтролю 

1. В чому полягає суть промислового перевороту? Які його наслідки? Які 

особливості промислового перевороту у Великобританії, Німеччині, 

Австрії та США? 

2. Розкрийте основний зміст процесу індустріалізації. Покажіть динаміку 

та особливості індустріального розвитку США, Німеччини, 

Великобританії. 

3. Які об'єктивні процеси економічного життя спричинили виникнення 

класичної школи? 

4. Кому класична школа завдячує своєю назвою? 

5. Поясніть значення основних теоретичних положень класичної школи. 

6. Порівняйте економічні погляди В. Петті та П. Буагільбера. 

7. Охарактеризуйте основні положення фізіократичної школи. 

8. У чому полягає значення "Економічної таблиці" Ф. Кене? 

9. Поясніть вислови «економічна людина», «невидима рука». 

10. Визначте основні складові економічного вчення А. Сміта. 

11. Чи можна вважати універсальним закон народонаселення Т. Мальтуса? 

12. Кому належить теорія трьох факторів виробництва? У чому вона 

полягає? 

13. Охарактеризуйте трудову теорію Д. Рікардо. 

14. Що нового в розвитку теорії політичної економії вніс Ф. Ліст? 

15. Які теоретичні джерела марксизму? 

16. Яка концепція Маркса займала центральне місце в його методології? 

17. Зміст і структура І, ІІ, ІІІ томів «Капіталу». 

18. Зміст і структура роботи К. Маркса «Теорії додаткової вартості» (т. ІV 

«Капіталу»). 

19. 30. У чому полягає обмеженість та історичне значення економічного 

вчення марксизму? 

План практичного заняття 
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1. Господарство країн Західної Європи. 

2. Промисловий переворот, його суть і значення для розвитку ринкового 

господарства. 

3. Еволюція класичної політичної економії. 

4. Роль вчення фізіократів у розвитку економічної думки. Основні 

представники школи фізіократів. 

5. Історичний напрям у політичній економії. Історична школа Німеччини. 

6. Утопічний соціалізм. 

7. Марксистська економічна теорія. 

8. Особливості розвитку ринкового господарства та основні напрямки 

економічної думки в Україні 

 

Теми рефератів, доповідей, презентацій 

1.Наслідки Англійської буржуазної революції. 

2. Причини війни за незалежність американських колоній. 

3. Суть теорії недоспоживання С. Сісмонді. 

4. Промисловий переворот і індустріалізація в Англії. 

5. Теорія народонаселення Т. Мальтуса. 

6. А. Сміт – теоретик лібералізму. 

7. Ф. Кене — засновник школи фізіократів. 

8. Економічна теорія фізіократів у Франції. 

9. Внесок німецької історичної школи в розвиток світової економчної думки. 

10. Основні ідеї та структура капіталу. 

 

Завдання до самостійної та індивідуальної роботи 

1. Навести приклади антимеркантилістських поглядів В. Петті та П. 

Буагільбера. Чи відповідає їхнє трактування категорії «багатство» 

сучасному її визначенню? 
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2. Чому В. Петті та П. Буагільбер негативно оцінювали роль торгівлі і 

торгового капіталу у створенні національного багатства? Як вони 

трактували теорію вартості? 

3. Прокоментувати афоризм В. Петті «Праця є батьком багатства, а земля 

– його мати». 

4. Пояснити, наскільки відповідають визначенням сучасної економічної 

науки трактування А. Тюрго категорій «багатство», «заробітна плата», 

«загальна економічна рівновага», «гроші», «позичковий процент», 

«ціна». 

5. Що мав на увазі А. Сміт, формулюючи положення про «невидиму руку» 

економічних законів? 

6. Назвати принципи, які А. Сміт пропонував як основу для системи 

оподаткування. 

7. Розкрити історію створення «Капіталу». Яка мета його написання? Які 

наукові джерела використав К. Маркс для своїх соціально-економічних 

досліджень? 

8. У чому суть теорії додаткової вартості К. Маркса? 

9. Чому К. Маркс не сприймав кількісну теорію грошей? 

10. Що К. Маркс вважав абсолютною рентою? 

Практичні завдання 

Завдання 1. Підготувати виступ на тему: «Прусський» шлях розвитку капіта- 

лізму в сільському господарстві Німеччини: причини, особливості, значення. 

Завдання 2. Робітник створює вартість, що дорівнює 80 одиницям. Вартість 

робочої сили – З0 одиниць. Чому дорівнює розмір надлишкової вартості, яка 

створюється робітником? 

Завдання 3. Функціонуючий капіталіст позичив 2 млн. дол. під 5 % річних. 

Середня норма прибутку дорівнює 20 %. Визначити середній прибуток, 

підприємницький дохід та відсоток. Назвати джерела відсотку та 

підприємницького доходу згідно з К. Марксом. 
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Завдання 4. У 1898 р. на фабриках і заводах Росії було зайнято 2253787 

робітників. Їх загальна заробітна плата дорівнювала 555,7 млн. крб., а 

вироблена продукція – 4651 млн. крб. Усі витрати капіталіста досягали 4082 

млн. крб. Який прибуток приносив капіталісту кожний робітник? Якого рівня 

досягала експлуатація? 

Завдання 5. Заповнити таблицю «Особливості промислового перевороту в 

США»: 

№ 

з/п 

Напрямки розвитку Особливості розвитку 

1. Наука і техніка  

2. Гідроресурси  

3. Лісові ресурси  

4. Географічне розташування  

5. Промисловість  

 

Тестові завдання для перевірки знань 

1. Промисловий переворот в Англії почався: 

    а) в останній третині XVIII cт., 

    б) на початку ХІХ ст.; 

    в) в середині ХІХ ст. 

2. Громадянська війна в США тривала: 

   а) 1861 – 1865 рр., 

   б) 1862 – 1866 рр.; 

   в) 1827 – 1830 рр; 

   г) 1855 – 1865 рр. 

3. До представників класичної школи політекономії належать:  
    а) А. Сміт, У. Петті, Д. Рікардо, К. Менгер;  

    б) Ф. Кене, П. Буагільбер, А. Сміт, Т. Мальтус;  

    в) Д. Рікардо, Дж. Мілль, Ж.Б. Сей, Дж Кейнс;  

    г) У. Петті, А. Сміт, Ж.Б. Сей, Дж.С. Мілль. 

4. Основоположником школи фізіократів був:  
    а) Ф. Кене;  

    б) У. Петтї;  

    в) А. Сміт;  

    г) П. Буагільбер. 

5. Праця «Економічна таблиця» належить: 

    а) Тюрго;  

    б) Мальтусу; 
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   в) Кене;  

   г) Рікардо. 

6. Вкажіть, кому із нижченазваних мислителів належить афоризм 

«Праця - батько і активний принцип багатства, земля - його мати»: 

   а) Т. Веблен; 

   б) Дж. М. Кейнс; 

   в) К .Маркс; 

   г) А. Маршалл; 

   д) У. Петті; 

   е) М. Фрідмен. 

7. Які з зазначених економістів виправдовували отримання прибутку 

капіталістом: 

   а) Сей;  

   б) Маркс;  

   в) Кері;  

   г) Бастіа;  

   д) Сісмонді. 

8. Фізіократія є владою:  
   а) грошей;  

   б)природи;  

   в) народу;  

   г) здоров'я. 

9. Класична школа політекономії (У. Петті, П. Буагільбер, А Сміт, Д. 

Рікардо) базувалась на таких основних принципах:  
   а) об'єктивна дія «природних» законів;  

   б) виходила з переслідування особистих інтересів кожного індивіду;  

 в)забезпечення максимуму економічної волі (в умовах приватної власності) 

господарюючим суб'єктам;  

  г) усі попередні відповіді правильні. 

10. Марксизм виник в: 

   а) 50-х рр. ХІХ ст.; 

   б) 40-х рр. ХІХ ст.; 

   в) 70-х рр. ХІХ ст.; 

   г) 30-х рр. ХІХ ст. 
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Тема 5. Господарство та економічна думка в період державно-

монополістичного розвитку суспільства Європейської цивілізації(перша 

половина XX ст.) 

План викладу матеріалу 

5.1. Характеристика світового господарства в ІІ 

пол. XIX – на поч. XX ст..  

5.2. Маржиналізм та становлення неокласичної 

традиції в економічній теорії. 

5.3.Школи маржиналізму 

5.4. Розвиток національних економік у 

міжвоєнний період 

5.5. Кейнсіанство 

5.6. Неокласицизм, неолібералізм та 

інституціоналізм 

Запитання і завдання для самоконтролю 

Навчальний тренінг 

 

 

5.1. Характеристика світового господарства в ІІ пол. XIX – на поч. XX ст..  

Перша промислова революція підготувала економічні передумови для 

здійснення другої технологічної революції (1870-1918 рр.) в нових історичних 

умовах, які позначилися подальшим розвитком ринкового господарства в 

період монополістичної конкуренції та індустріалізацією. 

Основним змістом індустріалізації були структурні зрушення в 

національних господарствах окремих країн, внаслідок яких з’явились нові й 

модернізувалися старі галузі виробництва, змінювалась їхня роль в економіці. 

Друга технологічна революція. 

Відкриття в галузі математики, фізики, хімії, інших наук сприяли 

технічному прогресу, створенню машин, механізмів, приладів, які масово 

запроваджувалися у виробництво. Зокрема, найважливішим винаходом 

останньої третини XIX ст. було створення технічної лінії з виробництва, 

передачі та споживання електричної енергії. Це стало можливим після 

винаходів: 
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- динамо-машини (генератор постійного струму з самозбудженням),  

акумулятора (генератора електричного струму), трансформатора для передачі 

електричного струму на відстань (1891), електродвигуна; відкриття радіо та 

поширення кінематографу покращило духовне життя суспільства. 

Застосування в промисловості масового поточного виробництва різних 

товарів: одягу, сірників, консервів, та конвеєрне; розвиток транспорту, 

зростання міст, сел, поліпшення демографічної ситуації. Відкриття величезних 

каналів — Суецького та Панамського, електрифікація залізниць. У сільському 

господарстві відбувається подальший розвиток фермерства, зростає його 

товарність та кардинально зміцнюється механізація. Прискорюється освітня 

революція, яка розпочалася в середині XIX ст. (розвиток середньої та вищої 

освіти, а саме технічної, щоб задовольнити потреби промисловості у 

кваліфікованих кадрах). Розпочалася електрифікація виробництва, транспорту 

і побуту. Парова енергія стала витіснятися електричною. Були винайдені 

електрична плавильна піч (1877), електричне зварювання металів (1887), 

електрична залізниця - трамвай (1879), електрична лама (1886) та багато інших 

винаходів. 

У 80-90-х роках було відкрито і вдосконалено використання інших 

видів енергії. Серед них виділяються винаходи двигунів внутрішнього 

згоряння - карбюраторного (Н. Отто, Німеччина, 1887 р.) та дизельного (Р. 

Дизель - Німеччина, 1893 р.). Зріс видуботок нафти: в 1870 – 0,8 млн т нафти, 

1890 – 20 млн т. 

У 80-х роках двигуни внутрішнього згоряння були вдосконалені. На їх 

базі німецькі винахідники Г. Даймлер і К. Бенц створили автомобіль, який мав 

велике техніко-економічне значення. Завершення індустріалізації 

забезпечувало перевагу над легкою. Машинне виробництво перемогло в усіх 

галузях господарства. 

Велике економічне значення мали технічні вдосконалення в металургії: 

 конверторний спосіб виробництва сталі; 
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 впровадження мартенівських печей, які значно підвищували 

продуктивність праці. 

Структурні зрушення останньої третини XIX - початку XX ст. 

зумовили зміни у галузевій структурі машинної індустрії. Її провідними 

галузями стали: 

 виробництво електроенергії, продукції органічної і неорганічної хімії; 

 добувної, металургійної, машинобудівної, транспортної промисловості. 

Основною рисою економічного розвитку був перехід від вільної 

конкуренції до монополізму. Світова промислова продукція зросла в 3 рази. 

Важливе значення мали винаходи і вдосконалення в електротехніці, хімічній 

промисловості, в металургії, машинобудуванні. Винайшли парові турбіни: 

реактивну – англієць Парсонсон і активну – швед Лаваль. У підсумку пара була 

замінена еклектрикою. Виникли нові галузі промисловості – електрохімія, 

електрометалургія, з’являються перші трамваї. 

В цей період було винайдено двигун внутрішнього згоряння (бензин – 

Отто, солярка – Дизель). В 1885 р. – збудовано перший автомобіль (Даймлер, 

Бенц).  

Промисловість перейшла до виробництва пластмаси. Нові способи 

отримання сталі з чавуна і алюмінія з використанням електроліта (Холл), 

винайдено дюралюміній – майбутній метал для авіації (Вільм). 

В машинобудуванні запроваджується масове, безперервне, 

автоматизоване виробництво. Відбуваєть укрупнення підприємств, 

стандартизація виробництва, застосування конвеєра (Форд). 

Ріст промисловості і світової торгівлі визначив бурхливий розвиток 

залізничного транспорту. З 1860 до 1900 довжина залізниць збільшилася в 4 

рази. Парусні кораблі замінялися пароплавами. 

Відбулися зміни в структурі економіки. Прискорився процес 

індустріалізації. Важка промисловість стала провідною. Для переобладнання 

промисловості створюються акціонерні товариства. Капітал направлявся на 

фінансування великих підприємств. 
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Вперше виникає питання про роль капіталу у суспільному 

відтворенні. Стало очевидно, що вартість є не лише основою 

саморегулюванню економіки, але й спричиняє розорення робітників і 

нагромадження капіталів, тобто зростають класові протиріччя. 

Проте розширення виробництва вимагало великих капітальних 

вкладень. Тому якісно нові зміни відбувалися і в організації та управлінні 

виробництвом. Провідне місце належало товариствам на основі колективної 

(акціонерної) власності, завдяки яким залучалися вільні капітали. Посилився 

процес концентрації виробництва і централізації капіталу, що охопив усі 

розвинуті країни й основні галузі їхньої економіки. У промисловості, 

банківській сфері виникають і розвиваються монополістичні об’єднання. 

Банки перетворюються на фінансові центри, що контролювали як грошовий 

капітал, так і промислове виробництво. Зрощення банківського капіталу з 

промисловим зумовило формування фінансової олігархії. Капіталізм вільної 

конкуренції почав переростати в монополістичний капіталізм. 

Монополія - форма організації виробництва, що передбачає 

об’єднання підприємств, які виробляють продукцію певного виду; виникає на 

основі високого рівня концентрації виробництва та капіталу з метою 

встановлення контролю над промисловості над сільським господарством, 

важкої індустрії ринком для обмеження конкуренції та отримання високих 

(монопольних) прибутків. 

Серед причин монополізації основними є: 

 зростання мінімальних розмірів капіталів; 

 прагнення підприємців одержувати максимальні прибутки за рахунок 

витіснення з галузі своїх конкурентів і встановлення вхідних бар’єрів на 

ринок товару; 

 розвиток комунального господарства і надання державою прав єдиного 

виробника у цій галузі призводить до існування природної монополії; 

 розвиток патентного права, різноманітні махінації і зловживання. 
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Світовий ринок сформувався як підсистема господарства у першій 

половині ХІХ ст. Він був пов’язаний з обміном товарів за межами національної 

економіки й валютно - фінансовим забезпеченням такого обміну, став формою 

усталених зв’язків між національними ринками, що внаслідок успіхів на 

транспорті, особливо залізничному, в будівництві доріг остаточно 

утвердилися як складова частина загальносвітової ринкової господарської 

системи. 

Важливим фактором формування світового ринку було утворення 

колоніальних володінь. Найбільшими колоніальними імперіями стали 

Великобританія, Франція. Основою формування світового ринку став 

міжнародний поділ праці зі спеціалізацією окремих країн у виробництві 

певних видів продукції для задоволення потреб світового ринку. Протягом 

ХІХ ст. переважала міжгалузева предметна спеціалізація. З другої половини 

ХІХ ст. набула розвитку така форма МПП, як внутрішньогалузева 

спеціалізація. Зароджувалися елементи кооперації з виробництва й 

взаємообміну. Почався процес інтернаціоналізації виробництва. 

Основними формами монополій виступили: 

 картель - об’єднання декількох підприємств однієї галузі виробництва, 

учасники якого зберігають власність на засоби виробництва і виготовлений 

продукт, виробничу та комерційну самостійність; а домовляються про 

частку кожного у загальному обсязі виробництва, ціни, ринки збуту, 

обмінюються патентами на нову техніку тощо; 

 синдикат - об’єднання підприємств, в якому розподіл замовлень на купівлю 

сировини і реалізацію продукції здійснюється через єдину збутову контору 

або інший аналогічний орган. Учасники синдикату зберігають виробничу, 

але втрачають комерційну самостійність; 

 трест - об’єднання підприємств однієї або кількох технологічно пов’язаних 

між собою галузей промисловості, учасники якого втрачають свою 

комерційну і виробничу самостійність, підкоряючись єдиному контролю. 

Юридично створення тресту означає передачу контролю над колись 
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незалежними підприємствами (у формі контрольного пакета акцій або 

особливого довірчого сертифіката) його засновникам. Нерідко трест 

«очолює» холдинг - держательська компанія, яка зосереджує у своїх руках 

акції учасників цього об’єднання і здійснює контроль за їхньою діяльністю; 

 концерн - об’єднання підприємств різних галузей промисловості, 

транспорту, торгівлі, банків, науково-дослідних та навчальних центрів. 

Перша монополія виникла в 1872 р. у США. Це був нафтовий трест 

«Стандарт ойл», заснований Дж. Рокфеллером. Згодом на частку цього тресту 

вже припадало 90% переробки нафти. Створення перших монополій та 

встановлення ними монопольно високих цін на товари загострило 

конкурентну боротьбу між підприємствами та прискорило процес утворення 

монополій. Під загрозою банкрутства більш слабкі підприємства почали 

об’єднуватися з сильнішими. В 60–70 рр. монополії починають утворюватися 

і їх вплив на економіку незначний. В 80–90 рр. їх кількість зросла, але вони 

були нестійкими і часто розпадалися. В період світової економічної кризи 

1900-1903 р. вони утвердили своє лідерство в економіці. 

Монополії починають ділити світовий ринок на сфери впливу. 

Виникають міжнародні монополії і монопольні союзи. 

Для монополій і фінансової олігархії найефективнішим способом 

отримання прибутку став вивіз капіталів у відсталі країни, які вже були 

втягнуті у світовий ринок.. Капіталів там не вистачало, а робоча сила була 

дешевою. 

Посилюється циклічність економіки, більш глибокими стають кризи. 

Зростає нерівномірність економічного розвитку країн, збільшуються 

диспропорції в розподілі ринків збуту і сировини, що призводило до зростання 

протиріч між провідними країнами. Починається боротьба за переділ світу. 

З виникненням монополій капіталізм вступив у нову стадію – 

імперіалізм. Ознаки імперіалізму: 

 концентрація виробництва і капіталу досягла такого ступеня, що утворила 

монополії; 
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 злиття банківського капіталу з промисловим і утворення фінансової 

олігархії; 

 вивіз капіталу переважає над вивозом товарів; 

 утворюються міжнародні монопольні союзи капіталістів; 

 завершується територіальний розподіл світу між великими державами. 

Отже, кінець XIX ст. характеризувався тим, що на зміну «вільній 

конкуренції» прийшли монополії, які встановили свій контроль над 

виробництвом у країнах Західної Європи та США і посіли чільне місце в їх 

економіці. Розвиток монополій на початку XX ст. практично знищив державну 

конкуренцію. Вона зберіглася на світовому рівні як конкуренція за сферу 

впливу. 

Отже зміни в техніці й технологіях виробництва, розвиток 

продуктивних сил суспільства, викликані другою технологічною революцією 

(кінець XIX - початок ХХст.), призвели до утворення монополій і переходу 

капіталізму від ринку вільної конкуренції до ринку монополістичної 

конкуренції. 

На кінець XIX ст. спеціалізація країн уже чітко визначалася. Так, 

Англія займала провідне місце в експорті різних машин і механізмів; 

Німеччина — сільськогосподарських машин, паровозів, верстатів, спирту, 

цукру, виробів електротехніки, хімічної промисловості; Франція — дорогих 

шовкових тканин, парфумів, одежі, взуття, текстильних машин; США — 

виробів чорної металургії, машин, тканин, сільськогосподарських продуктів, 

особливо пшениці. 

За динамікою промислового розвитку склалося три типи промислово 

розвинених країн: американський - з високими, німецький - з середніми, 

англійський - з найнижчими темпами розвитку промислового виробництва. 

Німеччина. Після об'єднання країни в єдину Німецьку державу 1871 

р., були створені сприятливі умови для завершення промислового перевороту 

та подальшого швидкого розвитку економіки. Уряд країни здійснював великі 

вкладення перш за все в освіту, що пізніше дало свої плоди: теорії відносності 
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А. Енштейна, квантової теорії у фізиці М. Планка, теорії електромагнітних 

хвиль Е. Герца, відкриття Рентгена та створення нових технологій, машин і 

апаратів для промисловості. 

Поліпшилась демографічна ситуація, швидко зростає міське населення. 

Якщо в містах у 1871 р. мешкало 36,1 %, то в 1910 р. — 60 % населення країни. 

У 70—80 роки XIX ст. процес економічного розвитку країни 

прискорюється. Відбувається перетворення Німеччини з аграрно-

індустріальної на індустріальну-аграрну державу і завершується промисловий 

переворот. 

Розвиваються швидкими темпами важка промисловість, хімічна. Це 

призвело до концентрації виробництва та утворення монополій. Останні 

виникали, в основному, у формі картелів і синдика тів. Особливо велика роль 

належала картелям. 

Формується фінансова система. Отже, ряд зазначених факторів 

позитивно вплинув на економічний розвиток Німеччини в кінці XIX ст., дав їй 

можливість і стати другою промисловою державою світу й завдяки швидкій 

індустріалізації випередити 

Англія. З переходом до монополістичного капіталізму Англія втрачає свою 

промислову першість на світових ринках, якою вона користувалася в середині 

XIX ст. Це країна, де вперше в світі виникла фабрична промисловість, в 

середині XIX ст. виробляла майже 50% світової промислової продукції і 

вважалася «фабрикою світу». Але, починаючи з 70 років XIX ст., темпи 

зростання промислового виробництва в Англії значно уповільнюються. Якщо 

в період з 1815 р. до початку 70-х років XIX ст. середньорічний приріст 

промислової продукції складав 3,4%, то з 70-х років XIX ст. до 1914 р. він 

зростав лише на 1,7%, тобто вдвічі менше, внаслідок чого питома вага Англії 

у світовому промисловому виробництві безперервно змен шувалася. В 1914 р. 

Англія виробляла лише 1/7 світової промислової продукції замість 1/2. 

Наприкінці 19 століття країна втрачає всі свої світові позиції, 

причинами такої ситуації стало: 
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 здійснення першою промислового перевороту, тобто в кінці століття 

промислове обладнання було вже повністю морально та фізично застарілим 

і не могло витримати конкуренції зі сторони інших країн; вивіз капіталу, 

який здійснювався переважно в англійські колонії, що зменшувало розміри 

капіталовкладень у самій Англії, гальмувало оновлення основного 

капіталу; 

 затяжний розвиток впровадження досягнень науки та техніки; 

 політика фритредерства з боку Англії, що звузила ринки для англійських 

товарів; 

 неможливість вистояти конкуренцію зі сторони США і Німеччини, які мали 

підприємства, обладнані сучасною технікою, що дало можливість знизити 

собівартість своєї продукції і перетворити продукцію Англії у 

неконкурентоспроможну; 

 світова аграрна криза 1874р., викликана надходженням на європейський 

ринок дешевого американського хліба (Англія втрачає свою аграрну базу й 

все більше залежала від імпорту хліба); 

 негативно впливало на розвиток англійської економіки також 

недооцінювання значення використання електроенергії (як наслідок низька 

енергоозброєність праці порівняно зі США та Німеччиною, особливо в 

старих галузях економіки). 

Із-за вивозу капіталу Англія втратила питому вагу фінансових ресурсів, 

що допомогли б їй досягти рівня розвитку Німеччини та США. Тому, най 

розповсюдженою формою монополій виступали акціонерні товариства 

причому для залучення заощаджень трудящих та дрібної буржуазії 

дозволялося випускати акції номіналом до 1 ф. ст. 

Процес монополізації промисловості відбувався дуже повільно і в 

результаті частка Англії у світовому промисловому виробництві впала. Країна 

втратила свою світову промислову першість. Незважаючи на втрату своєї 

першості доходи всіх верств населення продовжували зростати. Національний 

дохід в останній чверті XIX ст. виріс втричі, а доходи підприємців від 
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зарубіжних капіталовкладень збільшилися в дев'ять разів. Залишався 

найпотужнішим у світі її воєнний флот, на який витрачалося близько половини 

всіх видатків державного бюджету. 

В цей період у 90-тих роках зароджується кембриджська економічна 

школа, яка дала повштох на створення нового економічного напрямку - 

неокласичного. Основним представником та засновником цієї школив 

виступив Альфред Маршал (1842-1924), який намагався створити 

універсальну модель об’єднавши різні течії економічної теорії. Він вважав 

найважливішим елементом економіки ціну, а рушійною силою економіки - 

свободу і конкуренцію. 

Франція. Франція опиняється на другому місці по рівню розвитку 

промисловості після Англії, але наприкінці XIX ст. вона відстала від США та 

Німеччини і перейшла на четверте місце. До основних причини уповільнення 

темпів економічного розвитку слід віднести: 

 переважання підприємств, що виробляли предмети розкоші, а саме: модний 

одяг, парфумерію, ювелірні вироби тощо. Відповідно таким видом 

діяльності займалися дрібні підприємства їх не було вигідно об’єднуватися 

та здійснювати концентрацію промислового капіталу; 

 переважання сільського населення у демографічний структурі, що мало 

парцелярний характер, а це не давало можливості збільшувати обсяги 

виробництва, тому що там переважало натуральне господарство; 

 нестача сировини та палива, особливо вугілля гальмувало розвиток 

промисловості, в свою чергу це сприяло зростанню собівартості продукції 

які не могли витримати конкуренції зі сторони інших держав; 

Поразка Франції у Франко-прусській війні 1870—1871 рр. значно 

погіршила економічну ситуацію країни, що принесло їй великі матеріальні та 

територіальні збитки. Німеччина анексувала два найбільші промислове 

розвинуті департаменти Франції - Ельзас та Лотарингію, де розташований 

найбільший в Західній Європі залізорудний басейн. 
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Відчутними були й інші втрати: воєнні видатки становили близько 16 

млрд. фр., Франція повинна була у короткий термін сплатити 5 млрд. фр. 

контрибуції. Війна забрала життя 1,5млн французів, або 3,5% населення, що 

також негативно вплинуло на внутрішній ринок країни, а отже й на обсяги 

виробництва. Все це певною мірою стримувало концентрацію промислового 

капіталу та утворення монополій. 

У зв'язку з мілітаризацією економіки, викликаною протистоянням 

провідних країн світу та створенням воєнно- політичних блоків, на початку 

XX ст. відбуваються значні зміни в розвитку важкої промисловості, країна 

досягає певних успіхів у розвитку автомобілебудування, авіабудування, 

суднобудування. Так, за рівнем розвитку автомобілебудування Франція 

займає друге місце у світі (після США). Зростають на початку сторіччя й 

обсяги виробництва чавуну та сталі, видобутку вугілля, але загалом темпи 

економічного розвитку країни залишаються низькими. 

Відбувається формування фінансового капіталу, але постерігається 

вивіз грошового капіталу французами за кордон у вигляді позичок, під 

високий банківський відсоток. Так, у 1908 р. у французьку промисловість було 

вкладено 9,5 млрд. фр., а в облігації та закордонні цінності - 104 млрд. фр., що 

негативно вплинуло на економічну ситуацію. У країні значно зросла кількість 

рантьє, які вкладали гроші в іноземні позики й без якого-небудь ризику 

отримували відсотки за цінними паперами. Прошарок рантьє напередодні 

першої світової війни у Франції становив близько 15% населення. 

Будучи третьою колоніальною державою світу, Франція не 

використовувала свої колонії як сировинні бази та ринки збуту, вони, навпаки, 

були значним об'єктом видатків державного бюджету, вимагаючи значних 

коштів на утримання чиновників та значних воєнних сил. 
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США. Швидкими темпами розвивалася молода держава, що утворилася в 1776 

р. у результаті війни за незалежність англійських Північноамериканських 

колоній. Досить вигідне природно-географічне положення (наявність великої 

кількості природних ресурсів: лісу, річок, озер, родючих грунтів, сприятливі 

кліматичні умови) дало велику можливість у формування міжнародної 

торгівлі та забезпечували місткий зовнішній ринок. 

Наприкінці XIX ст. до США почалася масова імміграція населення з 

Європи. За XIX ст. число населення в США зросло в 14 разів, у той час як у 

Європі тільки в 2 рази. В окремі роки населення США збільшувалося за 

рахунок емігрантів на 2—3 млн на рік. У США переселялися не тільки бідні, 

але й енергійні вольові багаті люди, які розраховували тільки на свої здібності. 

Уряд США для стимулювання американської промисловості вводив 

високі митні тарифи, активно залучав іноземний капітал. 

Піднесенню промисловості США сприяли великі масштаби 

залізничного будівництва. З 1870 по 1913 рр. довжина залізничних колій 

збільшилась у 8 разів, залізниці з’єднали всі райони країни, а це зі свого боку 

дало поштовх для металургійної та вугільної промисловості, транспортного 

машинобудування, сприяло більш високим темпам розвитку важкої 

промисловості, питома вага якої у випуску промислової продукції весь час 

збільшувалася. Так, з 1870 по 1913 рр. видобуток вугілля в країні зріс у 17 

разів, а виплавка сталі — у 450 разів. 

США активно впроваджували в економіку, особливо в промисловість, 

останні досягнення в галузі науки і техніки, що привело до розвитку нових 

галузей: нафтопереробної, автомобільної, гумової, електротехнічної, 

верстатобудівної; були піонерами запровадження масового поточного 

виробництва, стандартизації, різних методів інтенсифікації праці, зокрема 

конвеєрної системи. Промисловість США характеризувалася високим 

ступенем механізації та застосуванням електричної енергії. Але серед усіх 

галузей промисловості найбільшими темпами розвивалась автомобільна 
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промисловість, яка стимулювала розвиток багатьох нових галузей 

промисловості, відчутно впливала на життя американського населення. 

Наприкінці XIX ст. в США дуже активно проходив процес 

монополізації. Монополії виникали у вигляді трестів і охоплювали, як 

правило, цілі галузі промисловості. Найбільшими з трестів були: «Стальний 

трест», «Стандарт Ойл», «Дженерал Електрик». Трести мали тісні зв’язки з 

банками, які, впливаючи на розвиток промисловості, тим самим прискорювали 

розвиток економіки. В 1912 р. в США вже було 450 трестів, вони займали 

панівне місце в економіці. 

Отже, головним підсумком дії факторів, що позитивно впливали на 

економіку США, були дуже високі темпи її розвитку, унаслідок чого США 

швидко перетворюється на індустріально-аграрну країну, яка за обсягами 

промислової та сільськогосподарської продукції вже в кінці 80-х років XIX ст. 

випередила всі країни світу. Трести відігравали провідну роль в економіці. 

США перетворилися на країну трестів. Це перша країна, що застосувала 

масове виробництво, стандартизацію, різних методів інтенсифікації праці. За 

XIX ст. населення США зросло в 14 разів, тоді як у Європі тільки вдвічі. 

Розвивався транспорт, розвивалося залізничне будівництво. 

Розвивалася банківська система, яка допомагала промисловості 

кредитами. Позитивну роль в економічному піднесенні США та перетворенні 

їх у провідну індустріальну державу світу відіграла також протекціоністська 

політика уряду, яка захищала власних підприємців від конкурентів 

установленням високих митних зборів на готову продукцію та сприяла 

притоку в країну іноземного капіталу (передусім англійського та 

французького). 

Досить гострими були протиріччя між двома молодими державами — 

Німеччиною та США. Між ними почалася боротьба за джерела сировини та 

світові ринки збуту товарів. На початку XX ст. США у світовій торгівлі 

займали 17%, а Німеччина — 20,1%. Особливо інтереси США та Німеччини 

набрали великих суперечностей в Китаї, Латинській Америці та на Близькому 
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Сході. Таке загострення відносин між державами було пов’язане з посиленням 

впливу Німеччини у світовому виробництві та експорті товарів та капіталу. 

Прагнення силою зброї здійснити перерозподіл світу приводить до утворення 

двох військово-політичних союзів держав: Антанти (Англія, Франція, Росія) 

та Троїстого союзу (Німеччина, Австро-Угорщина, Туреччина). В 1914 р. між 

цими двома союзами розпочалася Перша світова війна (1914—1918 рр.) за 

переділ уже поділеного світу, яка була наслідком нерівномірного 

економічного розвитку провідних індустріальних держав світу в кінці XIX — 

на початку XX ст. 

Японія. З 70-х років XIX ст. відносно швидкими темпами почало 

розвиватися господарство Японії. Буржуазна революція 1868 p. і реформи 

"Мейдзі" (освіченого правління) сприяли становленню індустріального 

суспільства. Було ліквідовано політичну роздробленість країни, декларовано 

уніфікацію законів, рівність всіх підданих, свободу вибору професій і 

діяльності, торгівлі, імміграції населення, запроваджено єдині грошову та 

податкову системи, відмінено цехи та гільдії. Дозволялися іноземні 

інвестиції, впроваджувалися досягнення науки та техніки. Аграрна реформа 

санкціонувала приватну власність на землю, її купівлю-продаж. 

Особливістю економічного розвитку Японії був збіг у часі процесів 

промислового перевороту та індустріалізації. Активну участь у створенні 

фабричної промисловості брав уряд. Було конфісковано підприємства, що 

належали сегуну (правителю) і князям. Інвестиції вкладалися в будівництво 

залізниць, підприємств воєнної промисловості. Практикувалися надання 

субсидій приватним підприємцям, звільнення їх від податків. У 1880 p. 

державний сектор включав 3 верфі, 5 воєнних підприємств, 10 родовищ, 52 

фабрики, 51 торгове судно, залізниці, телеграф. Приватні капітали вкладали 

переважно в сферу обігу та кредиту. В 1883 р. вони оцінювалися в 75 млн єн, 

в торгівлі — 36, у промисловості — 15 млн. єн. 

З 80-х років XIX ст. почався якісно новий етап в розвитку господарства 

Японії. Державні підприємства продавали товари приватним особам за цінами 
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в 2—4 рази меншими від їх вартості. Частка банківського капіталу з 1884 по 

1892 р. зменшилася з 78 до 24%, а промислового — зросла з 5 до 30%. 

Індустріальний розвиток в Японії визначався тими самими 

закономірностями, що й в Європі. Перші фабрики виникли в бавовняній 

промисловості, що працювали в основному на індійській сировині. В 1893 р. 

їх було 40, в 1896 р. — 97 з 971 тис. механічних веретен. Кількість останніх в 

1913 р. становила 2,4 млн. Ткацьке виробництво механізувалося повільніше. В 

1900 р. працювало 32 тис. механічних верстатів і 700 тис. ручних. У фабричній 

формі виникла сукняна промисловість. Ремесло зберігалося у шовківництві. 

Будувалися заводи з переробки сільськогосподарської сировини. У 70—80-х 

роках почали використовувати пару. 

У важкій промисловості швидше розвивалися ті галузі, що мали 

сировинну базу в країні. За 1880—1913 рр. видобуток вугілля зріс у 20 разів, 

міді — 13 разів. Потреби у залізній руді на 70 % покривалися за рахунок 

імпорту. Розвиток металургії прискорився після прийняття в 1895 р. 10-річної 

програми розвитку господарства з метою реорганізації та зміцнення збройних 

сил. 90% контрибуції, отриманої після війни з Китаєм, спрямовувалося у 

важку промисловість. У 1913 р. виробництво чавуну і сталі забезпечувало 

потреби країни на 48 і 34 %. Інтенсивно зростало будівництво залізниць. За 

1882 —1890 рр. їх протяжність зросла в 10 разів. До 1906 р. було побудовано 

2/3 колій, що існують до цього часу. Повільно розвивалося машинобудування. 

В 1913 р. в цій галузі працювало 60 тис. осіб. Прискорені темпи 

характеризували суднобудування, воєнну промисловість. 

У цілому на початок першої світової війни механізація промисловості 

не завершилась. Чисельність фабричних робітників у 1913 р. становила 948 

тис., у ремеслі, на мануфактурах — близько 2 млн. осіб. Була поширена праця 

жінок і дітей. 

Якісно нові зміни відбувалися в організації та управлінні 

виробництвом у промислове розвинених країнах. Провідна роль належала 

товариствам на основі акціонерної колективної власності. Посилився процес 
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концентрації виробництва та централізації капіталу, що охопив основні галузі 

господарства. Акціонерна система підготувала умови для монополізації. 

Контроль за виробництвом і збутом від локальних ринків і промислових 

районів охопив цілі галузі промисловості, національний та світові ринки. 

Монополістичні об'єднання почали виникати та розвиватися в банківській 

сфері. Банки перетворилися на фінансові центри, що контролювали як 

грошовий капітал, так і промислове виробництво. Злиття банківського 

капіталу з промисловим зумовило формування фінансової олігархії. 

Акціонування та монополізація економіки в Японії розпочалися в 80-х 

роках XIX ст. Лише за 1905—1906 рр. виникло 180 акціонерних компаній. У 

1913—1914 рр. 25% усіх робітників працювали на підприємствах з кількістю 

працюючих понад 500 чол. У 1913 р. капітал акціонерних корпорацій досяг 2 

млрд. дол. З них 38% належало 0,4% корпорацій, кожна з яких мала понад 5 

млн. єн. Першими монополіями були старі банківсько-торгові компанії Міцуї 

контролювали добувну і текстильну промисловість), Міцубісі (панували у 

судноплавстві, транспортному машинобудуванні). У 1880 р. була створена 

Японська паперова, у 1882 р. — Японська пароплавна компанії. Процес 

монополізації прискорили фінансова криза 1887—1898 рр. та світова криза 

перевиробництва 1900—1903 рр. Основними формами монополій були 

картелі, синдикати, концерни. 

Швидко зростав банківський капітал. Перший Національний банк 

Японії був утворений у 1873 р. компаніями Міцуї та Оно. В 1879 р. кількість 

банків досягла 153. У 1912 р. банківський капітал становив 570 млн. єн. 

5.2. Маржиналізм та становлення неокласичної традиції в економічній 

теорії. 

Прискорення розвитку ринкових відносин, поглиблення поділу праці й 

усуспільнення виробництва, що проявлялося у монополізації виробництва, з 

одного боку, і зростання індивідуалізації господарського життя, з іншого, 

породжувало складну систему виробничих і економічних зв'язків, у якій 

господарюючі суб'єкти повинні були знаходити оптимальні рішення. Перед 



258 

 

ними стояла проблема альтернативного вибору у використанні обмежених 

економічних ресурсів. Розв'язання таких завдань з позицій класичної школи, 

навіть модифікованої економістами першої половини XIX ст., було 

неможливим, оскільки цільове призначення системи вона вбачала у 

збільшенні багатства, яке є функцією нагромадження капіталу і чисельності 

працівників. Проблема ефективного розподілу ресурсів і пошуку найбільш 

вдалого варіанта їх комбінації залишалася на задньому плані, оскільки 

вважалося, що він досягається автоматично у процесі ринкової конкуренції. 

Тим часом в умовах бурхливого зростання масштабів виробничої діяльності 

саме ця проблема ставала найбільш гострою і актуальною.  

Науково-технічний прогрес призвів до глибоких якісних змін у 

характері й структурі виробництва та методах управління економікою, якісних 

змін у структурі споживання. Формувався ринок споживача, пріоритетом 

якого став його вибір, тому актуальним стає дослідження ринкової поведінки 

окремого суб’єкта господарювання, виявлення закономірностей економічного 

розвитку на рівні фірми. Це був мікроекономічний підхід, при якому об'єктом 

вивчення стає психологія господарюючого індивідуума з метою визначення 

закономірностей формування мотивації його вчинків у сфері економічної 

діяльності.  

Такий підхід зробив можливим застосування нових методів аналізу, які 

дали змогу визначити граничні величини для характеристики змін, що 

відбуваються в економічному житті. Виникнення теорії граничних величин 

було визнано "маржинальною революцією" в економічній науці – перехід від 

концепції класичної школи до неокласичної теорії (маржиналізму). 

Маржиналізм – це напрямок економічної теорії кінця ХІХ ст., який 

аналізує граничні економічні величини як взаємопов’язані явища економічної 

системи на рівні окремої фірми чи галузі.  

Етапи маржинальної революції. Поки в Європі вчені-економісти в 

більшості своїй займалися історико-господарськими проблемами, 

захоплювалися соціалістичними ідеями, в економічній теорії в останній 
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третині ХІХ ст. пройшов переворот, названий “маржинальною революцією”. 

В ній можна виділити два етапи. 

Перший етап охоплює 70–80-ті рр. ХІХ ст. і пов’язаний з іменами 

К. Менгера, У. Джевонса та Л. Вальраса. Саме на цьому етапі центральне місце 

займала теорія граничної корисності, а сама оцінка корисності товару 

визнавалася психологічною характеристикою з позиції конкретної людини. 

Тому перший етап “маржинальної революції” має назву “суб’єктивного 

напряму”. 

Другий етап маржиналізму припадає на 90-ті рр. XIX ст. і з цього 

часу маржиналізм стає популярним і пріоритетним у багатьох країнах. 

Головне досягнення маржиналістів на цьому етапі – відмова від суб’єктивізму 

і психологізму 70-х рр. В результаті представники другого етапу 

маржинальної революції стали розцінюватися як наступники або спадкоємці 

класичної політекономії і стали називатися “неокласиками”, а їх теорія – 

“неокласичною”. Найбільший внесок на даному етапі внесли англієць 

Маршалл, американець Кларк та італієць Парето. 

Таким чином, суть маржинальної революції полягала в тому, що 

поняття граничної корисності та інших граничних величин (граничні витрати, 

гранична продуктивність, гранична схильність до чогось) дозволили створити 

новий інструмент аналізу економічної реальності, який використовує 

математичний аналіз. Якщо в центрі класичної теорії стояло завдання 

вивчення зростання суспільного багатства, яке залежить від темпів 

накопичення капіталу і від темпів приросту населення, то в центрі 

маржинальної теорії стояло завдання дослідження поведінки окремої фірми, 

яка максимізує свій прибуток і поведінки окремого споживача, що максимізує 

свою корисність від придбання споживчих благ. Інакше – в 

маржиналістському підході головним вважається вивчення взаємного зв’язку 

між даними цілями і даними обмеженими засобами, які допускають 

альтернативні способи їх використання і ставлять питання про їх оптимізацію. 
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Основні положення маржиналізму. Повна відмова від теорії трудової 

вартості, її критика як теорії, що не дає відповіді на наступні запитання: 

 чим керується покупець, коли йде на ринок ? 

 чому покупці віддають перевагу тим чи іншим товарам ? 

 які фактори визначають попит на товари та послуги ? 

Сфера споживання має першочергове значення відносно сфери 

виробництва, а не навпаки, як вважали класики. Маржиналісти розглядають 

економіку як систему взаємопов’язаних господарюючих суб’єктів, які 

розпоряджаються економічними ресурсами та благами в цілях максимізації 

власної вигоди. В основі лежить принцип раціональності економічної 

поведінки особи за умов вільного підприємництва. Головне завдання 

економічного аналізу – знайти не середні значення економічних величин, а їх 

оптимальне значення (мінімізація витрат, максимізація прибутку), і 

співставити ці оптимальні величини. 

Маржиналісти вважають, що в основі економічних рішень лежить 

психологія людини, її суб’єктивні оцінки та бажання, і затверджують 

суб’єктивний підхід до аналізу економічних явищ. Важливе місце в 

методології маржиналізму відводиться принципу рідкісності. В основі теорії 

лежить припущення про обмеженість, фіксовану величину пропозиції певного 

ресурсу або блага. 

Школа маржиналізму виходить з необхідності пошуку альтернативної 

вартості прийнятих економічних рішень, співставленні додаткових вигод з 

додатковими витратами. Саме представники цієї школи ввели такі поняття, як 

спадаюча гранична продуктивність, спадаюча гранична віддача факторів 

виробництва, спадна корисність. 

Маржиналісти вважають, що предмет економічної науки – це вивчення 

відношення людей до речей, вивчення потреб людей і засобів їх задоволення. 

Саме представники цієї школи повернули економічний аналіз до вивчення 

мотивів прийняття певних економічних рішень. 

Новаторські ідеї попередників маржиналізму.  
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Піонерами у формуванні категорії “граничної корисності” були 

німецькі 

дослідники Герман Госсен (1810-1858) і Йоган фон Тюнен (1783-1850), 

французи Жюль Дюпюї та Огюстен Курно (1801-1877), а також англієць 

Вільям Стенлі Джевонс (1835-1882). 

Йоган фон Тюнен – один із перших сформулював закони граничного 

аналізу в “економічній системі з метою досягнення максимуму значень 

функції з багатьма змінними.” 

Герман Госсен, хоча і не був за фахом економістом, але дуже цікавився 

суспільними проблемами і в 1854 р. видав книжку під назвою “Розвиток 

законів суспільного життя і правил людської діяльності, що з них 

випливають”, в якій сформулював ряд важливих теоретичних положень, котрі 

увійшли в економічну науку під назвою першого і другого законів Госсена. 

Перший закон стверджує, що із збільшенням кількості даного блага 

гранична корисність його зменшується, а за умови повного задоволення 

потреб споживача вона дорівнюватиме нулю. (Це принцип спадної 

корисності). 

 
 
 
         Точка (ступінь) 
            насичення 
 
 
 
 
 
 
 

1 2 3      4       5      6     7     8     9     10 
Рис. 1. Перший закон Госсена 

На рис. 1 зображені спадаючі ступені корисності. Корисність блага з 

кожною наступною одиницею спадає. Зменшення граничної корисності 

виражає «драбинка» рівнів корисності. Якщо продовжити спадну «драбинку», 
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можна припустити, що точка насичення корисності настає при споживанні 

десятого за рахунком блага (на десятій «щаблі»). 

Згідно з другим законом Госсена, оптимальна структура споживання 

(попиту) досягається за умов однакових граничних корисностей усіх благ, що 

споживаються. 

Кожний суб’єкт максимізує сумарну корисність для себе, якщо 

розподіляє ресурси між різними благами так, що від останньої одиниці 

ресурсу, витраченої на кожне благо, досягається однакове задоволення. Щоб 

отримати максимум корисності, споживач так розподіляє кількості 

споживаних благ (наприклад, молока і хліба), щоб їх гранична корисність 

дорівнювала одній і тій же величині (рис. 4). 

Кожен учасник обмінної операції, розподіляючи свої кошти між 

різними покупками, прагне досягти максимуму користі. 

Корисність 

молока                    хліба 

 
молоко                               хлеб 

Рис. 2. другий закон Г.Госсена 

Іншими словами, другий закон Г.Госсена формулюється так: 

максимальну насолоду суб’єкту принесе така комбінація благ, коли граничні 

корисності будь-якого з благ збігатимуться (в умовах обмеженого грошового 

доходу). 

Г.Госсен ( а потім і Джевонс) прагнули показати взаємовплив насолоди 

(корисності), важкості праці ( негативні корисності) та кількості блага. 

Оптимальна кількість блага виробляється тоді, коли гранична корисність 

продукту та гранична важкість праці зрівнюються. 



263 

 

В праці “Теорія політичної економії” С.Джевонс сформулював 

теорему, суть якої полягає в тім, що за раціонального споживання міри 

корисності придбаних товарів пропорційні їхнім цінам. 

С.Джевонс увів також в економічну науку поняття “економікс” 

(економічна теорія), яке стали відтоді використовувати на Заході замість 

поняття “політична економія”. 

Характерні риси методології B.C. Джевонса: 

 суб'єктивізм, прагнення розглядати психологічні фактори як визначальні 

економічні чинники; 

 мікроекономічний підхід до аналізу економічних явищ та процесів; 

 методологічний індивідуалізм, заснований на переконанні, що стан 

суспільства в цілому можна дослідити на основі вивчення поведінки 

окремих індивідів; 

 утилітаризм та гедонізм, засновані на вченні про задоволення потреб як 

сенс життя і основу всіх дій людей, прагненні "розглядати економіку як 

підрахунок насолод і страждань"; 

 граничний аналіз, активне використання математики як важливого 

інструмента дослідження та пріоритетного методу розвитку економічної 

науки. "Моя теорія, — писав B.C. Джевонс, — за своїм характером є суто 

математичною. Більш того, вважаючи, що зміни всіх кількісних показників, 

з якими ми маємо справу, повинні мати безперервний характер, я без вагань 

зважуюсь на використання відповідного розділу математики, аж до 

безболісного використання нескінченно малих величин. Теорія полягає у 

застосуванні диференціального числення до дослідження знайомих понять 

багатства, корисності, цінності, попиту, пропозиції, капіталу, процента, 

праці та всіх кількісно визначених понять, які пов'язані з повсякденним 

економічним життям" 
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5.3.Школи маржиналізму 

Австрійська школа маржиналізму  

Вагомий внесок у розвиток маржинальної теорії зробила 

австрійська економічна школа, представлена К. Менгером, Ф. Візером, 

О. Бем-Баверком. Це, як відомо, представники 1-го етапу маржинальної 

революції, вихідним методологічним принципом яких був суб’єктивно- 

психологічний підхід до аналізу економічних процесів. 

Основні положення концепції граничної корисності висунутої 

економістами австрійської економічної школи. 

В центр дослідження цінності (вартості) благ ставиться аналіз 

споживчого попиту. Цінність благ (товарів, послуг) обумовлюється їх 

граничною корисністю для споживача. Саме гранична корисність визначає 

пропорції обміну і відповідно ціну товарів, що обмінюються. Головною 

проблемою стає вивчення попиту. 

Аналіз граничної корисності пов’язаний із вивченням мотивів 

економічної поведінки людей, тобто в основу аналізу кладеться суб’єктивний 

принцип. 

Що стосується цінності засобів виробництва, то вона визначається не 

затратами праці, а через оцінку граничної корисності товарів, у виробництві 

яких ці засоби беруть участь. Обмін благ проходить на основі принципу 

рівноваги суб’єктивних оцінок учасників обміну. 

З точки зору представників австрійської школи процес утворення 

цінності представлени й двома етапами:  

1) утворення суб’єктивної цінності;  

2) утворення об’єктивної ціни. 

Фундатором і першим главою австрійської школи маржиналізму став 

Карл Менгер. У 1871 р. він опублікував свої “Основи політичної економії”, 

де були сформульовані основні принципи теорії граничної корисності. 

Менгеру та його однодумцям вдалося похитнути пануючу до цього періоду 

парадигму класичної політекономії про безумовний пріоритет сфери 
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виробництва над сферою споживання. Менгер впевнений: людські потреби 

– ось звідки починаються ланцюжки економічних причин і наслідків. А тому 

основою економічної діяльності, на думку Менгера, є психологія 

господарюючого суб’єкта, яка обумовлює його потреби, мотиви діяльності і 

всю економічну поведінку. 

Всі блага (це речі або дії, послуги, які задовольняють наші потреби) 

Менгер розділив на різні “порядки”: споживчі блага – це блага “першого 

порядку”. Блага другого, третього і вищого порядків є ті, з допомогою яких 

виробляються споживчі блага. Отже, саме споживчі блага наділяють цінністю 

виробничі ресурси, з допомогою яких виробляються. 

Австрійський економіст заперечує важливість поняття про три фактори 

виробництва, тому що всі вони є благами вищого порядку. І цінність їх 

визначається шляхом “вставлення” їм частини цінності благ першого порядку, 

у створенні яких вони брали участь. Сформульоване вченим положення 

відносно оплати факторів пізніше стали називати теоремою розподілу 

Менгера: у випадку, якщо доходи пропорційні розмірам виробленої продукції, 

а оплата кожного фактора рівна його граничному продукту, то загальна сума 

таких оплат рівняється сукупному продукту. Важливою заслугою Менгера є 

впровадження ним в економічну теорію поняття комплементарності 

(взаємного доповнення) виробничих благ. На думку вченого цінність 

виробничого блага може навіть щезнути, якщо не вистачає одного із 

необхідних для нормального виробничого процесу елемента. Тобто, засіб 

виробництва є для нас благом і є цінність тільки у тому випадку, якщо ми 

володіємо повною комбінацією комплементарних (взаємодоповнюючих) благ 

даного порядку, достатньою для виробництва корисного продукту – блага 

нижчого порядку. 

Внесок Фрідріха фон Візера в економічну теорію полягає перш за все 

у його теорії альтернативних витрат. Вчений ввів у науковий обіг поняття 

“альтернативних витрат”, суть якого полягає в тому, що витрати 

виробництва даного продукту залежать від альтернативних можливостей, 
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якими приходиться жертвувати для того, щоб виробляти цей продукт. 

Звідси формулюється т. зв. закон Візера (закон альтернативних витрат): 

“Дійсна цінність будь-якої речі є недополучені корисності інших речей, 

які могли бути вироблені чи куплені з допомогою ресурсів, витрачених на 

виробництво (купівлю) цієї речі”. Таким чином, витрати виробництва – це не 

виробничі затрати, а форма компенсації в результаті відмови від іншого 

використання. Тобто, витрати визначаються у відповідності з корисністю 

кінцевої продукції. На практиці кожен підприємець прагне знайти таку 

комбінацію факторів, яка забезпечить йому мінімум витрат і максимум 

результату. У підсумку ресурси всього суспільства розподіляються 

оптимально, а ціна встановлюється на рівні, який відповідає попиту і 

пропозиції. 

Ейген фон Бем-Баверк - австрійський державний діяч та вчений – 

економіст, автор праць „Основи теорії цінності господарських благ” (1886) і 

„Позитивна теорія капіталу” (1889). В центрі уваги цих та багатьох інших його 

робіт знаходяться дві теорії : теорія цінності і теорія капіталу. 

Корисність будь-якої речі, в розумінні її бажаності, згідно Бем-Баверка, 

тісно пов’язана з її корисністю, в розумінні споживчих властивостей цієї речі. 

Закон спадної корисності у редакції вченого звучить так: „Цінність блага 

пропорційна інтенсивності незадоволеної потреби при відсутності даного 

блага.” На відміну від Візера, сукупну корисність блага (запасу) Бем-Баверк 

розраховує як суму граничних корисностей кожної одиниці цього блага, 

розрахованої так, ніби саме вона є останньою. 

Австрійський вчений розрізняє суб’єктивну і об’єктивну цінність, 

вважаючи, що перша – це „особиста оцінка блага споживачем і продавцем”, а 

друга – це „пропорції обміну, які формуються на ринку під впливом 

конкуренції”. З цієї точки зору, ціна товару є „результатом зіткнення на 

ринку різних суб’єктивних оцінок продавців і покупців”, які ставляться у 

залежність від граничної корисності. Зокрема, суб’єктивна оцінка блага із 
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боку покупця визначає верхню межу його ринкової ціни, а із боку продавця 

– її нижню межу. 

Теорія капіталу, прибутку і процента побудована Бем-Баверком на ідеї 

про те, що прибуток залежить від тривалості виробничого циклу. При цьому 

цінність сьогоднішніх і майбутніх благ приймається різною, адже для людей 

має значення „отримати тисячу шиллінгів зараз чи через три роки”. Звідси 

процент трактується Бем-Баверком як ціна, яку виплачують за можливість 

розпорядитися грішми сьогодні, а не у майбутньому. 

Від економістів австрійської школи беруть початок методологічні 

підходи, які знайшли практичне застосування в різних галузях управління та 

господарської діяльності. Найважливіше те, що теорія граничних величин 

перенесла центр ваги економічного аналізу з оцінки витрат і затрат на 

визначення кінцевих результатів. Виробничі ресурси і створювані ними блага 

отримують свою оцінку від значимості кінцевого продукту, а не від розмірів 

затрачених зусиль. 

Теорія граничних величин сприяла створенню теорії поведінки 

споживача, вона стала одним із відправних параметрів сучасної теорії цін, 

аналізу взаємного зв’язку попиту і пропозиції, оцінки ефективності, 

оптимізації виробничих факторів. 

Математична (лозаннська)школа.  

Значення математичної концепції в економічній науці визначається тим 

специфічним впливом, який справило на розвиток економічної теорії 

застосування математичних методів дослідження. Основними передумовами 

все активнішоrо впровадження математичних методів у економічні 

дослідження були:  

1) перетворення капіталізму на розвинену rосподарську систему з 

високим рівнем взаємопов’язаності та однорідності всіх її частин і елементів;  

2) значні досяrнення в rалузі математики і можливість їх застосування 

до аналізу економічних процесів. 
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Леон Вальрас видатний  економіст-математик, засновник   лозаннської 

школи. Головна наукова праця — «Елементи чистої політичної 

економії» (1874), запропонував концепцію загальної економічної рівноваги, 

яка одночасно була і розвитком класичних уявлень, і принципово новим 

підходом до аналізу економічних явищ. Новизна полягала у тому, що, 

представивши економічну систему як систему рівнянь попиту і пропозиції, 

Вальрас відкрив еру матемізації економічної теорії. Розроблена Вальрасом 

модель загальної економічної рівноваги відображає взаємозв’язок ринків 

готової продукції та ринків факторів виробництва в умовах ринкового 

механізму господарювання із досконалою конкуренцією, який приводить до 

єдиної рівноваги велику кількість ринків. Ця модель дозволяє зрозуміти, що 

визначення цін на продукцію, що виробляється для ринку і цін факторів 

виробництва може бути тільки одночасним, а не почерговим. І що часткова 

рівновага на певній кількості ринків не гарантує загальної рівноваги для всієї 

економіки із заданою кількістю ринків. 

Модель загальної економічної рівноваги Вальраса – замкнута 

математична модель, в якій всі учасники діляться на дві групи: власників 

факторів виробництва (землі, праці, капіталу) і підприємців. Кожен з 

учасників намагається досягти максимуму корисності цих факторів, якими 

володіє. Аналізуючи умови і принципи рівноважного обміну між ними, 

швейцарський теоретик робить висновки:  

 Існує взаємозв’язок і взаємообумовленість цін не тільки на ринку товарів, 

але і на всіх інших ринках.  

 Ціни на споживчі товари встановлюються у взаємозв’язку і взаємодії з 

цінами на фактори виробництва, ціни на робочу силу – із врахуванням і під 

впливом цін на продукти тощо.  

 Рівноважні ціни встановлюються в результаті взаємодії всіх ринків ( ринку 

споживчих товарів, ринку праці, грошового ринку).  

 Математично доводиться можливість існування рівноважних цін 

одночасно і на всіх ринках. До такої рівноваги прагне ринкова економіка. 
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Але „ідеал” існує лише в теорії, повна рівновага всіх цін на всіх ринках 

існує теоретична абстракція. 

Модель Вальраса – це статична модель загальної економічної 

рівноваги, свого роду одномоментний знімок національного господарства у 

„чистому” вигляді. Вона не дає розуміння, яким чином встановлюється 

рівновага в розвитку, в динаміці; в ній не враховуються багато факторів, які 

існують в дійсності. Проте все вищесказане аж ніяк не применшує її значення. 

Адже, математично довівши можливість існування економічної рівноваги, 

Вальрас робить висновок про відносну стійкість ринкової системи. Ця 

модель послужила основою подальшого розвитку важливих сфер 

економічної науки. Особливо це стосується вивчення динаміки економічного 

зростання, розробки концепцій суспільного благополуччя, побудови системи 

міжгалузевих зв’язків. 

Продовжувачем традицій лозаннської школи був видатний італійський 

учений Вільфредо Парето (1848—1923). Основні його праці— це двотомний 

«Курс політичної економії» (1898), «Учення політекономії» (1906) і «Трактат 

із загальної соціології» (1916). Головний напрям наукових пошуків Парето 

полягав у спробах створення «чистої» економічної теорії, позбавленої понять 

цінності та корисності. Він уважав, що економічна теорія має вивчати 

механізм установлення рівноваги між потребами людей і обмеженими 

ресурсами для їх задоволення. Для теоретичного обґрунтування моделі 

взаємозалежності всіх економічних факторів, що впливають на суспільне 

виробництво і споживання, він широко використовував математичні методи 

аналізу. 

Парето розвинув теорію добробуту або, як її інакше називають, теорію 

економічного оптимуму, суть якої полягає в оптимальному розподілі 

економічних ресурсів і благ, що виробляються. За Вальрасом, як відомо, в 

результаті еквівалентного обміну кожен його учасник отримує максимум 

корисності. Удосконалюючи теорію загальної економічної рівноваги 

Вальраса, Парето уточнив критерії стійкої рівноваги, сформулював її умови, 
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що отримали назву «оптимуму Парето». Рівновага трактувалася ним як 

економічний стан, за якого неможливо поліпшити становище будь-якого з 

учасників обміну, не погіршивши становища когось іншого. Рівновага настає 

тоді, коли діаметрально протилежні сили, тобто бажання та всі численні 

перешкоди на шляху до їх задоволення, буде збалансовано. У такий спосіб 

Парето сформулював поняття суспільної максимальної корисності («оптимум 

Парето»). Це поняття характеризує найдоцільніший розподіл товарів і 

ресурсів. 

На відміну від Вальраса, він розглядав стан рівноваги в часі, а також 

допускав коливання коефіцієнтів виробничої функції залежно від розмірів 

випуску продукції, намагався «очистити» теорію рівноваги від «психології», 

виключивши етичні мотиви економічної поведінки суб'єктів господарювання. 

У його моделі аналізуються не лише економ ка вільної конкуренції, а й 

різні типи монополізованих ринків, що стало самостійним об'єктом 

дослідження економіст в лише через кілька десятиліть (у середин XX ст.) 

Кембриджська школа та зародження неокласичного напряму в 

економічній теорії.  

Ідеї економічного лібералізму на новому етапі розвитку суспільства 

(ост. чв. ХІХ–поч. ХХ ст.) продовжив неокласичний напрям, представлений 

двома основними школами: кембріджською та „американською”. 

Теоретичними засадами неокласики є мікроекономічний аналіз та 

маржиналізм. Представники неокласичного напряму: 

 розробили систему загальної економічної рівноваги та її математичну 

інтерпретацію; 

 розділили предмет економічної теорії на два відносно самостійних розділи: 

мікроекономіку і макроекономіку, які в сукупності складають 

єдину „економікс”; 

 розвинули мікроекономічний аналіз; 

 почали застосовувати математичні методи в економічних дослідженнях; 
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 сформулювали закономірності оптимального режиму господарювання 

економічних одиниць в умовах вільної конкуренції; 

 господарство розглядали як сукупність мікроекономічних агентів 

(споживачів, продавців, фірм), які дбають про максимум доходу при 

мінімумі витрат. 

Історичне значення неокласичної теорії полягало в тому, що вона 

дедалі більше перетворювалась у науку про раціональну господарську 

діяльність. 

Формування неокласичної теорії в руслі маржиналізму безперечно 

пов’язане з іменем видатного англійського економіста, засновника 

кембріджської економічної школи Альфреда Маршалла (1842—1924), 

професора Кембриджського університету. Це досить „синтетична” наукова 

фігура у всій історії європейської економічної думки – в його вченні вдало 

систематизувалися і органічно поєдналися досягнення пострікардіанської 

англійської політекономії, австрійської, нової історичної та математичної 

шкіл. Теорію свою Маршалл виклав у фундаментальній шеститомній праці 

„Принципи економікс” (1890). Саме „Принципи економікс” стали початком 

принципово нового напряму сучасної економічної науки – неокласичної 

політекономії, або „економікс”. 

 
Рис. 3. Схема концепції «Економікс» 

Термін „економікс” Маршалл вводить зразу ж у першій главі 

„Принципів...” і пояснює: „Економікс” займається дослідженням нормальної 
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життєдіяльності людського суспільства; вона вивчає ту сцену індивідуальних 

і суспільних дій, яка якнайтісніше пов’язана із створенням матеріальних 

основ благополуччя”. Таким чином, основною заслугою англійського вченого 

є те, що йому вдалося перевести зусилля з теоретичних суперечок навколо 

проблеми вартості на вивчення питань взаємодії попиту і пропозиції як сил, 

які визначають процеси, що відбуваються на ринку. Маршалл впевнений, що 

у економічних факторів зберігається один центр тяжіння - ціна, яка є свого 

роду економічним магнітом. Тому центральне місце в дослідженнях вченого і 

його однодумців займає проблема вільного ціноутворення на ринку. Ринкову 

ціну Маршалл розглядає як результат перетину ціни попиту, яка визначається 

граничною корисністю і ціни пропозиції, яка визначається граничними 

витратами. В цьому контексті відомий його приклад з двома лезами ножиць: 

„Ми могли б з однаковою впевненістю сперечатися як про те, чи регулюється 

цінність корисністю чи витратами виробництва, так і про те, чим розрізається 

лист паперу – верхнім чи нижнім лезом ножиць.” 

 

Рис. 4. Рівноважна ціна 

На думку неокласиків рівновага в економіці – це відповідність між 

попитом і пропозицією, між наявними ресурсами і потребами. Тут Маршалл 

пропонує використати поняття рівноважної ціни: „Якщо попит і пропозиція 

Крива пропозиції 
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перебувають у рівновазі, то кількість товару, який виробляється в одиницю 

часу можна назвати рівноважною кількістю, а ціну, по якій він продається – 

рівноважною, або „нормальною” ціною”. Графічною інтерпретацією цієї ідеї є 

знаменитий „хрест Маршалла” (див. рис. 3), де рівноважна ціна являє собою 

точку перетину кривої попиту (граничної корисності) і кривої пропозиції 

(граничних витрат). Обидва ці фактори – складові ціни і вони є однаково 

значущими. 

В теорію ціноутворення англійський теоретик ввів фактор часу. 

Корисність і попит відіграють вирішальну роль у короткостроковому періоді. 

Реальні витрати мають переважаюче значення в довгостроковому періоді. 

Якщо виробник не відшкодовує витрати, то це викликає скорочення 

виробництва до тих пір, поки не встановиться рівновага 

Маршалл – автор концепцї „еластичності попиту”. Це поняття 

характеризує відношення динаміки попиту до динаміки ціни і є інструментом 

аналізу ринкової кон’юнктури. 

У багатьох питаннях Маршалл та його колеги поділяли погляди 

класиків, особливо це стосується питань свободи торгівлі, підприємництва, 

конкуренції. Водночас неокласики просунулися набагато дальше свої 

попередників. Наприклад, вони ввели поняття „четвертого фактора 

„виробництва – організації, або ж підприємницьких здібностей. 

Факторіальним доходом саме цього фактора виробництва є прибуток. 

Теорія суспільного добробуту. 

Вагомий внесок у розвиток неокласичних ідей здійснив учень і 

послідовник Альфреда Маршалла, представник Кембриджської школи 

неокласики Артур Пігу (1877—1959). Основні ідеї вченого знайшли 

відображення у праці "Економічна теорія добробуту" (1932), яка 

започаткувала новий напрям економічних досліджень та перші спроби 

теоретичного обґрунтування економічних функцій держави. 

Розмірковуючи над проблематикою економічних досліджень, вчений 

робив наголос на реалістичності економічної науки, сфера інтересів якої має 
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визначатись практичними завданнями. На думку А. Пігу, "Початком 

економічної науки має бути не пристрасть до знання, а громадський ентузіазм, 

який постає проти убозтва брудних вулиць і безрадісності понівечених 

життів". Відтак мету власного дослідження вчений вбачав у тому, щоб "знайти 

зручний практичний інструментарій для забезпечення добробуту, іншими 

словами, розробити такі заходи, які, ґрунтуючись на пропозиціях економістів, 

може приймати державний діяч". З огляду на це А. Пігу: 

Обґрунтував поняття економічного добробуту та найважливіші його 

фактори. Стверджуючи, що категорія суспільного добробуту "відображає 

елементи нашої свідомості" і може бути описана термінами "більше-менше," 

вчений свідомо обмежив власне дослідження "рамками тієї сфери суспільного 

добробуту, в якій можна прямо або побічно застосувати шкалу виміру з 

допомогою грошей". Цю сферу суспільного добробуту вчений назвав 

економічним добробутом. 

Стверджуючи, що немає чіткої межі між економічним і неекономічним 

добробутом, А. Пігу звертав увагу на те, що "економічний добробут не слугує 

барометром або показником добробуту в цілому", оскільки "добробут часто 

змінюється, тоді як економічний добробут залишається на попередньому рівні; 

і при цьому зміни економічного добробуту рідко відповідають таким самим 

змінам добробуту в цілому"4. Відтак вчений наголошував на тому, що поняття 

індивідуального добробуту не зводиться до його економічного аспекту і 

включає такі показники якості життя, як умови довкілля, умови праці та 

відпочинку, доступність освіти, громадський порядок, медичне 

обслуговування тощо. 

Найважливішим показником економічного добробуту, його 

"двійником" А. Пігу вважав національний дивіденд — "...ту частку 

матеріального доходу суспільства (включаючи, певна річ, дохід, який 

надходить з-за кордону), яка може бути виражена у грошах". Тим самим 

економічний добробут вчений визначав через національний дохід — 

величину, яка залишається після вирахування із річного потоку товарів і 
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послуг кінцевого споживання затрат на відшкодування витрачених 

капітальних благ. 

Економічний добробут суспільства вчений обумовлював: 

 розміром національного дивіденду; 

 способом розподілу його між членами суспільства. 

Визначаючи критерії максимізації економічного добробуту суспільства 

у термінах оптимальної аллокації ресурсів, А. Пігу використовував поняття 

граничного чистого продукту. Він стверджував, що вирівнювання граничних 

чистих продуктів, отриманих в результаті багатоваріантного використання 

ресурсів, уможливлює максимізацію національного дивіденду. Необхідною 

передумовою досягнення цього стану вчений вважав вільну конкуренцію, 

здатну забезпечити реалізацію приватних інтересів та необмежене 

переміщення благ. 

Американський маржиналізм. 

В кін. ХІХ ст. з’являється своєрідний американський варіант теорії 

граничної корисності. Засновником її став Джон Бейтс Кларк (1847—1938) 

професор економіки Колумбійського університету, президент Американської 

економічної асоціації (1893—1895) Основні твори — «Філософія багатства» 

(1886), «Розподіл багатства» (1899) 

Економічна концепція розділяється на три частини : 

універсальна економіка – визначає загальні економічні закони ( закон 

граничної корисності, закон спадної продуктивності тощо); 

економічна статика – це розділ, який описує умови, необхідні і 

достатні для встановлення рівноваги в ринковій економіці. ( Під статикою 

Кларк розумів відсутність технічного прогресу, переміщень праці і капіталу 

між сферами господарства). Слід зауважити, що це модель уявна. 

економічна динаміка – це наука про відхилення економіки від стану 

рівноваги, а також про перехід від одного стану до іншого. Предметом 

вивчення її є міжгалузеві диспропорції, невідповідність попиту і пропозиції. 
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За Кларком закони статики – основні (ідеальні), а закони динаміки є їх 

наслідком, продовженням. Американському вченому належить авторство 

закону розподілу: „Якщо дії побічних факторів нейтралізовані або 

зрівноважуються, то кожний фактор виробництва отримує ту суму багатства, 

котру він створює”. Кларк розглядає два основних фактори виробництва: 

працю і капітал. При цьому управління (підприємництво) розглядається як 

одна з функцій капіталу. Земля (земельний фонд) також розглядається як один 

із специфічних різновидів капіталу. 

Теорія створення і розподілу багатства у Кларка є наслідком закону 

спадної продуктивності праці і капіталу: остає, а решта залишається 

незмінними, то об’єм продукції, яка випускається, зростає, але у все більш 

слабшій степені”. Інакше: разом із зростанням будь-якого одного із трьох 

факторів виробництва порівняно з двома іншими продуктивність його спадає. 

Згідно цих законів Кларк пояснює порядок створення доходів: 

 фактор „праця” одержує зарплату, яка визначена „граничною 

продуктивністю”, а якщо кількість робітників зростає, то продуктивність 

праці знижується, як наслідок – зарплата зменшується. Зауважимо, що 

„гранична продуктивність” – це продуктивність праці додатково 

найнятого, „граничного” робітника (останнього, якого може дозволити собі 

роботодавець), який виробляє продукт, що дорівнює по величині ринковій 

заробітній платі. Найм такого і наступного робітника уже не збільшує 

прибутку. 

 Фактор „капітал” отримує прибуток, також визначений його „граничною 

продуктивністю”, і якщо кількість капіталу зростає, робітники не встигають 

його увесь застосувати, віддача на одиницю капіталу зменшується, як 

наслідок – прибуток теж зменшується.  

 Фактор „земля” отримує ренту, яка визначена її „граничною 

продуктивністю”, тобто якщо кількість оброблюваної землі зростає, 

працівники не в змозі її всю обробити, віддача на одиницю площі 

знижується, отже, рента зменшується. 
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Звідси висновок (доповнення до закону розподілу): „ Частина 

продукту, яку отримує кожен з факторів, залежить від „закону спадної 

продуктивності ”кожного фактора”. 

Таким чином, на кожному підприємстві за умов статичної економічної 

рівноваги може встановлюватись найоптимальніше співвідношення між 

затратами факторів виробництва, яке забезпечує максимальний дохід на 

кожну їх одиницю. Якщо статика змінюється економічною динамікою, 

наприклад, під впливом НТП, тоді змінюються пропорції витрат факторів 

виробництва, які згодом стають оптимальними, таким чином, досягається 

рівновага, але за більших об’ємів виробництва. 

Шведська (стокгольмська) школа маржиналізму. 

Значний внесок у розвиток світової економічної науки зробили 

шведські вчені, представники стокгольмської школи. її засновником був 

Кнут Вікссель (1851-1926), який заклав основи теорії розподілу факторів 

виробництва, вчення про "недосконалу конкуренцію", теорію кредитно-

грошового регулювання циклу, теорію ціни та інфляції у працях "Цінність, 

капітал і рента" (1893), "Дослідження в галузі суспільних фінансів" (1896), 

"Проценти на капітал і ціна товарів" (1898). Головну увагу К. Вікссель 

зосереджував на проблемі динаміки цін. Розкриваючи механізм руху цін, він 

дійшов висновку, що за умов "грошової економіки", коли товари вже не 

обмінюються на товари, а лише на гроші, закон ринку Сея не має сенсу. 

Грошовий попит не може відокремлюватися від товарної пропозиції і може 

збільшуватися за рахунок появи на ринку нових дорогоцінних металів. Отже, 

Віксель заперечив кількісну теорію грошей і відкинув ідею, що головною 

причиною зміни цін є зміна кількості грошей. 

У теорії К. Вікселя важливе місце належить концепції кумулятивного 

процесу (тенденції до прискорення певного процесу). Аналіз кумулятивних 

процесів та дослідження проблем порушення економічної рівноваги дали 

можливість Вікселю створити теорію економічного циклу. Механізм 
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циклічного розвитку господарської кон'юнктури він пов'язував із процесом 

нагромадження капіталу, коливанням норми процента. 

Вікссель визначив необхідність втручання держави в механізм 

встановлення рівноваги, тобто він вперше використав принципи теорії 

граничної корисності для аналізу суспільного сектора. В праці "Дослідження 

в галузі суспільних фінансів" сформульовані принципи та процедури 

прийняття рішення і області фіскальної політики: 

 основна частина бюджетних надходжень має бути від прямих податків на 

доходи та майно; 

 рішення про доходи та витрати приймаються в комплексі і відображають 

суспільні переваги; 

 важливу роль у досягненні соціальних результатів грає процедура 

прийняття рішення. 

Таким чином, проблеми податків Вікссель розглядає з точки зору теорії 

граничної корисності в межах суспільного сектору. 

Продовжив дослідження математичної школи Густав Кассель (1866-

1945) - відомий шведський економіст, професор політичної економії і фінансів 

Стокгольмського університету. Він написав праці "Природа і необхідність 

процента" (1903), "Теорія соціальної економіки" (1870). Він розглядав 

економічні коливання й кризи як процеси, зумовлені явищами економічної 

історії. Кассель заперечував можливість побудови загальної теорії криз, 

вважаючи їх кон'юнктурним явищем. 

Серед факторів, що визначають рух торговельно-промислового циклу, 

Кассель відокремлює норму процента. Висока норма процента зменшує 

вартість основного капіталу, а якщо вона тримається довго, то призводить до 

скорочення його виробництва, що породжує депресію. Г. Кассель в основному 

притримувався кількісної теорії грошей та теорії ціноутворення. 

5.4. Розвиток національних економік у міжвоєнний період 

Наприкінці XIX   -  на  початку XX ст. поступово накопичуються  та 

загострюються соціально-економічні суперечності між провідними 
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країнами світу, що призводить до блокового протистояння між ними. 

Економічні й територіальні претензії країн-суперниць намагалися розв'язати 

під час Першої світової війни, яку можна назвати першою кризою світової 

цивілізації. 

До початку ХХ ст. практично був завершений територіальний розподіл 

світу. На порядку денному стояв його економічний перерозподіл: боротьба за 

ринки збуту, джерела сировини, сфери вкладення капіталу. Зокрема, одна з 

найбільш розвинутих країн Європи – Німеччина – була обділена колоніями. 

Що стосується США, то вони в даний період більш як сотню разів 

вмішувалися у внутрішні справи країн Західної півкулі, захищаючи інтереси 

своїх монополій. Уряди провідних країн світу будь- якими засобами – як 

дипломатичними так і військовими, старалися сприяти проникненню і 

закріпленню своїх монополій на нових територіях. Таким чином, активна 

підтримка державою монополій, дозволила зробити висновок про перехід 

“класичного капіталізму” в стадію державно-монополістичного. 

Боротьба за ресурси і зони впливу привела до посилення всередині 

провідних країн світу позицій офіцерського корпусу (які вважали: “війна – 

благородна справа”). Особливо сильною ця тенденція була в Росії, Японії і 

Німеччині. 

Розв’язати ці суперечності покликана була І світова війна, яка 

розгорілася між двома імперіалістичними блоками: Антанта (Англія, Франція, 

Росія) і Трійний союз (Німеччина, Австро-Угорщина, Туреччина і Болгарія). 

Тривалість – серпень 1914 – листопад 1918 р. (Привід – вбивство 28 червня 

1914 р. сербським терористом австрійського ерцгерцога Франца-Фердинанда). 

У війні брало участь 34 із 56 існуючих на той час суверенних держав. 

Загинуло більш як 10 млн. чоловік, і не менше померло від епідемій і голоду. 

Що ж до економічних наслідків, то: війна поглинула 1/3 матеріальних 

цінностей людства. Витрати воюючих країн склали 20 млрд. $ (в цінах тих 

років), що в 12 раз перевищувало золотий запас європейських країн. Фронт 
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поглинув більш як 50% всієї промислової продукції. Різними біли наслідки для 

країн переможниць. 

Основні бойові дії відбувалися на європейському континенті, де були 

розташовані головні центри фінансового життя, промислового та 

сільськогосподарського виробництва. Масштабність воєнних дій і загострення 

економічних проблем змусили уряди країн, що воювали, перебрати на себе 

частину організаційних функцій та забезпечення взаємодії між приватними 

підприємствами, що обслуговували потреби фронту. Управління економікою 

з боку держави набуло форм контролю й розподілу стратегічних ресурсів, 

продовольства, засобів транспорту і робочої сили. 

Головною причиною розв'язання війни було прагнення монополій 

різних країн, і передусім Німеччини, здійснити розподіл економічний, 

територіальний) світових сфер впливу. «Світова політика» Німеччини була 

німецьким варіантом «загального» імперіалізму, сутність якої полягала в тому, 

щоб підняти німецьку імперію з рівня континентальної держави до рівня 

світової наддержави. Німецька «світова політика» мала за мету підрив 

британського світового панування, що повинно було звільнити колоніальні 

території «для середньоєвропейських держав, які прагнули розширення». 

Англо-французька коаліція шляхом воєнних дій намагалася припинити 

економічне зростання Німеччини, остаточно позбавити її колоній, сировини та 

ринків збуту й тим самим повернути собі позиції лідерів у світі. 

Проте хоч як це парадоксально, факт розв'язання світової війни свідчив 

про певний етап формування світового ринку. Світо-господарські зв'язки 

пронизували економіку багатьох країн. Розпочався процес 

взаємопроникнення, інтеграції. Насильницький розрив зав’язків у ході війни 

був зумовлений прагненням окремих держав перерозподілити сфери 

економічного впливу у світі, підкорити своїм національним інтересам 

економіку інших країн, котрі потрапили в колоніальну і напівколоніальну 

залежність до великих держав. 

 



281 

 

Наслідки І Світової війни для країн-учасниць  

У найважчому становищі опинилася Німеччина. Згідно з Версальським 

мирним договором (28 червня 1919 р.) Німеччина повертала Франції Ельзас-

Лотарингію. Значні території передавалися Бельгії, Польщі, Литві, Данії, 

Чехословаччині. Саарська область переходила на 15 років під управління Ліги 

націй, а її вугільні шахти передавалися Франції. Німеччина була позбавлена 

всіх своїх колоній. Репараційні виплати склали 132 млрд. золотих марок (20 

млрд. у перші два повоєнні роки). Таких грошей Німеччина не мала, то 

контрибуція сплачувалася вагонами, паровозами, фабричними верстатами, 

автомобілями, с/г сировиною. Таке становище викликало занепокоєння урядів 

країн Антанти, хоч їхня економіка теж зазнала великих збитків. 

Англія - зазнала значних людських і матеріальних втрат - 1/3 

національного багатства, світовий фінансовий центр перемістився з Лондона 

в Нью-Йорк, удвічі зменшився експорт товарів, зріс імпорт. Продовжувалося 

відставання від США у розвитку гірничо-видобувної, сталеплавильної, 

текстильної, суднобудівної промисловості. Але Англії вдалося збільшити свої 

колоніальні володіння, вона компенсувала частково свої втрати за рахунок 

німецьких воєнних репарацій. 

Ще більше, ніж Англія постраждала у війні Франція. Втратила 10% 

працездатного населення, видатки на війну підірвали стабільність французької 

валюти. Але під час війни розпочалася індустріалізація економічно відсталих 

південних районів Франції, що не були окуповані Німеччиною. Нестача 

сировини, енергоресурсів змусила промисловців дбати про інтенсифікацію 

виробничих процесів, запроваджувати нові технології, що пізніше дало свої 

позитивні результати. 

Японія, виступаючи на боці Антанти, не брала участі в бойових діях. 

Вона розширила свої колоніальні володіння, нав’язала невигідні економічно-

торговельні умови Китаю. Все це дозволило за роки війни подвоїти 

промислове виробництво, втричі збільшити експорт промислових товарів у 

Китай та країни тихоокеанського регіону, зміцнити в цілому свій економічний 
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потенціал, однак надзвичайно руйнівний землетрус (загинуло 140 тис. чол.) 

поставив японську економіку перед цілим рядом серйозних проблем. 

США з запізненням вступили в війну на боці Антанти, підтримували 

торговельні відносини з усіма воюючими країнами, постачаючи їм всі види 

стратегічної сировини - зброю, боєприпаси, продукти харчування, 

перетворившись в економічно найрозвинутішу державу світу. Якщо 

напередодні війни борги складали 7 млрд. дол., то на кінець ворогуючі країни 

заборгували 9,8 млрд. дол. Золотий запас зріс з 1 млрд. 891 млн. дол. у 1914 р. 

до 3 млрд. 163 млн. дол. 1918 р. Національне багатство збільшилося з 192 млрд. 

дол. 1914 р. до 488 млрд. дол. у 1920 р. Капіталовкладення за кордоном - з 3,5 

млрд. дол. до 6,5 млрд. дол. Таким чином, центри господарського життя 

перемістились з Західної Європи в США. 

Плани Дауеса  та Юнга, їх суть та мета.  

Як було відмічено вище, економічне становище Німеччини викликало 

занепокоєння з боку країн Антанти. Для неї був розроблений міжнародним 

комітетом експертів під головуванням Чарльза Дауеса новий репараційний 

план, затверджений 16 серпня 1924 р. на Лондонській конференції, 

представниками країн-переможниць. 

Основна мета плану - відновити промисловий потенціал Німеччини, 

щоб вона могла виплатити репараційні борги Англії І Франції, а останні 

ліквідують свою заборгованість перед США. План встановлював розміри 

платежів Німеччини на перші п’ять років по 1 - 1,75 млрд. марок щорічно, а 

потім - по 2,5 млрд. марок на рік. 

Це дало можливість німецької промисловості повністю переоснастити 

свою матеріальну базу, практично стовідсотково оновити виробниче 

обладнання і створити базу для майбутнього відновлення військового 

виробництва. 

Контроль за німецьким держбюджетом, грошовим обігом кредитом, 

залізницями здійснювався спеціальним комітетом експертів який очолював 
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генеральний агент з репарацій - представник США - О.Юнг, а згодом- 

П.Гілберт. 

Згідно з "Планом Дауеса" відродження німецької промисловості було 

розраховано на реалізацію її продукції на ринках країн Східної Європи та 

СРСР, які повинні були стати аграрно-сировинними придатками німецького 

промислового комплексу. 

Перетворення Східної Європи й СРСР у ринки збуту німецької 

промислової продукції, крім прибутків американським банкам, які стали 

фактичними власниками німецьких промислових концернів, вирішувало ще 2 

основних для американців завдання: ліквідація французького впливу в Східній 

Європі та недопущення індустріалізації СРСР. 

Завдяки плану Дауеса економіка Німеччини вже наприкінці 1927 р. 

вийшла на довоєнний рівень, а в 1928 р. на 13% перевищила його. Наприкінці 

1928 р. Німеччина ставить питання про перегляд умов сплати репарацій та 

відміну деяких обмежень, що передбачалися планом Дауеса. 

Один зі співавторів і виконавців "Плану Дауеса", німецький банкір 

Шахт, підбиваючи його підсумки в 1929 р. з задоволенням зазначав, що 

"Німеччина за 5 років отримала стільки ж іноземних позик, скільки їх 

отримала Америка за 40 років, що передували Першій Світовій війні" 

В червні 1929 р. цей план замінено новим — планом Юнга. Він 

визначав остаточну суму репарацій — 113,9 млрд марок та граничний термін 

її сплати — 57 років, по 2 млрд марок на рік. В умовах світової економічної 

кризи реалізація плану Юнга була зупинена, влітку 1931 р. президент США 

Герберт Гувер заявив про введення мораторію на виплату американських 

боргів по міжсоюзним зобов'язанням військового часу на 19311932 рр.. з 

одночасним припиненням усіх інших міждержавних платежів, включаючи 

репараційні. Потім з урахуванням тяжкості ситуації в міжнародних фінансах 

було поставлено питання про повне анулювання репараційних виплат за 

планом Юнга. У 1932 р. на конференції в Лозанні була визначена сума 
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заключного німецького платежу в 3 млрд. марок, що підлягала сплаті протягом 

15 років (після закінчення 3-річного мораторію на 1932-1934 рр..). 

До 1952 року Німеччина виплатила близько 1,5 млрд марок, які в 

основному йшли до Британії. У 1953 році Лондонська комісія зі стягнення 

репарацій заморозила майбутні виплати через те, що Німеччина розділилася 

на дві частини - ГДР і ФРН. Коли Берлінська стіна була зруйнована і країна 

об'єдналася, уряд отримав двадцятирічний кредит (в 239,4 мільйона 

дойчмарок) для того, щоб виплачувати відсотки, що залишилися, за 

репараціями. Останні 70 млн євро було сплачено 4 жовтня 2010 року. 

Особливості відновлення економік країн Європи 

На поч. 20-тих років США, Японію, Англію, Францію охопила 

нетривала, але інтенсивна криза, як промислова, так і сільськогосподарська. 

Причина кризи – нерівномірний галузевий розвиток у воєнний період, 

розповсюдження багатьох посередницьких фірм, що використовували 

проблеми військового часу. 

Криза мала позитивне значення – вона очистила ринок від фірм-

одноденок, сприяла успішному проведенню економічного розвитку країн. 

Після закінчення цієї кризи в провідних країнах почався період безперервного 

економічного розвитку, який тривав ≈ 7-8 років – так звана “епоха просперіті” 

(процвітання). 

Крім цього існував ще один важливий чинник – правлячі кола багатьох 

країн, намагаючись зняти соціальну напругу в суспільстві, знаходять спільну 

мову з профспілками, зміцнюють соціальну сферу – вводиться 8-ми годинний 

робочий день, підвищується зарплата, вводиться соціальне страхування, 

щорічні відпустки. Важливим чинником економічного піднесення була 

стабілізація валюти і зміцнення грошово-кредитної системи за допомогою 

США. 

США за рівнем промислового розвитку займали І місце в світі. На 

1929 рік вони виробляли промислової продукції на 10% більше, ніж Англія, 

Франція, Німеччина, Італія, Японія разом взяті. Швидкими темпами 
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розвиваються автомобільна, електротехнічна, хімічна, авіаційна, 

радіопромисловість. Порівняно з довоєнним рівнем промислове виробництво 

у США зросло на 70%. 

Економіка Англії розвивалася повільніше, лише в кінці 20-тих років їй 

вдалося досягти передвоєнного рівня розвитку (одна з причин – залежність від 

імпорту промислової та сільськогосподарської сировини). 

Високі темпи розвитку Франції пояснювалися отриманням репарацій з 

Німеччини, використанням Лотарингської руди. Важливим джерелом 

прибутків залишалося лихварство (в 1929 р. дало в 3 рази більше прибутку, 

ніж промисловість). 

Зросла роль монополістичного капіталу, і великих монополій. Так, У 

США значна частина фінансів зосереджувалась в руках фінансових груп 

Моргана, Рокфеллера, Дюпона; у Франції 75% автомобілів – Рено, Пежо, 

Сітроен. 

Спільною тенденцією майже для всіх країн було зниження ролі 

держави в регулюванні економіки. Розорення дрібних підприємств внаслідок 

монополізації привело до значної кількості безробітних. Внутрішній 

платоспроможний попит не встигав за зростанням продуктивності. Низькою 

була інвестиційна активність населення. Проте на фоні загального 

економічного піднесення вищевказані проблеми недооцінювались. На кін. 20-

тих років економісти вірили, що почалася епоха всезагального “вічного” 

процвітання. 

Криза світового господарства (1929 – 1933 рр.) 

Про те, що насправді виявилося причиною такої економічної 

катастрофи, якою стала Велика депресія, вчені сперечаються і до тепер. 

До кінця 20-тих років економічна система країн Заходу досягла такого 

рівня складності, при якому механізмів саморегулювання стає недостатньо для 

підтримки стійкого економічного і соціального розвитку – необхідне 

втручання держави. 
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Економічна криза 1929-1933 рр. була світовою кризою. Вона порушила 

економічні зв’язки, призвівши до значного скорочення промислового 

виробництва. У 1929 р. вона почалася в США, далі в Латинській Америці, 

Західній Європі, інших країнах Азії і Африки. 

Першою ознакою кризи вважається різке падіння цін на акції Нью-

Йоркської біржі 24 жовтня 1929 р (Чорний четвер). Насамперед, криза охопила 

важку індустрію. Все промислове виробництво, торгівля, національний доход 

знизилися вдвічі, відбувалося масове банкрутство фірм, росло безробіття. Це 

була криза перевиробництва. Щоб стримати падіння цін, скоротити запаси 

товарів по всій країні, було вжито заходи для їх фізичного знищення. Палили 

пшеницю, каву, бавовну, молоко виливали в річки. Внутрішньою причиною 

кризи вважають відсутність державного контролю за промисловістю і 

сільським господарством. 

Економічна криза охопила всі головні капіталістичні держави, але 

найбільше страждали США і Німеччина. Для кризи характерні: 

 падіння виробництва: до 1933 р. промислове виробництво в США 

знизилось порівняно з 1929 р. на 46% (рівень 1911 р.). Обанкротилась ¼ 

всіх банків (майже 6 тис. шт.), 135 тис. фірм, 1 млн. фермерів. Реальна з/п 

скоротилася на 30- 40%. 

 дефляція: ефект перевиробництва (продукція не знаходила збуту через 

скорочення платоспроможності населення) викликав дефляцію – зниження 

цін. Оптові ціни на с/г продукцію знизились на 58% (в 2,5рази), на 

промислову продукцію – на 20-40 %. Роздрібні ціни знизились на 5-10%. 

 Банки припинили виплату відсотків, і ще й брали плату за збереження 

грошей в розмірі 0,5-1% річних. Виробники через неможливість збути 

товар почали його просто знищувати. 

 безробіття – в пік кризи в США без роботи залишилось 25% (≈ 13 млн. 

чол.) працездатного населення, в Німеччині – 7,5 млн. чол. (11% 

населення). Три млн. населення переїхало з міст в села, де вели 
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натуральний спосіб життя. В США різко зросла злочинність, почалися акти 

громадської непокори. 

Заходи, що їх приймав уряд Гувера (було витрачено 3 млрд. $) не дали 

результатів – криза розросталася. 

Cутність політики «Нового курсу» Ф.Д. Рузвельта.  

Тільки в 1932 р. новообраний президент Ф.Д.Рузвельт впровадив 

ефективну антикризову програму, його „новий курс” на оздоровлення країни 

підтримали всі верстви населення. 

"Новий курс" здійснювався з 1933 по 1938 рр. Перший етап з 1933 по 

1934 рр., під час якого: 

 проведено реформи у фінансово-кредитній сфері (було закрито всі банки, 

припинено обмін банкнот на золото, яке вилучалось з обігу); 

 кредитним установам США заборонялося поєднувати депозитні операції з 

торгівлею акціями, чим розмежовувався ринок довготермінових і 

короткотермінових кредитів; 

 страхування дрібних і середніх депозитів; 

 прийнято закон про відбудову промисловості (НІРА); запровадження в 

різних галузях промисловості "кодексів чесної конкуренції" (фіксували 

ціни на продукти, рівень виробництва, розподіляли ринки збуту, 

встановлювати розміри заробітної плати); 

 прийнято закон про регулювання сільського господарства (А.А.А), 

спрямований на підвищення цін на сільськогосподарську продукцію, 

надання грошової компетенції фермерам, здійснення заходів з 

інтенсифікації, механізації в с/г. 

На другому етапі "Нового курсу" 1935 - 1938 рр.: 

 прийняті акти соціального характеру: закон про трудові відносини, в якому 

записано право робітників на об’єднання у профспілки, проведення 

страйків, підписання колективних угод. Уперше в історії США вступив у 

дію закон про соціальне страхування і допомогу безробітним; 
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 у 1938 р. набув чинності закон про справедливе наймання робочої сили 

(встановлював мінімум заробітної плати, максимум тривалості робочого 

дня, заборонив використання дитячої праці); 

 у 1938 р. – закон про регулювання с/г виробництва (боротьба за збереження 

родючості грунту). 

У Великобританії економічна криза почалася наприкінці 1929 p. 

Вперше з'явилися труднощі в одержанні кредитів, все важче проходив процес 

реалізації промислової та сільськогосподарської продукції. Як наслідок — на 

ринках нагромаджувалися непродані товари, ціна на які різко знизилася. 

Зупинилися тисячі підприємств, зростало безробіття. Хоч у Великобританії 

Велика депресія не була такою катастрофічною, як в США чи інших країнах, 

однак її удар все ж був дуже відчутний. У 1932 p. промислове виробництво 

скоротилося на 25% порівняно з 1929 p., виплавляння чавуну — на 53 %, ціни 

на сільськогосподарську (продукцію знизилися на 34%. Занепад 

господарського життя Великобританії тривав до 1933 p.44 

Англійський уряд вчасно вжив заходів, спрямованих на ліквідацію 

наслідків економічної кризи. Він всіляко підтримував процес концентрації 

виробництва, встановлення галузевих єдиних цін на товари. Послідовно 

проводячи курс на об'єднання підприємців, держава намагалася контролювати 

випуск продукції, її реалізацію за допомогою примусових санкцій, кредитних 

привілеїв, різного роду гарантій. Вже в 1930 p. в країні діяли монопольні 

об'єднання у вугільній промисловості, бавовняній (Лондонська бавовняна 

корпорація). Остання, роки кризи виникли і успішно діяли тільки змішані 

державно- приватні підприємства, серед них "Англоголландський нафтовий 

трест", "Англоіранська нафтова компанія". 

В 1931 p. уряд ліквідував золотий стандарт фунта стерлінгів. Курс 

девуальованої національної валюти знизився на 1/3 по відношенню до інших 

іноземних валют, що автоматично підвищило конкурентоспроможність 

англійських товарів.. Великобританія, як і США, подолала наслідки 

економічної кризи. Проте виходила вона з неї дуже повільно. Наприкінці 30- 
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х років у країні панувало значне безробіття. Англійська промисловість 

залишалася на рівні 1929 p. У багатьох галузях депресію не було ліквідовано, 

спостерігалися суперечливі тенденції розвитку старих і нових галузей. 

Сільське господарство Великобританії у 30-х роках відставало від 

промисловості, яке лише на 35 % задовольняло потреби населення в 

агропродукції. За її імпорт держава розплачувалася золотом або дефіцитними 

товарами. Дрібні господарства розорялися, великі змінювали своє становище, 

застосовуючи найновішу агротехніку, хімічні добрива. 

На відміну від «Нового курсу» Рузвельта, Велика Британія в боротьбі з 

наслідками «Великої депресії» не пішла шляхом порятунку промисловості, 

фермерських господарств і проведення реформ у соціальній сфері. 

Головним у діяльності уряду лейбористів було: 

 виправлення дисбалансу бюджету; 

 поліпшення становища у внутрішній і зовнішній торгівлі. 

Спостерігалися суперечливі тенденції розвитку старих і нових галузей. 

Сільське господарство відставало від промисловості. Воно лише на 35% 

задовольняло потреби населення у с/г продукції. Англійські хлібороби не були 

самостійними господарями, а лише орендаторами. Вони платили 20% ренту 

лендлордам, власникам землі. Англія до другої світової війни зберігала перше 

місце в світовій торгівлі , але США відтіснили її на друге місце в світовому 

експорті. Німеччина витіснила англійські товари в Західній і Південно- 

Східній Європі та Латинській Америці. В кінці 1937 року в Англії вибухнула 

нова економічна криза, яка привела до спаду виробництва на 14%. 

Англійці залишалися консерваторами стосовно переходу до 

дефіцитного бюджету, хоча така політика США згодом цілком виправдала 

себе. Велика Британія використовувала у боротьбі із наслідками світової кризи 

власний величезний історичний досвід головного «банкіра світу». Тому в 

1931—1934 роках уряд Великої Британії головним економічним завданням 

вважав забезпечення сприятливих фінансових умов для розвитку 

промисловості, сільського господарства, торгівлі. 
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У 1930-1940 рр. лейбористські теоретики Дж. Коула, X. Ласкі, Є. 

Дурбіна та ін. доводять, що є тісний взаємозв’язок їх вчень з економістами, які 

виступали за проведення реформ щодо активного втручання держави в 

економічне життя країни. Тільки державне регулювання економікою країни 

веде до нормального функціонування капіталістичного виробництва. 

Але якщо західні економісти, обґрунтовуючи необхідність втручання 

держави в економіку, вважали, що це веде до вдосконалення механізму 

функціонування капіталізму, то лейбористи оцінювали економічну діяльність 

держави як захід, що веде до соціалізму. 

У традиції фабіанських ідей (поступовий перехід від капіталізму до 

соціалізму) лейбористи вважали, що перехід від індивідуальної форми 

власності спершу до акціонерної, а потім — державної - це докорінна 

трансформація капіталістичної власності взагалі й перетворення її на 

колективну, суспільну. У цей період лейбористи розробляли модель 

організації й управління державним сектором економіки у формі публічної 

корпорації, яку вважали соціалістичною формою організації націоналізованих 

галузей народного господарства, Разом з тим лейбористська модель соціалізму 

зводила планування і ринок до такого сполучення, за умов дії якого 

вирішальна роль залишалася за ринко- вим механізмом. Ця модель 

передбачала вільне встановлення цін, функціонування ринку засобів 

виробництва і предметів спотання. 

Розвиток економіки Франції в 30-х роках був надто повільним і 

затяжним. 40% робітників було зосереджено в дрібному виробництві. Не 

могло вийти з кризи с/г. Держава ввозила продукти харчування з-за кордону, 

хоч обсяг виробництва їх зріс на 10%. 

Тут посилився процес концентрації фінансово-кредитних установ. До 

1939 р. шість найбільших банків контролювали 86% усіх капіталів країни. 

Банки вкладали капітали в промисловість нерідко за межами країни. Лише в 

1936 – 1938 рр. з Франції вивезли 100 млрд. франків. Удвічі скоротився 

національний золотий запас Французького банку. Похитнувся франк, знизився 
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курс продажу акцій на біржах, здійснювалася емісія облігацій, скоротилися 

вклади громадян в банках. Питома вага країни в світовому промисловому 

виробництві знизилася з 7% в 1913 р. до 4% в 1938 р. У світовому експорті в 

результаті гострої конкурентної боротьби частка країн за 1913 - 1938 рр. 

скоротилася з 7,2% до 3,7%. Франція поступилася США, Англії, Німеччині, 

Японії, Канаді. 

У цей період уряд Франції проводив соціальну програму, спрямовану 

на зниження рівня безробіття, організацію громадських робіт. Ця політика 

передусім стосувалася державного сектору і певним чином забезпечувала 

вихід економіки з кризи із найменшими втратами. 

Французькі дослідники П. Ренодаль, М. Деа та ін. у своїх економічних 

концепціях стверджували, що боротьба за раціона- лізацію (по-

американському) приведе не лише до усунення про- мислових криз, а й до 

ліквідації конкурентної боротьби у Захід- ній Європі. Знаряддям ліквідації 

конкуренції, на думку М Деа, є картелі та синдикати. Він зазначав, що К. 

Маркс відкрив лише американські трести з їхнім прагненням панування й 

знищення своїх конкурентів. Інша річ — європейський картель. Це союз, 

мирний договір, перемир'я, що передбачає укладання серії дер- жавних угод з 

колишнім конкурентом. 

Німеччина. Економічна криза привела до кризи політичної і приходу 

до влади нацистів на чолі з А. Гітлером (причому не в результаті перевороту, 

а мирним шляхом – збідніле до краю населення віддало голоси “партії сильної 

руки”). Із середини 30-х років основна увага була зосереджена на мілітаризації 

економіки.  

 Уряд А. Гітлера запровадив нечуване для мирного часу розширення 

державного регулювання господарського життя, і з середини 30-х років лозунг 

"Гармати замість масла" став основним у внутрішній політиці. За 1933 – 1938 

рр.  

 військові витрати зросли з 620 млн. до 15,5 млрд. рейхсмарок;  

 виник дефіцит бюджету, який покривався випуском паперових грошей.  
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 Щоб не допустити інфляції та зростання цін, уряд увів контроль над цінами 

та зарплатою; п 

 почався поступовий перехід до карткової системи розподілу;  

 усі підприємства Німеччини були об’єднанні в галузеві картелі і 

підпорядковані Імперському міністерству господарства.  

 в 1936 р. було прийнято чотирирічний план розвитку військової 

промисловості, а уповноваженим призначено Германа Геринга; 

 було ліквідовано профспілки; 

 вводилась загальна трудова повинність; 

 приватна власність зберігалася, великі підприємці керували галузевими і 

територіальними органами управління; 

 стратегію економічного розвитку визначили виробники сировини (вугілля, 

залізної руди) та напівфабрикатів (чавуну, сталі, коксу). 

Таким чином, шляхом виходу Німеччини з кризи став шлях тотальної 

мобілізації ресурсів і воєнного реваншу. 

Японія в середині 1929p. опинилася в епіцентрі світової економічної 

кризи. Найрозвиненіша галузь господарства країни - торгівля зазнала 

найтяжчого удару. Експорт товарів скоротився більше ніж у 2 рази. На 50% 

знизилось виробництво сільськогосподарської, на 32% — промислової 

продукції. У тяжкому становищі опинились суднобудівна, текстильна, 

металургійна, - машинобудівна  галузі. Виробництво  шовкових тканин   

зменшилося в 4 рази. У роки економічної кризи налічувалося до 10 млн  

безробітних. У середині 30-х  років  в Японії виплавляли сталі менше, ніж у 

Бельгії, чавуну дещо більше, ніж у Люксембургу. 

Японський уряд вирішив вихилити з кризи шляхом мілітаризації країни 

та воєнної агресії. Вже в 1931 p. японська армія захопила північно-східну 

частину Китаю, утворивши там маріонеткову Маньчжурську державу. 

Капіталовкладення направлялися переважно в ті галузі економіки, які були 

пов'язані з воєнною промисловістю. 
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Японія, як і Німеччина, виходила з економічної кризи 1929—1933 pp. 

шляхом мілітаризації. Після встановлення окупаційної влади в Маньчжурії 

вона розпочала загарбання китайських територій. У 1937 p. їй вдалося 

захопити деякі провінції на півночі, а згодом — і в інших частинах Китаю. 

Війна набула затяжного характеру. На неї Японія витрачала понад 80 % 

державного бюджету, що покривався за рахунок емісії паперових грошей. 

Щоб випустити десятки тисяч літаків, танків, гармат, суден, інших видів 

зброї, потрібен був метал. Тільки за 1931—1938 pp. його виплавили більше у 

10 разів. Зростали потужності інших галузей, що працювали на війну: 

хімічної — у 2 рази, електротехнічної — у 3, виробництва зброї — у 5 разів. 

Автомобілебудівна галузь забезпечувала армію вантажівками. 

Закон про загальну мобілізацію нації фактично довів робітників і 

службовців до становища кріпаків. Профспілки було розігнано, робочий день 

подовжено до 14—16 год, заробітну плату зведено до мінімуму. Налагоджене 

в 30-х роках виробництво високоякісних годинників, радіоприймачів, 

велосипедів, парасольок, швейних машин також працювало на війну. В обмін 

на ці конкурентоспроможні товари Японія імпортувала необхідну сировину, 

стратегічні матеріали, ліцензії. З великим напруженням працював в умовах 

війни аграрний сектор. Основна маса землі належала самураям. Лише 30% її 

перебувало у власності безпосередніх виробників — селян, які мали низький 

рівень життя. За оренду вони віддавали поміщикам половину врожаю. Проте 

завдяки надзвичайній працьовитості японських селян країна забезпечувалася, 

хоч і недостатньо, продуктами харчування. 

У 30-х роках посилився вивіз японського капіталу в країни Південно-

Східної Азії насамперед у Таїланд, Філіппіни, Індонезію, Британську 

Малайзію. Його обсяг лише в 1939—1941 pp. збільшився вдвічі, досягнувши 4 

млрд. єн. Така торгово- фінансова експансія Японії суперечила інтересам 

США га Великобританії. Між цими країнами та Японією в 1941 p. спалахнула 

війна, яка закінчилася в 1945 p. повною поразкою японських мілітаристів. 
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Японія виходила з економічної кризи шляхом мілітаризації. Закон про 

загальну мобілізацію довів робітників і службовців до становища кріпаків; 

 профспілки було розпущено; 

 робочий день тривав 14-16 годин; 

 заробітну плату зведено до мінімуму; 

 лише 30% землі належала селянам (а 70% - самураям); 

 посилився вивіз японського капіталу у країни Південно- Східної Азії. Його 

обсяг лише в 1939 – 1941 рр. збільшився вдвічі. З такою торгово-

фінансовою експансією Японії не могли змиритися інші країни. 

Складний і суперечливий шлях господарського розвитку пройшли 

країни світу в міжвоєнний період. Відбудова економіки, її піднесення 

чергувалися з кризами, в тому числі світовою. Безперечним лідером стали 

США, які не мали собі рівних в аграрному секторі, промисловості, фінансовій 

сфері. Не завжди стабільно, а іноді драматично розвивалося господарство 

Німеччини, Франції та Японії. Трагічною сторінкою в історії людства була 

друга світова війна, що завдала нечуваних страждань сотням мільйонів 

жителів землі. 

5.5. Кейнсіанство 

Аж до 30-х років XX ст. серед учених-економістів панувала думка, що 

за допомогою механізму вільного ціноутворення економіка автоматично 

прямує до рівноваги – коли сукупний продукт дорівнює сукупній пропозиції. 

Дійсність спростувала ілюзії неокласиків щодо здатності ринкового 

механізму автоматично забезпечувати рівновагу на ринку товарів, так само як 

і на ринку праці й капіталу. 

Найбільш наочним свідченням цього був циклічний характер розвитку 

капіталістичної економіки. 

Постійно повторювані зі зростаючою силою кризи супроводжувалися 

зниженням рівня виробництва, інвестицій, зайнятості, заробітної плати, 

серйозними труднощами у збуті товарів, розладом усього економічного 

механізму. 
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Економічна думка того періоду виявилася нездатною дати задовільне 

пояснення цим явищам, а тим більше вказати способи подолання криз. 

З розвитком капіталізму швидко руйнувалися механізми 

автоматичного ринкового саморегулювання. 

На рубежі XX ст. монополії остаточно знищили вільну конкуренцію як 

регулятор капіталістичного господарства. 

Вільне переливання капіталу та робочої сили, вирівнювання витрат 

виробництва, цін та норми прибутку стають тепер неможливими. 

Але найбільш гостро нездатність капіталістичної економіки до 

планомірного розвитку проявилася у роки світової кризи 1929-1933 р.р. та 

наступної депресії 30-х років. 

Економічна криза 1929-1933 р.р. продемонструвала очевидну 

невідповідність між високим рівнем розвитку продуктивних сил та 

ірраціональністю стихійних ринкових процесів. 

Високий рівень усуспільнення та ускладнення господарського 

механізму нагально потребували планомірного регулювання економіки в 

загальнонаціональних масштабах, тобто посилення ролі держави в економіці. 

Перші кроки в цьому напрямку було зроблено у США реалізацією 

“Нового курсу” президента Ф.Рузвельта. 

Спочатку посилене державне втручання в економічне життя 

пояснювалося суто практичними міркуваннями без відповідної теоретичної 

бази. 

Перші практичні кроки по виходу із кризи були зроблені у США і 

пов’язані із успішною реалізацією „Нового курсу” президента Ф. Рузвельта. 

Отже, зростаюче втручання держави в економічне життя випливало з 

практики, не маючи під собою відповідної теоретичної бази. І от, 

опублікувавши у 1936 році книгу „Загальна теорія зайнятості, процента і 

грошей”, англійський економіст Дж. М. Кейнс створив таку теоретичну 

платформу і став ідеологом нового напряму в економічній науці, який дає 

обгрунтування неможливості саморегулювання капіталістичної економіки 
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на макрорівні і вказує на необхідність державного втручання в економічні 

процеси. 

Кейнс – видатний англійський економіст, державний і політичний діяч, 

людина всебічно обдарована і талановита, в якій вдало поєдналися теоретик і 

практик. Найвідоміші праці Кейнса: „Грошовий обіг і фінанси Індії” (1913р), 

„Економічні наслідки Версальського економічного договору” (1919 р), 

„Трактат про грошову реформу”(1923 р), „Кінець вільного 

підприємництва”(1926 р). „Трактат про гроші”(1930 р) і, звичайно, 

найголовніший твір, який часто називають „біблією кейнсіанства” – „Загальна 

теорія зайнятості, процента і грошей”(1936 р). Остання праця знаменувала 

здійснення „кейнсіанської революції”, головна ідея якої полягала в тому, що 

система ринкових економічних відносин є далеко не досконалою і не такою, 

що саморегулюється, і що максимально можливу зайнятість і економічне 

зростання може забезпечити тільки активне втручання держави в 

економіку. На думку Кейнса державне регулювання повинно охоплювати 

чотири основні сфери: 1) грошовий обіг та грошову політику; 2) 

нагромадження капіталу та інвестиції; 3) формування ефективного попиту; 

4) забезпечення повної зайнятості (під „повною зайнятістю” Кейнс розуміє т. 

зв. „нормальний рівень зайнятості”, або ж наявність від 3% до 6% безробітних, 

які, по–перше, виконують функцію натиску на зайнятих у виробництві 

робітників і, по–друге, не створюють політичної напруженості). 

Кейнс та його однодумці: 

 визнали наявність серйозних хиб у механізмі вільної конкуренції, що з 

найбільшою очевидністю проявилося під час Великої депресії (1929–1933 

рр.); 

 саме Кейнс чітко сформулював новий напрям економічної теорії – 

концепцію державного регулювання економіки; 

 на противагу традиційному мікроекономічному аналізу Кейнс увів в 

економічну теорію новий, макроекономічний метод, з позиції якого 

досліджував кількісні функціональні залежності в економіці таких 
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сукупних економічних величин як ВВП і національний дохід, інвестиції і 

зайнятість населення, споживання і заощадження, рівень цін, зарплати, 

прибутку і процента, ставши таким чином основоположником 

макроекономіки як самостійного розділу економтеорії. 

Суть економічного вчення Кейнса. У докейнсіанській економічній 

теорії панував мікроекономічний підхід, тобто аналіз економіки з точки зору 

окремих економічних одиниць. Умови процвітання окремої фірми 

ототожнювалися з умовами процвітання нації в цілому, примноження її 

національного багатства. Тому в центрі аналізу була окрема фірма, проблеми 

мінімізації її витрат та максимізації прибутку як джерела нагромадження 

капіталу. Головна відмінність між макро- і мікроекономічним підходом 

полягає в тому, якому фактору – інтересам окремої фірми чи загальним 

умовам відтворення – надається вирішальне значення в економічному 

зростанні країни. Кейнс однозначно віддав перевагу загальноекономічним 

умовам виробництва. 

Кейнс прийшов до висновку, що вирішення усіх життєвоважливих 

проблем високорозвинутого капіталістичного суспільства слід шукати не на 

боці пропозиції ресурсів, а на боці попиту, який забезпечує реалізацію цих 

ресурсів. 

Згідно закону Сея при дотриманні суспільством принципів „лезифер” 

виробництво (пропозиція) породжує адекватне споживання (попит), тобто 

виробництво товарів і послуг обов’язково породжує доходи, на які ці товари 

реалізуються. Критикуючи цей закон, Кейнс на перше місце висуває проблему 

„ефективного попиту”, тобто потенційно можливого і стимульованого 

державою попиту. З точки зору Кейнса сучасний рівень виробництва залежить 

від сукупного ефективного попиту, тобто попиту, що забезпечений грошима, 

інакше кажучи від реальних витрат на придбання товарів та послуг. У зв’язку 

з цим Кейнс звертає увагу на проблему реалізації та доводить, що 

неузгодженості у сфері попиту і створюють у капіталістичному суспільстві 

головну перешкоду для використання ресурсів: труднощі з реалізацією саме і 
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призводять до порушення процесу відтворення. Тому в центрі теорії Кейнса – 

проблема факторів, що визначають величину попиту та його зростання. 

Вихідним у вивченні цієї проблеми є розуміння того, що „ефективний 

попит” тотожний національному доходу, який витрачається на споживання і 

нагромадження, або інакше – складається із особистого і виробничого попиту. 

Особистий попит являє собою витрати суспільства на споживчі блага. 

Виробничий, або інвестиційний попит – це витрати суспільства на 

інвестиції, тобто капітальні блага. Зауважимо, що інвестиції здійснюються 

лише тоді, коли очікуваний прибуток буде вищим, ніж процент, що 

сплачується в рахунок отримання позики. А високий процент негативно діє на 

інвестиційний попит, тому саме державі слід підтримувати ставку процента на 

допустимому для підприємців рівні. 

Отже, зрозуміло, що тільки за умови існування ефективного попиту, 

економіка здатна перебувати у стані рівноваги. Тут Кейнс доходить важливого 

висновку. Насамперед – в суспільстві діє так званий „основний психологічний 

закон”: „Психологія суспільства така, що з ростом сукупного реального 

доходу збільшується і сукупне споживання, але не в такій мірі, в якій зростає 

дохід”. Отже, на думку Кейнса, згідно цього закону, відставання споживання 

від темпів зростання доходу пов’язано з тим, що частина національного 

доходу зберігається, заощаджується, не повертаючись у господарський 

кругообіг. 

Отже, згідно Кейнса, необхідна умова нормального розвитку економіки 

полягає у тому, щоб вакуум, утворений внаслідок розриву між рівнем 

доходу та рівнем споживання, який викликаний дією „психологічного 

закону”, заповнювався інвестиціями, які покликані поглинути всезростаючий 

обсяг заощаджень. 

Економісти до Кейнса не звертали уваги на той факт, що заощадження 

робить населення, а інвестиції – виробники, тобто – різні люди і часто за 

певних умов рішення їх не співпадають. Отже, рівновага порушується, 

ринковий „автомат” не спрацьовує, необхідна участь зовнішніх факторів. І 
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таким фактором, за Кейнсом, є держава, її фіскальна політика. Таким чином, 

основним стратегічним напрямом економічної політики держави, наголошує 

Кейнс, має стати підтримка інвестиційної діяльності, сприяння 

максимальному перетворюванню заощаджень на капіталовкаладення. 

Теорія зайнятості. Кейнсіанська теорія зайнятості дуже відрізняється 

від класичного підходу, згідно з яким існує рівноважна ціна для будь-якого 

виду товару, в тому числі товару „робоча сила”: коли створюється надлишок 

будь-яких товарів або їх починає бракувати, то достатньо відповідно знизити 

або підвищити ціни на них, для того, щоб настала рівновага. На відміну від 

неокласиків Кейнс поставив безробіття в залежність не від заробітної плати, а 

від браку „ефективного попиту”, а обсяг зайнятості – від рівня виробництва 

„національного доходу”, тобто від сукупного ефективного попиту на 

споживчі та капітальні блага. Останній же має тенденцію до відставання, до 

неврівноваженості, що робить повну зайнятість за умов капіталізму явище 

винятковим. Кейнс усупереч панівним тоді економічним поглядам доводить 

помилковість використання заробітної плати як засобу лікування безробіття. 

Він не тільки наголошував на необхідності запобігти за допомогою держави 

„урізанню” заробітної плати як нібито основного засобу ліквідації безробіття, 

а й прямо казав, що „найрозумніша політика полягає, зрештою, у 

підтримуванні стійкого загального рівня заробітної плати ”. революційний 

висновок кейнсіанської теорії полягає в тім, що за капіталізму не існує 

жодного механізму, який гарантував би повну зайнятість. Кейнс визнає, що 

безробіття – органічно притаманне капіталізму явище, яке „неминуче 

супроводжує сучасний капіталістичний індивідуалізм” та зумовлюється 

органічними вадами системи вільної конкуренції. 

Мультиплікатор Кейнса. Важливу роль в кейнсіанській теорії 

відіграє концепція мультиплікатора (від лат. «Multiplikator» – «той, що 

множить»). В результаті державного регулювання (прямого – через інвестиції 

або непрямого – через фіскальну політику) збільшується споживчий попит, 

який мультиплікує (множить) новий попит на товари і послуги, що в кінцевому 
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рахунку приводить до зростання національного доходу. У свою чергу приріст 

національного доходу викликає зростання інвестицій, що пожвавлює 

підприємницьку діяльність і сприяє акселеративному (прискореному) 

зростанню виробництва. 

Таким чином, коефіцієнт мультиплікації – мультиплікатор - 

характеризує зміну величини національного доходу від зміни інвестицій. 

Інакше – мультиплікатор виражає кількісний зв’язок між приростом 

інвестицій і приростом доходу, підсилює (множить) вплив інвестиційного 

попиту на збільшення доходів. Ефект мультиплікації залежить від початкового 

„поштовху” і від тієї частини доходу, яку власник доходу виділяє на 

споживання, тобто від граничної схильності до споживання. 

Мультиплікаційний ефект проявляє себе при наявності невикористаних 

виробничих потужностей і незайнятої робочої сили. Його дія найбільш 

відчутна в умовах економічного підйому. Мультиплікатор може діяти і зі 

знаком „мінус”. 

Кейнсіанська революція означала кінець безроздільному пануванню 

доктрини „лезифер”. Наслідком її було поєднання економічної теорії і 

економічної політики в єдине ціле, покликане сприяти підтримці 

життєдіяльності господарської системи. Кейнс збудив віру в те, що уряди 

можуть ліквідувати депресію та безробіття, регулюючи державні витрати та 

податки. 

Поширення кейнсіанства в різних країнах. 

Кейнсіанство зайняло провідне місце в політекономії в багатьох 

країнах розвинутого капіталізму, особливо в США та Англії, і тривалий час 

зберігало свої позиції. 

Послідовники Кейнса висунули три проблеми, які мають відносно 

самостійний характер: проблему динамічної рівноваги, проблему тривалих 

відхилень від стану динамічної рівноваги та проблему короткотривалих 

відхилень, або циклічних коливань. 
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Теорії, що виникли як результат дальшого розвитку теорії Кейнса, 

називають неокейнсіанством. 

В США ідеї Кейнса розвивали ще в 30-ті роки його американські 

послідовники і передусім економісти Гарвардського університету Е.Хансен та 

С.Харріс. В своїх економічних пошуках вони виходили з того, що причина 

циклічності, а водночас і причина періодичних криз та безробіття полягає у 

“коливаннях динаміки інвестицій”. 

Розвиток неокейнсіанської теорії циклу зв’язують з іменами таких 

відомих економістів, як Р.Харрод, П.Самуельсон, Д.Хікс. 

Кейнсіанство та його модифікаційні варіанти – неокейнсіанство та 

посткейнсіанство – істотно вплинули на світову економічну думку, але у сфері 

економічної політики їх домінування різко обмежилось у 60-70-ті роки XX ст. 

Ці теорії не дістали такого продовження, на яке сподівалися. 

Кейнсіанство було створене як теоретичне обґрунтування виходу з кризи, тому 

виявилося неспроможним вирішити проблеми постійного, динамічного 

розвитку. Це значною мірою спричинилося до активізації критики 

кейнсіанства та його різновидів неокласиками та неолібералами. 

5.6. Ранній неокласицизм, неолібералізм та інституціоналізм 

Монополізація економіки, виникнення державно-монополістичної 

форми власності, світова економічна криза 20-30 р.р. поставили під сумнів 

основні постулати ортодоксального неокласицизму. 

Вихідний принцип неокласиків – принцип лібералізму, згідно з яким 

вільне ціноутворення і ринковий спосіб розподілу доходів обумовлюють 

прийняття суб’єктами оптимальних господарських рішень, що має своїм 

наслідком урівноважування попиту і пропозиції, був підірваний. 

Остаточного удару основоположним принципам неокласицизму 

завдали кейнсіанці, які запропонували нову концепцію економічного 

розвитку. Після прийняття їхніх рекомендацій урядами багатьох країн 

вірогідність основних постулатів неокласичної теорії взагалі ставилась під 

сумнів. 
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Крім того, світова економічна думка тієї доби не могла не зважати на 

ще один напрямок – марксизм, який реалізувався на практиці як соціалістичне, 

центрально-кероване господарство, спираючись, як і кейнсіанство, на 

ідеологію державного втручання в економіку. 

Однак послаблення позицій неокласицизму як основи економічної 

політики зовсім не означало відмови від неокласичної методології аналізу 

економічних явищ. 

В межах неокласичної традиції виникає напрямок, представники якого 

намагаються довести, що конкуренція притаманна також і монополістичній 

стадії розвитку економіки. 

Д.Робінсон, Е.Чемберлен, Й.Шумпетер здійснюють перегляд 

неокласичної концепції ринку, формулюють теорії монополістичної 

конкуренції, за допомогою яких доводять, що сили ринкового 

самоврегулювання пробивають собі шлях за будь-яких умов. 

Неокласична економічна теорія входить у нову фазу, набирає нових 

рис, чітко окреслюються її функції – нормативна (формулюються програми 

розвитку, визначаються його основні напрями, розробляються практичні 

рекомендації, тобто формуються засади економічної політики) та позитивна, 

науково-дослідна (вивчаються економічні закономірності та фактори прогресу 

суспільства). 

Пошуки вирішення економічних проблем приводять до поділу 

представників неокласичної школи на кілька помітних наукових напрямків: 

 консервативного, що наслідує традиції неокласичної школи і аналізує 

проблеми економічної рівноваги, циклічність розвитку та економічного 

зростання; 

 неолібералізму, представники якого, наполягаючи на принципі 

саморегулювання ринкової економіки, визначають межі, рівень і напрямки 

впливу держави на суспільно-економічний розвиток; 
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 неокласичного синтезу, що захищає необхідність гнучкого поєднання 

принципу невтручання в економіку з кейнсіанськими методами державного 

регулювання залежно від конкретної економічної ситуації. 

Для всіх напрямків характерне використання таких підходів до 

економічного аналізу, що збагачували політичну економію протягом усієї 

історії її розвитку. 

Основним серед них є принцип свободи економічної діяльності та 

обмеження втручання держави в економіку. 

Загальна характеристика шкіл неолібералізму. 

Неолібералізм прийшов на зміну старому економічному лібералізму 

30-х років XX ст., причиною краху якого стала економічна криза 1929-1933 

р.р. Він увібрав у себе такі основні ознаки класичного лібералізму: 

 обстоювання ідей природного порядку та природних прав; 

 підтримка політики вільної торгівлі; 

 заперечення будь-якого розширення державного регулювання; 

 розвиток автономного місцевого самоврядування та добровільних 

організацій на противагу зростанню впливу центральних органів влади. 

Ідейні корені економічного лібералізму сягають часів А.Сміта та його 

“невидимої руки”. У першій третині XX ст. існувало три основні групи 

економістів, які розвинули ліберальну традицію й заклали фундаментальні 

основи сучасного неоліберального мислення. 

Це Лондонська школа неолібералізму Е.Кеннана–Л.Робінса, Віденська 

школа Л.Мізеса–Ф.Хайека та Чиказька школа Ф.Найта–М.Фрідмена. 

Представники цих трьох груп неолібералів були одностайні в розумінні 

ролі ринку й тих загроз для нього, які приховані в монополізації економіки й 

державному інтервенціонізмі. 

Проте представники англомовного неолібералізму були досить далекі 

від усвідомлення необхідності втручання держави в економіку з метою 

підтримки конкурентного ладу та соціальної переорієнтації ринкового 

господарства. 
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Вирішенням цих питань займалися німецькі неоліберали, які в період 

між двома світовими війнами зіткнулися з гострими соціальними наслідками 

саморуйнування ринкового господарства в умовах тоталітарної диктатури 

фашизму. 

У Німеччині також виокремились три групи неолібералів, кожна з яких 

зробила помітний внесок у з’ясування можливості антитоталітарної й 

соціальної еволюції системи вільного підприємництва, в теорію та практику 

соціального ринкового господарства. 

Найстарішу групу німецьких неолібералів очолили В.Репке та 

А.Рюстов, які приділили особливу увагу питанням теорії економічного ладу 

та економічної політики, розмежуванню та взаємозв’язку цих понять. 

Друга група сформувалась навколо В.Ойкена та Ф.Бьома у 

Фрайбурзькому університеті. 

Розвинувши найважливіші положення історичної школи в Німеччині, в 

межах якої чи не вперше в економічній науці розроблялися класифікації 

національних господарств, ця група зайнялася визначенням стадій 

історичного й економічного розвитку, трактуванням економічної системи. 

Третя група німецьких економістів, представлена А.Мюллером-

Армаком, Л.Ерхардом та їх учнями, стала відома як кельнська школа 

неолібералізму. 

Нею було розроблено концепцію соціального ринкового господарства. 

Термін “соціальне ринкове господарство” запропонував А.Мюллер-Армак 

після 1946 р. для характеристики форм переходу від мілітаризованої, 

надіндустріальної фашистської економіки до мирної. 

Цільовою настановою соціального ринкового господарства є завдання 

досягнення високого рівня добробуту для переважної більшості членів 

суспільства в умовах економічної свободи на основі конкурентного ладу. 

Концепція соціального ринкового господарства є поки що найбільш 

науково обґрунтованим і доведеним на практиці (у ФРН) синтезом лібералізму 

й державного регулювання в інтересах соціально-економічного прогресу. 
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Формування і розвиток інституціональної теорії  

У період розвитку нових напрямків в економічній теорії наприкінці 

ХІХ – у першій половині ХХ ст. у США виникає ще один – соціально-

інституціональний як реакція на панування монополій в ринковій економіці. В 

подальшому він отримав назву інституціоналізм (від лат. «institutio» – 

спосіб дії, звичай, настанова, вказівка). 

Інституціоналізм грунтується переважно на позаекономічному 

тлумаченні сутності господарських процесів у ринковому суспільстві. 

Рушійними силами економічного розвитку вважаються соціальні явища, як 

політичного, правового, етичного, морального, психологічного, технічного, 

так і економічного характеру – такі, як держава і профспілки, конкуренція і 

монополія, технічний прогрес і наука, сім'я і традиції, право і етичні норми, 

звичаї і мораль тощо. Усе це об'єднали спільним терміном – інститути, або 

інституції, що й дало назву цьому економічному напряму. 

Інституціоналізм протиставляв себе класичним та неокласичним 

поглядам і виступала з різкою критикою ортодоксії, а саме проти: 

 теорії гедонізму (максимальної вигоди для себе), 

 ідеології індивідуалізму (з теорією колективних дій та інститутів), 

 статичного підходу (пошуку економічної рівноваги) за динамічний підхід 

(розгляд явищ в історичній послідовності), 

 абстрактного методу аналізу. 

Інституціоналісти досліджували три групи проблем, тісно пов'язаних зі 

сферою державної політики: 

 взаємовідносини праці та капіталу; 

 взаємозв'язок монопольного сектора економіки з дрібним і середнім 

бізнесом; 

 взаємодію приватних і суспільних інтересі 

Інституціоналісти на противагу марксизму запропонували триєдину 

соціальну структуру, що складається з матеріальної, інституціональної та 

ідеологічної основ. 
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Періодизація інституціоналізму: 

1-й період – виникнення інституціональних теорій у 20–30-ті роки 

XX ст. (не залишив після себе цілісної школи чи сильного лідера); 

2-й період – період затишшя – 40– 50-ті роки XX ст.; 

3-й період – нове піднесення, яке почалося в 60-ті роки. XX ст. 

Ранній інституціоналізм охоплював 1-й і 2-й періоди. Вчені періоду – 

Т. Веблен, Дж. Коммноз, У. Мітчел. У ранньому інституціоналізмі 

трактування економічних явищ велося з трьох позицій: психології та 

технології, права, ринкової кон'юнктури. 

Методологічні принципи інституціоналізму:  

а) еволюційний характер теорії; 

б) технологічний детермінізм; 

в) розширене трактування предмету політичної економії, застосування 

так званого міждисциплінарного підходу; 

г) чітко означений критицизм. 

Засновником соціально-психологічного інституціоналізму став 

американський економіст Торстейн Веблен (1857–1929). У праці «Теорія 

бездіяльного класу» (1899), в якій він дав глибоку критику капіталізму. Автор 

наголошував на існуванні суперечності між економічною теорією і реальним 

життям. Економічна наука займається абстракціями, які не збігаються з 

реаліями життя. Політична економія проголосила ідею гармонії інтересів, а 

насправді скрізь відбувається жорстока боротьба за існування. Веблен 

критикує ортодоксальних економістів за те, що вони обмежували економічні 

інтереси тільки грошовими, ігноруючи людину як особистість, що перебуває 

у певному суспільному середовищі. Крім того, вони не враховують 

історичного розвитку цього середовища. В основу розвитку суспільства й 

економіки як його частини ним були закладені психологічні чинники: звички, 

поведінку, традиції, уявлення, прагнення. Предмет політекономії Т. Веблен 

визначив як поведінку людини стосовно матеріальних засобів існування, що 

свідчить про гіпертрофію психологічних чинників. 
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Критицизм Т. Веблена: засуджував і критикував не тільки 

ортодоксальні погляди, а й сам капіталістичний спосіб виробництва, зокрема 

процеси монополізації, зростання розмірів і сили корпорацій, ліквідацію 

вільної конкуренції. Історичний розвиток він трактував як виникнення, 

зростання суперечностей між інституційним і зовнішнім середовищами та 

поступове їх вирішення, а рушійною силою історичної еволюції вважав 

переважно технічний і технологічний прогрес засобів виробництва. 

Т. Веблен поділив капіталістичне виробництво на сферу “індустріП” та 

сферу “бізнесу” та визначив напрями узгодження інтересів між цими сферами. 

Під  «індустрією» він розумів матеріальну форму капіталістичного 

виробництва, тобто безпосередньо  виробництво,  а під «бізнесом» – керуючу 

силу виробництва, сферу обігу. «Бізнес» підпорядкував виробництво й  

індустрію власним  фінансовим  інтересам,  а  тому  основною суперечністю 

тогочасного світу Т. Веблен вважав невідповідність інтересів індустрії та 

бізнесу. Причиною суперечності   виробництва   та   обігу вчений вважав 

розвиток кредиту, що призводить до  утворення «абсентеїстської» власності. 

Суспільні інтереси ж повністю збігаються з інтересами індустрії. 

Для вирішення існуючої суперечності Т. Веблен запропонував 

“революцію інженерів”: постійне зростання місця й ролі технологічних 

факторів виробництва, завдяки чому має значно підвищитися значення 

інженерно-технічного персоналу, а це спричиниться до відокремлення 

функцій власності, контролю та управління. Цей процес призводить до 

встановлення “влади технократії”, інтереси якої збігаються з інтересами 

суспільства. 

Також Т. Веблен обгрунтував необхідність встановлення “соціального 

контролю”. Послідовниками Т. Веблена стали: 

а) американські вчені: Вільям Гамільтон (автор терміну 

«інституціалізм»), Джон Р. Коммонс (1862–1945), Уеслі Клер Мітчелл (1874–

1948), Дж. К. Гелбрейт, Уолт Ростоу; 



308 

 

б) англійційські науковці Джон А. Гобсон (1858–1940) і Джон Вайолет 

Робінсон; 

в) француз Франсуа Перру (1903–1987); 

г) австрієць Йозеф Шумпетер (1883–1950); 

д) голландець Ян Тінберген та інші. 

Послідовники Т. Веблена визначали інституції, як словесний символ 

для кращого опису суспільних звичаїв; які означають домінуючий і постійний 

спосіб мислення або дії, що став звичкою для якої-небудь соціальної групи чи 

традицією для нації (В. Гамільтон). У цьому контексті визначають, що 

першим, хто запровадив у економічні дослідження термін «інституціоналізм» 

у 1919 р., став У. Гамільтон. 

Отже, господарська діяльність людей регулюється звичаями, 

традиціями, етичними нормами поведінки, національною психологією тощо. 

В еволюційному розвитку інституціоналізму виділяють такі основні 

напрями: 

а) ранні: 

 соціально-психологічний (Т. Веблена); 

 соціально-правовий (Дж. Коммонза); 

 емпіричний, кон’юнкрурно-статистичний (школа кон’юнкрури У. 

Мітчела); 

б) пізні: 

 інституціонально-соціальний (соціологічний), або післявоєнний (Адолф 

Берлі, Гардінер Мінз, Жан Фурастьє, Франсуа Перру); 

 неоінституціоналізм (Рональд Коуз, Дуглас Норт, Роберт Фогель). 

Так, основними рисами соціально-правового інституціоналізму Дж. 

Коммонза виступили: позитивізм, практицизм, прагматизм. Основа теорії: на 

основі первісності права зробити все для збереження й модифікації 

капіталістичного ладу в цілому. 

Вчений розробив «теорію соціального конфлікту», один з різновидів 

концепції соціального солідаризму, що значно вплинула на теорії «держави 



309 

 

суцільного добробуту». Соціальні конфлікти, за Дж. Коммонзом, не мають 

антагоністичного характеру, не базуються на класових виробничих 

відносинах. Вони є необхідним і неминучим чинником розвитку, проявом 

багатоаспектної взаємодії різних груп у соціальному організмі. 

Соціальні конфлікти ліквідуються мирним шляхом, тобто 

урегульовуються за допомогою інституціоналізації (встановлення 

процедурних правил, діяльності регулюючих органів, прийняття законодавчих 

актів). 

Ідея класового миру дістала продовження в теорії «колективних дій», 

що відображає діяльність колективних інститутів, корпорацій, профспілок, 

політичних партій тощо, які досягають примирення шляхом укладання 

компромісних, добровільних угод. На такій основі Дж. Коммонз передбачає 

подальший розвиток економіки й суспільства та формування уряду «різних 

інтересів», який би відображав у кінцевому підсумку суспільні інтереси. 

Такі висновки і стали базовими для сучасних теорій «держави 

суцільного добробуту». Вихідними економічними відносинами в Дж. 

Коммонза є угоди, під якими він розумів будь-які конкретні зобов'язання 

суб'єктів суспільного життя. На шляху мирної еволюції угоди можна 

вирізнити етапи "конфлікту", "залежності" та "порядку" (врегулювання 

відносин). Поняття вартості в системі Дж. Коммонза має відбиток також 

правового детермінізму; воно визначається як згода в майбутньому виконати 

попередньо взяте зобов'язання. 

Емпіричний інституціоналізм В. Мітчелла мав орієнтацію на конкретні 

варіанти державного втручання. Головними явищами економічного життя 

вчений вважав гроші та грошовий обіг, а капіталістичну економіку він 

розглядав як “грошову цивілізацію” (одстоював позиції мінової концепції). 

Працюючи в Національному бюро економічних досліджень і постійно 

критикуючи абстрактний метод економічної науки, учений вміло 

використовував описово-статистичний інструментарій (динамічні ряди, 

індекси, регресійно-кореляційний аналіз та ін.). Займаючись прогнозуванням 
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розвитку капіталістичної економіки, У. Мітчелл розробив так званий 

гарвардський барометр, який обчислювався на основі середніх величин – 

індексів спекуляції, бізнесу та грошового ринку. Цікаво, що перед великою 

депресією у США гарвардський барометр показував «ясно». 

У. Мітчелл зробив теорію економічних циклів, висунув ідею 

безкризового циклу та капіталістичного планування. Згідно 

теорії, безкризовий цикл складається з чотирьох фаз: депресії, 

пожвавлення, розквіту й рецесії. Проте незважаючи на відсутність фази кризи, 

У. Мітчелл визнавав постійний характер циклічних коливань j обстоював 

активне державне втручання у вигляді антициклічних антикризових заходів. 

Лідер кон'юнктурної школи пропагував навіть капіталістичне планування, під 

яким розумів постійне державне регулювання економічних процесів, що має 

індикативний, рекомендаційний характер. 

Таким чином, негативізм позиції Т. Веблена був урівноважений 

позитивізмом Дж. Коммонза та практицизмом У. Мітчелла. Ранні 

інституціоналісти істотно вплинули на економічну думку, особливо на 

формування ідей ліберального реформізму. 

 

Запитання і завдання для самоконтролю 

1. Чому сучасний неолібералізм є продовженням класичної економічної 

традиції? 

2. Знайдіть спільні ознаки й відмінності англомовного та німецького 

неолібералізму. 

3. Охарактеризуйте ідеальні типи економічних систем, визначені В. Ойкеном. 

4. Дайте  визначення  соціального  ринкового  господарства  та  його  

структурних елементів. 

5. Що таке “соціальне вирівнювання”? 

6. У чому полягають основні теоретичні та практичні висновки монетаризму? 
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План практичного заняття 

1. Концепції імперіалізму як відображення зовнішньоекономічної політики країн 

Західної Європи. 

2. Економічні наслідки І світової війни.  

3. Плани Дауеса та Юнга, їх суть та мета.  

4. Причини виникнення та наслідки економічної кризи 1929-1933 років для країн 

Європейської цивілізації. 

5. Сутність політики «Нового курсу» Ф.Д. Рузвельта.   

6. Зміни в господарствах країн Західної цивілізації в 20 – 30 рр. ХХ ст. та їх 

відображення в теоретичній системі Дж.М. Кейнса. 

7. Роль німецької школи неолібералізму у господарському відродженні країни.  

8. Теорії конкуренції Е. Чемберліна, Дж. Робінсон. 

9. Американський інституціоналізм 20-х років ХХ ст.  та післявоєнний 

соціально-інституціональний напрямок 

Теми рефератів, доповідей, презентацій 

1.План Маршалла та його вплив на економіку Європи. 

2.Економічні наслідки науково-технічної революції в Європі та США 

3.Економічні наслідки ІІ світової війни. 

4.Формування трьох центрів світового капіталізму: США, ФРН, Японія –  

нові економічні лідери. 

5.Сутність  теорії  раціональних  очікувань  та  її  відмінність  від  теорії  

адаптивних очікувань. 

Завдання до самостійної та індивідуальної роботи 

1. Чим обумовлено виникнення теорії Дж. М. Кейнса? Про що свідчить існування 

ортодоксальних та неортодоксальних течій кейнсіанства? 

2. Які причини та наслідки Великої депресії. 

3. Чим була зумовлена мілітаризація провідних країн світу? 

4. Які країни отримали найбільше економічних переваг після І-ї світової війни і 

чому? Які причини запровадження планів Дауеса та Юнга? 

5. В чому полягали німецьке та японське економічні дива? 



312 

 

Практичні завдання 

Завдання 1. Проаналізувати міжвоєнну економічну політику різних країн. 

Завдання 2.Визначте проблематику досліджень німецького неолібералізму. 

Завдання 3. Обгрунтуйте чим відрізняється політика ладу від політики процесу? 

 

Тестові завдання для перевірки знань 

1. Назвіть представників неоліберального напрямку: 

а) Г. Кері;  б) Ф. Ліст;  в) Р. Ерхард; 

е) У. Мітчелл;  ж) В. Ойкен; з) А. Мюллер-Армак; 

г) Дж. М. Кейнс;  д) Дж. Коммонс; і) Дж. Гелбрейт;  к) Дж. Робінсон. 

2. Визначити відповідність: 

1.  класики; 

2.  марксисти; 

3.  маржиналісти; 

4.  кейнсіанці; 

5.  неокласики 

а) раціональна поведінка 

«економічної людини»;  

б) макроекономічний аналіз; 

в) аналіз граничних величин; 

г) теорія "раціональних очікувань"; 

д) економічні відносини, що 

виникають в процесі виробництва, 

розподілу, обміну, споживання.

3. «План Маршалла» втілювався  

а) після І світової війни,   

б) після ІІ світової війни;  

в) на початку ХХ ст. 

4. Представниками якого з названих напрямів є Ф.Хайєк, В.Ойкен, Л.Ерхард: 

а) інституціоналізм;    

б) кейнсіанство; 

в) неолібералізм;         

г) неокласичний синтез. 

5. Визначте відповідність: 

1.  Теорія економічної рівноваги; 

2.  Природничо-наукове визначення 

праці; 

3.  Теорія мультиплікатора 

інвестицій; 

4.  Теорія недосконалої конкуренції

а) Л. Вальрас; 

б) Дж. Робінсон;  

в) Дж. М.Кейнс; 

г) С. Подолинський 

6. Як в історико-економічній літературі  називають французьку школу 

неолібералізму? 

а) дирижизм,  

б) ліберальний дирижизм;  

в) французький лібералізм. 
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7. Програма, аналогічна плану Маршалла, розроблена для Японії:  

а) “план Доджа-Макартура” 

 б) “план Дауеса” 

в) “план Робертса-Макартура”  

г) “план Доджа-Юнга”. 

8.  1944  р.  на  міжнародній  валютно-фінансовій  конференції  в  Бреттон-

Вудсі  було створено: 

а) МВФ,                          б) ЄБРР; 

в) ООН;                          г) ЄЕС.  
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Тема 6. Розвиток національних економік країн європейської 

цивілізації в системі світового господарства під впливом науково-

технічної революції(друга половина XX ст.) 

 

План викладу матеріалу 

6.1. Економіка країн світу в роки другої світової 

війни. Економічні наслідки другої світової війни 

6.2. Господарський розвиток в системі світового 

господарства країн з високим рівнем розвитку 

6.3. Структурні зміни в світовому господарстві у 

другій половині XX століття та інтеграційні 

процеси в економіці європейських країн 

6.4. Економічні наслідки науково-технічної 

революції. 

6.5. Особливості економічного розвитку Азії, 

Африки і Латинської Америки. 

6.6. Сучасні економічні теорії 

 Запитання і завдання для самоконтролю 

Навчальний тренінг 

 

 

6.1. Економіка країн світу в роки другої світової війни. 

Економічні наслідки другої світової війни 

Дуже постраждала в роки другої світової війни економіка 

Великобританії. Державний борг збільшився, зменшилися золоті та валютні 

запаси. Загальні втрати країни оцінювалися в 7300 млн. ф. ст., що становило 

близько ¼ національного багатства країни. Загальні витрати Великобританії 

на війну дорівнювали 25 млрд. ф. ст. 

Франція в червні 1940 р. була окупована гітлерівською Німеччиною; 

понад 4 роки французькою економікою повністю розпоряджалися німецькі 

загарбники. 

Рівень промисловості країни в 1944 р. порівняно з довоєнним становив 

38%. Виробництво сільськогосподарської продукції зменшилося в 2 рази. 

Франція втратила весь торговий і військово - морський флоти. Розпалася 

французька колоніальна система. Національна валюта – франк була 
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девальвована. Капіталовкладення за кордоном зменшилися в 10 разів. Війна 

завдала економіці збитків на 1440 млрд. довоєнних франків. Німеччина 

зазнала більших втрат, ніж США та всі західноєвропейські країни разом узяті. 

На окупованих територіях європейських країн німецькі фашисти 

запровадили „новий порядок ”. До літа 1941 року з цих країн було вивезено 

майна на суму 9 млрд. ф. ст. . Гітлерівці знищили майже 40% національного 

багатства Польщі. Від експлуатації господарств Франції, Бельгії, Голландії, 

Угорщини, Румунії, Болгарії, Словаччини німці отримали 120 млрд.марок. З 

цих країн на заводи Німеччини надходили нікель, мідь, нафта, інші стратегічні 

ресурси. Спад у воєнній промисловості настав в 1942 році. Держави 

антигітлерівської коаліції набагато випередили Німеччину у виробництві 

різних видів озброєння. Випуск продукції у всіх галузях промисловості 

Німеччини в 1944 році скоротився на 10 – 65%. Поразки на фронтах, 

оголошення Туреччиною війни Німеччині, ізоляція Іспанії призвели до 

остаточного краху економіки фашистського рейху. У березні 1944 р. настала 

енергетична криза. Усі галузі господарства були паралізовані. 

Після другої світової війни зазнав серйозних руйнувань механізм 

міжнародних валютних відносин. Крім того, у деяких країнах за роки війни 

великою мірою зросла державна заборгованість ( США, Великобританія, 

Франція). Покриття дефіциту державного боргу потребувало значного 

збільшення випуску паперових грошей. 

У 1944 р. у Бреттон-Вудсі (США) відбулася міжнародна фінансова 

конференція, в якій взяли участь 45 дійсних і асоційованих членів ООН, а 

також міністри фінансів 16 країн. На основі підписаних там угод були створені 

Міжнародний валютний фонд, Міжнародний банк реконструкції та розвитку. 

Ці інститути повинні були гарантувати стабільність обмінних валютних 

курсів, забезпечувати швидку оборотність коштів, створювати умови для 

накопичення ресурсів, потрібних для відбудови економіки країн Західної 

Європи. 

У повоєнний період світове господарство охоплювало три підсистеми: 



316 

 

 господарства економічно розвинених країн, господарства соціалістичних 

країн, та господарства країн, що розвиваються. Головною тенденцією в 

економічному розвитку всіх країн була індустріалізація. Важливими 

чинниками розвитку світового господарства були: 

 розвиток науково-технічного прогресу; 

 подальше поглиблення всесвітнього поділу праці; 

 інтернаціоналізація виробництва. 

У повоєнний період роль лідера належала США. Одна з найважливіших 

причин цього – використання досягнень НТП. Внаслідок модернізації 

виробництва в 1966 р. 36% обладнання мало вік до 5 р. Найбільш динамічно 

розвивались галузі, пов’язані з НТП: електронна, електротехнічна, 

аерокосмічна. Виробничі потужності країни перевищували потужності всіх 

індустріальних держав, разом взятих. У міжнародній валютно-фінансовій 

системі встановлювалася першість валюти США.  

Господарський розвиток ФРН почався із значно гірших стартових 

позицій ніж в інших країнах. Початок підйому пов’язують з грошовою 

реформою 1948р. Починаючи з кін. 50-х рр. господарство ФРН перейшло 

практично і стан безперервного піднесення. Успіхи німецької економіки 

визначалися значною мірою збільшенням капітальних вкладень, джерелами 

яких були приватні та державні кошти, інвестиції за планом Маршалла. 

У 70-80 рр. Зх. Німеччина, хоча і поступалася Японії, але залишалася 

економічним лідером в Європі. На поч. 90-х рр. Німеччина витримує ще одне 

економічне випробування – об’єднання країни, що потребувало більше 

триліона марок. 

Третій світовий лідер – Японія. Переможена у ІІ світовій війні 

позбавлена заморських володінь, піддана атомному бомбардуванню, Японія в 

кін. 40-х років характеризувалася як “країна без майбутнього” (“Біологічно 

покалічена, інтелектуально спотворена, морально знищена нація без продуктів 

харчування і сировини, без функціонуючої транспортної системи і валюти, 

країна, де голод і страх вбили надію” – Г. Штольпер, 1947 р.). 
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Програма, аналогічна плану Маршалла, була розроблена для Японії – 

“план Доджа-Макартура” (розроблена представниками америк. 

монополістичного капіталу Доджем і Шоупом). Він не передбачав фінансової 

допомоги Японії, а робив ставку на повернення від мілітаризму до ліберальних 

цінностей і запуск механізму вільної конкуренції (за що цей план отримав 

назву “Зворотній курс”). 

Основна ставка в розвитку робилася на нові (хай і запозичені) 

технології і розвиток морського капіталу. Японія однією з перших почала 

втілювати в себе сучасні методи наукової організації праці. Із врахуванням 

того, що промисловість Японії працює на імпортній сировині, вона займає 

одне з ведучих місць в сучасному світі в галузях радіоелектроніки, 

кораблебудуванні, нафтохімії і автомобілебудуванні. 

США посідає особливе місце у сучасній світовій економіці перш за все 

тому, що мають не тільки регіональне панамериканське лідерство, а й 

глобальне, яке випливає з їх високого технологічного рівня розвитку 

практично усіх галузей виробництва та сфери послуг. США є провідною 

державою світу за переважною більшістю економічних показників. У 1998 

році сукупний ВВП країни складав 7,7 трлн. дол., а вже у 2002 році він 

перевищив 8,3 млрд. дол. 

У роки світової війни (1939—1945 рр.) США виявилась єдиною 

державою, що не лише не зазнала краху, але навпаки, виявилася 

найпотужнішою країною, за цей період: 

 обсяг промислового виробництва значно зріс; 

 виплавка сталі збільшилася на 70%; 

 електросталі, легованої сталі - більше ніж у 4 рази; 

 видобуток кам'яного вугілля - на 60 %, а коксівного - в 4 рази.; 

 розвивалися кольорова, хімічна, електротехнічна, нафтопереробна, 

автомобільна, літакобудівна галузі; 

 не відставали і суднобудівна промисловість. 
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 спостерігається зростання продуктивності праці у воєнній промисловості 

на 35%; 

 за роки війни це єдина країна, що не припиняла виробництво товарів мирного 

призначення, відповідно збільшилися державні капіталовкладення в 

економіку; 

 збудовано 150 сталеплавильних заводів 

 державна допомога у сільськогосподарському виробництві, особливо 

фермерам, переважно підвищення цін на виготовлену продукцію; 

 зростання  розмірів  посівних  площ,  збільшення  прибутків, що дало 

можливість оновити  матеріально-технічну базу своїх господарств; 

 можливість експортувати сільськогосподарську продукцію в переважну 

більшість країн. 

Країна має домінуючі позиції у зовнішній торгівлі. ЇЇ 

зовнішньоторговельний оборот  вже  зараз  перевищує  1,5  трил. дол.,   тобто 

питома вага експорту США дорівнює 9,9% світового експорту(станом на 2016 

рік). На відміну від інших  постіндустріальних держав ця країна виступає 

потужним експортером сільськогосподарської продукції. 

Друга світова війна (1939—1945 pp.) була небаченим лихом в історії 

людства. Минуло вже 50 років після її закінчення, але й досі економісти та 

історики не можуть остаточно підрахувати матеріальних і людських втрат. У 

роки війни в більшості країн господарство занепало або розвивалося, 

орієнтуючись на задоволення лише воєнних потреб. Єдиною державою, що не 

лише не зазнала краху, а навпаки, виявилася в 1945 p. сильною державою, була 

США. 

Істотно відбулися зміни у сільськогосподарському виробництві у 

зв’язку із технічним прогресом. Відбулося збільшення продуктивності праці у 

багато разів. У 1940 p. один фермер США забезпечував продуктами 

харчування 11 % жителів країни, в 1950 p. — вже 15,5. Диференціація ферм 

призвела до того, що з 1940 по 1945 p. зникло 281 тис. 

неконкурентоспроможних господарств і з'явилося 44 тис. нових великих ферм. 
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Фермери не тільки повністю забезпечували продовольством своє населення, а 

й експортували сільськогосподарську продукцію в десятки країн світу. Вивіз 

американського капіталу збільшився з 14 % у 1937 p. до 33% у 1947 p. США 

захопили головні позиції в економіці більшості країн . 

Після війни частка США становила 60 % промислової продукції, 2/3 

золотого запасу і 1/3 експорту капіталістичного світу. Наявність такого 

потенціалу дала можливість США на середину 1947 р. швидко й успішно 

переорієнтувати свою економіку на випуск мирної продукції . 

У 40-90 рр. економіка країни була на шляху позитивного розвитку з 

великими капіталовкладеннями та з постійним зростанням доходів. Виробничі 

потужності країни перевищували потужності всіх індустріальних держав 

разом узятих. Широкого розмаху набула економічна експансія США. У 

міжнародній валютно-фінансовій системі встановлювалася першість її 

національної валюти. У європейських країнах скоротилося промислове 

виробництво. Скоротився міжєвропейський обмін товарами і послугами. 

Бартер став переважаючою формою торгівлі. Європейські уряди здійснювали 

непопулярні заходи для приватного капіталу: контроль цін на основні товари, 

перерозподіл національного доходу, збільшення грошей в обігу. Через це 

приватні інвестори переводили свої активи з Європи у США. Вивіз 

американського капіталу збільшився, США захопили головні позиції в 

економіці більшості країн. 

В основу швидкої перебудови лягла американська модель 

економічного розвитку суспільства, в якій значне місце зайняло державне 

регулювання суспільного виробництва. У післявоєнні роки роль держави в 

економічному житті США зросла ще більше. Проте регулювання економіки, 

справляючи значний вплив на деякі види економічної активності або навіть 

контролюючи їх, не змінювало основного устрою економіки. З одного боку, 

держава все більше втручалась у процес економічного розвитку, брала на себе 

відповідальність за розв'язання багатьох економічних проблем, пов'язаних з 

виробництвом, розподілом продукції, а з іншого — не лише збереглися, а й 
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набули подальшого розвитку ринкові відносини. Посилення регулювальних 

функцій держави виявилося в збільшенні урядових закупок, наданні субсидій 

приватним фірмам, у проведенні сприятливої податкової політики. Відбувався 

подальший розвиток державного підприємництва. Держава ставала великим 

власником і в усе більших масштабах здійснювала виробництво товарів та 

послуг. 

Економічний стан країн Європейської цивілізації негативно впливав на 

світову економіку. Зросло соціальне розшарування населення, стали присутні 

такі явища як скорочення виробництва та зайнятості, необхідність оновлення 

цивільних галузей. Сполучені Штати повинні були у власних інтересах, для 

стабілізації світової економіки та політичного становища допомогти 

європейським країнам у відбудові господарства. У липні 1947 р. в Парижі було 

створено Організацію європейського економічного співробітництва (ОЄЕС), 

завданням якої було вироблення спільної програми відбудови Європи. 

З квітня 1948 по 30 грудня 1951 року діяв план Маршала 

затверджений Конгресом США (за ім'ям державного секретаря Дж. 

Маршалла) — план економічної допомоги країнам Європи. Його учасники 

(Великобританія, Франція, Італія, Бельгія, Данія, Нідерланди, Норвегія, 

Ірландія, Іспанія, Швеція, Люксембург, Австрія, Швейцарія, Португалія, 

Греція, Туреччина, з грудня 1949р. – ФРН ) для організації допомоги була 

створена Адміністрація економічного співробітництва, місія якої діяла в цій 

країні. Допомога надавалася: 

 безпроцентними позиками та "дарами", склад яких визначали; 

 звичайними кредитами під малі проценти; 

 у ряді доларової "зумовленої допомоги" в обмін на національну валюту за 

офіційним курсом. 

Значення допомоги за планом Маршалла для різних країн не було 

однаковим. Найкраще реалізувала його можливості ФРН. 

Європа розглядалася як єдиний економічний простір на підставі 

міжнародно-правового договору між країнами. Зазначимо, що Європа була не 
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пасивним об’єктом американської допомоги, а ініціатором у виробленні й 

реалізаційного плану. Завданнями плану були: відродження виробництва на 

новій технологічній основі, розширення зовнішньої торгівлі, досягнення 

міжнародної фінансової стабілізації, встановлення справедливих обмінних 

курсів Радянський Союз відмовився від допомоги за планом Маршалла, 

оскільки США відкинули такі його вимоги. 1) кожна країна має самостійно 

визначати свої потреби в допомозі та її форму; 2) розмежувати країни- 

союзники, нейтральні й колишніх противників; 3) допомога Німеччині 

повинна бути тісно пов'язана з проблемою репарацій. 

Розвиваючись в середині XX століття у 50-60 роках відбулися істотні 

зміни в економіці як США так і інших країн. В країні був найбільший обсяг 

ВВП і рівень життя населення. Вперше почали формуватися умови та механізм 

переходу до нового інформаційного (постіндустріального) етапу розвитку 

Спостерігається інтенсивне індустріальне піднесення, значно видозмінюється 

структура світового капіталістичного господарства, а саме: 

 прискорена розвивається промисловість яка займає перші позиції 

 виникають нові галузі, як радіоелектронна, аерокосмічна; 

 впровадження НТП відкрило багато нових можливостей, що оновили 

транспортну діяльність, енергетичну; 

 кожна економіка починає розвиватися в залежності від особливостей 

національного розвитку; 

 застосування автоматизованої системи управління; 

 скорочення економічної частки застарілих галузей: металургія, вугільна 

промисловість, суднобудування. та часткова науково-технічна їх 

модернізація; 

 відбувається концентрація і централізація виробництва; 

 зростає вагомість монополістичних об’єднань; 

 роль держави у регулюванні економічних відносин посилюється; 

 зростає необхідність у налагодженні міжнародних економічних 

відносинах; 



322 

 

 в 1957 р. утворюється Європейське Співтовариство. 

У післявоєнні роки у зв’язку із економічними перетвореннями існуюча 

економічна думка не могла пояснити причин економічної нестабільності, а 

вчення Кейнса: «Загальна теорія» навпаки, містили аналіз визначальних 

факторів, які виводили економіку зі стану рівноваги, і пропонували конкретну 

програму дій. Але насправді, загальної системної форми ця програма не мала. 

Тому виникала необхідність у новому економічному мисленні, що могло 

об’єднати вчення Кейнса та неокласиків. Тому було сформовано нову 

теоретичну систему під назвою «неокласичний, або кєйнсіансько- 

неокласичний синтез», його представниками були Дж. Хікс, Е. Хансен, П. 

Семюельсон, Л. Клейн та ін. 

В післявоєнний період в країнах Європейської цивілізації 

розпочинається економічне зростання, що вимагає у формуванні більш 

загальної концепції регулювання, пристосованої до економічного росту. Нова 

течія на перший план виносила розроблення так званої спрощеної моделі 

Кейнса, яка змогла чітко сформулювати принцип визначення національного 

доходу, який ортодоксальні кейнсіанці вважають серцевиною концепції 

Кейнса. 

У 70—80-х роках відбулися глибокі зміни аграрному секторі економіки 

США. Було створено підприємства різних організаційно-правових форм 

господарювання, що відзначалися високою продуктивністю. До них відносять 

сімейні, які працювали на власному капіталі та кредитах комерційних банків 

(іх нараховувалась більшість, котрим належало 70 % землі, що виробляли 60 

% сільськогосподарської продукції). 

Партнерська ферма — це об'єднання членів однієї родини різних 

поколінь. Дана форма допомагає об’єднати капітали, земельні ділянки, 

матеріальні та трудові ресурси, що забезпечує зростання продуктивності 

сільськогосподарського виробництва (вони володіли 16 % землі, що 

виробляли понад 16 % продукції галузі). 
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Сільськогосподарських кооперацій нараховувалось близько 60 тис. 

(займаючи 14 % землі, вони забезпечують 24% товарної продукції США). 

Важлива роль належить кооперативам (нараховувалось майже 55 тис., 

а чисельність пайовиків — 4,5 мдн чол.) їх діяльність пов’язана із реалізацією 

готової продукції, забезпечення сільськогосподарських виробників технікою, 

фінансовими послугами. 

Отже, значні зміни у розвитку сільського господарства сильно 

вплинули на економічний розвиток країни. Лише 3 % населення, яке займалося 

веденням сільського господарства практично повністю забезпечувало 

продовольством населення всієї країни. Великі обсяги виробництва дали 

можливість розвитку експорту сільськогосподарської продукції. 

У 70-ті рр. у США посилюється пошук раціонального поєднання 

ринкових та регулюючих засад в економіці, створюється розвинута система 

соціального забезпечення. Паливно-енергетична криза 1973-1975 рр. 

прискорила перехід на нові технології, що заощаджують сировину, енергію і 

працю. Конкуренція з боку Японії активізувала впровадження 

мікропроцесорної та робототехніки, інформатики й автоматичних систем 

управління. 

Сучасну модель економіки США не можна ідентифікувати тільки на 

одному рівні, скажімо віднести її до неоліберальної чи кейнсіанської у першу 

чергу через те, що погляди американських економістів та урядовців на роль 

держави перебували у постійному русі, так само змінювалася внутрішня та 

зовнішня політика. Проте, в умовах посилення процесів глобалізації світового 

господарства державне регулювання стає дедалі помітнішим. Так, в 

Економічній доповіді Конгресу США у 1998 році було сформульовано 

щонайменше три ключові елементи подальшої стратегії розвитку країни: 

скорочення дефіциту бюджету, інвестування у людський капітал, відкриття 

зарубіжних ринків. 

6.2. Господарський розвиток в системі світового господарства 

країн з високим рівнем розвитку 
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Німеччина та Японія, які зазнали поразки у світовій війні, опинилися в 

іншому становищі. Вони виявилися повністю залежними від країн-

переможниць і, перш за все, США. Ці країни втратили свої колонії, 

виплачували величезні репарації. Крім того, їх зруйноване господарство було 

докорінно організаційно і структурно перебудоване. 

Німеччина До закінчення другої світової війни економічна система 

Німеччини мала наступні риси: 

 Централізоване управління цінами, заробітною платою і рентою (фіксація 

в 1936 р.). 

 Регулювання споживчого ринку, ринку праці, житлового ринку і ринку 

сільськогосподарської продукції. 

 Централізоване розподіл сировини та інвестиційних товарів між галузями 

економіки. 

 Переважання приватної власності на засоби виробництва. 

 Територія Західної Німеччини (246 тис. км 2) становила приблизно 52% 

території Третього рейху (470 тис. км 2), тут до війни проживало близько 

57% населення країни. У західних зонах окупації знаходилися основні 

виробничі потужності (61% промислового виробництва), але вироблялося 

лише 43% сільськогосподарської продукції Німеччини. Це стало однією з 

причин дефіциту продовольства. Після закінчення війни Західна Німеччина 

могла самостійно забезпечити тільки 50% своєї потреби в продовольстві (до 

війни - 80%). 

 Спад у воєнній фашистській промисловості почався в 1942 р. Держави 

антигітлерівської коаліції набагато випередили супротивника у 

виробництві різних видів озброєння. Якщо Німеччина в 1942 р. випустила 

14,7 тис. літаків, 9,3 тис. танків, 12 тис. гармат, то лише в тодішньому СРСР 

було виготовлено 25,4 тис. літаків, 24,7 тис. танків, 34 тис. гармат. Але 

поступово ця країна почала здавати свої позиції, а саме: 

 у 1944 р. випуск продукції в усіх галузях промислового комплексу 

зменшився на 10—65%; 
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 нестача робочої сили (не допомогли 7,5 млн. іноземних робітників, 

насильно вивезених з європейських країн); 

 поразки на фронтах; 

 оголошення Туреччиною війни Німеччині; 

 ізоляція Іспанії та ін.. 

Відповідно економіка країни почала руйнуватися, видобуток кам'яного 

вугілля ще становив 26,3 млн т, а в січні 1945 р. — лише 11,8, у лютому — 7 

млн. т. У березні настала енергетична криза. Припинилися видобуток 

кам'яного вугілля, подавання на заводи електроенергії, виробництво 

авіаційного бензину. Запаси енергоресурсів вичерпалися. Усі галузі 

господарства країни були паралізовані. У Берліні 8 травня 1945 року було 

підписано акт про беззастережну капітуляцію Німеччини. Розв’язана нею 

Друга світова війна завдала величезного лиха не тільки країнам Європи, а й 

самому німецькому народові, який втратив понад 13 мільйонів чоловік, зазнав 

голоду, руйнації, катастрофічного спаду виробництва. 

Після Другої світової війни Німеччина була розділена на дві самостійні 

держави: ФРН і НДР. Внаслідок Другої світової війни Німеччина опинилась у 

надзвичайно тяжкому становищі: 

 у 1946 р. країна виробляла продукції менше половини від рівня 1936 р.; 

 Німеччина мала виплатити репарації союзникам у розмірі 20 млрд дол. (зріс 

державний борг з 27,2 млрд марок наприкінці 1938 р. до 377,2 млрд марок 

у травні 1945 р.) 

 повернення до натуралізації господарства і продуктообміну; 

 неспроможність двох систем — центрального управління і планування 

окупаційної влади та німецьких органів самоврядування забезпечити 

раціональне ведення господарства. 

 У цих складних умовах було проведено реформу, спрямовану на 

формування соціальної ринкової економіки і перетворення Німеччини в 

могутню процвітаючу державу. Більшість перетворень, що привели пізніше 

до "німецького дива", проводилися за активного сприяння США: 
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 фінансова допомога (3,12 млрд. дол.) за планом Маршалла; 

 об'єднання трьох окупаційних зон (американської, англійської і 

французької) і передача управління економікою до рук самих німців; 

 допомога в розробці проектів реформи. 

Організатором проведення економічної реформи був Людвіг Ерхард 

(1897—1977), який почав здійснювати її в 1948 р. як директор управління 

господарства об'єднаних західних зон окупації. Потім він був у 1949—1963 рр. 

міністром економіки в уряді Аденауера (1949—1963), заступником 

федерального канцлера (з 1957 р.), канцлером республіки (1963—1966). 

Він разом з групою неоліберальних економістів створили теорію 

"соціального ринкового господарства", в якій вдало поєднувалися особиста 

ініціатива підприємців, вільна конкуренція з елементами державного 

регулювання. 

Держава, на думку авторів цієї теорії, повинна підтримувати нормальне 

функціонування системи цін та забезпечити захист ринкової економіки від 

монополізму товаровиробників. Для попередження циклічних криз їй 

необхідно використовувати важелі кредитної, валютної, податкової політики. 

Проте, втручання в господарську діяльність окремих підприємців з боку 

держави - абсолютно недопустимо. Теорія "соціального ринкового 

господарства" стала основою економічної політики західнонімецького уряду у 

наступні десятиліття. 

Німецькому "економічному диву" сприяло декілька причин: 

 по-перше, значною мірою вдалося зберегти промисловий потенціал 

західної частини країни, репараційні платежі на користь США, Англії, 

Франції були меншими. 

 по-друге, наявність робочої сили, особливо після репатріації 9 млн. німців 

із Східної Пруссії та інших районів; 

 розмір заробітної плати робітників у перші повоєнні роки був на 35 % 

меншим від довоєнної, а робочий тиждень був більшим; 
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 особливості менталітету німецького народу (висока працездатність, 

схильність до дисципліни, порядку, готовність після руйнівної війни на 

будь-які жертви для відбудови країни і досягнення власного добробуту 

тощо) та ін. 

США надали Західній Німеччині 3,9 млрд. доларів "стартової 

допомоги" згідно із планом Маршалла. Ці кошти, а також надходження із 

федерального бюджету (30-32% всіх вкладів в економіку), були витрачені на 

заміну застарілого обладнання, оновлення виробництва, створення нових 

галузей економіки (нафтохімії, електроніки тощо). Відбувався процес 

прискореної індустріалізації порівняно відсталих регіонів 

Розвиток фінансової системи мав свій план. Після закінчення війни на 

Потсдамській конференції було прийнято рішення ліквідувати монополії, які 

стояли за спиною Гітлера. У Західній Німеччині це рішення було втілене в 

життя у формі їх «розукрупнення»: гігантський трест ділився на ряд 

самостійних компаній. «Сталевий трест» був розбитий на 10 частин, концерн 

Круппа - на 7. Однак ніщо не перешкоджало їм через деякий час шляхом 

злиття відновитися в колишньому обсязі, і в даний час провідні місця в списку 

німецьких корпорацій займають ті ж компанії, що і в роки фашизму. 

До початку 80-х рр.. серед 10 найбільших банків світу не було ні одного 

німецького. З 20 найбільших промислових корпорацій світу лише одна 

німецька, «Сіменс», та й та займає передостаннє місце. 

У 80-х роках у господарстві ФРН панувало кілька фінансових груп. 

Найбільша з них, яку очолюють «Німецький банк» та електротехнічна 

корпорація «Сіменс», контролюють 1/ акціонерного капіталу країни. До її 

складу увійшли концерн «Тіссен» до цього складав самостійну групу, АЕГ, 

перш входив до складу групи Дрезденського банку, «Даймлер - Бенц». Група 

контролює підприємства чорної металургії, а також електротехнічні, 

автомобільні та ін 

На другому місці - група, очолювана Дрезденським банком і концерном 

Круппа. У її складі - підприємства чорної металургії, машинобудування, 



328 

 

деяких галузей легкої промисловості. 3-є місце займає група Комерційного 

банку, контролює торговельні компанії, машинобудівні та будівельні 

концерни. 

Неважко помітити, що головне положення у фінансових групах ФРН 

займають, поряд з банками, і промислові корпорації. Більш того, ще недавно 

деякі промислові корпорації («Тіссен», «Флік», хімічні компанії - спадкоємиці 

«Фарби - індустрії») становили самостійні групи, без банків. Це було 

наслідком відносного ослаблення влади банків над промисловістю після 

світових воєн. Після війни «велику трійку» німецьких банків довелося навіть 

рятувати від банкрутства, тому що їхній капітал до цього часу в основному 

складали боргові зобов'язання фашистського держав які, звичайно, тепер 

нічого не коштували. 

Інша особливість корпорацій і фінансових груп ФРН - далеко зайшов 

процес диверсифікації. Галузі розрізані між різними групами і в складі різних 

груп - одні й ті ж галузі. Перехід до багатогалузевої структурі тут полегшували 

дві обставини: стара традиція освіти багатогалузевих монополій з 

розрахунком на «самообслуговування»(«Крупп», «Стальнойтрест»), 

«розукрупнення» монополій після війни: розукрупнення компанії 

зрощувалися вже з урахуванням процесу диверсифікації 

Перші роки існування ФРН були позначені високими і стабільними 

темпами промислового розвитку. Вже у 1951 р. загальний обсяг виробництва 

був на третину вищим, ніж у 1936- у, а у 1956 р. він подвоївся. Середньорічний 

приріст промислової продукції складав за період з 1950 по 1960 роки 9,6% 

проти 4% у США і 3% у Великобританії. 

Наприкінці 80-х - поч. 90-х років XX ст. Німеччина мала успішну 

соціально-економічну модель розвитку, якій заздрили практично в усьому 

світі. Вона виробляла, високоякісну продукцію яка поступалася тільки 

скандинавським країнам. Характерними рисами цієї системи були. 

Економічному розвитку сприяв великий попит на всі види промислової 

продукції, як виробничого призначення, так і на товари широкого вжитку. 
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Крім того, ФРН у 50-их роках практично не мала військових витрат, що 

дозволяло робити грошові заощадження. Золотий запас ФРН на початку 60-их 

років перевищував запаси Великобританії, Франції та скандинавських країн, 

разом узятих. 

На початку XXI ст. Німеччина мала у цілому типову для 

постіндустріальних країн структуру господарства, у якій на аграрний сектор 

припадало - 1,2%, промисловість - 30,4%, сферу послуг - 68,4% створюваного 

ВВП. Приблизно аналогічною до цього була структура зайнятості з 

відповідними показниками 2,7%; 33,7% та 63,6%. 

Японія за сто років пройшла шлях від розпаду традиційної феодальної 

соціально-економічної системи до розвиненої ринкової економіки. Шлях від 

аграрної до індустріальної економіки був пройдений нею за перші десятиліття 

XX ст. Ще на початку модернізації країна зіткнулася з гострим протиріччям 

між потребами в сировинних і паливних ресурсах і бідністю власних надр. Це 

протиріччя вирішувалося традиційними для тієї епохи методами військової 

експансії і захоплення колоній - спочатку Тайваню (1896 р.), Кореї (1910 р.), 

Маньчжурії (1931 р.). Країна пережила періоди промислового підйому в перші 

десятиліття XX ст., фінансова криза в 1927 р., була охоплена світовою 

економічною кризою 30-х років. 

У середині 30-х під впливом прикладів прямого контролю над 

економікою, показаних Німеччиною і Радянським Союзом, в середовищі 

вищої японської бюрократії, офіцерства та частини ділового світу склалася 

ідеологія «перетворення Японії», виправдувала військову експансію в Китаї і 

перехід до методів командної економіки для підготовки країни до великої 

війни. У 1938 р. була проголошена загальна мобілізація нації в галузях 

стратегічного значення (нафтової, вугільної, хімічної промисловості, чорної і 

кольорової металургії) встановлена система фіксованих цін і створено 

планово-розподільний апарат. Компанії - виконавці військових замовлень 

були підпорядковані міністерству озброєнь, цивільне населення мобілізовано 

на військові заводи, в містах введено карткове постачання. 
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Військовий контроль над економікою Японії розпався в кінці війни, в 

умовах блокади портів і бомбардувань з повітря, що зруйнували близько 

чверті промислових підприємств і сильно пошкодили транспортну мережу. 

Житловий фонд у містах і системи штучного зрошення сільськогосподарських 

земель були сильно зруйновані. Японія втратила колонії, які були основою її 

сировинного постачання, і втратила океанський флот. Військові втрати склали 

2 млн. 800 тис. чоловік убитими, але чисельність населення збільшилася на 

100% через припливу репатріантів з колишніх колоній. 

Після поразки у Другій світовій війні американська окупаційна 

адміністрація провела в Японії серію глибоких інституційних реформ: 

 як і в Західній Німеччині, тут пройшла лібералізація цін; 

 було стабілізовано бюджет та введено фіксований валютний курс; 

 здійснення окупаційною владою програми демонополізації економіки для 

того щоб ліквідувати надмірну концентрацію економічної могутності та 

посилити ринкову конкуренцію (розпуск довоєнних концернів на чолі із 

сімейними холдингами ("дзайбацу"), широку розпродаж їх акцій, 

дроблення найбільших промислових компаній та прийняття 

антимонопольного закону); 

 проведення радикальної аграрної реформи з ліквідацією великих володінь 

і масової перепродажем землі, що призвело до створення сільського 

господарства дрібних незалежних фермерів; 

 перебудова окупаційною владою системи державних підприємств і 

фінансове оздоровлення приватних корпорацій і банків; 

 проведення податкової реформи, яка забезпечила підприємствам внутрішні 

джерела накопичень (без цих реформ японське "економічне диво" не могло 

б відбутися). 

Темпи економічного зростання післявоєнної Японії, досягнувши 

найвищого значення в 50-х роках (середньорічний приріст ВВП становив 

14.9%), показали довготривалий знищуючий тренд: в 60-х - 11.3, в 70-х - 4.5, у 
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80-х - 3.8, в 90-х - 1.4%. За зменшенням темпів зростання стоїть зміна етапів 

економічного розвитку країни. 

Можна виділити наступні етапи: 

 реформи перших повоєнних років - (1946-1952 рр..); 

 період високих темпів (1955-1973 рр..); 

 період адаптації до зростання цін на ресурси сировини і палива та 

інтернаціоналізації економіки (1974-1989 рр..); 

 структурний - криза 90-х років. 

У роки "економічного дива" Японія подолала технічне відставання від 

найбільш розвинених країн і освоїла технології масової переробки сировинних 

і паливних ресурсів та масового стандартизованого випуску готових виробів. 

У 50-х роках були реконструйовані підприємства чорної металургії, 

вугільні шахти та електростанції і заново побудований зруйнований під час 

війни торговий флот. 

У 60-х на базі конверсії військових підприємств і нового промислового 

будівництва "з нуля" були створені виробництво електропобутових приладів і 

радіоприймачів, автомобільна промисловість. Також були створені галузі 

післявоєнного покоління: нафтохімія, виробництво синтетичних волокон і 

смол, електроніка. У цей же час були закриті майже всі вугільні шахти, що не 

витримали конкуренції дешевої імпортної нафти, яка стала паливною базою 

енергетичного господарства. 

Головним напрямком у розбудові галузевої структури було створення 

на новій технічній базі практично універсального набору галузей обробної 

промисловості. Цей напрямок було продиктовано поєднанням наступних 

факторів: 

 дешева, добре навчена і рясна робоча сила; 

 відсутність власної сировини і палива, яке потрібно було імпортувати; 

 доступність нових технологій, які можна було імпортувати, а також 

достатні внутрішні джерела нагромадження та механізми фінансування 

капіталовкладень. 
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Бюджет країни зводився з профіцитом, і до 1968 р. Японія не вдавалася 

до внутрішніх запозичень. У країни не було скільки-небудь значної зовнішньої 

заборгованості, і, крім декількох цільових позик Світового банку, вона не 

користувалася великими зовнішніми кредитами. Доступ іноземним інвесторам 

на внутрішній ринок був обмежений при валютному контролі над усіма 

зовнішніми зв'язками. Запас міцності грошової системи дозволяв Банку Японії 

заохочувати кредитну експансію банків шляхом рефінансування, утримуючи 

ставки по позиках нижче рівноважного рівня. Капіталовкладення підприємств 

фінансувалися головним чином банками. 

Повоєнний "бум" дітонародження дав країні приріст чисельності 

населення між 1955 і 1970 рр.. з 90 до 104 млн. чоловік. Індустріалізація 

викликала масовий відтік робочої сили з сільського господарства. Чисельність 

зайнятих у несільськогосподарських галузях збільшилася з 17 до 36 млн. осіб 

- більше ніж подвоїлася. Цей процес супроводжувався безпрецедентно 

швидким зростанням доходів найманих працівників (в середньому на 10% у 

рік) і масовим створенням нових малих підприємств, число яких виросло в 

півтора рази. Період високих темпів створив у Японії сучасний середній клас. 

На макроекономічному рівні головною складовою частиною сукупного 

попиту були особисті споживчі витрати населення, які забезпечили близько 

60% приросту валового продукту. На економічне зростання витрачалося 

близько 30% ВВП, у тому числі 18-20% припадало на інвестиції в обладнання 

та виробниче будівництво. 

Іншими складовими були податкові пільги пріоритетним галузям, а 

також обмеження доступу нових конкурентів на ринки і регламентація 

спеціалізації підприємств у ряді галузей (в нафтопереробці, нафтохімії, 

банківської діяльності та страхування). Специфічно японський метод 

допомоги пріоритетним галузям, не застосовувався в жодній іншій країні, 

полягав у наданні галузевим спілкам підприємців права на створення 

підконтрольних уряду картелів на час циклічних спадів. Компаніям 

дозволялося фіксувати ціни і обмежувати випуск продукції до того моменту, 
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як на внутрішньому ринку країни виникне достатній попит. Ця міра 

застосовувалася також для підтримки нових галузей на стадії становлення. У 

тих випадках, коли галузям була необхідна масова зміна технологій, 

вирішувалися картелі для координації згортання неперспективних 

виробництв. Промислова політика спиралася на групове поведінка 

підприємств в галузі (союзі підприємців) і не давала підприємствам 

індивідуальних пільг. 

До кінця 60-х років в Японії був створений промисловий потенціал для 

конкурентоспроможного експорту. У міру того, як продукція оновленої 

промисловості виходила на міжнародні ринки, внутрішній ринок відкривався 

для іноземних товарів. У середині 60-х років зникли періодичні дефіцити 

торговельного балансу. До початку 70-х був скасований валютно-ліцензійний 

контроль над імпортом, зняті обмеження для припливу іноземного капіталу, а 

потім і обмеження експорту японського капіталу за кордон. Фіксований курс 

ієни, встановлений ще в 1949 р. на рівні 360 ієн за долар США, виявився 

сильно заниженим. Наприкінці 1971 р. Японія ввела змінний курс в рамках 

вузького коридору, а з лютого 1973 перейшла до вільного плаваючого курсу. 

У 70 роках розпочалось поступове гальмування розвитку економіки, 

що у результаті призвело де переведення економіки на шлях заощадження 

ресурсів та капіталомісткого зростання. До основних причин слід віднести: 

 дві світових нафтових кризи (Японія, яка працювала на привізній сировині 

та паливі); 

 гострі спалахи інфляції і різке уповільнення темпів зростання; 

 вичерпані резерви екстенсивного зростання шляхом залучення нових 

ресурсів робочої сили та безпека товарної номенклатури промислової 

продукції; 

 екологічні труднощі, в кінцевому рахунку, призвели до подорожчання 

капітального будівництва; 

 підняття рівня заробітної плати, дорожче стало обладнання нових робочих 

місць 
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Промисловість стала все більше орієнтуватися на наукомісткі галузі. Її 

лідерами стали електронне машинобудування та виробництво сучасних 

засобів зв'язку. Для форсування їх розвитку була проведена серія державних 

програм фінансової та організаційної підтримки науково- дослідних робіт, що 

виконувалися найбільшими фірмами в галузі високих технологій. 

Для структурно депресивних галузей в 1978-1988 рр.. були здійснені 

дві п'ятирічні програми, які допомогли частково згорнути ті галузі, де 

становище було найбільш важким: виплавка алюмінію і мартенівської сталі, 

виробництво хімічних добрив і волокон на нафтовій основі, суднобудування, 

текстильна і швейна промисловість. Це були останні програми промислової 

політики: потреба промисловості в державному патерналізмі пішла в минуле. 

Внутрішнє виробництво продукції, що втратила конкурентоспроможність, 

стало заміщатися імпортом. Все більш серйозним джерелом постачання 

промисловості стають закордонні філії та спільні підприємства японських 

корпорацій. 

У результаті японська економіка ще глибше інтегрується у світове 

господарство. Лібералізація зовнішньоекономічних зв'язків була сильно 

розтягнута у часі і дала японським промисловцям при сильній внутрішньої 

конкуренції грунтовно підготуватися до конкуренції на міжнародних ринках. 

Але в світі сформувалося негативне уявлення про Японію як про країну, 

закритою для зовнішньої конкуренції. Хоча формальні обмеження були зняті, 

традиційна практика довгострокових зв'язків у світі бізнесу і партнерські 

відносини між урядом і діловими колами все більше сприймаються як ознаки 

протекціоністського захисту. У середині 80-х років величезне позитивне 

сальдо в торгівлі з США та країнами Європи стало джерелом гострих 

конфліктів і ключовим питанням міждержавних економічних відносин для 

Японії. 

У середині 80-х років уряд визнав, що позитивне сальдо торгового 

балансу є результат структурної диспропорції економіки, занадто сильно 

орієнтованої на експорт. Були введені пільги для імпортерів, щоб вирівняти 



335 

 

торговий баланс та переорієнтувати промисловість на внутрішній ринок і 

зробити саме внутрішній попит опорою економічного зростання. Але 

ревальвація ціни (її курс до долара піднявся з 200 у 1985 р. до 125 у 1991 р.), 

кілька пригальмувавши зростання товарного експорту, прискорила вивіз 

капіталу: у 1985-1989 рр.. закордонні інвестиції Японії зростали в середньому 

на 62% в рік. Японія стала експортувати не тільки і не стільки товари, скільки 

робочі місця. 

Господарський розвиток країн Західної Європи у післявоєнний період 

суттєво відрізнявся. Англія і Франція менше постраждали від військових дій, 

ніж Німеччина та Японія. Крім того, вони і після війни зберегли величезні 

колоніальні та залежні території, що сприяло тривалішому збереженню в цих 

країнах замкнутого національно- колоніального господарства. 

Англія. Поглиблення загальної кризи світової капіталістичної системи, 

що відбулася в результаті другої світової війни, призвело до ослаблення 

економічних і політичних позицій англійського імперіалізму. Витрати Англії 

на війну перевищили 25 млрд. фунтів стерлінгів. Державний борг виріс за роки 

війни втроє. Англія не піддавалася окупації, на її території не було наземних 

боїв, але ворожі бомбардування, втрата судів завдали економіці країни 

значних збитків. Проте війна була джерелом збагачення великих промислових 

магнатів та банкірів, які отримали величезні прибутки від військових 

замовлень. Посилилася концентрація виробництва і капіталу. Ще більше 

зросла вплив монополій на політичне життя країни. 

Утворення світової соціалістичної системи звузило сферу дії 

монополістичного капіталу, в тому числі й англійської. США скористалися 

залежністю від них Англії, що одержувала в роки війни американське 

озброєння, щоб оволодіти багатьма британськими економічними позиціями в 

різних районах земної кулі. Англія уникла фашистської окупації завдяки 

Радянській Армії. 

Розвиток Англії після Другої світової війни характеризувався 

суперечливими тенденціями; 
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 позиції Франції, Японії, Німеччини як політичних і економічних 

суперників у повоєнні роки ослабли, що дало змогу до 1963 р. утримуватись 

другою в капіталістичному світі за рівнем промислового виробництва. 

 погіршився фінансовий стан держави, зменшились золотовалютні запаси, 

за рахунок збитків від бомбардувань, втрати суден; 

 відсутність оновлення основного капіталу у промисловості, втрати 

капіталовкладень за кордоном (25 %); 

 зростання державного боргу у 4 рази; 

 приєднання до «плану Маршалла» (1948), який дозволив країні отримати 

майже 2,4 млрд. дол. у вигляді поставок американських товарів та понад 

300 млн. дол. у вигляді короткотермінових позик; 

 під тиском національно-визвольного руху почався розпад Британської 

колоніальної імперії; 

 втрата ринків Арабського Сходу та Південно-Східної Азії, вплив на які до 

початку Другої світової війни був домінуючим; 

 зростання політичної та економічної залежності від США (частка Великої 

Британії у світовому капіталістичному виробництві впала з 11,2% у 1948 р. 

до 7,1 % у 1970 р., наприкінці 60-х рр. вона займала вже 4 місце в світі за 

рівнем економічного розвитку, але відставала в найновіших галузях 

виробництва); 

 введення вільного обміну фунта на долар, яке спровокувало досить 

потужну фінансову кризу 1947 року, після якої від цієї ідеї прийшлося 

відмовитись на найближчі роки та ін.. 

У повоєнний період у Великої Британії при владі знаходились, 

змінюючи одна одну, лише дві партії: 

 лейбористи, які спиралися на профспілки (партія заснована у 1900 р.), 

проголосили своєю метою поступове реформування британського 

суспільства за допомогою державного регулювання. За 50 післявоєнних 

років лейбористи урядували 17 років; 
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 консерватори - консервативна партія (заснована у 1867 р.) виступила за 

збереження «вільної конкуренції», пріоритет приватної власності, 

обмеження впливу держави на економіку. Вони були при владі ЗЗроки. 

Згідно з «планом Маршалла» Англія отримала від США 2,8 млрд. дол. 

у вигляді кредитів та поставок продукції. У 19481949 рр. було вже ліквідовано 

нормування хліба, картоплі, одягу і тканин, а на масло, жири та м'ясо. 

З 1952 р. королевою Великої Британії була Єлизавета II. З 1968 р. із-за 

релігійних та національних питань загострилася проблема Ольстера — 

самоврядної частини Великої Британії (Північної Ірландії). Конфліктувало 

корінне населення — католики і вихідці з Англії та протестанти із Шотландії. 

Католики піддавались дискримінації, їх виборчі та деякі громадянські 

права обмежувались. Справа неодноразово доходила до збройних сутичок і 

терористичних актів. У 1969 р. у Північну Ірландію були введені британські 

війська, але це не вирішило проблеми. У 1979 р. до влади прийшли 

консерватори, і уряд очолила Маргарет Тетчер — «залізна леді». Вона суттєво 

змінила економічну політику, а саме: 

 відмова від державного регулювання; 

 свобода ринкових відносин (політика дістала назву неоконсерватизму або 

тетчеризму); 

 -проведення монетаристської політики, обмеживши кількість грошової 

маси в обігу; 

 зміна податкової політики, зменшивши прямі по датки на великі прибутки 

і збільшивши на середні(це призвело не тільки до зростання 

капіталовкладень, але й до поляризації суспільства); 

 зменшення соціальних витрат; 

 структурна перебудова у промисловості (розвиток, насамперед, 

наукоємних галузей з метою подолання відставання) та ін.. 

З 1980 р. Велика Британія змогла забезпечувати себе нафтою (її 

видобувають на шельфі у Північному морі) і навіть почала її експортувати, що 

мало величезне значення для вирішення енергетичних проблем. 



338 

 

Франція. В роки війни зазнала величезних збитків. Чотири роки 

французькою економікою повністю розпоряджалися німці. В 1944 р. рівень 

промисловості порівняно з довоєнним становив 38%. Виробництво с/г 

продукції зменшилося в 2 рази. 600 тисяч французів фашисти вивезли на 

роботи до Німеччини. Більшість шахт, електростанцій, суднобудівних заводів 

було зруйновано, втрачений весь торговий і військовий морський флот. Франк 

зазнав девальвації. Капіталовкладення за кордоном зменшилися в 10 разів. 

Загальні втрати в війні склали 1440 млрд. довоєнних франків. 

У Франції економічна політика також коливалася в залежності від того, 

які партії перебували при владі, соціалістичні або буржуазні. Після 

націоналізації 1945-1947 рр. існував великий державний сектор економіки і 

уряд навіть стверджував державні плани економічного розвитку. У 

президентство генерала де Голля (1958-1969) соціальні програми були 

заморожені, заробітна плата зростала повільно, підприємці отримували 

хороші прибутки і вивіз капіталів з країни майже припинився. Однак соціальна 

напруга зростала, і в 1968 р. були барикадні бої і величезні демонстрації в 

Парижі. Уряд терміново підвищив заробітну плату; через рік де Голль був 

змушений піти у відставку. 

Післявоєнний розвиток Франції проходив під впливом багатьох 

факторів, які зумовили подальший прогрес її економіки та соціальної сфери. 

Багато у чому засоби і стратегія реалізації амбітних планів уряду цієї країни 

спиралася як на посилення ринкових важелів економіки, так і на застосування 

нетипових для неї підходів, які здобули назви індикативного планування та 

дирижизму. 

До основних факторів, що вплинули на перебудову економіки Франції 

у другій половині XX ст. були: 

 зростання ролі держави та державної власності; 

 формування конкурентоспроможних потужних ТНК з високою питомою 

вагою державної частки у структурі акціонерного капіталу; 
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 відмова у післявоєнні часи (60-ті - 70-ті рр.) від політики колоніальних війн, 

які були занадто обтяжливими для економіки Франції; 

 високі темпи науково-технічного прогресу та вдале поєднання державних 

та приватних інвестицій; 

 розвиток ядерної енергетики, електротехнічної промисловості, хімічної, 

хіміко-фармацевтичної промисловості, виробництва авіаційної техніки та 

засобів автоматики; 

 концентрація та централізація промислового та фінансового капіталу, 

значне укріплення позицій французьких фірм на міжнародних та передусім 

на європейських ринках; 

 чіткий вибір та стимулювання розвитку галузей національної спеціалізації; 

 підтримка з боку держави фундаментальних та прикладних дослідницьких 

робіт у пріоритетних галузях французької економіки та ін.. 

Розвиток сільського господарства відбувався інтенсивно. Упродовж 

періоду 1960-1990 рр. валовий аграрний продукт країни подвоївся, а його 

середньорічний приріст перевищував 3%, внаслідок чого питома вага Франції 

значно зросла у світовому сільгоспвиробництві. У середині 90-х років її частка 

в ЄС досягла 23%, при тому що чисельність населення становила лише 10%. 

У 80-і рр.. економічний розвиток Франції характеризувалося 

уповільненими темпами росту, масовим безробіттям, різкими змінами 

основних напрямів державного регулювання. Структурна криза світового 

господарства, перехід до нового типу відтворення вплинули на промислове 

виробництво. Після кризи 80-х рр.., французька промисловість відновила свій 

рівень виробництва тільки в 1986 р. 

Позиції Франції у світовій економіці трохи ослабли (1980 р. - 5,7% ВВП 

світу). Частка країни в промисловому виробництві країн ОЕСР скоротилася з 

6,6 до 5,7% за 80-і рр.. Зменшилися експортні можливості. Норма безробіття 

перевищила 10%. Французька промисловість як і раніше має недостатню 

спеціалізацію, із працею пристосовується до швидко мінливого попиту на 

ринках. Порівняно низька ефективність виробничого апарата зв'язана з 



340 

 

історичними особливостями розвитку економіки, яка в 50-60-і рр.. в 

основному орієнтувалася на внутрішній ринок, а в зовнішніх зв'язках велике 

місце займали країни, що розвиваються, головним чином, в межах колишньої 

колоніальної імперії. Важливу роль в цьому процесі зіграло домінування в 

структурі господарства кредитного сектора, що звичайно виявляє надмірну 

обережність при здійсненні довгострокових промислових проектів. 

Упродовж 80-х - 90-х рр. XX ст. відбулися значні зміни у зовнішній 

торгівлі країни. Перевага надавалася машинобудуванню, частка якої досягла 

50% вартості готових виробів. Франція посіла провідні позиції на ринках 

високотехнологічних товарів, зокрема на аерокосмічному, зв’язку, 

авіаційному, енергетичному, транспортному. 

Функціонування економічної системи відбувається під могутнім 

впливом держави на відтворювальний процес. За ступенем розвитку Франція 

виділяється серед найбільших промислово розвинених країн. У 80-і рр.. 

відбулася зміна основних напрямків економічної політики від дірежізма до 

неолібералізму, до посилення ролі ринку. Великий вплив на економічну 

політику зробили зміни в розстановці політичних сил на урядовому рівні, що 

насамперед проявилося у відношенні до державного сектору. У 1981 р. уряд 

соціалістів провів націоналізацію 9 найбільших промислових компаній і 36 

банків. Державний сектор став зосереджувати 28% виробництва і 16% 

зайнятих. Націоналізація сприяла модернізації і фінансовому оздоровленню 

даних компаній, дозволила уникнути переходу деяких фірм під контроль 

іноземного капіталу. Прийшов до влади блок правих і центристських партій у 

1986 р. прийняв програму денаціоналізації 65 найбільших промислових, 

банківських і страхових компаній. У приватний сектор були передані 

найбільші банківські групи "Паріба" і "Сосьете женераль", індустріальні 

гіганти "Сен-Гобен", "Компані женераль д'електрісіте", фінансова компанія 

"Тівас", військово- промислова компанія "Матра", фінансова група "Сюез ". 

З другої половини 80-х рр.. в економічній політиці уряду в якості 

пріоритетних висунулися питання, пов'язані зі створенням єдиного ринку ЄС. 
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До них відносяться структурні перетворення, проведення системи 

оподаткування та соціального забезпечення відповідно до рівня 

Співтовариства. Структурні особливості господарства впливають на позицію 

Франції в питаннях інтеграції. Зазвичай вона виступає за регулювання тих 

галузей, де її конкурентні позиції не високі. 

Уряд скоротив державне регулювання економіки і стимулював 

приватний сектор. З цією метою був відмінний валютний контроль, контроль 

над цінами, знижені податки, збільшені пільги компаніям. Одним із наріжних 

каменів економічної політики було стримування росту заробітної плати, 

завдяки чому споживчі витрати зберігалися на помірному рівні, а норма 

прибутку досягла рівня початку 70-х рр.. 

Франція - найбільший виробник сільськогосподарської продукції в 

Західній Європі. На частку сільського господарства припадає приблизно 4% 

ВВП і 6% самодіяльного населення країни, але воно дає 25% продукції в ЄС. 

Характерною рисою соціально-економічної структури є досить дрібні розміри 

господарств. Середня площа земельних угідь - 28 та, що перевищує відповідні 

показники багатьох країн ЄС. У землеволодінні відзначається велика 

роздробленість. Більше половини господарств існують на власній землі. 

Провідною силою виробництва виступають великі господарства. 52% 

сільськогосподарських угідь приходяться на господарства розміром понад 50 

та, які становлять 16,8% від їх загального числа. Вони забезпечують понад 2/3 

продукції, займаючи панівне становище у виробництві практично всіх галузей 

сільського господарства. 

У сільському господарстві набули поширення групові форми ведення 

господарства. Найважливіше місце серед них займають кооперативи, у першу 

чергу, по використанню сільськогосподарської техніки. Кооперативи діють у 

всіх сферах виробництва. У виноробстві вони забезпечують 50% продукції, 

дають 30% овочевих консервів, понад 25% торгівлі м'ясом, понад 40% 

молочних продуктів. У середині 60-х рр.. з'явилися сільськогосподарські 
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виробничі об'єднання, які виникли як вираження прагнення дрібних і середніх 

виробників вистояти проти настання великого капіталу. 

Управління сільським господарством здійснюється як через систему 

державних спеціалізованих органів, так і ряду змішаних суспільств, в 

основному галузевого характеру. Державне регулювання здійснюється в 

основному шляхом економічного впливу. Великий вплив на вироблення 

структурної політики робить Європейський фонд сільськогосподарської 

орієнтації. Стимулюючі методи державного впливу використовуються як для 

розширення виробництва окремих культур, зміцнення структури господарств, 

так і скорочення надвиробництва. 

Сільське господарство високо індустріалізовано. За насиченістю 

технікою, використання хімічних добрив воно поступається тільки 

Нідерландам, ФРН, Данії. Технічне оснащення, підвищення агрокультури 

господарств привело до підвищення рівня самозабезпеченості країни в 

сільськогосподарських продуктах. 

Китай. Реформування економіки Китаю наприкінці XX — на початку 

XXI ст. Наприкінці 1970-х років до влади в Пекіні повернувся Ден Сяопін, 

репресований під час «культурної революції». У 1973 р. він був поновлений на 

владній верхівці, однак у 1976 р. знову зазнав переслідувань. Після смерті Мао 

Цзедуна його реабілітували, а з 1978 р. Ден Сяопін став найвпливовішим 

політичним діячем Китаю, ініціатором і головним координатором реформ, 

хоча й уже не був найвищим посадовцем у КПК та державі. У грудні 1978 р. 

під його керівництвом відбувся пленум ЦК КПК, який поставив завдання 

радикально змінити внутрішню та зовнішню політику країни. 

Реформи в Китаї почали втілюватись у життя з 1979 р. Першою з них 

стала перебудова сільського господарства. Кооперативи були розпущені, 

селяни отримали землю в довгострокову оренду, їм дозволялося реалізовувати 

більшу частину врожаю за вільними цінами, і лише певну кількість вони 

здавали на державне замовлення. Прибутки селян значно зросли. Держава 

стимулювала сільськогосподарську реформу, зокрема підвищила закупівельні 
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ціни на 18 видів продовольства. У 1984 р. врожай зернових у Китаї досягнув 

407 млн т — удвічі більше, аніж у 1958 р. Це дало змогу не тільки «нагодувати 

народ», а й перетворити Китай з імпортера сільськогосподарської продукції на 

її експортера. 

Майже одночасно розпочалося створення спеціальних економічних 

зон. На узбережжі були виокремлені чотири зони та 14 районів, до яких 

уходять найбільші промислові міста країни — Шанхай, Тяньцзінь, Гуанджоу 

та ін. Через ці економічні зони до Китаю надходять іноземні інвестиції, 

сучасна технологія, досвід організації сучасного виробництва. Усього за 1979-

1995 pp. іноземні капіталовкладення становили понад 181 млрд доларів. 

Причому від 2/3 до 3/4 (за різними оцінками) із них надійшло від китайської 

діаспори, що стало важливим чинником успішного розвитку китайської 

економіки. 

У 1984 р. розпочалася реформа системи управління державною 

промисловістю, мета якої — відмова від централізованого директивного плану 

та перехід до ринкових відносин. На початку 1995 р. 85 % державних 

підприємств працювали за підрядними формами роботи. У березні 1998 р. на 

сесії вищого законодавчого органу Китаю були оприлюднені такі цифри: у 

недержавному секторі економіки країни зайнято понад 200 млн осіб, що на 80 

млн більше, аніж на підприємствах і в установах державного сектору. 

У березні 1985 р. було вирішено реформувати систему управління у 

сфері науки та техніки для її якнайшвидшої модернізації відповідно до вимог 

науково- технічної революції. 

Реформи у сфері освіти передбачали відповідальність місцевої влади за 

початкову освіту, сприяння розвиткові професійно-технічної освіти, 9-річне 

обов’язкове навчання, збільшення фінансування освіти, розширення 

самостійності вищих навчальних закладів. 

Наприкінці 1993 р. керівництво Китаю започаткувало нові реформи, 

найзначніші після 1978 р. Вони консолідували та зміцнили національну 

валюту, поліпшили податкову систему, яка почала давати більше прибутку, 
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посилили повноваження центрального банку та водночас передбачили велику 

кількість заходів, що зміцнювали права корпорацій та громадян, право 

власності. 

Важливою рисою досить успішних економічних реформ у Китаї є те, 

що вони здійснюються не «за будь-яку ціну», а супроводжуються 

підвищенням життєвого рівня населення. Обсяг ощадних вкладів населення за 

останні десятиріччя збільшився в 103 рази. Водночас у перерахунку ВНП на 

одну особу Китай не входить до числа передових країн, оскільки його 

населення становить 1,4 млрд. 

6.3. Структурні зміни в світовому господарстві у другій половині 

XX століття та інтеграційні процеси в економіці європейських країн 

Після другої світової війни світове господарство складалося з: 

 економічно розвинених країн; 

 держав соціалістичного табору; 

 країн, що розвиваються, утворених після розпаду колоніальної системи. 

Основними чинниками розвитку світового господарства були: 

 розвиток науково-технічного прогресу; 

 поглиблення всесвітнього поділу праці; 

 інтернаціоналізація виробництва; 

 сформувалась світова інфраструктура - комплекс галузей, які 

обслуговували світові економічні відносини (транспортна система, мережа 

інформаційних комунікацій); 

 розширилися і набули нового змісту всі форми міжнародних економічних 

відносин. 

Економічно розвинені країни. До них належали США, Японія, країни 

Західної Європи, які склали три фінансово- промислові панівні центри. В II 

половині XX ст. в них був здійснений поворот в інвестиційній сфері на користь 

масового споживання і соціальної інфраструктури. 

Характерні особливості економічного розвитку: 

 зростання у виробництві ролі НТП; 
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 запровадження механізації і автоматизації виробництва, нових технологій; 

 звільнення значних людських ресурсів з матеріальної сфери виробництва і 

використання їх у сфері послуг; 

 підвищення життєвого рівня населення; 

 в промисловості вичерпування національних родовищ руд і вугілля, 

конкуренція імпортної нафти, підвищення ефективності використання 

палива зумовили скорочення у ВВП частки добувних галузей. 

 Випереджаючими темпами розвивалося виробництво електроенергії, 

газопостачання, хімічна промисловість. Друге місце в розвитку посідала 

електротехнічна галузь, провідна роль належала машинобудуванню. Виникли 

нові галузі: аерокосмічна, радіоелектронна. 

В сільському господарстві відбувався перехід до машинного 

виробництва, стандартизованої продукції, землеробства, широке 

впровадження досягнень НТП. С/г перетворилося на індустріальну галузь, 

кількість працюючих тут зменшилася. 

В середині 50-х років активізувався науково-технічний прогрес: 

 відбулися істотні зміни в техніці, яка охопила технологічну, транспортну, 

енергетичну, контрольно- управлінську види людської діяльності. З 50-х 

років до середини 70-х років з’явилися обчислювальні системи четвертого 

покоління, які стали технологічною та інформаційною основою 

перетворення індустріальної економіки в постіндустріальну. З середини 70-

х років швидко росло виробництво персональних комп’ютерів. У 1968 році 

з’явився перший гнучкий робот, а у 1974 - перший комерційний робот, яким 

керував комп’ютер.  

 розпочався бурхливий розвиток енергозберігаючих виробництв, 

використовувались альтернативні джерела енергії, будувалися атомні 

електростанції.  

 бурхливо розвивалася біотехнологія - важлива галузь постіндустріального 

господарства.  
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 наука перетворюється в виробничу силу, скорочується термін від 

народження наукової ідеї до її реалізації; 

 відбувається інтенсифікація виробництва; 

 зменшується енерго- та матеріаломісткість, розмір капіталовкладень і 

трудомісткість продукції; 

 знижуються затрати на сировину, обладнання; 

 змінюється характер і зміст праці, зростає роль інформаційної діяльності, 

виникають і розвиваються засоби масової інформації; 

 постійно зростали витрати на науково-дослідні та дослідно- 

конструкторські розробки; 

 з’явилися науково-виробничі комплекси - територіальні об’єднання 

корпорацій з науковими лабораторіями, створені та фінансовані державним 

і приватним капіталом для випуску нової продукції; 

 переважаючими були інтенсивні чинники розвитку економіки - 

модернізація, автоматизація виробничих процесів; 

 зросли капітальні вкладення у невиробничу сферу: освіту і фахову 

підготовку, науку, медицину. 

В повоєнні роки зросла економічна могутність монополістичних 

об’єднань. Масовим стало виникнення транснаціональних корпорацій - 

монополій, що створювали за кордоном власні або спільні виробничі філії. До 

70-х років у світі їх діяло 100 тисяч. 

У таких умовах зросла економічна роль держави, яка в багатьох країнах 

була великим власником. їй належало 15-25% національного багатства. 

Державні капіталовкладення спрямовувалися в галузі, що забезпечували 

загальнонаціональні потреби - інфраструктуру, атомну промисловість, 

виробництво і розподіл електроенергії, водо і газопостачання, транспорт, 

невиробничу сферу. Значні кошти витрачалися на воєнні замовлення . у 1970 

році в США частка витрат у федеральному бюджеті становила 40%, Японії - 

7,1%, ФРН- 23,7%, Англії - 13,7%, Франції -16,7%. Пошуки ефективних форм 

і методів державного регулювання економіки зумовили поступовий перехід 
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наприкінці 60 -х років до „структурної стратегії”. Вона грунтувалася на 

заохоченні певних галузей до вдосконалення і регулювання структури з 

врахуванням прогресивних змін у розвитку всесвітнього господарства. Це був 

початок відходу від традиційних, за кейнсіанською теорією, 

макроекономічних методів. 

В повоєнні десятиліття склалася сприятлива ситуація для підвищення 

життєвого рівня населення  реальна зарплата зросла вдвічі  зросли споживчі 

витрати, змінилася сама структура споживання (все менше грошей 

витрачалося на харчування, а більше на будинки, автомобілі, телевізори, 

магнітофони, пральні машини). До середини 70 -х років у всіх країнах Заходу 

були створені системи соціального забезпечення, які гарантували державну 

підтримку протягом всього життя. Соціальні витрати склали 5060% 

національного бюджету. Страхування: в разі безробіття, нещасного випадку, 

хвороби, пенсійне забезпечення. 

Але в 1974-1975 роках в провідних індустріальних країнах відчули 

гостру економічну кризу, яка супроводжувалася падінням виробництва: у 

США - на 3%, ФРН - на 7,5%, Японії - на 14%. Різке підвищення цін на нафту 

і нафтопродукти (у декілька разів) країнами - експортерами нафти у 1973 році.  

Внаслідок цього зросли витрати, вартість товарів і відповідно зменшився 

попит з боку споживачів.  Країни - імпортери зменшили свої замовлення, що 

стало причиною скорочення виробництва і зменшення товарообороту. Але 

вже в 1976-1977 роках було подолано нафтовий шок”. Це був останній спалах 

традиційної індустрії. 

В 1990 році на країни: США, Японію, Західну Європу припадало 59,3% 

світового експорту, та 60,7% світового імпорту. 

Економіка США забезпечила найвищі показники ВНП на душу 

населення, але як свідчать розрахунки США поступово втрачає свої позиції - - 

у рівні зростання продуктивності праці. 

 динаміці середньорічних приростів ВВП 

 знижується частка у світовій продукції обробної промисловості 
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 прогнозується, що США поступляться першим місцем в машинобудуванні 

країнам ЄС, а в електроніці - Японії. 

Японія - економічно могутня держава, з промисловістю оснащеною 

найновішими технологіями, має великі валютно - фінансові ресурси, займає 

міцні позиції в міжнародному поділі праці. Продуктивність праці і заробітна 

плата - найвища в світі. 98% її експорту припадає на готові промислові вироби 

(2/5 лічильної техніки, морських суден, мотоциклів, роботів, 1/5 - продати 

автомобілів, сталі, текстильних виробів). 

Серед західноєвропейських країн виділяються ФРН, Франція, Англія, 

Італія. На них припадає більше третини території, дві третини населення. 

Питома вага в „четвірці” зменшується у Англії, частка якої у 

західноєвропейській економіці зменшилась у ВНП Західної Європи на 25%, 

частка Франції та Італії у ВНП підвищилась. Найстабільнішою є ФРН, на яку 

не вплинуло навіть об’єднання з НДР на яку ФРН використала величезні 

ресурси аби підтягнути до свого рівня, частка ФРН у західноєвропейському 

ВНП складає 30 %. В другій половині XX століття була створена концепція 

постіндустріального суспільства (автор Д. Белл - відомий американський 

теоретик). Він вже на початку 70-х років вказав на визначальні риси нового 

суспільного устрою: - знання і інтелект стають основним виробничим 

ресурсом в постіндустріальному суспільстві. Метою є не тільки вироблення 

благ, а якість, а в широкому розумінні - якість життя. 

Провідною соціальною групою стають представники інтелектуальних 

професій, практики нових наукомістких технологій та інформаційних послуг. 

Швидкі темпи економічного зростання доповнюються початком 

органічної інтеграції в єдиний західноєвропейський простір. В 1951 році в 

Парижі було створено європейське об’єднання вугілля і сталі (ЄОВС). До 

нього ввійшли ФРН, Франція, Італія, Бельгія, Нідерланди, Люксембург. Ця 

організація об’єднала кам’яно - вугільну, залізорудну, металургійну галузі і 

контролювала 60% виплавляння сталі, 50% видобутку кам’яного вугілля в 

Західній Європі. 
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В 1957 році було підписано в Римі договір про створення 

Європейського Економічного Співтовариства (ЄЕС), його підписали ФРН, 

Франція, Італія, Бельгія, Нідерланди, Люксембург. Мета - створити спільний 

ринок, забезпечити рівномірний розвиток, стабільність і добробут населення 

Західної Європи. Для чого передбачалося: 

 ліквідувати митні бар’єри і обмеження для ввозу і вивозу товарів, капіталів; 

 сприяти пересуванню людей; 

 проведення єдиної торговельної політики стосовно третіх країн, усунення 

перепон для руху капіталів європейського інвестиційного банку. 

 Євроатом, створений в 1957 році мав координувати розвиток атомної 

енергетики. 

В 1958 році були утворені вищий виконавчий, законодавчий та 

консультативний органи ЄЕС, відповідно: Комісія, Рада Міністрів, Євро - 

парламент. Бюджет співтовариства формувався з внесків його членів. 

Створення ЄЕС свідчило: 

 про подолання антагоністичного протистояння у Європі 

 з 1.07.1968 року було запроваджено єдиний тариф на ввезення товарів з 

третіх країн 

 успішно проводилася с/г політика 

 з 1.01.1993 року функціонує єдиний внутрішній ринок співтовариства, 

відмінені обмеження щодо руху товарів, послуг, капіталів та людей 

 у листопаді 1993 року вступив в силу Маастрихтський договір, згідно з 

яким до кінця десятиріччя Європейське 

Співтовариство мало перетворитись у валютний, економічний і 

політичний Європейський Союз з єдиними зовнішньою політикою, 

громадянством та валютою. 1 січня 1999 року на єдину валюту - євро 

перейшли 11 держав ЄС. Євро буде засобом безготівкового розрахунку поряд 

з національними валютами. Ціни в країнах вже зараз подвійні. З 2002 року 

з’явилися і готівкові євро. На сучасному етапі до ЄС входить 15 країн. У 1973 

році до нього вступили Великобританія, Ірландія, Данія. У 1981 році - Греція, 
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у 1986 році - Іспанія, Португалія, У 1995 році - Австрія, Швеція, Фінляндія. 

Кандидатами до вступу до ЄС є країни колишнього соціалістичного табору - 

Польща, Чехія, Угорщина та Естонія. Схиляються до поступового вступу до 

ЄС частини колишнього СРСР, в тому числі і Україна. 

6.4. Економічні наслідки науково-технічної революції. 

Для господарського розвитку провідних країн світу друга половина XX 

століття стала періодом: поступової стабілізації основних галузей 

промисловості; зростання виробництва товарів споживання; підвищення 

життєвого рівня населення; застосування досягнень науки, інформації та 

комп’ютеризації надало економічному розвитку технотронного характеру; 

людська діяльність набуває духовного виміру; фізична праця поступається 

місцем розумовій; індустріальна епоха трансформується в постіндустріальну. 

НТП після ІІ світової війни пішов такими високими темпами, що 

перетворився в справжню, третю науково-технічну революцію (І – в 18 ст., ІІ 

– кін. 19-поч. 20 ст.). В ході цієї революції наука стала безпосередньою 

виробничою силою суспільства. Серед головних компонентів НТР – 

найширше застосування електроніки і комп’ютерів, реактивної техніки, 

ядерної енергії і квантових генераторів, полімерних матеріалів, генної 

інженерії в біології. НТР відкрила нову еру в розвитку машинного 

виробництва – автоматизацію виробничих процесів. 

В результаті застосування досягнень науки сільське господарство 

перетворилося на індустріальну галузь. Це дозволило зняти продовольчу 

проблему у більшості країн. 

Результати НТР стали технологічною та інформаційною основою 

перетворення індустріальної економіки в постіндустріальну. Головним 

теоретиком концепції постіндустріального суспільства є амер. соціолог Д. 

Белл, який вже на поч. 70-х років вказував на зародження нового устрою. 

Якщо в доіндустріальну епоху головним ресурсом була м’язева сила, в 

індустріальну – машинна техніка, то на постіндустріальній стадії таким 

ресурсом стає знання, інтелект. Метою стає не кількість вироблених благ, а 
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їх якість , а в ширшому розумінні – якість життя. Відповідно провідна 

сила не селяни і робітники, а представники інтелектуальних професій. Проте 

говорити про постіндустріальне суспільство в рамках всієї планети поки що 

рано (Африка ще тільки вступає в добу індустріалізації). 

В результаті соціально-економічних перетворень в розвинутих країнах 

світу сформувався принципово новий тип економічних взаємовідносин 

основних соціальних прошарків (праці, інтелекту, капіталу), відмінний від 

систем вільної чи монопольної конкуренції. Відмінними рисами суспільства 

соціального партнерства або системи соціального ринкового господарювання 

є: 

 утвердження значної ролі державного регулювання економіки і соціальної 

сфери через законодавчу діяльність, систему оподаткування, завдяки 

державним витратам і держпідприємництву; 

 подолання протирічь між працею і капіталом на основі участі працівників 

в прибутках компаній через володіння акціями; 

 збереження і розвиток інституту приватної власності як базового 

економічного інституту суспільства; 

 досягнення соціальної згоди в суспільстві на сонові широких соціальних 

програм, які гарантують більшості населення рівні економічні права і 

свободи, рівні стартові можливості (освіта, охорона здоров’я, страхування); 

 масове виробництво споживчих товарів, значна частина яких доступна 

майже всім прошаркам населення, хоч би через систему кредитування. 

В другій половині ХХ ст., поряд з бурхливим економічним розвитком, 

світове господарство переживало і спади. Один із таких спадів – енергетична 

криза 70-х (1974-75 р.) – “нафтовий шок”. В 1973 р. країни-виробники нафти 

(за виключенням СРСР і США) об’єдналися в Організацію країн-виробників і 

експортерів нафти (ОПЕК).Ціна на сиру нафту зросла з 2,5 до 10 $, а потім і до 

– 30$ за барель (більше 200$ за тонну) → зросли ціни на бензин , 

авіапаливо, електроенергію, послуги автотранспорту. Економічні системи 
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провідних країн в терміновому порядку довелось перебудувати на 

ресурсозберігаючі технології. 

Для подолання наслідків “нафтового шоку” потрібно було майже 10 

років, після чого провідні країни Заходу вийшли на стійке економічне 

зростання ( і до цих пір). Один з наслідків для країн-виробників: Кувейт, 

Бахрейн, Сауд. Аравія, Об’єднані Арабські Емірати успішно провели 

модернізацію і зробили крок з феодалізму прямо в постіндустріальне 

суспільство. Інші країни – Іран, Ірак, Лівія витратили доходи на мілітаризацію 

і залишилися відсталими. 

Головною тенденцією в економічному розвитку всіх країн була 

індустріалізація. Економічно розвинені країни світу вступили у фазу 

інтенсивного розвитку. Змінювалася структура національних господарств. 

Важливими чинниками розвитку світового господарства були науково-

технічний прогрес, подальше поглиблення всесвітнього поділу праці, 

інтернаціоналізація виробництва. Сформувалася світова інфраструктура — 

комплекс галузей, що обслуговували світові економічні відносини 

(транспортна система, мережа інформаційних комунікацій тощо). 

Розширилися і набули нового змісту всі форми міжнародних економічних 

відносин. Для господарського розвитку характерним було посилення 

взаємозв'язків між усіма країнами та їхніми групами. Набули розвитку 

міждержавні інтеграційні процеси. Економічне зростання національних 

господарств залежало від ступеня входження їх до всесвітнього господарства. 

Посилилося державне регулювання господарських процесів. 

Інтенсивність динаміки та структурних зрушень національного 

господарства економічно розвинених держав визначалася досягненнями 

науково-технічного прогресу. Наука перетворилася на безпосередню 

продуктивну силу. Відбулися істотні зміни у техніці, яка охопила такі види 

трудової діяльності людини: технологічну, транспортну, енергетичну, 

контрольно-управлінську. Почали широко застосовуватись автоматичні 

системи машин. З'явилися нові матеріали, натуральна сировина замінювалася 



353 

 

штучною. На ґрунті фундаментальних відкриттів виникли нові технології — 

лазерна, плазмова тощо. Зароджувалась інформаційна революція. 

За таких умов виробництво не могло існувати без постійного 

використання наукових досліджень і конструкторських винаходів, тому 

постійно зростали витрати на науково-дослідні та дослідно-конструкторські 

розробки (НДДКР). З'явилися науково-виробничі комплекси. Це були 

територіальні об'єднання корпорацій з науково-дослідними лабораторіями, 

створені та фінансовані державним і приватним капіталом для випуску нової 

продукції. 

Змінилася технологічна структура капіталовкладень. Основні витрати 

йшли на модернізацію, автоматизацію виробничих процесів. Зросли 

капітальні вкладення у невиробничу сферу: освіту, фахову підготовку, науку, 

медицину. Важливим структуротворним чинником було зростання рівня 

концентрації, централізації виробництва і капіталу, монополізації. У 

господарстві економічно розвинених країн світу існують державний і 

приватний сектори. Головними формами організації бізнесу є власна справа, 

товариство, корпорація. 

Велике значення у державному регулюванні мали податкові стимули: 

прискорена амортизація, зменшення податкових ставок, звільнення від сплати 

податків тощо. Валютні кризи зумовили втручання урядів економічно 

розвинених держав у валютно-фінансові відносини. Зростало значення 

міжнародних економічних відносин, що забезпечували єдність виробництва і 

обміну в міжнародному масштабі. Новою важливою його формою стали 

міждержавні інтеграційні процеси. У своєму розвитку вони можуть 

проходити такі етапи:  

1) зона вільної торгівлі;  

2) митної спілки;  

3) спільний ринок;  

4) економічна спілка;  
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5) повна інтеграція, що передбачає здійснення єдиної економічної 

політики.  

Великого значення набула інтеграція економічно розвинених країн 

світу. Відбулися принципові зрушення в товарній структурі міжнародної 

торгівлі. Значення сировини і продуктів харчування зменшилося, а палива — 

зросло. Значно розширилася торгівля готовими виробами. 

Міжнародні кредитні та позикові операції регулює МБВР. З 1992 p. він 

почав обслуговувати і країни Східної Європи. Питаннями світової торгівлі 

займається ГАТТ, валютно-фінансовими відносинами—МВСР. Сьогодні в 

центрі міжнародних економічних відносин є конвертовані валюти. Розвинені 

країни давно стабілізували національні валюти. Завдяки цьому вони можуть 

встановлювати нормальні зовнішньоекономічні зв'язки, входити в міжнародні 

світові інтеграції, мати доступ до передової технології, здійснювати патентно-

ліцензійні операції. Конвертована валюта відкриває шлях до ринкових 

відносин. Особливою тенденцією міжнародних економічних відносин стало 

не тільки зростання інвестицій на модернізацію виробництва, а й 

раціональне його розміщення. Усуваються шкідливі для людини і 

навколишнього середовища енергоємні виробництва. 

Світ сьогодні економічно інтегрується. Головна мета союзів держав, 

яких сьогодні є 20, — господарське зближення в ім'я прогресу. Наймогутніший 

з них — Європейський Союз. В 1992 p. підписано угоду про створення 

"спільного ринку" між Аргентиною, Бразилією, Парагваєм та Уругваєм 

(МЕРКОСУЛ). У 90-х рр. заснувалося Чорноморське економічне 

співтовариство (Азербайджан, Болгарія, Вірменія, Грузія, Молдова, Росія, 

Румунія, Туреччина, Україна). На початку 90-х рр. підписано угоду між 

урядами США, Канади, Мексики про північноамериканський "спільний 

ринок". Учені вважають, що у XX ст. розвиток людства відбувався під знаком 

"визволення" енергії та атомного ядра, в XXI ст. визначальним стане своєрідна 

психологічна революція. Пріоритет дістане розумова праця інженерів, 

економістів, банкірів, юристів, зайнятих у невиробничій сфері. Світові запаси 
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сировини, енергії вичерпуються. На часі проблема регулювання світового 

господарства в цілому. Найповніше цю функцію виконує 00Н, особливо її 

Економічна і соціальна рада (ЕКОСОР), Конференція з торгівлі та розвитку 

(ЮНКТАД), Організація з промислового розвитку (ЮНІДО), Програма з 

навколишнього середовища тощо. 

Глобальне економічне регулювання здійснюють МВФ, ГАТТ. Світовий 

характер мають також щорічні наради "Великої сімки". На сьогоднішньому 

етапі світова економіка формується в процесі інтернаціоналізації 

господарського життя. Понад 200 незалежних держав пов'язані у сфері 

виробництва, капіталовкладень, міграції робочої сили в області науки і 

техніки. На 20 провідних країн припадає 80% сільськогосподарського та 

промислового виробництва. Наступає потреба в регулюванні всього світового 

господарства. 

У сучасному світовому господарстві простежуються такі напрямки: 

максимальний розвиток промисловості, зокрема переробної, причому з 

використанням найновіших досягнень науки і техніки; переважає товарний 

тип господарства, орієнтованого на ринок, де панує приватна власність. 

Продуктивні сили спрямовані на розвиток науково-технічного прогресу, 

інформаційних (комп'ютерних) технологій і послуг. Найголовніші галузі 

суспільного виробництва - послуги, які асоціюються з екологічними, 

економічними і соціальними факторами виробництва. Тут все підпорядковано 

інтересам суспільства, природи, людини. Основне багатство - духовні 

цінності. 

Ні одна із сучасних країн не може ефективно просуватися по шляху 

економічного прогресу без інтеграції із світовим господарством. Стан 

національної економіки дедалі більше залежить не від внутрішніх, а від 

зовнішніх виробничих факторів, в тому числі міжнародного поділу праці, 

загального світового науково- технічного розвитку, наявності сировинних 

ресурсів. Спроби побудови економіки лише на основі самозабезпечення 

зазнають неминучого краху. Інтеграцією охоплені не тільки основні галузі 
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економіки, а й фінансова сфера. Так, наприклад, країни — члени ЄС ввели 

спільну грошову одиницю — євро. 

6.5. Особливості економічного розвитку Азії, Африки і Латинської 

Америки. 

Розпад колоніальної системи після Другої світової війни – одна з 

визначних подій сучасної історії. Цей процес умовно можна поділити на три 

етапи. Перший, з 1945 р. до середини 50-тих років, коли в основному відбулося 

визволення Азії. Другий, з половини 50-тих років до середини 60-тих років, 

привів до появи незалежних держав у Північній та Тропічній Африці. Третій 

етап, з 1965 до 1990 рр., завершив деколонізацію півдня “чорного континенту”. 

З розпадом колоніальної системи відкрилися перспективи для 

суверенного розвитку десятків нових держав в Азії, Африці, Латинській 

Америці. Вони займають понад 60% території землі, де проживає 77% 

світового населення. Тут зосереджено 89,3% розвіданих світових запасів 

нафти й 50,5% – газу. Більше 50% світових запасів і видобутку марганцевої 

руди, ванадію, золота платини, алмазів припадає тільки на країни Африки. За 

роки незалежності ці країни здійснили складні соціально-економічні 

перетворення, досягли певних успіхів у створенні основ національної 

економіки. Проте переважній більшості з них не вдалося істотно скоротити 

відставання від промислово розвинутих країн з ринковою економікою, 

вирішити багато гострих соціальних проблем. 

Істотно відстають країни за рівнем продуктивності праці. Це 

відображає їхню загальну соціально-економічну відсталість і пояснюється 

незавершеністю індустріалізації, невідповідністю сучасним вимогам 

структури економіки, дуже слабким освоєнням досягнень НТП. 

Значної гостроти в Азії, Африці та Латинській Америці набувають 

соціальні проблеми. У країнах з високим рівнем безробіття мільйони людей 

позбавлені можливості брати участь у виробництві й різко обмежені у 

споживанні. Для створення нових робочих місць, підвищення кваліфікації 

потрібні великі кошти, в той час як існує гострий дефіцит фінансових ресурсів. 
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Великою проблемою для країн, що розвиваються, є зростання їхньої 

заборгованості перед розвиненими країнами. Не дивлячись на притаманну 

всім країнам соціально-економічну відсталість, між ними існує істотна 

різниця у рівні розвитку продуктивних сил, динаміці соціального росту. 

Особливу групу утворює більшість країн-експортерів нафти (Ірак, Іран, 

Кувейт, Лівія, Об’єднані Арабські Емірати, Саудівська Аравія), які мають 

високий рівень прибутку на душу населення, значні експортні надходження. 

У 70-ті роки ці країни динамічно розвивалися, інвестували великі кошти у 

національну економіку, соціальну інфраструктуру. Однак через падіння у 80-

тих роках попиту на нафту й різке зниження світових цін на неї ці держави в 

останні роки уповільнили темпи росту. Різко погіршилось становище таких 

держав, як Венесуелла, Нігерія, Алжир, бюджети яких на 80-95% залежать від 

нафти. 

Інша група країн, що розвиваються, так звані нові індустріальні країни, 

у 80-тих роках перетворились на полюс світового зростання. Динамічно 

модернізуючи свою економіку, диверсифікуючи галузеву структуру 

господарства, вони займають все помітніше місце у глобальній економіці. 

І все ж більшість країн, що розвиваються, перебувають у скрутному 

становищі внаслідок соціально-економічної та культурної відсталості. Вони 

складають так звані “найменш розвинені держави”. За класифікацією ООН, 

до них належать 47 держав(Афганістан, Ефіопія, Йємен, Чад). Не маючи 

значних запасів природних ресурсів, відчуваючи гострий дефіцит фінансових 

коштів для економічного розвитку, ці країни практично витіснилися з 

міжнародного поділу праці і перебувають у дуже важкому становищі. 

Характерні риси економіки цих країн: 

 доіндустріальний розвиток продуктивних сил; 

 домінування натуральних і напівнатуральних форм господарювання в 

економічній структурі; 

 вузька сфера функціонування товарно-грошових відносин і дії ринкових 

стимулів; 
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 початкова стадія формування єдиного інтегрованого національного ринку; 

 однобока спеціалізація експортного сектора. 

Такий стан економіки привів до різкого скорочення державних 

асигнувань на охорону здоров’я, освіту, професійну підготовку. Дитяча 

смертність тут у 10-12 разів вища за показниками розвинутих країн. Половина 

дорослих в Африці – неписьменні. Тільки 11% дітей закінчують школу, а у 

вузах вчаться – лише 1,4%. 

Світове товариство намагається допомогти найменш розвиненим 

державам у вирішенні їх проблем. В червні 1999 року лідери провідних 

індустріальних країн домовилися про списання половини зовнішнього боргу 

найбідніших країн (70 млрд. дол. США із загальної суми заборгованості більш 

як 30 країн, яка складає 130 млрд. дол.). Крім того, для забезпечення 

фінансування допомоги найбіднішим країнам була підтримана пропозиція 

про продаж близько десятої частини золотих резервів МВФ, які оцінюються у 

27 млрд. дол. 

Поглиблення НТП, зміна і модернізація сучасної системи 

міжнародного поділу праці створили сприятливі умови для розвитку деяких 

країн, що дістали назву “нові індустріальні країни”(НІК). За відносно 

короткий час вони створили значний промисловий потенціал, розвинули 

окремі галузі індустрії, різко збільшили промисловий експорт. 

Число і склад учасників даної групи є незмінним. У 80-ті роки сюди 

включали країни і території Сх. Азії (Пд. Корея, о. Тайвань, Гонконг, 

Сінгапур), деякі найбільш розвинені країни Латинської Америки (Бразилія, 

Мексика, Аргентина), іноді й Індію і Єгипет. Але з цих країн лише азійська 

четвірка (так званих “драконів”) стабільно підтвердила свою репутацію і 

найчастіше пов’язується з поняттям “нові індустріальні країни”. У 90-тих 

роках, крім країн першої групи, з’являються НІК другої групи – Малайзія, 

Таїланд, Індонезія, і у перспективі, третьої групи – Туреччина, Філіппіни, Шрі-

Ланка. 
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Позитивну роль у становленні ряду галузей господарства в НІК Азії 

відіграла політика захисту національної економіки від зовнішньої конкуренції. 

Так, у Пд. Кореї створено галузі, які були відсутні в країні: чорну та кольорову 

металургію, машино-, автомобіле-, суднобудування, електронну 

промисловість. Це дало можливість здійснити структурну перебудову 

промисловості, реорганізувати і зміцнити провідні галузі, стимулювати 

розвиток дрібного та середнього підприємництва з прив’язкою його до 

експортного сектора. В зв’язку зі зростанням вартості робочої сили, 

підвищенням курсів національних валют НІК першого покоління стали 

втрачати порівняльні переваги у виробництві працемісткої продукції, які 

поступово стали переміщатися у країни з дешевою робочою силою – 

Малайзію, Індонезію. Таїланд, чим і сприяли появі нових індустріальних країн 

другого покоління. 

З початком 90-х рр. друге покоління НІК стало найдинамічнішою за 

темпами економічного росту групою країн в Азії і світі. З усієї групи країн, що 

розвиваються, НІК найшвидше пристосувалися до нових умов світового 

ринку. Вони стали невід’ємною частиною міжнародного поділу праці, про що 

свідчить їх експортна спеціалізація (Гонконг – перше місце з експорту одягу, 

Тайвань – взуття, Бразилія, Сінгапур, Пд. Корея – легка промисловість). 

Великих успіхів досягнуто в розвитку електротехнічної та електронної 

промисловості. Головну роль тут відіграють транснаціональні компанії, які 

перетворюють цілі країни на своєрідні цехи. Відчуваючи загрозу своїм 

економічним інтересам з боку НІК, країни Заходу прагнуть запобігти або 

обмежити отримання новими конкурентами перспективних технологій, 

новітнього обладнання. Але, країни (Тайвань, Пд. Корея, Сінгапур) вже самі 

створюють наукові і промислові центри, розширюють власні наукові 

дослідження. 

Значну увагу НІК приділяють регіональному економічному 

співробітництву. У 1967 р. було створено Асоціацію держав Південно-

Східної Азії (АСЕАН). Мета – прискорення економічного розвитку, 
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соціального і культурного прогресу, сприяння становленню миру та 

стабільності. 

Серед загальних для всіх азійських НІК складових успіху виділяють: 

 максимально ефективне використання зовнішніх факторів економічного 

розвитку (пільгові кредити, іноземні технології); 

 послідовна внутрішня політика, яка забезпечила відносну політичну й 

економічну стабільність; 

 ефективна макроекономічна політика (підтримання стабільних внутрішніх 

цін і реальних обмінних курсів валют, стимулювання підвищення попиту 

й пропозиції у галузі інвестиційних товарів, що сприяло нагромадженню 

капіталу і виробничому інвестуванню). 

Отже, цивілізаційні закономірності посилюють тенденцію до 

формування спільних рис та ознак господарського розвитку світової 

економіки. Водночас відбувається диференціація між різними країнами та 

регіонами залежно від рівня їхнього соціально-економічного розвитку, що 

спонукає країни до ширшого використання як внутрішніх, так і зовнішніх 

джерел і факторів економічного зростання. 

Глобалізація включає в себе такі етапи: 

1. Етап світової торгівлі - географічні відкриття 15-16 століть, шляхом 

формування господарських зв'язків між країнами. Для нього характерні: 

 домінування зовнішньої торгівлі в міжнародних економічних зв'язках; 

 нерівноправність відносин й нееквівалентність обміну; 

 відсутність стійких зв'язків та правової основи регулювання міжнародних 

економічних відносин; 

 використання насилля у міжнародних відносинах. Формується 

міжнародний поділ праці, спеціалізація. 

2. Етап іноземних інвестицій починається з другої половини 19 століття. 

Для нього характерні: 

 розвиток іноземного інвестування; 

 удосконалення форм світової торгівлі; 
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 запровадження інтелектуальної власності (патенти, ліцензії), ноу-хау; 

 виникнення нових форм зовнішньоекономічних зв'язків (міжнародна 

міграція робочої сили, науково-технічне співробітництво). 

3. Етап економічної інтеграції (взаємне об’єднання виробничих процесів 

різних країн, застосування вертикальної і горизонтальної інтеграції; створення 

міжнародних економічних організацій тощо). 

4. Етап глобалізації (з другої половини 80-х років 20 століття). Якщо 

економічна інтеграція має переважно регіональний характер, то глобалізація 

стає планетарним явищем. 

Глобальна економіка включає в себе такі головні елементи: 

 міжнародну науково-технічну сферу; 

 систему міжнародного виробництва; 

 світовий ринок і міжнародну торгівлю;  

 міжнародну валютно-фінансову систему. 

Глобальна економіка може бути визначена як економіка ключові 

елемент якої мають інституційну, організаційну і технологічну можливість 

працювати як єдине ціле у реальному часі. До джерел економічної глобалізації 

відносять: 

 науково-технічний прогрес; 

 поширення форм економічної лібералізації 

 феномен транснціоналізації. 

Елементи глобальної економіки: 

 Міжнародна науково-технічна сфера; 

 Сфера (система) міжнародного виробництва; 

 Світовий ринок; 

 Міжнародна торгівля; 

 Міжнародна валютно-фінансова система. 

Міжнародні науково-технічні відносини найбільш концентровано 

реалізуються у формуванні світового ринку технологій, «ноу-хау», патентів і 

ліцензій, інжинірингових та інформаційних  послуг. Відповідно до 
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визначальних  тенденцій світового економічного розвитку в сучасних умовах 

різко посилюється значення науково-технічних компонентів господарського 

зростання як факторів динамізації та якісного вдосконалення виробництва. 

6.6. Сучасні економічні теорії 

Неокласичний синтез.Наприкінці 70-х р.р. різниця між кейнсіанською 

та неокласичною школами мала більше історичний, ніж концептуальний 

характер. 

Однак ще задовго до того, як на засаді теорії економічного зростання 

відбулося органічне поєднання двох напрямків економічної теорії, було 

проголошено принцип “неокласичного синтезу”. 

Такий підхід було запропоновано Джоном Хіксом ще у 1937 р., у 40-

50-х рр. підтримано Франко Модільяні та остаточно обґрунтовано Полом 

Самуельсоном. 

Суть синтезу полягала в тім, що залежно від стану економіки 

пропонувалось використовувати або кейнсіанські методи регулювання, або 

рецепти економістів, які стояли на позиціях обмеження втручання держави в 

економіку та вважали найліпшими регуляторами грошово-кредитні 

механізми, що діють за умов вільного ринку, забезпечуючи рівновагу між 

попитом і пропозицією, виробництвом і споживанням. 

Прихильники “неокласичного синтезу” не перебільшували 

регулюючих 

можливостей ринку. 

Вони вважали, що в міру ускладнення економічних взаємозв’язків і 

відносин слід удосконалювати різноманітні методи державного регулювання. 

Найвидатнішим пропагандистом і автором теорії “неокласичного 

синтезу” був американський економіст, професор Пол Самуельсон. 

Його книжку “Економікс”(1948), яка стала найпоширенішим 

підручником, присвячено аналізу проблем, що стосуються всіх сторін 

економічного життя. 
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Особливо наголошено на ідеї неокласичного синтезу в третьому 

виданні “Економіксу”(1955), де Самуельсон висловлював сподівання, що 

такий синтез допоможе подолати відстань між мікро- та макроекономікою. 

Монетаризм. Монетарна модель циклу М.Фрідмена. 

На підставі свого переконання, що цикли мають грошовий характер, 

неокласики пропонували обмежити державне регулювання економіки 

контролюванням грошової маси, емісії грошей, кількості грошей, що 

перебувають в обігу і в запасах, а також забезпечити збалансування 

державного бюджету та встановити високий банківський процент. 

На думку представників неоліберальної опозиції кейнсіанству, 

контроль за грошовою масою має підпорядковуватись основному закону 

грошового обігу. 

В основі його лежить кількісна теорія грошей, започаткована А.Смітом 

і остаточно сформульована Д.Рікардо. 

Поєднання неокласичних підходів і монетарної концепції державного 

регулювання характеризувало особливий напрям неоліберальної школи, що 

згодом отримав назву монетаризму. 

Значний вплив на формування монетаризму справили теорію 

американських економістів 20-40-х р.р. Г.Саймонса, І.Фішера, Ф.Найта. 

Та особливого поширення монетаризм як варіант неолібералізму набув 

у США наприкінці 40-х – початку 50-х р.р. 

Він став реакцією на тривале ігнорування економічною наукою 

грошових факторів та їхнього впливу на розвиток інфляційних процесів. 

Цей період характеризувався виникненням низки монетарних теорій, 

що пояснювали природу циклічного розвитку та пропонували монетарні 

рецепти стабілізації. 

Але найбільш обґрунтованою та переконливою була теорія чиказької 

(нової монетариської) школи М.Фрідмена. 

Позитивний внесок монетаризму в економічну теорію, і передусім в 

теорію грошей, полягав у ретельному дослідженні механізму зворотного 
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впливу грошового світу на товарний світ, монетарних інструментів і 

монетарної (грошової, валютної) політики на розвиток економіки. 

Монетарні концепції стали основою грошово-кредитної політики, яка 

нині є найважливішим важелем державного регулювання. 

Неоінституціоналізм як особлива економічна теорія отримав визнання 

у 80 - 

90-х рр. Це виразилось у присудженні Нобелівської премії з економіки 

його найвидатнішим представникам Р. Коузу (1991), Д. Норту і Р. Фогелю 

(1993). Коуз увів у економічну теорію новий клас витрат, які отримали назву 

трансакційних або "витрат використання ринкового механізму" Фірма зростає 

до тієї межі, доки економія на витратах, пов'язана із укладанням ринкових 

угод, не почне перекриватися збільшенням витрат, пов'язаних з 

використанням адміністративного механізму. Фірма буде існувати лише до 

тих пір, поки вона реалізує функцію координації при менших витратах, ніж це 

досягалось би за ринкових угод. 

Сучасні економісти запропонували таку класифікацію трансакційних 

витрат: 

1. витрати пошуку інформації - витрати часу і ресурсів на отримання і 

обробку інформації, а також втрати від недосконалості інформації;  

2. витрати на ведення переговорів;  

3. витрати вимірювання - витрати на проміри, вимірювальну техніку, 

втрати від помилок і неточностей і т. п.;  

4. витрати на специфікацію (точне визначення) і захист прав власності 

- витрати на утримання судів, арбітражу, органів державного управління, 

витрати часу і ресурсів, необхідних для поновлення порушених прав, а також 

витрати на виховання"консенсусної ідеології"- у дусі дотримання неписаних 

правил і норм;  

5. витрати опортуністичної поведінки, що становлять елемент 

трансакційних витрат, який найбільш важко визначається. 
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Ще одним фундаментальним поняттям нової інституціональної теорії 

виступає поняття прав власності, тобто вся сукупність норм, які регулюють 

доступ до рідкісних ресурсів. Ці норми можуть санкціонуватися не лише 

державою, але і суспільством - у вигляді звичаїв, моральних установок, 

релігійних заповідей. 

У суспільстві права власності виступають як "правила гри", які 

упорядковують відносини між окремими агентами. З точки зору індивіда, 

вони являють собою "пучки прав" на прийняття рішень з приводу того чи 

іншого ресурсу. Кожний такий "пучок" може розщеплюватися таким чином, 

що одна частина прав належить одному агенту, друга - іншому і т. д. Права 

власності мають поведінкове значення; одні способи дій вони стимулюють, 

інші - придушують (через заборони або підвищення витрат) і таким чином 

впливають на економічний вибір. Будь-який акт обміну є не що інше, як обмін 

"пучками прав власності". Каналом, по якому вони передаються, служить 

контракт. Контракт фіксує, яке саме повноваження і на яких умовах підлягає 

передачі. Тим самим він обмежує майбутню поведінку сторін, причому ці 

обмеження приймаються ними добровільно. Контракт тим складніший, чим 

складніші втягнуті в обмін блага і чим складніша структура трансакційних 

витрат, які до них належать. 

До основних елементів пучка прав власності відносять:  

 право на виключення із доступу до ресурсу інших агентів;  

 право на використання ресурсів; 

 право на отримання від них доходу;  

 право на передачу всіх попередніх повноважень.  

Чим ширший набір повноважень, закріплених за ресурсом, тим вища 

його вартість. Обов'язковою умовою ефективної роботи ринку є точне 

визначення, або "специфікація", прав власності. Принциповий тезис нової 

інституціональної теорії полягає в тому, що специфікація прав власності не 

безкоштовна. Часом вона потребує великих витрат. Тому ступінь її точності 
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залежить від балансу вигод і витрат, які супроводжують встановлення і 

захист тих чи інших прав. 

До загальних положень нової інституціональної теорії відносять так 

звану теорему Коуза, викладену в його статті "Проблема соціальних витрат" 

(1960). Теорема присвячена проблемі зовнішніх ефектів (екстерн ал і й). 

Так називають побічні наслідки будь-якої діяльності, що стосуються не 

безпосередніх її учасників, а третіх осіб. 

До негативних екстерналій, наприклад, відносять дим із заводських 

труб, яким вимушені дихати оточуючі, забруднення рік стічними водами і т. п. 

До позитивних екстерналій - приватний квітник чи газон, який милує око 

перехожих, установка індивідуального ліхтаря у дачному провулку і т. п. 

Існування екстерналій приводить до розходження між приватними і 

соціальними витратами. У випадку негативних ефектів приватні витрати 

виявляються нижчими від соціальних, при позитивних зовнішніх ефектах - 

соціальні витрати нижчі від приватних. 

Теоретики трансакційного підходу роблять висновки, що в економіці 

складається ринок організаційних форм, на якому фірми різного типу 

конкурують. Процвітання кращих і відмирання гірших організаційних фірм 

визначається в остаточному підсумку їх здатністю забезпечувати економію 

трансакційних витрат. Життєвість кожної із них визначається вимогами 

економічного середовища. 

Неоінституціоналісти Норт і Фогель на основіі економічної історії та 

економетрики створили "кліометрію" - особливу концепцію дослідження 

економічних явищ на основі поєднання математичних, статистичних методів 

та історичної теорії. Сама назва "кліометрія" походить від гр. "кліо" - муза 

історії та "метрів" вимірювати. Норт у праці „За кулісами нової економічної 

історії" (1973) намагається по-новому пояснити процвітання і занепад народів 

та держав, проаналізувати проблему економічного зростання у тісному 

взаємозв'язку з дією так званих зовнішніх ефектів, трансакційних витрат та 

інституціональних норм. 
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Проведений Д. Нортом багатий на історичні матеріали аналіз 

європейського середньовіччя показує, що розвиток сучасного індустріального 

суспільства відбувається відповідно до законів історико-економічної теорії. 

До того часу, доки густота населення була невеликою, а техніка розвинута 

слабо, процвітало, за висновком вченого, феодальне суспільство. Але пізніше, 

в міру розвитку демографічних та технологічних процесів, існуючі права 

власності та інституції стали бар'єром на шляху подальшого прогресу 

цивілізації. І тоді на зміну їм прийшли інші відносини та інститути приватної 

власності, які законодавче передбачали право вільного ринку для капіталу та 

праці. 

Норта називають творцем нової інституціональної економіки, яка 

останнім часом дістала широке визнання в західній науці. Відповідаючи на 

запитання, чому Англії та Нідерландам в XVІ - XVII ст. вдалося досягти 

господарського процвітання, а Іспанії - ні, дослідник основну причину вбачає 

в інституціональних відмінностях, що існували в цих країнах того періоду. На 

принципах аналізу історико-економічних явищ вчений закладає основи теорії 

взаємодії різних установчих структур та економіки. Організаційні форми 

суспільного життя, згідно з Д. Нортом, повинні утримувати на мінімальному 

рівні трансакційні витрати і сприяти ефективності господарства. 

Норт підкреслює, що найважливішим завданням для Східної Європи 

сьогодні є формальна передача державної власності у приватні руки. Але в цих 

країнах немає відповідної правової системи. Неформальні правила гри, які 

опосередковані через культуру кожної країни, змінити дуже важко. Якщо ж 

модифікувати лише формальні правила, то це може призвести до 

напруженості і тривалої політичної нестабільності. Що стосується України, 

то шлях змін тут буде тривалим і важким, тому в найближчі десятиріччя 

навряд чи можна очікувати високих темпів розвитку. 

Теорію економіки права неоінституціоналістів доповнює теорія 

суспільного вибору, її інколи називають "новою політичною економією", 

оскільки вона вивчає політичний механізм формування макроекономічних 
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рішень. Автором цієї теорії є Д. Б'юкенен (Нобелівська премія 1986 р.), який 

поставив під сумнів ефективність державного втручання в економіку. 

Послідовно використовуючи принципи класичного лібералізму і методи 

мікроекономічного аналізу, він зробив об'єктом аналізу не вплив кредитно-

грошових, фінансових заходів на економіку, а сам процес прийняття урядових 

рішень, сформулювавши три основні передумови, на які спирається теорія 

суспільного вибору: методологічний індивідуалізм, концепція "економічної 

людини" та аналіз політики як процесу обміну. 

Перша умова суспільного вибору полягає в тому, що люди діють у 

політичній сфері, дбаючи про свої особисті інтереси, і що немає непереборної 

грані між бізнесом і політикою. Теорія суспільного вибору -це теорія, яка 

вивчає різні способи і методи, за допомогою яких люди використовують 

урядові установи у своїх власних інтересах; як робиться спроба послідовно 

провести принципи індивідуалізму, поширивши їх на всі види діяльності, 

включаючи державну службу. 

Другою умовою теорії суспільного вибору є концепція "економічної 

людини" (гюто есопотісиз). Людина намагається прийняти такі рішення, які 

максимізують значення функції корисності, її поведінка раціональна, це 

означає, за даною теорією, що всі - від виборців до президента - керуються у 

своїй діяльності насамперед економічним принципом: порівнюють граничні 

вигоди і граничні витрати. 

І на сам кінець, трактування політики як процесу обміну дає змогу 

неоінституціоналістам виявити основну різницю між економічним і 

політичним ринками. Держава - це арена конкуренції людей за вплив на 

прийняття рішень, за доступ до розподілу ресурсів, за місця на ієрархічній 

градації. Проте держава - це ринок особливого роду. Його учасники мають 

надзвичайні права власності: виборці можуть обирати представників у вищі 

органи держави, депутати - приймають закони, чиновники - стежать за їх 

виконанням. Виборці і політики розглядаються як індивіди, що обмінюються 

голосами і передвиборчими обіцянками. Основними сферами аналізу теорії, 
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що розглядається, є сам виборчий процес, діяльність депутатів, теорія 

бюрократії, політика державного регулювання. 

Г. Мюрдаль: синтез інституціоналізму і шведської школи.  

Шведський економіст, лауреат Нобелівської премії, яку отримав за 

дослідницьку роботу в галузі теорії грошей та економічних коливань і за 

глибокий аналіз взаємозв'язків економічних, соціальних та інституціональних 

феноменів (1974). 

Мюрдаль досліджує проблеми, які пов'язані з основними тенденціями 

розвитку сучасного світу. Будучи представником урядової комісії, він 

підкреслював небезпеку порушення збалансованості світових ринків. 

Мюрдаль пропонував уряду Швеції ввести систему планування. Він виділяв 

такі категорії, як "програма" і "передбачення". Під "програмою" він розумів 

передбачуваний або намічений план дій, а під "передбаченням" - 

прогнозування майбутніх подій. У свій час він прогнозував стабільність 

планової економіки і виступав за розширення торгівлі із країнами Східного 

блоку. 

Досліджуючи основні тенденції розвитку міжнародних економічних 

відносин Мюрдаль відмічає, що у сучасній світовій економіці відбулися 

серйозні зміни, пов'язані із розпадом колоніальної системи. У промислове 

розвинених країнах, на його думку, досягнутий високий ступінь національної 

інтеграції. Це відбулося внаслідок втручання держави в економічне життя. 

Проте всесвітня економічна інтеграція відсутня. Більше того, пише автор, 

національна інтеграція у розвинених країнах призвела до посилення 

"міжнародної дезінтеграції", основним виявленням якої є ріст економічної 

нерівності між індустріальне розвиненими і слаборозвиненими країнами. 

На думку Мюрдаля, міжнародна економічна інтеграція можлива, якщо 

буде створений "базис міжнародної солідарності". Автор вважає, що 

міжнародні економічні зв'язки мають і можуть регулюватися засобами 

політики. Відсутність свідомого регулювання неминуче потягне за собою 

подальше поглиблення дезінтеграції і, навіть, може спричинити світовий 
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конфлікт. Концепція міжнародної економічної інтеграції Мюрдаля 

ґрунтується на аналізі кумулятивного причинного зв'язку. Цей принцип 

висуває на перший план такі процеси, які розпочавшись, створюють умови для 

подальшого розвитку. Ідеал Мюрдаля - повне об'єднання всіх народів земної 

кулі. Вчений сподівається, що ці ідеї втіляться у XXI ст. 

У 1968 р. виходить тритомник „Азіатська драма. Дослідження про 

бідність народів". Ця праця містить методологічні розділи, присвячені 

проблемам слаборозвинених країн і міжнародним економічним відносинам. У 

ній обґрунтовано необхідність інтеграції, засобом досягнення якої має стати 

„підтягування" економічних потенціалів країн, що розвиваються, до рівня 

високорозвинених держав. Це, на його думку, дозволить згладити 

суперечності та стабілізувати систему світового господарства. 

Згідно з його концепцією, всі біди слаборозвинених країн зумовлені, 

головним чином, пануванням архаїчних, застарілих інститутів і світоглядів, 

які прогнозують усю систему соціального, економічного і духовного життя. У 

психології населення переважає покірність перед владою, низька здатність 

населення до колективних дій. Все це паралізує техніко-економічну 

модернізацію, знижує її результативність і, як наслідок, веде до збільшення 

розриву у рівні життя країн передових і відсталих. Мюрдаль вважав, що 

вирішальне значення для успішного технічного й економічного розвитку має 

докорінна зміна відсталих соціальних і політичних інститутів. Він намагався 

довести, що лише техніко-економічна модернізація і глибокі реформи у сфері 

контролю над ростом населення, розподілом придатних для обробітку земель, 

а також у галузі медицини та освіти можуть зумовити швидкий економічний 

розвиток країн Південної Азії і сприяти розв'язанню гострих соціальних 

проблем регіону. 

Оцінюючи роль політичних інститутів з точки зору їх участі у цьому 

процесі, автор дійшов висновку, що „м'який уряд" для країн цього регіону 

надто слабкий, щоб перебороти те, що він називає „кумулятивними силами 

бідності". 
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Таким чином, Мюрдаль намагається на основі широкого фактичного 

матеріалу розробити принципи нової, як він називає, „пробної теорії" 

розвитку і визначення співвідношення факторів, які забезпечують ліквідацію 

відсталості шляхом переходу до всебічного прогресу. Мюрдаль ідею 

свідомого "соціального контролю" над економікою, яка характерна для всього 

інституціально-соціологічного напряму, переніс на планетарний рівень. 

Теорії “індустріального суспільства”. 

В умовах посилення НТР деякі економісти (Джон Кеннет Гелбрейт, 

Уолт Ростоу) висунули технократичні теорії, у яких містяться спроби 

пояснити основні соціально-економічні явища змінами в галузі техніки. 

На думку вчених, технічний прогрес і розвиток великого машинного 

виробництва привели розвинені країни до “індустріального суспільства”, що 

характеризується високим рівнем промисловості, провідною роллю міст, 

єдиним внутрішнім ринком, поглибленим професійним поділом праці, 

розвиненою системою загальної освіти, наявністю “спільних ідеалів”. 

“Індустріальне суспільство” зображувалось як єдина для всіх країн 

модель, у якій посилюється активність держави в галузі економіки, 

внутрішньої та зовнішньої політики. 

В індустріальному суспільстві зберігаються класи чи соціальні групи, 

що визначаються на основі поділу праці. 

Варіант теорії “індустріального суспільства” Джона Кеннета 

Гелбрейта дістав назву “нового індустріального суспільства”. 

Техніка і технологія, на його думку, породжують нові економічні 

ознаки, що стали характерними для сучасного капіталізму (найважливіша з 

них – планування). 

Зміни в техніці спричинили утворення найбільших корпорацій – основи 

індустріальної системи, а також поєднання корпорацій з державою. 

Так виникає “нове індустріальне суспільство” – підсумок і прояв 

науково-технічного прогресу. Реальну владу в керівництві корпораціями 
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мають уже не власники капіталу, а “техноструктура”, що складається з 

інженерів, учених і адміністраторів і діє в інтересах суспільства. 

Метою “техноструктури” є не максимізація прибутку, а зміцнення 

ринкових позицій корпорацій. Планування в межах корпорацій потребує 

стабільності внутрішніх і зовнішніх умов функціонування, що робить ринок 

передбачуваним і ліквідує вільну конкуренцію. 

Дж.К.Гелбрейт писав про виникнення нового класу – “білих комірців”, 

до якого зарахував також кваліфікованих робітників, вважаючи їх 

продовженням “техноструктури”. 

В результаті робиться висновок про “зменшення значення робітничого 

класу”, різке зниження ролі профспілок, зближення інтересів “нового класу 

техноструктури” в досягненні “спільних соціальних цілей”. 

Згодом в своїх працях 70-х років Гелбрейт дещо змінює свою 

концепцію: відмовляється від поглядів відносно прогресивних прагнень 

великих корпорацій, визнає факт підпорядкування держави корпораціям, 

висуває програму буржуазних реформ, яку називає “вимушеним соціалізмом”. 

Йдеться про націоналізацію воєнної промисловості, посилення 

планування, прогресивний прибутковий податок і т.д. 

Одним з різновидів теорії “індустріального суспільства” є теорія 

“стадій суспільного розвитку” Уолта Ростоу. 

На його думку, усі суспільства відповідно до рівня їх економічного 

розвитку можна зарахувати до однієї з п’яти категорій: традиційне; перехідне; 

суспільство, що переживає процес зрушення; суспільство, яке “дозріває”; 

суспільство, яке досягло високого рівня масового споживання. 

Економічну систему США У.Ростоу зображує як найвищу стадію 

суспільної еволюції, стадію високого рівня споживання, модель для 

майбутнього розвитку всіх інших країн. 

Наприкінці 60-х років ХХ ст. індустріальне суспільство почали 

розглядати як певну стадію, а не кінцеву форму суспільства. 
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Дедалі більшого значення набуває концепція “постіндустріального” 

суспільства американського соціолога Даніела Белла (1919 - 2011). 

Постіндустріальне суспільство – це суспільство послуг, де більше 

половини населення зайнято поза сферою матеріального виробництва, 

економіка має “узгоджений характер”, забезпечується загальний добробут, 

управління суспільством переходить до рук вчених, а головною цінністю є 

інтелект та інформація. 

Нове кейнсіанство 

У 80-х pp. XX ст. означилась тенденція теоретичного відокремлення 

переважно представників монетарного посткейнсіанства від загального 

напряму посткейнсіанства у вигляді нового кейнсіанства. Початком 

використання в науковому вжитку терміна "нове кейнсіанство" акцентувались 

його суттєві відмінності від неокейнсіанства 50—70-х pp. і посткейнсіанства 

60—70-х pp. 

Ідеї нового кейнсіанства належать таким американським економістам, 

як Брюс Грінвальд, Джозеф Стігліц (Стенфордський університет), Джордж 

Акерлоф і Жанет Йєллен (університет Берклі), Олів'є Бланшар і Джуліо 

Ротемберг (Массачусетський технологічний інститут), Марк Гертлер 

(університет Вісконсін-Медісон), Бен Бернанк (Прінстонський університет), 

Грегорі Манків (Гарвард) та ін. 

Нове кейнсіанство об'єднує з посткейнсіанством і відрізняє від 

неокласичної школи визнання наявності стійких факторів макроекономічної 

нестабільності ринкової економіки, існування в ній неповного використання 

ресурсів та необхідності вдосконалення коригуючого впливу державного 

регулювання економіки. 

До початку 80-х pp. в кейнсіанстві не була розроблена проблема 

мікроекономіки. Вона залишалася прерогативою неокласики і саме за це 

кейнсіанство все більше піддавалося критиці як з боку монетаристів, так і з 

боку представників нової класичної макроекономічної теорії. Посткейнсіанці 

також не використовували неокласичних ідей і категоріального апарату. Нові 



374 

 

кейнсіанці, на відміну від своїх попередників, вдосконалюють методологію 

економічних досліджень шляхом залучення як неокласичних ідей, так і 

відповідного категоріального апарату, використовують формально- 

математичний апарат загальної рівноваги. 

Нове кейнсіанство починає вивчати крім аналізу і проблем 

ефективного попиту аналіз ринків капіталу, праці, товарів та раціональної 

поведінки господарських агентів в умовах макроекономічної невизначеності 

та неповноти економічної інформації. 

У центрі уваги нового кейнсіанства — аналіз проблем, породжених 

активним впливом фінансової сфери та грошового фактора на макроситуацію. 

З позицій нового кейнсіанства суттєвою основою макроекономіки є 

розвиток сучасної теорії ціноутворення з урахуванням умов існування великих 

фірм, сильних профспілок і колективних договорів, а також втручання 

держави в цей процес. Нові кейнсіанці враховують, що сучасна економіка має 

договірний характер, а звідси — низька рухливість та негнучкість цін. 

Стійкістю характеризується і заробітна плата як головний елемент витрат, 

виходячи з яких складаються ціни на продукцію. Таким чином, нові кейнсіанці 

вважають, що кейнсіанська теорія сьогодні — це теорія малорухомих цін і 

заробітної плати, що це саме той ланцюг, який потребує дослідження при 

аналізі стійкої інфляції. 

Таким чином, на сучасному етапі еволюція кейнсіанства у вигляді 

нового кейнсіанства відбувається у формі активного зближення з ідеями 

неоконсерватизму — цієї сучасної форми еволюції неокласичного напряму. У 

мікро-теорії різниця стає мінімальною, посилюється тенденція до синтезу в 

аналізі цілої низки питань — поведінки економічних агентів на окремих 

ринках, очікуваннях, ризику, невизначеності. У макротеорії залишаються 

розбіжності, але й тут спостерігається вплив ідей неоконсерватизму: 

першочергова увага до аналізу грошей, финансової сфери, ринків. 

Життєздатність цього нового синтезу перевірить його практичне застосування 
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у державному регулюванні рикнової економічної системи початку третього 

тисячоліття. 

Американське монетарне кейнсіанство сформувалося на межі 60-70-х 

рр. ХХ ст. зусиллями таких американських економістів, як Р. Клауер, Аксель 

Лейонхуфвуд (1933), П. Девідсон, Хайман Філіп Мінскі (1919 – 1996), Сідні 

Вайнтрауб (1914 – 1986), В. Чік, Л. Р. Рей, Ф. Ерестіс та ін. Засадничим 

положенням вчення монетарних кейнсіанців стала „теорія грошової 

економіки”, основи якої були закладені ще Дж. М. Кейнсом. 

Суть теорії грошової економіки полягала в наступному. Ринкова 

економіка – це економіка виробництва. Процес виробництва займає досить 

тривалий період часу. Ринкова економіка рухається в одному напрямку - від 

незмінного і відомого минулого до невідомого і невизначеного майбутнього. 

З метою мінімізації невизначеності майбутнього господарюючі суб’єкти 

створюють певні інституції, в першу чергу такі, як форвардні угоди і гроші. 

Монетарні кейнсіанці – майже єдина школа макроекономіки, яка 

вважає, що маса грошей визначається не зовнішніми (екзогенними) по 

відношенню до приватного сектора чинниками (Центральним банком), а 

формується ендогенно – серединні економіки за рахунок взаємодії 

економічних суб’єктів приватного сектору, перш за все корпорацій і 

комерційних банків. 

В 70-х рр. ХХ ст. в таких країнах як Англія, Канада, Італія та ін. 

формується так зване калецькіанське посткейнсіанство. Воно отримало свою 

назву від прізвища відомого польського вченого- економіста Міхала 

Калецького (1899-1970), який іще на початку 30-х рр., досліджуючи проблеми 

заощаджень, інвестицій і зайнятості, прийшов до висновків, які в більшості 

випадків були аналогічними до економічного вчення Дж. М. Кейнса, а в 

окремих – значно глибшими і змістовнішими. Саме творчий доробок М. 

Калецького разом із вченням Дж. Кейнса справив значний вплив на 

формування посткейнсіанства. 
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М. Калецький виступив з різкою критикою неокласичної теорії 

ціноутворення і запропонував свою альтернативну теорію. На його думку, 

головним чинником ціни виступає не процес оптимізації на основі граничних 

величин, а ринкова (монопольна) влада фірми. Монопольна влада ж залежить 

від інтенсивності нецінових чинників, перебігу ділового циклу, сили і 

згуртованості профспілок. 

Неорікардіанське посткейнсіанство (Дж.Акерлоф, Дж.Стіглець) 

аналізує ринки товарів через призму “витрат меню" та недосконалої 

конкуренції, опрацювало теорію "імпліцитних контрактів" (зовнішніх 

контрактів), "пошуку ефективної заробітної плати", концепцію інсайдерів та 

аутсайдерів. 

Неомарксизм (або західний марксизм) — філософські та соціологічні 

теорії 20 ст., що намагалися продовжити й модернізувати вчення марксизму з 

врахуванням новітніх течій філософської думки, таких як фрейдизм, соціальну 

філософію Макса Вебера тощо. 

До неомарксизму належать: 

 франкфуртська школа, зокрема фрейдо-марксизм; 

 аналітичний марксизм; 

 структурний марксизм Луї Альтюсера та інші. 

Засновниками "неомарксизму" вважають Дьєрдя Лукача (Югославія) і 

Антоніо Грамші (Італія). Неомарксистські пошуки загалом не узгоджуються із 

марксизмом-ленінізмом, тому неомарксизм розглядався в СРСР як частина 

буржуазної філософії. До цього напряму, що переважно апелює до ранніх 

праць К. Маркса, до проблем відчуження, належать теоретики франкфуртської 

школи (Теодор Адорно, Юрген Хабермас), пов'язані з цією школою фрейдо-

марксисти (Вільгельм Райх, Г. Маркузе, Е. Фромм), марксисти-

екзистенціалісти (Жан Поль Сартр, Моріс Мерло-Понті), група "Праксис" і 

багато інших. 

Другий напрям у неомарксизмі представлений марксистами-

сцієнтистами. Його прибічники вважають марксистське вчення недостатньо 
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науковим. Неомарксисти- сціентисти апелюють, як правило, до економічних 

праць зрілого К. Маркса, до його матеріалістичної гносеології та аналізу 

соціальних класів Представниками є Луї Альтюссера (Франція) і його 

послідовників, а також течію аналітичного марксизму, що прагнуть 

переформулювати категорії історичного матеріалізму на основі методів 

сучасної науки; моделювання, функціонального підходу, теорії ігор, 

структурації, модальної логіки тощо. Представниками цієї течії можна назвати 

соціального філософа Лоуренса Коєна (Велика Британія), соціологів Джона 

Блстера (Велика Британія) і Джона Ремера (США) та ін. 

Існує також велика плеяда неомарксистів, що не належать до двох 

зазначених вище напрямів. Це ті, хто орієнтується на дослідження проблем 

"третього світу", аналіз капіталізму як світової системи, вивчення питань 

фемінізму тощо. 

Постіндустріальний розвиток провідних країн світу неможливий без 

досліджень широкого спектру соціально- економічних проблем. Формуються 

та удосконалюються теорії які висвітлюють велике коло назрівши проблем, а 

смае: 

 удосконалення марксистської теорії циклу та концепції М. Кондратьева про 

довгохвильові коливання економічної кон'юнктури (П. Боккара, Л. 

Фонтвей (Франція), Е. Манделя (Бельгія), Е. Альтфатера (Німеччина); 

 пошук демократичної альтернативи й соціального ідеалу стосовно розвитку 

західного суспільства - соціал-демократи К. Шумахер, Е. Олленхауер, Ф. 

Фартманн, Н. Вичорек, В. Майснер, К. Цинн (Німеччина); 

 трансформація економічної системи й гуманізація всіх сторін життя 

людини - радикальна політекономія П. Барана, П. Суізі, Ч. Міллса, Г. 

Маркузе, Е. Фромма (США), Р. Ебінхаузена, Р. Вінкельмана (Німеччина), 

А. Раттансі (Великобританія) тощо. 

Радикальна політекономія охоплює:  

 розвиток теорії економічної експлуатації робітників і економічної стагнації 

суспільства;  
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 соціально-економічні проблеми та їх вирішення: взаємовідносини між 

споживачами і виробниками, загострення суперечностей між ними 

(П.Баран, П.Суїзі, Е.Мандел);  

 аналіз соціально-економічних проблем впливу людини на зовнішнє 

середовище, відчуження від процесу праці, дегуманізацію (Ч.Міллс, 

ЕМакрузе, Е. Фромм). 
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Запитання і завдання для самоконтролю 

1. Яке значення має науково технічний прогрес для роз витку національних 

господарств і світової економіки в цілому? 

2. Яка роль держави в розвитку національних господарств розвинених країн? 

3. Які риси є характерними для фінансової та кредитно-грошової системи 

економічно розвинених держав світу? 

4. Які визначальні риси економічної думки в кін. ХХ – на поч. ХХІ ст.? 

5. Назвіть основні передумови глобалізації? 

6. Хто є творцями "нової" класичної макроекономіки, заснованої на теорії 

раціональних очікувань? 

7. Монетарне посткейнсіанство його характеристика? 

8. Неорікардіанське посткейнсіанство загальний зміст? 

9. Нове кейнсіанство його характеристика 

10. Теорія трансакційних витрат її зміст. 

11. Економічна теорія прав власності її зміст.  

12. Вплив наднаціональних організацій (ООН, МОП, МВФ) на розвиток 

національних економік провідних країн Європи та США у 50-70-ті роки ХХ 

ст. та його відображення в дослідженнях Дж. Вайнера, Дж. Міда, Р. Ліпсі. 

13. Хто був найвидатнішим пропагандистом і автором теорії “неокласичного 

синтезу”? 

14. Який напрям неоліберальної школи став результатом поєднання неокласичних 

підходів та монетарної концепції державного регулювання? 

План практичного заняття 

1. Економічна могутність США в післявоєнному світі. 

2. Концепції НТР. Економічні наслідки науково-технічної революції в 

Європі та США 

3. Неолібералізм та його особливості в країнах Європи. 

4. Неокейнсіанські теорії економічного зростання. 

5. Грошовий сектор економіки та економічна суть монетаризму.  
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6. Зміна ролі факторів економічного розвитку та еволюція 

інституціоналізму у другій половині ХХ – на початку ХХІ ст. 

7. Теоретичні особливості неоінституціоналізму. Теорема Р.Коуза. 

8. Інтеграція Європи та особливості економічного розвитку в її умовах. 

9. Особливості економічного розвитку Азії і Латинської Америки. 

Теми рефератів, доповідей, презентацій 

1. Проблеми паливно-енергетичного сектору. 

2. Міжнародні економічні організації та їх діяльність. 

3. Особливості економічного розвитку Азії, Африки і Латинської Америки. 

4. Г. Мюрдаль: синтез інституціоналізму і шведської школи. 

5. Характерні риси економічної системи Д. Б'юкенена. 

6. Особливості вивозу капіталу в світовому глобалізованому господарстві. 

Завдання до самостійної та індивідуальної роботи 

1. Визначте основні форми і напрями розвитку міжнародних економічних 

відносин. 

2. Охарактеризуйте місце сільського господарства в світовому і національних 

господарствах. 

3. Які зміни відбулися в товарній структурі та географічному розподілі 

зовнішньої торгівлі?  

4. Охарактеризуйте основні етапи  становлення глобалізації. 

5. Охарактеризуйте калецкіанське посткейнсіанство. 

6. Розкрийте ознаки інформаційного   суспільства   з   позиції довгострокових    

тенденцій    економічного    розвитку,    та технологічного прогресу. 

 

Практичні завдання 

Завдання 1. Проаналізуйте особливості розвитку міжнародної торгівлі. 

Завдання 2. Перелічіть нові індустріальні країни. Розкрийте стратегію їхніх 

економічних програм. 

Завдання 3. Провести порівняльний аналіз економічних політик 

“Рейганоміка” та “тетчеризм”. 
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Тестові завдання для перевірки знань 

1. Назвіть авторів указаних теорій: 

а) “ідеальних типів господарських систем”;  

б) “постіндустріального суспільства”; 

в) “нового індустріального суспільства”;  

г) “ультраімперіалізму”; 

д) “імперіалізму як вищої стадії розвитку капіталізму” 

2. Визначити відповідність: 

1.  неокласицизм; 

2.  інституціоналізм; 

3.  кейнсіанство; 

4.  монетаризм 

а) макроекономічний аналіз; 

б) обмежене втручання держави в 

економіку;  

в) основна сфера регулювання – 

грошово-кредитна; 

г) включення в аналіз 

позаекономічних факторів 

3. Визначте прихильників інституціональної теорії: 

а) Р.Коуз  б) У.Мітчелл   в) М.Фрідмен  

д) Л.Вальрас  г) Дж.Гелбрейт  є) Т.Веблен  

ж) А.Пігу  з) Дж.Р.Коммонс  к) Г.Шмоллер 

4. Визначте відповідність: 

1. Платон 

2. В. Ойкен 

3. Р. Оуен 

4. Арістотель 

5. Е. Бернштейн 

а) «від кожного – за здібностями, 

кожному – за працею»; 

б) теорія про економіку і 

хрематистику; 

в) концепція  ідеальних типів 

господарських систем; 

г) теорія “демократизації капіталу”;  

д) проект “ідеальної держави” 
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5. Асоціацію держав Південно-Східної Азії (АСЕАН) створено.  

а) 1967 р.,   б) 1957 р.; 

в) 1970 р.;    г) 1965 р. 

6. Визначте відповідність: 

1) Англія   а) євро 

2) Німеччина  б) фунт стерлінгів 

3) Канада   в) долар 

4) Китай  г) юань. 

7. Визначіть країни Європейського Союзу:  

а) Англія, Німеччина, Канада, Китай 

б) Франція,  Німеччина, Іспанія, Італія; 

в) Швейцарія, Австрія, Чехія, Нідерланди.  
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Тема 7.  Економічний розвиток України у ХХ – на початку ХХІ ст  

 

План викладу матеріалу 

7.1. Економіка України в міжвоєнний період. 

7.2. Українські землі в період ІІ світової війни та 

відбудови. 

7.3. Економіка в епоху відлиги, застою, 

перебудови. 

7.4. Розвиток радянської економічної думки.  

7.5. Спроби реформування економіки в перші 

роки незалежності. 

7.6. Економічна політика в ІІ пол. 90-х рр. - поч. 

ХХІ ст. 

7.7. Розвиток економічної теорії в сучасній 

Україні. 

 Запитання і завдання для самоконтролю 

Навчальний тренінг 

 

 

7.1. Економіка України в міжвоєнний період. 

Події І світової війни, агресія з боку Росії, Польщі з однієї сторони, 

непослідовність і нерішучість українських урядів у проведенні економічних 

перетворень - з другої, були найголовнішими причинами поразки національної 

революції та втрати незалежності. Основними етапами економічної політики, 

яку проводили в Україні більшовики, це:  

 “воєнний комунізм”; 

 нова економічна політика (неп); 

 сталінська індустріалізація; 

 колективізація с/г. 

Суть “воєнного комунізму”: вирішивши збройним шляхом питання про 

владу на Україні на свою користь, більшовики почали перебудову соціально-

економічних відносин. Було взято під партійний контроль фінанси, заборонена 

діяльність банків, проведена конфіскація на користь Рад золота та інших 

цінностей. Фінансове господарство України підпорядковувалось фінорганам 

Росії. Але найголовнішим було питання про хліб. Після проголошення 
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радянської влади в Харкові більшовики стали відправляти в Росію ешелони з 

хлібом. Було розгорнуто націоналізацію промисловості, торгівлі, транспорту. 

Характерно, що державні підприємства в умовах розрухи не діяли, робітники 

залишались без роботи. 

Продовольча політика радянської вдали була антинародною. В кінці 

лютого 1920 року був прийнятий закон про хлібну розверстку, що мала 

забезпечити робітників, службовців продовольством. Були створені спеціальні 

продовольчі загони, але селянство відмовлялося здавати хліб і до липня 1920 

року загальний план продрозверстки було виконано лише на 10%. Водночас 

південь України охопила посуха, наслідком чого став голод 1921-1923 р.р. 

Перевага в продовольчому постачанні надавалася промисловим районам , а не 

голодуючим у сільській місцевості. У 1921-22 р.р. хлібний дефіцит степових 

губерній становив майже 25 млн. пудів, в той час же в Росію вивезли 27 млн. 

пудів. Наступного року ситуація повторилася. Посиливши дію посухи та 

неврожаю конфіскаціями продовольства, офіційна центральна влада 

використала голод як ефективний засіб придушення антибільшовицького 

повстанського руху, яким було охоплене село. Катастрофічне становище в 

економіці привело до зростання невдоволення більшовиками, і, як наслідок - 

страйки та повстання в Росії та Україні. 

Нова економічна політика. У 1921 р. визнається повний провал 

“воєнного комунізму” і здійснюється перехід до непу. Основні складові непу: 

- відновлення торгівлі та товарно-грошових відносин; 

 введення стійкої грошової одиниці, надання їй конвертованості; 

 денаціоналізація середніх та дрібних підприємств, повернення їх 

колишнім власникам; 

 відновлення матеріальних стимулів виробництва; 

 розвиток кооперації та оренди; 

 зменшення державного втручання в економіку. 
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У с/г неп передбачав систему заходів: заміна продрозверстки 

продподатком. Селянам дозволялося продавати надлишок продукції на ринку, 

орендувати землю, використовувати найману працю. 

У промисловості неп передбачав повернення дрібних та середніх 

підприємств їх власникам. Підприємства могли об’єднуватись у трести. Була 

відмінена обов’язкова трудова повинність, створювалися умови для 

формування ринку робочої сили. Шляхом створення спільних підприємств 

залучався іноземний капітал. 

У торгівлі створювалися умови для розвитку трьох її форм: приватної, 

державної та кооперативної, організовувались ярмарки. У 1922-24 рр. було 

введено в обіг грошову одиницю - червонець (10 золотих карбованців). Була 

введена єдина система податків, створені ощадні каси та Ощадний банк. З 1923 

р. зростає продуктивність праці, сформувалася єдина система кооперації: 

споживчої, с/г, кредитної. 

Підсумки і значення непу суперечливі та неоднозначні. Було 

відновлене господарство, зросло промислове та с/г-ке виробництво, знята 

соціальна напруга. Але існував і ряд протирічь: зовнішня торгівля стала 

державною монополією, всі великі підприємства залишались у державній 

власності. 

У кінці 20-х рр. неп було відкинуто. Приводом стала хлібозаготівельна 

криза 1927-1928 рр.: селяни не хотіли продавати зерно за зниженими цінами. 

Неп замінили командно-адміністративною системою керівництва. 

Сталінська індустріалізація в Україні. Незважаючи на успіхи непу, СРСР, в 

тому числі і Україна, залишалися аграрно-індустріальними, їх економіка 

вимагала модернізації (як технічної, так і технологічної). Сталіним та його 

соратниками була обрана стратегія прискореного розвитку важкої 

промисловості, основними етапами якої стали п’ятирічки. Ця стратегія 

ставила у привілейоване становище російський центрально-промисловий 

район, Ленінград і Урал. Роль України зводилась до забезпечення Росії 

паливом, необробленим металом і важким прокатом. 
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Основні джерела індустріалізації: - націоналізація промисловості; 

 збільшення податків; 

 використання трудового ентузіазму робітників і використання примусової 

праці політичних в’язнів; 

 конфіскація церковного та монастирського майна, прибутків від зовнішньої 

торгівлі. 

Важливим джерелом був визиск поневолених народів, в т. ч. 

українського шляхом встановлення неадекватних цін на ввіз і вивіз продукції, 

особливо с/г-кої. Курс на індустріалізацію був слабо підготовлений, не 

вистачало коштів, обладнання, кваліфікованих кадрів. Але, в цілому за 30-ті 

роки в Україні було створено потужну індустріальну базу, зокрема такі великі 

підприємства, як “Криворіжсталь”, “Азовсталь”, “Дніпрогес” 

Колективізація с/г почала здійснюватись вже у 1929 році, і було визнано, 

що Україна мала все необхідне, щоб попереду інших здійснити її. Початок її 

показав, що селяни не бажають відмовлятися від своєї власності і передавати 

її у колгоспи. Почалися саботажі, антирадянські виступи локального 

масштабу. Тому колективізація здійснювалася насильницькими методами, а з 

грудня 1929 року влада перейшла до політики відкритого терору проти 

заможних селян - почалася політика розкуркулення. Проте найжорстокішим 

злочином проти українського народу і села був голодомор 1932-1933 років, 

який був спланованою акцією. 

Урожай 1932 року перевищував урожай 1931 р., проте план заготівель 

зерна у 1932 р. був піднятий на 44%, і держава конфісковувала хліб. За 

підрахунками від голоду в Україні померло від 5 до 9 млн. чол. Цим була 

підірвана етнічна основа української нації - села. 

7.2. Українські землі в період ІІ світової війни та відбудови. 

Розв’язання ІІ світової війни принесло Україні значні територіальні 

зміни. Західноукраїнські землі (1939 р.), Пн. Буковина і Пд. Бессарабія (1940 

р.) були приєднані до України і СРСР в цілому. На початок 1940 року Україна 

видобувала 50,5% союзного видобутку вугілля, виробляла 65% чавуну, 50% 
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сталі, 67,65 - залізної руди, 25% - електроенергії. У с/г - понад 20% загального 

виробництва зерна, 73% цукру, 20% м’яса. 

З початком Великої Вітчизняної війни господарство України 

переорієнтоване на потреби оборони. Почалася масова евакуація на Схід 

заводів та спеціалістів, худоби, зерна. В Донбасі було затоплено всі шахти, 

знищено 54 доменних печі, знищені мости - застосовувалась тактика “спаленої 

землі”. Нещадна експлуатація підприємств, грунтів, голодомор - такою була 

господарська політика фашистів. Відступаючи, вони також застосовували 

політику “спаленої землі”. 

Як наслідок, Україна в ході ІІ світової війни зазнала найбільше 

руйнувань ніж будь-яка інша європейська країна. Тільки безпосередні збитки, 

завдані господарству становили 285 млрд. крб. (ціни 1940 р.). Загальна сума 

збитків, яких зазнало населення і господарство України ~ 1,2 трлн. крб. - 40% 

національного багатства. На руїни перетворено 720 великих і малих міст та 28 

тис. сіл; 16,5 тис. підприємств; 18 тис. лікувальних установ; 33 тис. колгоспів 

та радгоспів. Найстрашнішими були людські втрати, які становили від 7 до 15 

млн. чол.; 2,4 млн. було вивезено на примусові роботи. 

Відбудова зруйнованого господарства відбувалася у надзвичайно 

складних умовах. За вивезене майно Україна не отримала ніякої компенсації, 

а за нове платила з власного бюджету. Відбудова промисловості 

здійснювалась односторонньо - відбудовувались галузі важкої індустрії, 

відставали харчова та легка промисловості. Катастрофу у с/г довершила 

посуха в південних областях. Почався голод (1946-47 р.р.), де загинуло 800 

тис. осіб. Великий успіх у відбудові залежав від ентузіазму людей. Вже у 1945 

році Україна дала 18% виробництва союзного чавуну і 11% сталі, запрацювали 

шахти Донбасу, відбудовані Дніпрогес, “Запоріжсталь”, введений в дію 

газопровід Дашава-Київ. Все це було досягнуто шляхом жорстких командно-

адміністративних методів управління та шляхом ігнорування інтересів 

простих людей. 
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Характерним було те, що відбудова здійснювалась шляхом 

екстенсивних методів, тобто в більшості ручною працею, нехтуванням нових 

досягнень науки і техніки. Радянське керівництво відмовилось від участі в 

плані Маршалла через ідеологічні амбіції. 

В грудні 1947 року розпочалася грошова реформа, яка здійснювалась 

конфіскаційними методами: старі гроші обмінювались на нові у 

співвідношенні 10:1; вклади до 3000 - 1:1; від 3 до 10 тис. - 3:2. У березні 1950 

року було підвищено курс карбованця по відношенню до іноземних валют. 

У с/г до кінця 40-х років помітилося деяке піднесення, але знову за 

допомогою командно-адміністративних методів: почали обмежуватись 

присадибні ділянки, збільшились грошові і натуральні податки, що привело до 

винищення худоби, вирубування садів. Продукція с/г становила лише 84% 

довоєнного рівня - с/г було збитковим. 

Зразу ж після війни розпочалася індустріалізація та колективізація у 

західних областях України. Індустріалізація здійснювалась бездумно, без 

врахування наявності джерел сировини. Колективізація: у 1950 році було 

колективізовано 96% селянських господарств і усуспільнено 99% орної землі. 

7.3. Економіка в епоху відлиги, застою, перебудови. 

Після смерті Сталіна було зроблено спроби переглянути деякі аспекти 

економічної політики, не зачепивши основ тоталітаризму. Цей період відомий 

як період реформ - у промисловості, с/г. Було розпочато реорганізацію 

управління промисловістю. У 1950 році існувало 30 всесоюзних і 21 союзно-

республіканське міністерство. Надмірна централізація сприяла великій 

розтратності виробництва (наприклад, виробники меблів з Івано-Франківська 

отримували ліс із Карелії). З 1953 року почалося скорочення кількості 

всесоюзних міністерств і передача економічної влади республікам. 

Головна реформа - утворення раднаргоспів (замість міністерств), які 

здійснювали управління господарством в окремих економічно-

адміністративних районах і керували підприємствами, що раніше належали 

міністерствам. При цьому зберігався Держплан, який проводив планування і 



389 

 

координацію дій у всесоюзному масштабі. Реформі не підлягали військово-

промисловий комплекс і енергетика. 

Темпи приросту промислової продукції за 50-першу половину 60-тих 

років майже вдвічі перевищували ці ж показники за 1965-1985 роки. У цьому 

сенсі роки правління Хрущова були найдинамічнішими для розвитку 

української промисловості. 

Проте кардинальних змін не відбулося - залишалася непорушною 

основа - Центр, який встановлював ціни, збирав значні суми прибутків з 

України. Найбільшою помилкою Хрущова було фатальне нерозуміння ним 

того, що робилося на Заході, де повним ходом йшла НТР. 

Проводилися “експерименти” і у с/г. Було підвищено закупівельні ціни, 

збільшено асигнування на аграрний сектор, збільшено посіви кукурудзи в 1962 

році СРСР вперше закупив зерно за кордоном. Якщо з 1950 по 1958 р.р. обсяг 

валової продукції с/г України зріс на 65%, то за 1958-64 р.р. - на 3%. Великої 

шкоди було завдано українським чорноземам створенням “морів” Канівського 

та Київського водосховищ. 

“Косигінські реформи”. У 1964 році до влади в СРСР прийшло нове 

керівництво, очолене Л. Брежнєвим. Розпочалися реформи пов’язані з іменем 

Голови Ради Міністрів - Косигіна. Передбачалося: 1) скоротити планові 

показники для підприємств; 2) фінансувати промислове будівництво шляхом 

кредитування; 3) ліквідувати раднаргоспи, відновивши галузеву структуру 

управління; 4) підвищити закупівельні ціни на с/г-ку продукцію. Перші кроки 

мали позитивний результат, але на початок 70-тих років темпи реформ почали 

знижуватись, а згодом від них довелось відмовитись. Наступили так звані 

“золоті роки стабільності”. 

На середину 70-тих років радянська економіка повністю втратила 

динамізм, розвиваючись екстенсивними напрямками. Україна була 

перетворена на інтегральну частину “загальносоюзного н/г-го комплексу”, де 

розміщувалися виробництва з незавершеним циклом. Традиційні галузі важкої 

промисловості занепадали через брак новітніх технологій, була високою 
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частка старих підприємств. За темпами зростання ОВФ Україна на 1986 р. 

опинилася на останньому 15-му місці. 

У 70-ті роки Україна потребувала нових поштовхів для подальшого 

розвитку економіки: впровадження нових технологій, інтенсифікації 

використання трудових ресурсів. З року в рік не виконувались промислові 

плани, плани у с/г - СРСР, що мав найкращі в світі чорноземи, став лідером 

закупівлі зерна за кордоном. 

Певний час СРСР виручали так звані “нафтодолари”: з 1960 по 1985 р.р. 

частка паливно-сировинного експорту СРСР збільшилась з 16,2% до 54,4%, 

але джерело зменшилося, коли більшість країн перейшли на енергозберігаючі 

технології. Відповідно і погіршувався добробут населення. Якщо в 60-70-х 

роках спостерігалося покращення життєвого рівня, то потім цей процес 

уповільнився. Багато товарів були дефіцитними, а пропоновані - низької 

якості, відповідно збільшувалась кількість грошових заощаджень, що привело 

до інфляційних процесів та набирала сили тіньова економіка (на поч. 80-х р. - 

20% національного доходу). 

Отже, з кінця 70-х - поч. 80-х років економіка України ввійшла в смугу 

тотальної кризи. Вона була неефективною, а більшість спроб оживити її мали 

суто адміністративний, а то й ідеологічний характер. Основною причиною 

цього була низька ефективність економічної системи, в основі якої лежала 

загальна державна власність на засоби виробництва: надзвичайно 

централізована, планова економіка та існування політичної системи, в якій 

одна партія повністю монополізувала право на владу. 

На середину 80-х років криза в СРСР охопила всі сфери життя, 

розбалансована економіка хронічно не забезпечувала потреб країни; падав 

рівень життя. Зниження цін на нафту на світовому ринку і війна в Афганістані 

завдали удару радянській економіці. Тому новий Генеральний секретар (з 

березня 1985 р.) М. Горбачов на квітневому пленумі оголосив про зміну 

економічної, соціальної та зовнішньої політики. Почалися економічні 

реформи під керівництвом відомих економістів: А. Абалкіна, Шаталіна, 
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Явлінського. В основі реформ лежали дві складові: 1. Розширення 

самостійності трудових колективів (“Закон про державне підприємство і 

об’єднання”); 2. Розширення сфери дії приватної ініціативи (закони “Про 

кооперацію”, “Про індивідуальну трудову діяльність”). 

У 1990-91 р.р. робилися спроби переходу до ринкових відносин під 

контролем держави. Бажаних результатів спроби не дали. Страшного удару 

завдала Україні Чорнобильська аварія: з господарського обороту вилучено 190 

тис. га орної землі. Витрати за 1986-89 р.р. склали більше як 10 млрд.$. 

Щорічно Україна витрачала 800-900 млн. $ для вирішення чорнобильських 

проблем. 

16 липня 1990 року Верховною Радою України була прийнята 

“Декларація про державний суверенітет України”, де було проголошено про 

верховенство Конституції України на її території, виключне право 

українського народу на володіння національним багатством. 2 серпня 1990 

року був прийнятий “Закон про економічну самостійність Української РСР”. 

Проте економіка переживає катастрофу - в 1990 р. національний дохід 

скоротився на 3%, а в 1991 р. - на 13%. 

З метою подолання негативних явищ вживалися такі заходи: 

 1 листопада 1990 р. запроваджено продаж продовольчих та промислових 

товарів за картками споживача з купонами; 

 у червні 1991 р. Верховна Рада України ліквідувала контроль над 

економікою України з боку центральних відомств; 

 створювались власна фінансово-грошова система, податкова та митна 

служби. Але це не врятувало економіку України від подальшого розвалу. 

Спроби розв’язати проблему силовими засобами зазнали невдачі. 

7.4. Розвиток економічної думки. 

XX ст. принесло в Україну посилення соціальної напруженості, 

революційної активності та світову війну, а з нею надії на здобуття 

національної незалежності, що й привело до зміни соціального ладу. Період з 

лютого 1917 р. до середини 30-х років XX ст. став для України періодом 
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соціального зламу, а потім етапом формування тоталітарної командно-

адміністративної системи. Але і в цей, складний для українського народу, 

період в Україні працювали економісти, ідеї яких гідно представляли 

економічну думку. На початку цього періоду в економічній думці України 

виявилися три напрями: 

 Економічна теорія, що формувалася на засадах маржиналізму і 

неокласичного напряму шкіл Заходу. 

 Теорія марксизму в її ортодоксальному варіанті. 

 Немарксистські економічні соціалістичні теорії. 

Перший напрям розвивали М. Туган-Барановський, Є. Слуцький, О. 

Чаянов, К. Воблий, та ін. Зокрема О. Чаянов, російський вчений-аграрник, 

який певний час проживав в Україні, у книзі "Основні ідеї і форми організації 

селянського господарства" (1919 р.) використав засади теорії граничної 

корисності й став на захист індивідуального селянського господарства. 

К. Воблий у праці "Земельне питання в програмах різних партій" (1917 р.) 

вказував, що негайна конфіскація земель селянством призвела б до анархії, 

взаємної різанини селян і спричинила б надзвичайне потрясіння основ 

народного господарства. Професор О. Челінцев розробляв наукові основи 

організації сімейно-трудового селянського господарства і розглядав їх у 

тісному зв'язку з розбудовою селянської кооперації в Україні. Отже, до 20-х 

років економічна думка в Україні була представлена перспективними 

напрямами і мала всі можливості для плідного розвитку. 

Другий напрям економічної думки в Україні (марксизм у вигляді догм) 

представляли В. Чубар, С. Косіор, В. Затонський, Д. Мануїльський, 

Г. Петровський, О. Шліхтер та ін. Всі вони керувалися лінією партії і 

вказівками з Москви, що згодом призвело до занепаду провідних галузей 

економіки України. З часом практично всі ці діячі були знищені режимом 

наприкінці 30-х років. 

Третій напрям цього періоду був представлений теоріями 

немарксистського соціалізму. Серед представників цього напряму слід 
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назвати історика, голову Центральної Ради, першого президента УНР 

М. Грушевського, голову уряду УНР В. Винниченка, керівника Директорії УНР 

С. Петлюру, українського анархіста Н. Махна та ін.  

Всі вони не сприймали економічної програми ортодоксальних 

марксистів, боролись проти її здійснення. Зокрема, соціальним ідеалом 

"батька" Махна була "селянська республіка" без центральної влади, з 

відособленим сімейним господарством заможних селян, справедливим 

нетоварним обміном продуктів між містом і селом.  

Роль Н. Махна в українській історії потрібно ще повніше оцінити 

належним чином. У період панування тоталітарної системи, який охопив 30-

80-ті роки XX ст., було проголошено завершення побудови соціалізму, повну, 

остаточну і безповоротну його перемогу та початок епохи переходу до 

комунізму. Панування командно-адміністративної системи призвело до 

застою економічної думки в Україні.  

На початку 30-х років в економічній літературі ще можна було зустріти 

думки, що якоюсь мірою суперечили офіційному курсу. Зокрема, певних 

успіхів було досягнуто в трактуванні проблем товарно-грошових відносин, 

впровадження господарського розрахунку на державних підприємствах, 

впливу на економіку регулюючої ролі ринку. Деякі економісти 

(Я. Дімайштейн, М. Соболев, Л. Діц та ін.) визначали негативні наслідки 

централізованого ціноутворення, товарний дефіцит, диспропорції 

економічного розвитку, але всіх їх піддавали нищівній критиці офіційні 

економісти.  

Особливе місце у цей період займала критика так званої волобуєвщини 

як прояву націоналізму в українській науці. М. Волобуєв у 1928 р. виступив із 

публікаціями, в яких розвивав ідеї про переваги самостійного економічного 

розвитку України. На думку М. Волобуєва, Україна має достатній 

економічний потенціал, щоб самостійно інтегруватися до світового 

господарства. За це його проголосили ворогом соціалізму і Радянської 

держави та згодом репресували. Ворожими також оголосили економічні 
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погляди Є. Слуцького, О. Чаянова, О. Челінцева, відкинувши їхні плани 

аграрних реформ. 

З 30-х рр. українська економічна думка "розвивалась" за соціальним 

замовленням, перебувала в ізоляції від світової економічної думки й 

поступово занепадала. Запанували думки й економічні праці "вождів", 

зокрема, набула поширення книга Й. Сталіна "Економічні проблеми соціалізму 

в СРСР" (1950 р.), де наголос робився на приниженні ролі товарно-грошових 

відносин для планового господарства, посиленні класової боротьби на шляху 

до комунізму. Варто також зазначити, що внаслідок посиленого тиску 

центральної влади та постійних "чисток" наукових кадрів, особливостей 

українського менталітету національна економічна думка була і нині 

залишається більш консервативною й упередженою, ніж в інших країнах 

колишнього Радянського Союзу. 

Певне пожвавлення економічної думки в Україні розпочалося з 60-х 

років. Саме тоді з'явилися дослідження українських вчених В. Корнієнка, 

І. Лукінова, Ю. Пахомова, А. Покритана, А. Чухна, І. Ястремського та ін. У 

працях цих економістів йдеться про зміну орієнтирів економічної думки, 

формуються нові підходи до визначення ролі економічної теорії в соціально-

економічних перетвореннях, впровадження грошово-товарних відносин, 

госпрозрахунку тощо. Однак період певного піднесення знову змінився 

періодом застою і догматизму, переслідуваннями інакодумців. Так, професор 

В. Корнієнко у статті "Основні риси загальнодержавної власності" (1966 р.), а 

пізніше в книзі "Особиста власність як соціалістичне виробниче відношення" 

зробив принципово важливий висновок про те, що наявна централізована 

державна власність не узгоджується із задекларованою загальнонародною, що 

власністю індивіда є лише робоча сила, яка і за соціалізму стає товаром. Тільки 

за це автора було піддано репресіям і відлучено від улюбленої роботи. 

Таким чином, 30-80-ті рр. були для української економічної думки 

роками занепаду та кризи. Разом із тим, на межі 70-80-х рр. посилюються 
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економічні дослідження, формуються нові концепції економічного розвитку 

країни, сучасна економічна думка України. 

7.5. Спроби реформування економіки в перші роки незалежності. 

24 серпня 1991 р. Верховна Рада України проголосила Акт 

незалежності. Одним із найголовніших завдань, що постали перед першим 

Президентом Л. Кравчуком, урядом стало забезпечення нормальних умов 

життя українському народові, піднесення рівня його добробуту. В березні 1991 

р. Верховна Рада затвердила “Основи національної економічної політики”, яка 

передбачала структурну перебудову господарства України. 

Важливу роль у становленні ринкової економіки відіграв закон “Про 

приватизацію майна державних підприємств”. Почалося створення малих та 

спільних підприємств, товариств різного рівня відповідальності. Почали 

створюватись фермерські господарства. В умовах відсутності цілісної 

концепції переходу від тоталітарного до демократичного суспільства багато 

прийнятих в Україні законів виявилися відірваними від життя і не спрацювали. 

Ставши незалежною політично, Україна опинилася з дуже слабкими 

енергетичними ресурсами. Функціонування її господарства залежало від 

поставок російських нафти і газу. 

У січні 1992 р. Росія підвищила ціни на товари масового вжитку, 

змусивши Україну до такого ж кроку. Розрив всесоюзних економічних зв’язків 

поглибив кризу у промисловому виробництві. Після вимушеного відпуску цін 

в Україні проводилась проінфляційна політика, для якої характерні 

величезний бюджетний дефіцит, необмежена грошово-кредитна емісія, ріст 

цін, обвальне падіння реальних доходів більшості населення. Уряд практично 

не робив спроб жорсткої грошово-кредитної політики. В результаті, восени 

1992 р. (прем’єр-міністр В. Фокін), місячна інфляція перейшла межу 50% , 

тобто стала гіперінфляцією. Найбільший спад відбувся у транспорті, с/г, м/б, 

хімічній промисловості. Особливо вибухового характеру набуло зростання 

цінна товари широкого вжитку, які в 1992 р. піднялися більше як в 30 разів. 
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13 жовтня 1992 року Верховна Рада затвердила нового прем’єр-

міністра Л. Кучму. Новий уряд прийняв принципове рішення про вихід з 

рубльової зони. В країні була введена власна національна валюта - 

карбованець, що давало можливість оздоровити фінансову систему і зупинити 

падіння виробництва. На початок 1993 р. Кучма одержав надзвичайні 

повноваження на 6 місяців для здійснення свого плану економічних реформ. 

Але це не привело до позитивних змін в економіці. Інфляція до осені досягла 

рівня 70% в місяць. Намагання уряду стабілізувати становище шляхом 

відновлення командно-адміністративної системи управління державними 

підприємствами лише віддалило Україні від цивілізованої економіки. 21 

вересня 1993 року Верховна Рада за проханням Кучми звільнила його від 

обов’язків прем’єр-міністра. Уряд очолив сам Президент, а обов’язки прем’єр- 

міністра виконував Ю. Звягільський. 

Тактика нового Кабінету Міністрів полягала у посиленні регуляцій і 

податків. Громадяни повинні були віддавати державі 90% місячної зарплати. 

У 1993 р. рівень інфляції в Україні, за оцінкою Світового банку, був найвищим 

у світі. Економіка країни виявилася на межі краху. Фінансова система 

виявилася практично зруйнованою. Капітальні вкладення у 1994 р. знизились 

на 57%. Ціни порівняно з 1991 р. зросли в 102 рази. 

Загострення протистояння між законодавчою та виконавчою гілками 

влади, яке закінчилося рішенням обох сторін достроково припинити свої 

повноваження. Намагання здійснити радикальні політичні та економічні 

реформи руками бюрократично-адміністративних структур, проти яких ця 

реформа була спрямована були приречені на невдачу. 

7.6. Економічна політика в ІІ пол. 90-хрр. - поч. ХХІ ст. 

Влітку 1994 року новим Президентом України було обрано Л. Кучму. 

В жовтні Президент проголосив стратегію економічних перетворень, яка 

передбачала звільнення цін, обмеження державного бюджету, впровадження 

вільної внутрішньої і зовнішньої торгівлі, введення суворої монетарної 

політики, масову приватизацію великих підприємств і проведення земельної 
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реформи. В українській економіці намітились певні позитивні зрушення. 

Почалася приватизація. Другим важливим підсумком прискорення 

економічних реформ було досягнення в 1996 р. фінансової стабілізації. В 

результаті темпи зростання цін почали зменшуватись з 400% в 1992 р. до 40% 

в 1996р. У вересні 1996 р. була проведена грошова реформа. ЇЇ суть полягала 

у фактичній деномінації в 100 тис. разів карбованця, який був в обігу, та заміна 

його гривнею. Разом з тим було здійснено лібералізацію цін, валютного курсу, 

механізмів зовнішньої торгівлі, почав розвиватися ринок цінних паперів. Але 

економічну кризу подолати не вдалося. Складною залишалась фінансова 

ситуація більшості промислових підприємств. В 1997 р. збитковим було кожне 

друге підприємство (в 1995 р. - кожне 5-те, в 1990 р. - кожне 11-те). Платіжна 

дисципліна відсутня: почалася масова бартеризація економіки. Головна 

причина переходу на бартер: поганий стан обігових засобів та гостра нестача 

готівки. 

Криза значно вплинула на інвестиційну сферу, що проявилося у падінні 

норм прибутків, зниженні національного доходу. За підрахунками експертів, 

для нормального розвитку української економіки потрібно було 40-50 млрд. 

дол. - основний розрахунок робиться на притік іноземних інвестицій. 

Негативним фактором для розвитку економіки був великий зовнішній борг. 

Сюди додається заборгованість з виплати пенсій, зарплат, соціальних виплат. 

В 1997 р. вперше проявилася різниця в ефективності роботи державних 

підприємств та акціонерних товариств (АТ). Дані економічних досліджень за 

галузями, в яких державний сектор не регулює ціни, свідчать , що при 

загальному для обох груп погіршенні об’ємних показників недержавні 

підприємства краще використовували працю і капітал, досягли вищої 

рентабельності. Аналогічні процеси відбувалися і у с/г, де колективні 

підприємства втратили свої позиції. 

Масова приватизація привела до розподілу власності серед дрібних 

акціонерів і переважанню працівників в структурі власності більшості 

приватизованих підприємств, значного розкрадання державного майна. Як 
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наслідок, в Україні, за словами економіста Пасхавера, спостерігається процес 

формування бюрократичного капіталізму, коли бюрократія визначає темпи, 

пропорції, якість створення і відтворення приватного капіталу. 

У 1999 рік українська економіка ввійшла з проблемами, які мають 

тенденцію до загострення. Спостерігалося постійне зростання цін на основні 

продукти та споживчі товари. Збільшилась чисельність офіційно 

зареєстрованих безробітних, що становила на 1999 р. - 1,5 млн. чол. 

Втрата виробниками обігових засобів, як один з найважчих наслідків 

завищеного оподаткування, привела до зниження конкурентоздатності 

продукції: підприємства закуповують дорожчу сировину, енергоносії шляхом 

невигідного бартерного обміну, що звужує попит на вітчизняні товари. 

Кредитування стримується через великий ризик неповернення взятих 

кредитів. Таким чином, хибна податкова система є головним блокуючим 

механізмом економічної активності в будь-якій формі. Існуюча податкова 

система сприяє формуванню “тіньової економіки”, яка є неоподаткованою 

структурою і має 2 складові:  

1) економіка, в якій громадяни діють цивілізованими методами, але 

приховують свій прибуток від оподаткування;  

2) кримінальний сектор, який характеризується навмисним ухиленням 

від дій державних регуляторів, незаконним використанням державних 

ресурсів. 

Незважаючи на тривалу системну кризу та її негативні наслідки, 

економічна політика держави і по сьогодні не має стратегічної основи, 

здійснювалась переважно зусиллями Національного банку, що недостатньо 

для умов економічного розвитку. Не вдалося також розгорнути боротьбу з 

корупцією та хабарництвом. 

Не на висоті виявився і сам Президент. Він не зумів ефективно 

скористатися делегованим йому Конституцією правом протягом трьох років 

видавати укази з економічних питань, що в результаті на початок 2001 року 

привело до масових невдоволень Президентом. Чимало помилок було 
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допущено і у кадрових питаннях. Кожен рік позначався зміною уряду - у 

червні 1995 р. головою уряду призначений Є. Марчук, у травні 1996 р. його 

замінив П. Лазаренко, у червні 1997 р. Кабінет Міністрів очолив 

В. Пустовойтенко, а в 2000 році - В. Ющенко. Останньому дещо вдалося 

стабілізувати становище. У звіті Кабміну за 2000 рік було вказано, що у 2000-

му році заборгованість із заробітної плати зменшилась на 1472,8 млн. грн. 

Найвищі темпи зниження заборгованості були у сфері освіти - на 49,3%, 

соціального забезпечення - 48,1%, зв’язку - 62,7%. У с/г та промисловості 

заборгованість залишилася ще значною - відповідно 30,9% і 39,5% від їхнього 

загального обсягу. В результаті роботу уряду було визнано незадовільною. 

Отже, відсутність достатньої політичної волі, професіоналізму 

законодавчої та виконавчої влади, зумовили затяжний економічний спад, 

привели до зниження віри суспільства до влади і ринкових реформ. Досягнута 

ціною жорсткої монетарної політики макроекономічна стабілізація без 

врахування пріоритетів і потреб національної економіки, без створення 

сприятливих умов для промислової та підприємницької діяльності 

супроводжується наростанням фінансової незбалансованості, зниженням 

якісних показників у виробничій сфері, погіршенням галузевої структури 

промислового виробництва. 

7.7. Розвиток економічної теорії в сучасній Україні. 

Для сучасного етапу розвитку економічної думки характерні намагання 

подолати кризовий стан, перетворитися на систему об'єктивних і 

неупереджених досліджень перехідної економіки і ринкової економічної 

системи. Кризові явища в економіці завжди були підґрунтям для теоретичних 

проривів в економічній науці, адже будь-яка криза загострює всі суперечності, 

виявляє слабкі місця, розгортає перед очима людей різноманітність 

економічних форм, створюючи можливості для глибшого пізнання сутності 

економічних явищ і процесів. Саме такий кризово-інноваційний процес 

характерний для розвитку економічної теорії в Україні. 
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Насамперед необхідно усвідомити сутність і чинники 

трансформаційних процесів у розвитку економічної теорії в Україні. Сутність 

їх полягає в переході від одноконцептуальної теорії, яка розвивається 

здебільшого ізольовано від світової економічної науки, до 

багатоконцептуальної теорії, що вбирає в себе всі досягнення світової 

економічної думки. Це передбачає такі заходи: 

 Освоєння знань, набутих світовою наукою, і впровадження їх у науковий 

обіг та практику економічної діяльності. 

 Збереження реальних здобутків попередніх теоретичних концепцій шляхом 

очищення їх від ідеологічних нашарувань. 

 Адаптація нових теоретичних економічних поглядів до економічних реалій 

сучасності. 

Процес удосконалення шляхів засвоєння економічної теорії вимагає 

ґрунтовного вивчення таких фундаментальних категорій, як предмет, наука, 

логіка і структура курсу економічної теорії. Економічна теорія відповідно до 

того підходу, який вже значною мірою реалізовано в Україні, включає таку 

систему економічних дисциплін: політекономія, мікроекономіка, 

макроекономіка. 

Політекономія, вивчаючи економічні відносини, показує, що саме вони 

перетворюють звичайні корисні речі на товари, а папірці — на гроші та інші 

економічні явища. Але економічні відносини не існують самі по собі, вони 

виявляються лише через діяльність і поведінку економічних суб'єктів, перш за 

все фірм і домогосподарств, — це є предметом мікроекономіки. І, нарешті, 

внаслідок взаємодії фірм, домогосподарств і держави створюються і 

відповідно розподіляються ВНП, національний дохід, які є головними 

економічними об'єктами, й економіка функціонує як єдине ціле — все це 

утворює зміст макроекономіки. Але економічна теорія не просто фіксує 

економічні явища і процеси, а намагається зрозуміти їхню сутність, виявити 

закономірності функціонування і розвитку. Отже, предметом економічної 

теорії є закономірності функціонування і розвитку системи економічних 



401 

 

відносин, діяльності економічних суб'єктів і економіки в цілому. Всі складові 

політичної економії, мікро- та макроекономіки утворюють загальну 

економічну теорію, яка доповнюється спеціальними галузевими 

економічними науками. Кожну з категорій загальної економічної теорії можна 

розгорнути в спеціальну галузеву науку. Така концепція дає можливість 

зберегти логіко- історичний метод предмета, поєднавши і доповнивши його 

функціональними підходами. Кожна з дисциплін економічної теорії має низку 

особливостей, які необхідно обов'язково враховувати. 

В Україні відбувається активний процес опанування досягненнями 

світової економічної науки, доступ до яких був майже неможливий до початку 

90-х років. Поверхове догматичне вивчення лише однієї окремої економічної 

концепції (марксистської) обмежує можливості практичного застосування 

економічної науки. Дослідження закономірностей розвитку економіки 

України як окремого макроекономічного утворення має стати основною 

метою і завданням вітчизняної економічної теорії. 

Формування в Україні нового типу ринкових відносин посилює інтерес 

до економічної теорії та економічної політики сучасних цивілізованих держав, 

яка спирається на аргументовану економічну теорію. Вивчаючи історію 

формування основних напрямів і шкіл в економічній науці, сучасні економічні 

теорії, а також практику їх використання державами при розробці соціально-

економічної політики, ми все більше переконуємося в необхідності змішаного 

типу економіки, інтегрованої у світову систему. Розуміння і прийняття цього 

твердження є досить важливим для формування стратегії і тактики України у 

вирішенні соціально- економічних проблем. Вивчаючи погляди провідних 

науковців і наслідки практичного використання теоретичних розробок 

різними державами, ми зможемо враховувати історичний досвід і на цій основі 

формувати соціально-економічну програму розвитку України. Діапазон 

поглядів на роль держави в економічному житті досить широкий— від 

повного заперечення державного втручання до вкрай жорсткої диктатури 

держави. 
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У сучасних умовах формування різноманітних форм власності, 

роздержавлення економіки найважливішою є проблема оптимізації 

застосування державних та ринкових важелів регулювання соціально-

економічних процесів. Самі по собі вони відображають протилежні відносини, 

однак у будь-якому явищі кожна з протилежних сторін не тільки не виключає, 

а й передбачає свою протилежність. Кожна з них покликана до життя 

відповідним рівнем розвитку продуктивних сил. Сучасний стан розвитку 

економіки України характеризується створенням умов для привілейованих 

ринкових зв'язків, що втілюються як у формуванні приватних форм власності, 

так і в ідеї скасування багатьох елементів системи тоталітаризму в державному 

регулюванні економіки. Курс історії економічних учень надає можливість для 

всебічного повного історико-економічного розкриття форм, методів і важелів 

державного втручання в економіку, а також для обґрунтування форм та меж 

державного регулювання економіки. Вивчаючи проблему державного 

регулювання економіки в курсі історії економічних учень, необхідно 

обґрунтовано довести, що сучасна Україна не може в чистому вигляді 

скористатися жодною з теоретичних концепцій регулювання західної 

економіки. Сьогодні вона орієнтується на розвинені капіталістичні ринкові 

відносини, але рівень розвитку її продуктивних сил такий, що потребує 

врахування особливостей української дійсності при розробленні та 

застосуванні програм державного регулювання. Слід врахувати такі 

особливості: 

 Україні необхідно стимулювати виробництво і торгівлю шляхом зниження 

податків та проведення інноваційної політики; 

 оптимізувати державну грошово-кредитну політику; 

 обмежити державну монополію зовнішньої торгівлі щодо найважливіших 

видів сировини, енергетичних ресурсів та ін.; 

 запровадити державну монополію на виробництво і реалізацію таких 

найбільш 

 ліквідних товарів, як лікерогорілчані та тютюнові вироби. 
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Вирішення цих проблем дасть змогу поповнювати державний бюджет 

України та більш повно задовольняти соціально-економічні потреби. 

 

Запитання і завдання для самоконтролю 

1. Як впроваджували більшовики "воєнний комунізм" і неп в Україні? 

2. Які фінансові реформи проводилися в Україні в 1914— 1919 рр.? 

3. Як проходили в Україні сталінські експерименти — індустріалізація і 

колективізація сільського господарства? 

4. Які зміни відбулися протягом 30—80-х рр. у системі управління та 

планування господарства України? На скільки ефективним було 

реформування? 

5. Визначте основні напрями розвитку господарства України у 50—80-х 

рр. Обгрунтуйте стагнаційний характер його наприкінці 70—80-х рр.. 

6. Проаналізуйте аграрну політику держави у 50—80-х рр. Яка 

результативність індустріалізації сільського господарства. 

7. Особливості дорадянської економічної думки. 

8. Визначте економічні втрати України у перехідний період. Порівняйте 

вихідний рівень її господарства з іншими країнами на початок 90-х рр. 

9. Які зміни відбулися протягом 90-х рр. у системі управління господарства 

України? На скільки ефективним було реформування? 

10. Визначте основні напрями розвитку господарства України у 90-х рр. 

Обгрунтуйте його стагнаційний характер. 

11. Проаналізуйте промисловий розвиток України у в ІІ пол. 90-х рр. - поч. 

ХХІ ст. 

12. Проаналізуйте аграрну політику держави. 

13. Які економічні проблеми існували у невиробничій сфері? 

14. Які основні тенденції в розвитку української економічної думки на 

сучасному етапі? 

План практичного заняття 
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План семінарського заняття 

1.  Економіка України в міжвоєнний період. 

2.  Особливості проведення непу в Україні. 

3.  Українські землі в період ІІ світової війни та післявоєнної відбудови. 

4.  Економіка розвиток в епоху відлиги. 

5.  Господарський розвиток УРСР в періоди застою та перебудови. 

6.  Розвиток радянської економічної думки. 

7. Спроби реформування економіки в перші роки незалежності. 

8.  Економічна політика в ІІ пол. 90-х рр. 

9.  Реформи початку ХХІ ст. 

10.  Міжнародне економічне співробітництво Україїни. 

11.  Розвиток економічної теорії в сучасній Україні. 

 

Теми рефератів, доповідей, презентацій 

1. Місце України в системі радянського господарства. 

2. Економічні причини розпаду СРСР. 

3. Трести в період непу. 

4. Тенденційність та ідеологічна упередженість української радянської 

економічної думки. 

5. Особливості дорадянської економічної думки. 

6. Економічна політика гетьмана П. Скоропадського. 

7. Проведення індустріалізації в Україні. 

8. Проблеми української приватизації. 

9. Залишки командно-адміністративної системи в економіці України. 

10. Розвиток авіабудівної і космічної галузей в Україні. 

11. Розвиток та проблеми енергетики України. 

12. Ринкова економіка та її державне регулювання в сучасній Україні. 

Завдання до самостійної та індивідуальної роботи 
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1. Яким було становище господарства України (Східної і Західної) в роки 

першої світової війни (1914—1918 рр.)? 

2. Розкажіть про економічну політику урядів Центральної Ради, Гетьманату, 

Директорії та ЗУНР. 

3. Що Вам відомо про кооперативний рух в Східній Україні? 

4. Проаналізуйте промисловий розвиток України у 50— 80-х рр. 

5. Які економічні проблеми існували у невиробничій сфері?  

6. Охарактеризуйте господарські підсумки періоду першої половини 90-х рр. 

7. Як відбувалося науково-технічне переоснащення господарства України? 

Доведіть, що панував екстенсивний (затратний) тип економічного 

розвитку. 

8. Визначте економічні втрати України у роки ІІ світової війни. Порівняйте 

вихідний рівень її господарства з іншими країнами на початок відбудови. 

 

Практичні завдання 

Завдання 1. Охарактеризуйте господарські підсумки відбудовного періоду. Як 

проходили індустріалізація, колективізація у західних областях України? 

Завдання 2. Обгрунтуйте положення, що з кін. 70-х рр. у господарстві України 

розвивалися кризові явища. Чому назріла необхідність перебудови економіки 

на основі ринкових відносин? 

Завдання 3. Обгрунтуйте положення, що з кінця 80 х рр. у господарстві 

України розвивалися кризові явища. Чому назріла необхідність перебудови 

економіки на основі ринкових відносин? 

Завдання 4. Проаналізуйте розвиток української економіки в роки 

незалежності. Які проблеми вирішуються в Україні в ході ринкових 

перетворень? 

 

Тестові завдання для перевірки знань 

1. Визначити відповідність: 

1.  В. Леонтьєв; а) економіко-математичний напрямок в 
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2.  А. Чаянов; політичній економії; 

3.  Л. Вальрас; б) метод “затрати-випуск”; 

4.  Ф. Лассаль; в) трудова теорія вартості; 

5.  А. Сміт і Д.Рікардо г) залізний закон заробітної плати; 

д)”Короткий курс кооперації” 

2.  Хто з названих учених заклав основи сучасної інвестиційної теорії 

циклів: 

а) Дж.М. Кейнс, б) Л. Вальрас; 

в) А. Маршалл г) М. Туган-Барановський; д) А. Сміт. 

3.  Перший п’ятирічний план було затверджено: 

а) 1926 р., в) 1935 р. 

б) 1929 р.; г) 1936 р. 

4.  Назвіть економічні причини розпаду СРСР. 

5.  Західноукраїнські землі були приєднані до СРСР в: 

а) 1939 р.,  в) 1921 р. 

б) 1945 р.; г) 1938 р. 

6.  Назвіть джерела індустріалізації. 

7.  Вкажіть, хто з названих учених є прихильником трудової теорії 

вартості: 

а) М.Зібер; б) К.Маркс; в) Ж.Б.Сей; г) К.Менгер; д) Д.Рікардо. 

8.  Політику «перебудови» започаткував: 

а) Горбачов, б) Хрущов; 

в) Брежнєв; г) Косигін. 

9.  Напрям економічної думки в Україні (марксизм у вигляді догм) 

представляли: 

а) В. Чубар, С. Косіор, В. Затонський, Д. Мануїльський, Г. Петровський, О. 

Шліхтер, 

б) В. Корнієнко, І. Лукінов, Ю. Пахомов, А. Покритан, А. Чухно, І. 

Ястремський. 

1. Введення грошової одиниці гривні відбулося в: 
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а) 1998 р. б) 1996 р. 

в) 1993 р. г) 2000 р. 

2.  Програма «Реформи заради добробуту» належить уряду: 

а) Кучми Л. в) Кінаха А. 

б) Ющенка В. г) Януковича В. 

3.  Україна стала членом СОТ у: 

а) 2000 р., б)2008 р.; 

в) 2005 р.; г)1996 р. 

4.  До яких міжнародних організацій входить Україна? 

а) ООН, СНД, СОТ, ГУАМ, 

б) ЄС, ООН, СОТ, АСЕАН. 

в) НАТО, СОТ, СНД, ГУАМ. 

5.  Визначіть послідовність прем’єр-міністрів України: 

а) Марчук, Лазаренко, Кучма, Масол. 

б) Пустовойтенко, Ющенко, Кінах, Янукович. 

в) Тимошенко, Ющенко, Кінах, Янукович. 

6.  Земля сільськогосподарського призначення в Україні є: 

а) предметом купівлі-продажу, 

б) нею заборонено торгувати. 

7.  Верховна Рада затвердила “Основи національної економічної 

політики” в: 

а) березні 1991 р.,  б) вересні 1991 р.; 

в) грудні 1992 р.;  г) серпні 1993 р. 
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